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PARLAMENTARISCHES FRUHSTUCK
DES BUNDES DER WASSERSTOFFREGIONEN /
BUSINESS METROPOLE RUHR

27.11.2025 BERLIN



Agenda BIOWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOLE

RUHR
»  GruBwort von Schirmherr MdB Nicklas Kappe 7:30-7:35 Uhr
»  BegruBung durch und Vorstellung des BAWR 7:35-8:00 Uhr
» Impuls aus der Fokusregion Ruhrgebiet mit Unternehmensbeispielen 8:00-8:35 Uhr
» Gemeinsamer Abschluss durch BAWR & HyMR 8:35-8:45 Uhr
» Offener Austausch & Diskussion 8:45-9:00 Uhr
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Vorstellung des BAWR
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Der BAWR bundelt die Interessen der Macher vor Ort aus uber 40 BDWR
Stadten Und 60 Landkl’elsen. BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOL \\
RUHR
BUSINESS
» Erkenntnis:
£ In Deutschland bestehen eine Vielzahl von regionalen
Y, 4 Wasserstoffkonzepten.

Allerdings stehen alle Regionen und deren KMU vor

ahnlichen Herausforderungen und Bedurfnissen. Diese

sind in der politischen Diskussion bisher

unterreprasentiert.

» Losung:
Gemeinsame Plattform, die die Herausforderungen und
Kompetenzen bundelt und Interessen auf
bundespolitischer Ebene vertritt.

»  Aktueller Stand:
Die Akteure des BAWR reprasentieren mittlerweile uber
40 Stadte und 60 Landkreise. Wichtig ist der direkte
Bezug zu den Machern vor Ort.

B Mitgliedsstadte
- Mitgliedskreise

6 Dr. Hanno Butsch I 01.12.2025



Der BAWR ist eine Plattform fur Regionen und Verbande mit ‘ 3OWR
regionaler Identitat.

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

BUSINESS

» Der BdWRist eine Strategie- und
Kommunikationsplattform, die
vorhandenes Wissen aus kommunalen
Wasserstoffprojekten und -studien
bundelt und auswertet.

» Ererarbeitet Positionspapiere, konkrete
Losungsvorschlage fur die Belange der
regionalen Akteure.

» Der BAWR arbeitet eng mit den
kommunalen Spitzenverbanden DST,
DLT sowie mit dem DVGW zusammen. S

7 Dr. Hanno Butsch I 01.12.2025
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Forderkonzept H2Regional

Haind2B2026h



Die Puzzleteile aus dem Koalitionsvertrag mussen nun 3DOWR
zusammengesetzt werden, damit ein H2-Hochlauf gelingt.

H2
Regional

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

ROHR

BUSINESS

Aspekte aus dem Koalitionsvertrag

»Wasserstoff wollen wir sowohl Gber groBe systemdienliche
Elektrolyseanlagen als auch verstarkt dezentral und
flachendeckend ermdglichen.”

»Wir werden nationale und européische Férderinstrumente nutzten,
wie zum Beispiel H2 Global, IPCEI-Projekte und spezifische
Programme fiir den Mittelstand.”

»Wirwollen als marktgerechtes Instrument Leitmaérkte fur
klimafreundliche bzw. klimaneutrale Produkte schaffen, zum Beispiel
durch Quoten fir die emissionsarme Herstellung von Stahl, eine
Griungasquote oder vergaberechtliche Vorgaben.”



Der Wasserstoffhochlauf verlauft deutlich langsamer als (politisch)

BIWR
geplant. R WASSERSTOFFREGION
ROHR
BUSINESS
Wasserstoffmarkthochlauf

Plan Realitat



Der Markthochlauf krankt insbesondere an der H2-Abnahme. SDOWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

BUSINESS
Zusammenspiel Markthochlauf

Regulatorik




Ohne Forderung ist Wasserstoff nicht wettbewerbsfahig.
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m CAPEX- & OPEX-
Bericksichtigung

CO2-Kosten-
BerUcksichtigung

Annahmen zu H2-Marktpreisen (2 5,86 €/kgy,, an Tankstelle: 9,28 €/kg,,,): Invest: @ 1.158 €/kW ohne Foérderung; VLS (in DE): @ 4.375 h; @ Strombezugskosten (in DE): 5,59 ct/kWh exkl. AUS: 0,14
ct/kWh. Quelle: Eigene Berechnungen BBHC, Zahlungsbereitschaften basierend auf 20-jahrigem Business Case (Hinweis: Die Kostenparitat bezieht sich auf die gangigen fossilen
Alternativtechnologien: Diesel-LKW vs. Brennstoffzellen-LKW, grauer H2 vs. griiner H2, konventionelle Hochofenroute vs. Direktreduktionsanlage mit H2, Erdgas-Dampfkesselvs. H2-
Dampfkessel, Diesel-Fahre vs. Brennstoffzellen-Fahre, Dieseltriebzug vs. Brennstoffzellen-Triebzug, Erdgas-Gasturbine vs. H2-Gasturine, Erdgas-Brennwertkesselvs. H2-Brennwertkessel,

Erdgas-Dampfkesselvs. H2-Dampfkessel, Kerosin vs. eSAF).



Die Strompreiskompensation senkt die H2-Kosten deutlich,
schlieBt die Wirtschaftlichkeitslucke aber nicht.
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Annahmen zu H2-Marktpreisen (2 4,64 €/kgy,, an Tankstelle: 8,06 €/kg,,,): Invest: @ 1.158 €/kW ohne Forderung; VLS (in DE): @ 4.375 h; @ Strombezugskosten (in DE): 5,59 ct/kWh exkl. AUS: 0,14
ct/kWh. Quelle: Eigene Berechnungen BBHC, Zahlungsbereitschaften basierend auf 20-jahrigem Business Case (Hinweis: Die Kostenparitat bezieht sich auf die gangigen fossilen
Alternativtechnologien: Diesel-LKW vs. Brennstoffzellen-LKW, grauer H2 vs. griiner H2, konventionelle Hochofenroute vs. Direktreduktionsanlage mit H2, Erdgas-Dampfkesselvs. H2-
Dampfkessel, Diesel-Fahre vs. Brennstoffzellen-Fahre, Dieseltriebzug vs. Brennstoffzellen-Triebzug, Erdgas-Gasturbine vs. H2-Gasturine, Erdgas-Brennwertkesselvs. H2-Brennwertkessel,

Erdgas-Dampfkesselvs. H2-Dampfkessel, Kerosin vs. eSAF).



Regulierung wird REFNBO-Einsatz verpflichtend machen.
Die finanziellen Auswirkungen bleiben abzuwarten.

Annahmen zu H2-Marktpreisen ((2 4

FuelEU Maritime

THG-Minderungsziele
fur Schifffahrt

Industriequote RENBO

Prozentuales
MindestmaB
RFNBO-H2 fur Industrie

ReFuelEU Aviation

Verpflichteter Einsatz
von nachhaltigen
Flugkraftstoffen

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

ROHR

BUSINESS

14
12
10
8 —— I
E 6 H2-Marktpreise
2 4 I
v m CAPEX- & OPEX-
. m Bl EH B = BerUcksichtigung
) I . -
-2
-4
-6 CO2-Kosten-
/ N BerUcksichtigun
S K & &S &S TS S o
O e S I R
? 2 > '
Q_}Qf\ q}\@ 2% ’ Qef\ \?30 & & .\Q/&\ © <<\\>0)
> X & vV &
& X Q ¢
S <

,64 €/kg,,,, an Tankstelle: 8,06 €/kg,,,): Invest: @ 1.158 €/kW ohne Férderung; VLS (in DE): @ 4.375 h; @ Strombezugskosten (in DE): 5,59 ct/kWh exkl. AUS: 0,14

ct/kWh. Quelle: Eigene Berechnungen BBHC, Zahlungsbereitschaften basierend auf 20-jahrigem Business Case (Hinweis: Die Kostenparitat bezieht sich auf die gangigen fossilen
Alternativtechnologien: Diesel-LKW vs. Brennstoffzellen-LKW, grauer H2 vs. griiner H2, konventionelle Hochofenroute vs. Direktreduktionsanlage mit H2, Erdgas-Dampfkesselvs. H2-

Dampfkessel, Diesel-Fahre vs. Brennstoffzellen-Fahre, Dieseltriebzug vs. Brennstoffzellen-Triebzug, Erdgas-Gasturbine vs. H2-Gasturine, Erdgas-Brennwertkesselvs. H2-Brennwertkessel,
Erdgas-Dampfkesselvs. H2-Dampfkessel, Kerosin vs. eSAF).



Downstream Forderung wie der THG-Quotenhandel oder
Klimaschutzvertrage konnen Kostenparitaten schaffen.

[€/kgH2]
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Annahmen zu H2-Marktpreisen (2 4,64 €/kgy,, an Tankstelle: 8,06 €/kg,,,): Invest: @ 1.158 €/kW ohne Forderung; VLS (in DE): @ 4.375 h; @ Strombezugskosten (in DE): 5,59 ct/kWh exkl. AUS: 0,14
ct/kWh. Quelle: Eigene Berechnungen BBHC, Zahlungsbereitschaften basierend auf 20-jahrigem Business Case (Hinweis: Die Kostenparitat bezieht sich auf die gangigen fossilen
Alternativtechnologien: Diesel-LKW vs. Brennstoffzellen-LKW, grauer H2 vs. griiner H2, konventionelle Hochofenroute vs. Direktreduktionsanlage mit H2, Erdgas-Dampfkesselvs. H2-
Dampfkessel, Diesel-Fahre vs. Brennstoffzellen-Fahre, Dieseltriebzug vs. Brennstoffzellen-Triebzug, Erdgas-Gasturbine vs. H2-Gasturine, Erdgas-Brennwertkesselvs. H2-Brennwertkessel,

Erdgas-Dampfkesselvs. H2-Dampfkessel, Kerosin vs. eSAF).
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Nur ein Bruchteil der Mittelstandsunternehmen hat mittelfristig ‘ 3D\NR
Zugang zum Kernnetz.

Prozesswarmebedarfe in Zusammenhang mit dem H2-Kernnetz

= Ca. 200 TWh werden fur
industrielle Prozesswarme
bendtigt.

= Bisher werden nur die groBen
Industriestandorte durch das
H2-Kernnetz erreicht.

= 73 % der Standorte und ca.
75 % des Energiebedarfes fur
Prozesswarme liegt weiter
als 1 km vom H2-Kernnetz
entfernt.

= Fazit: Ein GroBteil der
Akteure ist von einem H2-
Kernnetz mittelfristig
ausgeschlossen.

0 50 100 200 == H,-Kemnetz Gasbedarf Prozesswérme am H,-Kernnetz in GWh
——— (Stand: Juli 2024) B <100 BN 200400 QN > 800
Karten: © DBI-Gruppe, 2024: GeoBasis-DE/BKG 2012 [ 100-200 M 400-800 Quelle: [4]



RFNBO-Wasserstoff kostet mittel- und langfristig ca. 120 €/MWh. BIOWR
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RFNBO-H2-Market price: Eigene Berechnungen BBHC; Low carbon hydrogen — Market price: Eigene Berechnungen BBHC; Gehandelte Futures von der Borse — montel.de; Alle Preise sind
als Realpreise zu verstehen



RFNBO-Wasserstoff kostet mittel- und langfristig ca. 120 €/MWh.
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RFNBO-H2-Market price: Eigene Berechnungen BBHC; Low carbon hydrogen — Market price: Eigene Berechnungen BBHC; Gehandelte Futures von der Borse — montel.de; Alle Preise sind

als Realpreise zu verstehen



Die aktuelle Forderlandschaft lasst die mittelstandischen BD\NR
U nte rn e h m e n i m Sti C h ° BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

ROHR

BUSINESS

Fur mittelstandische Unternehmen ist der Einsatz von Wasserstoff zur Dekarbonisierung aktuell aus
wirtschaftlichen Grunden nicht umsetzbar, auch wenn es zum Teil die einzige Option ist.

2 Die aktuelle Forderlandschaft bietet absehbar keine Losung. Dadurch werden die
mittelstandischen Unternehmen bei der energetischen Transformation im Stich gelassen.

Als Folge werden auch die Ergebnisse der Bedarfsabfrage der LFP 2.0 erntuchternd
3 sein und die Gasnetztransformationsplanung auf Ebene der VNB nicht weiter
fahren.

Daher bedarf es NEUER Forderinstrumente wie H2Regional, die die
Bedurfnisse der Wasserstoff-Verbraucher berucksichtigen und
Impulse fur die regionale Entwicklung setzten.

4

53.95
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Kurzimpuls von Jorg Kemna

Geschaéftsfuhrer Business Metropole Ruhr GmbH

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN
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RUHR

01.12.2025



RUKR\  Metropole
BUSINESS Ruhr

Wasserstoff im
Ruhrgebiet

Parlamentarisches Frihstlck im deutschen Bundestag
2711.2025

Jorg Kemna



HYDROGEN METROPOLE RUHR

DAS RUHRGEBIET

53 5,1 Mio. 1.

. Kommunen . Menschen . Platz im nationalen
Wasserstoffranking

\\ Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR



Wasserstoff-Kernnetz*

INFRASTRUKTUR

LAGE IM FERNLEITUNGSNETZ

Exzellente Anbindung in Deutschland und
Europa:

. Mehrere Korridore des European Hydrogen

Fa\

\
" Diisseldo

S

\

Backbone versorgen das Ruhrgebiet.

~

/ . {}J\
& t
\

. Das H2-Kernnetz durchzieht die Region

——  Umstellungsleitung
-~ == Neubauleitung

engmaschig.

 Eine frihzeitige Realisierung von Projekten _ “Wa.£

bereits in den 2020er Jahren schafft einen

zeitlichen Vorteil.

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR 3
Bildquelle: FNB Gas e.V.
N



HYDROGEN METROPOLE RUHR

DER MARKTHOCHLAUF MUSS HIER
GELINGEN

Anteil des Ruhrgebiets am
deutschen H2-Bedarf 2032

AN

Ruhrgebiet

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR
\ \\ Quelle: FNB Gas. 2022
N



REGIONALE POTENZIALE UND PROJEKTE

60 % NY. Klimahafen

Wasserstoffanteil hat das Thyssenkrupp nucera aus Musterprojekt zur H2-
Kokereigas, das Verallia Dortmund ist Anwendung rund um den
schon heute zur Weltmarktfuhrer flr Stadthafen Gelsenkirchen
Glasproduktion nutzt Elektrolysetechnologien

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR



FORSCHUNG UND INNOVATION

START-UPS

. Space&Timefor
.. Hydrogen Innovation' . .

. Das Ruhrgebiet ist ein Hotspot flur
Wasserstoff-Startups - zum Beispiel WEW,

Greenlyte oder Hydrogenea

. H2UB als europaweit agierender H2-Startup-

Accelerator mit Sitz in Essen.

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR
\ Bildquelle: H2UB/Donna und der Blitz
N



REGIONALE POTENZIALE UND
PROJEKTE

20 120

Megawatt-Elektrolyseur ist Megawatt-Elektrolyseur
seit 2024 in Oberhausen in entsteht im Chemiepark
Betrieb Marl

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR

~ 25.100

zusatzliche Jobs durch H2
moglich - etwa die Halfte
davon in der vorgelagerten
Wertschdpfungskette



HYDROGEN METROPOLE RUHR

Was es jetzt braucht

Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR 8



WORAN ES HAPERT

PREISE UND INVESTMENTS

. Noch sind die Wasserstoffpreise nicht konkurrenzfahig zu Erdgas.
. Das hemmt Investitionsentscheidungen zur Umstellung auf H2.

\ Politische Losungen essenziell, z.B. in Form von OPEX-Fdrderung.
\ Verbindlichkeit und Investitionssicherheit sind entscheidend.

. Handeln ist jetzt erforderlich - sonst verliert Deutschland bei H2-Technologien den Anschluss.

Fazit: Die H2-Preise mussen erheblich sinken - die Politik ist hier gefordert.

\\\\ Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR 9
N



POLITIK

WAS PASSIERT, WENN WENIG PASSIERT

. Abstieg in die globale Zweitklassigkeit

. Verlust von industrieller Wertschépfung, von Arbeitsplatzen und Wohlstand

. Die Potenziale werden z. B. in China genutzt

Daher:

. Wasserstoffwirtschaft entschieden voranbringen - alte und neue Arbeitsplatze sichern

. Wasserstoffmarkthochlauf als aktive Standort- und Wirtschaftspolitik begreifen

Fazit: Aktive Wirtschaftspolitik durch Instrumente wie H2-Regional ergdanzen

\\\\ Jérg Kemna, parl. Frihstick mit dem BdWR 10
N
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Unternehmensbeispiel Jackering Muhlen- und
Nahrmittelwerke GmbH

Geschaftsfuhrer Jan Zillmann
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~ACIKEIAING

DIE JACKERING GRUPPE



~ACIKEINING

e Grundungsjahr: 1910 Grindung des Muhlenbetriebs durch Hermann SUeIESS
Jackering
e |Inhabergefiihrte Unternehmensgruppe
e Mitarbeiter: ca. 230 (Stand 2025)
e Standorte: Hamm Westf.
Obersteeg (Overath)
Altenburg / Kassel (Wasserkraftwerk)

e Energieverbrauch in der Gruppe aktuell 300GWh/a

34



~ACIKEINING

SUHE
BUSINESS

35
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~_ACIKEIAING

Standort Speicherstral3e: RUHR"
BHKW mit 7 Gasmotoren mit 14,5 MW, BUSINESS
Brennstoff Erdgas
Netzparalleler Betrieb an 5MW Netzanschluss
Nutzung Abwarme in Trocknungsprozessen
Gesamt Nutzungsgrad > 90%




RUHR"
Warum Wasserstoff? BUSINESS

« Dekarbonisierung ist Unternehmensziel
» Elektrifizierung schwer moglich

— Netzausbau

— Bestandsanlagen

—  Prozessfihrung

 Gesamtes Energiekonzept auf Molekiile ausgerichtet

= Aber was ist mit der Wettbewerbsfahigkeit?

38



Mogliche Losung: Midstream-Instrument

Briicke zwischen Produzenten und Abnehmern

e Produzenten

(einheimische e Midstreamer
Elektrolyse, (staatlich
Import) mandatierter

Intermediar)

e Abnehmer
(Stahl,
Chemie,
Industrie)

RUHR"
BUSINESS



RUHR"
BUSINESS

Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit !
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Unternehmensbeispiel Pilkington Holding GmbH /
NSG Gruppe

Geschaftsfuhrer Kurt-Henrik Mueller

01.12.2025



GROUP




BY GLAS

27.11.25

Parlamentarisches Friuhstuck

Kurt-Henrik Muller
GF Pilkington Holding GmbH

Mitglied Flachglasgruppe BV Glas

GROUP

w h



Energieintensitat und -Mix Glasindustrie BV GLAS
in MWh pro Mio Bruttowertschopfung

- - Glasindustrie = energieintensive
2o | +—  Industrie (Platz 3 in DE nach Stahl
§1o.o | gh“m ffffff und Papier)
P | .« Energieanteil: Erdgas (ca. 77%),
sam0 e Strom (ca. 20%)
i I T - Temperatur in den Schmelzwannen liegt
— zwischen 1.400 und 1.650 Grad
Endenergie-Mix -
Erdgas (inkl. - ) CE|SI|.IS
Andere Gase) ernwzjrme . . . .
77,3%ca. a7 stom - Kontinuierlicher Schmelzprozess mit
16TWh 19,7% ca. 4TWh .
‘ ez leicht sehr geringem
Heizol schwer 0,4% L -
> Flexibilisierungspotenzial
27.11.25 Quelle: Bundesvereinigung Glas 4



Einsatz von Wasserstoff Glasindustrie

* Vorteile:
=»Direkte CO2-Vermeidung aus der Verbrennung
=» Potenzial zur Integration in klinftige klimaneutrale Brennstoffsysteme

 Herausforderungen:
<> Hohe Kosten, unklare Verfugbarkeit und Transportinfrastruktur
> Technische Risiken fur Produktqualitat und Anlagen

Fazit: Wasserstoff ist Teil des langfristigen Dekarbonisierungspfads (nach
2035). Kurz- bis mittelfristig dominieren Hybrid- und Elektrifizierungsstrategien,
erganzt um Energieeffizienz und CCU/CCS flr prozessbedingte Emissionen

27.11.25 | Quelle: Bundesvereinigung Glas
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27.11.25

Parlamentarisches Fruhstuck

Pilkington Holding GmbH

Pilkington Deutschland AG
Plant Gladbeck

Pilkington Holding GmbH — Kurt-Henrik Muller

(o) N



27.11.25

NSG Hauptgeschaftsbereiche

Architectural Glass Automotive Glass Technical Glass

Glas fiir Photovoltaik Moderne Verglasung Displays mit Touch-

Funktion glanova

|

Fenster/ Fassade/ Interior  Fahrzeugersatzteilglas Glasfaser-Zahnriemen

L1 4]
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Specialized Transport

Pilkington Holding GmbH

GROUP

N b



Dekarbonisierung Floatglasproduktion N@@

» Erhohter Scherbeneinsatz = Kreislaufwirtschaft

- Weitere Elektrifizierung der Schmelzwannen
(begrenzt max. 15-20%)

« Substitution von Gas durch Wasserstoff

 Dekarbonisierte Rohstoffe
(ca. 20-30% prozessbedingte CO,-Emissionen)

 Carbon Capture CCS / CCU erforderlich
» Abwarmenutzung

Erst mehr Strom, dann neu H2 erforderlich

NEUTRAL _

27.11.25 | Pilkington Holding GmbH
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Exemplarische Energieverbrauche NSG

GROUP

. Erdgas (ca. 480.000 MWh/ Jahr pro
Produktionslinie)

- =ca. 14.000 to H2 = ca. 160 Mio. m3 H2*
ca. 35.000 Haushalte

=» dies entspricht etwa 0,05 % des
deutschen Erdgasverbrauchs

@ - Strom (Standard, ohne zusatzliche Elektrifizierung)

ca. 20.000 Haushalte

H2 Pipeline Kernnetzanbindung!

27.11.25 | Pilkington Holding GmbH *=0¢C, 1atm
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Unterstitzungsbedarf

Kurzfristig

e Nachfrage Bauglas li
e € Sanierung

 Nachfrage Autoglas li

Mittelfristig

e H2, Strom

e Netzentgelt U

e Preis |

e Investsicherheit 1]
e Forschung i

GROUP

_NEUTRAL

Gesamtsicht — Netzentgelt, Preis, Investsicherheit!

27.11.25 | Pilkington Holding GmbH
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Darstellung der Bedeutung von H2Regional fur die
Regionen

EEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEEE

METROPOLE

RUHR

01.12.2025



Durch H2Regional werden regionale KMU befahigt, H2 fur die 3DWR
energetISChe Tra nSfOrmatIOI’] elnzusetzen. BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN
RORR

BUSINESS

Ein zentraler Akteur (Lieferant) organisiert die H2- Der Lieferant beteiligt sich an einer Der Antragsteller verhandelt individuelle
Versorgung der reg. Wirtschaft. Dadurch werden die wettbewerblichen Ausschreibung zur Zahlungsbereitschaften und H2-Bedarfe mit
KMU hinsichtlich komplexer Antragsstellungen Forderung der Differenzkosten (H2Regional). den jeweiligen Abnehmern.
entlastest. Die Abnehmer sind nur indirekt beteiligt.
Férdermittelgeber Bundesrepublik Dsutschland
Forder-
Region vertrag
RFNBO ——»  Kundel
>
o,
H2-Erzeug RFNBO > =5 — Kunde 2 S
c &
Non-RFNBC T —— s
Low-Carbon H2 g >  Kunde 3 =
H2-Beschaff d = . o
. >0
: <
—+
LCF ——»  Kunden
Dem Antragsteller steht es frei, H2 vor Ort Je nach Regulatorik, Zahlungsbereitschaft und
selber zu erzeugen und/oder H2 anderweitig Bedarf kann der Antragsteller RFNBO, Non-
zu beschaffen. Dies bietet groBte RFNBO oder LCH liefern.
Flexibilitdten Uber die Zeit.
Grundkonzept H2Regional (/1) RFNBO = Renewable Fuels of non-Biological Origin (erneuerbarer Wasserstoff nach Delegated Act)

Non-RFNBO = erneuerbarer Wasserstoff, der nicht den Kriterien des Delegated Act flir RFNBO entspricht.
53 LCF = Low Carbon Hydrogen, erzeugt aus nicht erneuerbaren Energien (z. B. Atomstrom) I



Durch H2Regional wird nur tatsachlich in Verkehr gebrachter H2

gefordert.

54

Mittlere Erzeugungskosten

PPA Sonst. EE-Anlagen

PPA RFNBO

Je nach H2-Portfolio (RFNBO, Non-
RFNBO, LCF) kdnnen die Erzeugungs-
bzw. Beschaffungskosten schwanken.
Im BC stellt sich jedoch ein mittlerer
H2-Preis ein.

Mit Blick auf den gesamten
Forderzeitraum wird sich eine mittlere
Forderlicke fur den BC einstellen. Wenn
diese Lucke geschlossen wird, ist eine
Forderlicke regionale H2-Wirtschaft moglich.

Mittlerer Abnahmepreis

Kunde 1
Kunde 2
Kunde 3
Kunde n

Regionale Wirtschaft

Die Abnehmer werden je nach Sektor und
Ansprichen an den H2 unterschiedliche max.
Zahlungsbereitschaften haben. Im Interesse aller
Antragssteller wird sich ein max. mittlerer
Abnahmepreis im BC einstellen.

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOL \\\
RUHR

BUSINESS



Die Sieger des wettbewerblichen Gebotsverfahrens schlieBen BOWR

langfristige Vertrage mit der BReg ab.

Wettbewerbliches Verfahren

55

Gebotspreis [€/kgy,]

- Zuschlag

7 .
7 Kein Zuschlag bezuschlagter Gebotspreis |z

A—

Héchster

AR

S

Verfligbares Budget
des Foérderaufrufs

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

BUSINESS

Gebote werden nach steigendem Gebotspreis bis zum verfugbaren
Budget vergeben.

Neben dem reinen Gebotspreis konnen noch andere Faktoren wie CO,-
Einsparung, verbindliche Liefervertrage, etc. in den Gesamtscore
einflieBen.

Die Auszahlung der Fordermittel findet kontinuierlich Gber die
Vertragslaufzeit von 10 Jahren in Abhangigkeit der in Verkehr gebrachten
Mengen an Wasserstoff statt. Hierbei gilt es, einen Mechanismus zu
finden, der die Liquiditat kleinerer Unternehmen nicht zu sehr belastet.

I 01.12.2025



H2Regional wurde mit konkreten Unternehmen in der Praxis BOWR

durchsimuliert.

56

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

ROHR
BUSINESS
Kerngedanke:

» H2Regional wurde durch alle Regionen des BdWR entwickelt.

» Eswurde in einem Resonanzraum mit ca. 100 Unternehmen von Erzeuger- und
Abnehmerseite weiter verfeinert.

» Nun galt es, H2Regional in der Praxis mit konkreten Unternehmen aus regionalen
Clustern zu testen.

Charakteristik der Beispielregion:
»  Abnehmer:

. 8 Unternehmen aus verschiedenen Sektoren (Ziegel, Beschichtungen, chem.
Industrie, Logistik, Tankstellenbetreiber, Krematorium)

. Versorgung durch Pipelineanschluss und per Trailer
» H2Lieferant:

. 100 MW Elektrolyseur mit Uberkapazitat fiir regionale Abnehmer

. Einspeisungins H2 Kernnetz

I 01.12.2025



Zahlungsbereitschaften entwickeln sich uber die Zeit und sind

nicht statisch.

’ Die Zahlungsbereitschaft richtet sich grundséatzlich nach den Kosten
der fossilen Referenz, da grundsatzlich kein Wettbewerbsnachteil
gegenuber der Konkurrenz entstehen darf.

. Komponenten der Zahlungsbereitschaft:
- Erdgas- bzw. Dieselpreis
- CO,-Kostenanteil (nEHS / EU-ETS | / EU-ETS II)
- Abgaben, Umlagen, Steuern
- Netzentgelte bzw. Transportkosten

. Da diese Komponenten nicht statisch sind, entwickelt sich auch
die Zahlungsbereitschaft Uber die Zeit.

- I I I
0,00

2028 2029 2030
Jahr

M Erdgaspreis

CO2-Kostenanteil

W Abgaben/Umlagen/Steuern

Netzentgelte
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Zahlungsbereitschaft flr 2 beispielhafte Sektoren

€
/MWh

160
140
120
100
80
60
40
20

Logistiker (Diesel-Ersatz an H2-Tankstelle)

(im Maxinmalfall) (im Maximalfall)

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOL \\\
RUHR

BUSINESS

€/kg

Industrie (Erdgasersatz per Pipeline)

01.12.2025



Die Bereitstellungskosten sind von verschiedenen Komponenten S3OWR
abhangig und konnen je nach Sektor variieren.

METROPOL \\\
RUHR

BUSINESS

»  Die Bereitstellung von Wasserstoff

uber Pipeline ist nicht unbedingt €/ €
die gunstigste Versorgungsoption.
»  Ausschlaggebend sind in diesem 330 13
Zusammenhang der 300
Verbrauchsektor (Stichpunkt THG- 14 11
Quote) und die zu erwartenden 250 66 14
Netzentgelte. 9
T - 200
»  Pipelineversorgung wird im 165 Summe = 7
Wesentlichen durch die benotigte 150 e
Menge determiniert. 259 */ywh 5
100 €
10,2 /kg 3
50
1
0 0
. Senkung Preis
Gestehungs- Marge Kernnetz  Verteilnetz Trailer-  Tankstellen- 1 THG-
kosten kosten kosten ..
Quotenerlose

Netzentgelte wurden sowohl fur das Kernnetz als auch fur das Verteilnetz als Entry-Exit System mit je 50€/kWh/h angesetzt. Die Erlose fur THG-Quoten wurden bei 200€/Tonne fixiert.

58 I 01.12.2025



Die Forderlucke entwickelt sich dynamisch uber die Zeit und ist
stark von regulatorischen Einflissen abhangig.

»  Die Forderlucke entwickelt sich uber
die Vertragslaufzeit dynamisch.

»  Regulatorische Anderungen kénnen
einen starken Einfluss auf die
Forderlucke haben (z. B. Wegfall der
Strompreiskompensation, EU-ETS II)

»  Die durchschnittlichen Forderlicken
je nach Scenario belaufen sich auf:

- MiN yeine sPk ab 2030)° 9527 €/Kgy,
- MaX yeine sk ab 2030)° 9533 €/kgy,
- MaX spk nach 2030)° 4,66 €/Kg,,

59

€
/Mwh

250

200

150

100

50

Forderliicke
© A CY
P 9 ¥
> N D

@ Zahlungsbereitschaft ggu. Lieferant (Minimalvariante)

Bereitstellungskosten

Wegfall der Strompreis-
kompensation

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

RUHR

BUSINESS

€/kg
8

6

@ Zahlungsbereitschaft ggu. Lieferant (Maximalvariante)

mit Weiterfuhrung Strompreiskompensation

I 01.12.2025



Bis 2035 wurden in der Region tber 16.000 Tonnen,, in den N
Verkehr gebracht werden. BD\NR

METROPOL \\\
RUHR

BUSINESS

(MWh) Verkehr Warme Industrie Energie

= R TR iy flaz l (tho)
450 . 0 00 20 20 20 Gasnetz g Raffinerie GuDl-gverk

Abfallsammler Busse LKW

400 .000 Fahrleistung [km/a] 10 Vol.-% H2- Thyssenkrupp Shell Wesseling: Umstellung eines 500 MW, - - 1 6. 000

33.333 54.900 111.050 Beimischung Umristung eines 100 %-ige Kraftwerks auf 100 % H2- -
(Ausspeisearbeit: Hochofens auf Substitution des Einsatz - -
3 50 . 0 00 o Hz-Verbraucgf:o[l;gHzlloo km] 600 igifo\_,\;:zdév\ﬁ Direktreduktion grauen H2 (n =64 %; VLS: 3.300 h/a) _ ~ - -‘l 4. 00 0
-
-
300.000 _ - 12.000
-
-

250000 @ . ) N N - -~ 10.000

83 ty./a 99 ty./a 178 ty,/a go1ty,,/a 20.000 t,,/a 45.000 t,./a 77-351 t./a - -
200.000 Quelle: Eigene Darstellung BBHC, angelehnt an Abbildung der Trianel GmbH, EW: Einwohner _ - - 8.000

- -

150.000 = 6.000

100.000 4.000
50.000 2.000

0 0
2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033 2034 2035

—kumulierte Menge RFNBO-Wasserstoff (Minimalvariante) = =kumulierte Menge RFNBO-Wasserstoff (Maximalvariante)

60 I 01.12.2025



Mit einem Fordervolumen von 56 Mio. € lieBen sich bis 2035 knapp 3OWR
90.000 TOI’]en COZ eInSpa ren. BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOL \\\
RUHR

[tco2]l  Kumulierte Mengen der eingesparten Tonnen CO, [Mio. €] Kumulierte Fordersumme
100.000 60
-
80.000 P S0
P 40
-~
60.000
P 30
P -~
10 -
20.000 o
) 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033 2034 2035
2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033 2034 2035 a— Minimalvariante*
e kumulierte CO2-Einsaprung (Minimalvariante) Maximalvariante ohne WeiterflUhrung Strompreiskompensation
= == kumulierte CO2-Einsaprung (Maximalvariante) Maximalvariante mit WeiterfUhrung Strompreiskompensation
! .
_‘O’_ » Uber einen Vertragszeitraum vom 10 Jahren werden 88.914 Tonnen CO, eingespart.
—h » Das Fordervolumen betragt 56,1 Mio. € (47,4 Mio. € bei Weiterfuhrung der Strompreiskompensation)

*ohne Weiterflhrung Strompreiskompensation (ab 2030)

61 I 01.12.2025



H2Regional kann ahnliche Fordereffizienzen erreichen wie andere

grof3e Forderprogramme zum Klimaschutz.

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOLE

» H2Regional kann Unternehmen aus verschiedensten Sektoren miteinander verbinden und strukturelle Impulse fur die
Region setzten. Eine Verbindung zwischen Verkehr und anderen Sektoren wirkt sich positiv auf die entstehende

Forderlucke aus.

» Die Zahlungslucke ist stark von politischen Komponenten, wie z.B. Netzentgelte, THG-Quoten, RFNBO-Kriterien und
Strompreiskompensation abhangig.

» Regulatorische Anderungen wie die Uberfiihrung des nEHS in den EU-ETS Il kénnen die Zahlungsliicke weiter reduzieren. In
diesem Beispiel sind ausschlieBlich Unternehmen beteiligt, die sich im nEHS befinden.

» Die Fordereffizient als auch die CO,-Einsparungen befinden sich in den GroBenordnungen der Klimaschutzvertrage.

Min Max Mittel Min Max Mittel
KSV 90.000 1.150.000 342.000 185 819 420
88.914 631 (533)

H2Regional

62
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GruBwort von Schirmherr MdB Nicklas Kappe

BegruBung durch und Vorstellung des BAWR

Impuls aus der Fokusregion Ruhrgebiet mit Unternehmensbeispielen
Gemeinsamer Abschluss durch BAWR & HyMR

Offener Austausch & Diskussion

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOLE

RUHR

01.12.2025
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Politische Kernbotschaft



Soll der Markthochlauf gelingen, muss die Politik Gelder fur 3DWR
eln neues FOrderInStrument bereltSteuen. BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

ROHR

BUSINESS

Fehlende Business Cases fur Wasserstoff-Verbraucher sind DER Grund fur den stockenden
Markthochlauf. Insbesondere gilt dies fur den Mittelstand.

2 CO2-Preise, Wasserstoff-Importe oder eine Reform der RFNBO-Kriterien sind wichtige
Aspekte; werden das Grundproblem alleine jedoch nicht losen.

Wir benotigen neben dem Kernnetz und einem Topdown-Ansatz die H2-
3 Verteilnetze, um H2-Hochlauf zu gewahrleisten. Dafur mussen wir die Abnahme
durch KMU und Industrie sicherstellen.

Es bedarf NEUER Forderinstrumente wie H2Regional, die zur
Unterstutzung des Markthochlaufs Uber eine Differenzkostenforderung
wirtschaftliche Geschaftsmodelle ermadglichen.

4

53.95
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GruBwort von Schirmherr MdB Nicklas Kappe

BegruBung durch und Vorstellung des BAWR

Impuls aus der Fokusregion Ruhrgebiet mit Unternehmensbeispielen
Gemeinsamer Abschluss durch BAWR & HyMR

Offener Austausch & Diskussion

BDWR

BUND DER WASSERSTOFFREGIONEN

METROPOLE

RUHR

01.12.2025
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!

Fur weiterfuhrende Diskussionen stehen wir Ilhnen
gerne jederzeit zur Verfugung!

3

\g; Tel +49 (0) 221 650 25-323
Mobil +49 (0) 160 160 3422
i kontakt@bdwr.de

Tel +49 (0)201 632488-0
kemna@business.ruhr
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