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BESTATIGUNGSVERMERK DES UNABHANGIGEN ABSCHLUSSPRUFERS
An die HPS Home Power Solutions AG, Berlin
Priifungsurteile

Wir haben den Jahresabschluss der HPS Home Power Solutions AG, Berlin- bestehend aus der
Bilanz zum 31. Dezember 2023, der Gewinn- und Verlustrechnung und der Kapitalflussrechnung fir
das Geschaftsjahr vom 1. Januar 2023 bis zum 31. Dezember 2023 sowie dem Anhang, einschlieflich
der Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden - gepriift. Dariber hinaus haben wir
den Lagebericht der HPS Home Power Solutions AG fiir das Geschaftsjahr vom 1. Januar 2023 bis
zum 31. Dezember 2023 gepriift. Die in dem Abschnitt "Sonstige Informationen" genannten Teile
des Lageberichts haben wir im Einklang mit den deutschen gesetzlichen Vorschriften nicht inhaltlich
geprift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

- entspricht der beigefligte Jahresabschluss in allen wesentlichen Belangen den deutschen, fir
alle Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften unter Beriicksichtigung
des Vermégensanlagengesetzes (VermAnIG) und vermittelt unter Beachtung der deutschen
Grundsatze ordnungsmapiger Buchfiihrung ein den tatsachlichen Verhdltnissen
entsprechendes Bild der Vermdgens- und Finanzlage der Gesellschaft zum 31. Dezember 2023
sowie ihrer Ertragslage fiir das Geschaftsjahr vom 1. Januar 2023 bis zum 31. Dezember 2023
und

- vermittelt der beigefligte Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Lagebericht in Einklang mit dem
Jahresabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften unter Beriicksichtigung
des VermAnIG und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.
Wir geben kein Priifungsurteil zu den im Abschnitt "Sonstige Informationen™ genannten
Bestandteile des Lageberichts ab.

Gemaf § 25 VermAnIGi. V. m. § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erkldren wir, dass unsere Prifung zu keinen
Einwendungen gegen die Ordnungsmapigkeit des Jahresabschlusses und des Lageberichts gefiihrt
hat.

Grundlage fir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts in Ubereinstimmung mit §
25 VermAnIG i. V. m. § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer (IDW)
festgestellten deutschen Grundsdtze ordnungsmapiger Abschlusspriifung durchgefiihrt. Unsere
Verantwortung nach diesen Vorschriften und Grundsdtzen ist im Abschnitt ,,Verantwortung des
Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts” unseres
Bestatigungsvermerks weitergehend beschrieben.



Wir sind von dem Unternehmen unabhéngig in Ubereinstimmung mit den deutschen handels-
rechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen deutschen
Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfiillt. Wir sind der Auffassung, dass
die von uns erlangten Priifungsnachweise ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fiir
unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und zum Lagebericht zu dienen.

Wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit der Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit

Wir verweisen auf Angabe "Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden" im Anhang sowie auf die
Angaben in den Abschnitten "2.7 Finanzlage" und "3.2 Risikobericht" und dort im Unterabschnitt
"Bestandsgefdhrdendes Risiko" im Lageberichts, in denen die gesetzlichen Vertreter beschreiben,
dass sofern die in der Planung angesetzte Kostenoptimierung und Umsatzsteigerung durch
drohende Lieferengpdsse, Kostensteigerungen und Personalknappheit nicht erreicht werden kénnen
und die eingeleiteten Eigenkapital- bzw. FremdkapitalmaBnahmen nicht planmé&pig umgesetzt
werden kénnen, die Gesellschaft auf andere Finanzierungen angewiesen ist. Des Weiteren fiihren die
gesetzlichen Vertreter aus, dass andernfalls die Gesellschaft im Bestand gefdahrdet wdre. Wie in
Angabe "Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden" im Anhang und in Abschnitt "3.2 Risikobericht"
und dort im Unterabschnitt "Bestandsgefahrdendes Risiko" im Lagebericht dargelegt, deuten diese
Ereignisse und Gegebenheiten auf das Bestehen einer wesentlichen Unsicherheit hin, die
bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortflihrung der Unternehmenstatigkeit
aufwerfen kann und ein bestandsgefdahrdendes Risiko im Sinne des § 322 Abs.2 Satz3 HGB
darstellt.

Unsere Priifungsurteile sind beziiglich dieses Sachverhalts nicht modifiziert.

Sonstige Informationen

Die gesetzlichen Vertreter sind fiir die sonstigen Informationen verantwortlich. Die sonstigen
Informationen umfassen Erkldrung der gesetzlichen Vertreter gemaf § 24 Abs. 1 Satz 1 Halbsatz 1
VermAnIGi. V. m. §§ 264 Abs. 2 Satz 3 und 289 Abs. 1Satz 5 HGB.

Unsere Priifungsurteile zum Jahresabschluss und zum Lagebericht erstrecken sich nicht auf die
sonstigen Informationen, und dementsprechend geben wir weder ein Priifungsurteil noch irgendeine
andere Form von Priifungsschlussfolgerung hierzu ab.

Im Zusammenhang mit unserer Priifung haben wir die Verantwortung, die oben genannten sonstigen
Informationen zu lesen und dabei zu wiirdigen, ob die sonstigen Informationen

- wesentliche Unstimmigkeiten zum Jahresabschluss, zu den inhaltlich gepriiften Lageberichts-
angaben oder zu unseren bei der Priifung erlangten Kenntnissen aufweisen oder

- anderweitig wesentlich falsch dargestellt erscheinen.



Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrates fiir den Jahresabschluss und den
Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fiir die Aufstellung des Jahresabschlusses, der den
deutschen, fiir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften unter Beriick-
sichtigung der Vorschriften des VermAnIG in allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir,
dass der Jahresabschluss unter Beachtung der deutschen Grundsdtze ordnungsmapiger Buch-
flihrung ein den tatsdchlichen Verhdltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die
internen Kontrollen, die sie in Ubereinstimmung mit den deutschen Grundsitzen ordnungsmépiger
Buchfiihrung als notwendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines Jahresabschlusses zu
erméglichen, der frei von wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen
(d.h. Manipulationen der Rechnungslegung und Vermé&gensschadigungen) oder Irrtiimern ist.

Bei der Aufstellung des Jahresabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafiir verantwortlich, die
Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit zu beurteilen. Des Weiteren
haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit der Fortfihrung der Unterneh-
menstdtigkeit, sofern einschldgig, anzugeben. Dariiber hinaus sind sie dafiir verantwortlich, auf der
Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit zu
bilanzieren, sofern dem nicht tatsachliche oder rechtliche Gegebenheiten entgegenstehen.

Auperdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Aufstellung des Lageberichts, der
insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft vermittelt sowie in allen wesentlichen
Belangen mit dem Jahresabschluss in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften
entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt. Ferner
sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Vorkehrungen und Manahmen (Systeme), die
sie als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Lageberichts in Ubereinstimmung mit
den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zuermdglichen, und um ausreichende
geeignete Nachweise fiir die Aussagen im Lagebericht erbringen zu kénnen.

Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses der
Gesellschaft zur Aufstellung des Jahresabschlusses und des Lageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariiber zu erlangen, ob der Jahresabschluss als
Ganzes frei von wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen oder
Irrtiimern, und ob der Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft
vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss sowie mit den bei der
Priifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften
entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie
einen Bestatigungsvermerk zu erteilen, der unsere Priifungsurteile zum Jahresabschluss und zum
Lagebericht beinhaltet.



Hinreichende Sicherheit ist ein hohes MaB an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine in
Ubereinstimmung mit § 25 VermAnIG i.V. m. § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftspriifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsdtze ordnungsmadpiger Abschlussprifung
durchgefiihrte Priifung eine wesentliche falsche Darstellung stets aufdeckt. Falsche Darstellungen
kénnen aus dolosen Handlungen oder Irrtiimern resultieren und werden als wesentlich angesehen,
wenn verniinftigerweise erwartet werden kdénnte, dass sie einzeln oder insgesamt die auf der
Grundlage dieses Jahresabschlusses und Lageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen
von Adressaten beeinflussen.

Wahrend der Priifung iiben wir pflichtgemapes Ermessen aus und bewahren eine kritische
Grundhaltung. Dariiber hinaus

- identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher falscher Darstellungen im
Jahresabschluss und im Lagebericht aufgrund von dolosen Handlungen oder Irrtiimern, planen
und fihren Prifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen
Prifungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage flir unsere
Prifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass aus dolosen Handlungen resultierende wesentliche
falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, ist héher als das Risiko, dass aus Irrtiimern
resultierende wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, da dolose
Handlungen Kkollusives Zusammenwirken, Fdalschungen, beabsichtigte Unvollstandigkeiten,
irreflihrende Darstellungen bzw. das Auferkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten kénnen.

- gewinnen wir ein Verstandnis von dem fiir die Priifung des Jahresabschlusses relevanten
internen Kontrollsystem und den fir die Priifung des Lageberichts relevanten Vorkehrungen
und Mapnahmen, um Priifungshandlungen zu planen, die unter den gegebenen Umstdnden
angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit dieser
Systeme der Gesellschaft abzugeben.

- beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern
dargestellten geschdtzten Werte und damit zusammenhdngenden Angaben.

- ziehen wir Schlussfolgerungen iiber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertretern
angewandten Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfilhrung der Unternehmenstatigkeit
sowie, auf der Grundlage der erlangten Priifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit
im Zusammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten besteht, die bedeutsame Zweifel an
der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortflihrung der Unternehmenstatigkeit aufwerfen kénnen.
Falls wir zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir
verpflichtet, im Bestdtigungsvermerk auf die dazugehérigen Angaben im Jahresabschluss und
im Lagebericht aufmerksam zu machen oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser
jeweiliges Priifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der
Grundlage der bis zum Datum unseres Bestatigungsvermerks erlangten Prifungsnachweise.
Zukiinftige Ereignisse oder Gegebenheiten kénnen jedoch dazu fiihren, dass die Gesellschaft
ihre Unternehmenstatigkeit nicht mehr fortfiihren kann.



MSW

Passion for Numbers.

- beurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Jahresabschlusses
einschlieflich der Angaben sowie ob der Jahresabschluss die zugrunde liegenden Geschafts-
vorfalle und Ereignisse so darstellt, dass der Jahresabschluss unter Beachtung der deutschen
Grundsatze ordnungsmapiger Buchfiihrung ein den tatsdchlichen Verhdltnissen entsprechen-
des Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft vermittelt.

- beurteilen wir den Einklang des Lageberichts mit dem Jahresabschluss, seine Gesetzes-
entsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage der Gesellschaft.

- fihren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten
zukunftsorientierten Angaben im Lagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter
Prifungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben
von den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen nach und beur-
teilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annahmen.
Ein eigenstdndiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie zu den
zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein erhebliches unvermeidbares
Risiko, dass kiinftige Ereignisse wesentlich von den zukunftsorientierten Angaben abweichen.

Wir erértern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Umfang
und die Zeitplanung der Priifung sowie bedeutsame Prifungsfeststellungen, einschlieflich etwaiger
bedeutsamer Mangel im internen Kontrollsystem, die wir wahrend unserer Priifung feststellen.

Berlin, den 28. August 2024

MSW GmbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft
Steuerberatungsgesellschaft
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HPS Home Power Solutions AG, Berlin
Bilanz zum 31. Dezember 2023

Aktiva

A. Anlagevermégen
I.  Immaterielle Vermdgensgegensténde

1. Immaterielle Vermégenswerte in der Entwicklung
2. Entgeltlich erworbene Lizenzen

Il. Sachanlagen

1. Grundstucke, grundstiicksgleiche Rechte und Bauten
einschlie3lich der Bauten auf fremden Grundstiicken
Technische Anlagen und Maschinen

Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstattung
4. Geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau

whn

B. Umlaufvermdgen
I.  Vorrate

1. Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe

2. Unfertige Erzeugnisse, unfertige Leistungen
3. Fertige Erzeugnisse und Waren

4. Geleistete Anzahlungen

Il. Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstande

1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
2. Sonstige Vermégensgegenstande

IV. Kassenbestand, Bundesbankguthaben,
Guthaben bei Kreditinstituten und Schecks

C. Rechnungsabgrenzungsposten
D. Aktive latente Steuern

E. Nicht durch Eigenkapital gedeckter Fehlbetrag

31.12.2022

EUR EUR TEUR
13.946.555,25 12.247
12.339,14 7
13.958.894,39 12.254

148.634,08 53
646.951,71 511
848.291,38 308
190.140,08 70
1.834.01725 942

15.792.911,64 13.196

5.678.666,90 3.866
722.055,12 530
39.722,18 82
447.782,70 179
6.888.226,90 ¢ 4.657

1.343.276,82 2.506
2.519.912,79 935
3.863.189,61 ¢ 3.441

1.813.04396 21.819

12.564.460,47 29.918

307.677,95 646

0,00 9.085

22.244.729,50 0

50.909.779,56 52.845

Passiva

A. Eigenkapital

. Gezeichnetes Kapital

Il.  Kapitalricklage

Ill. Gewinnvortrag/Verlustvortrag

IV. Jahresuberschuss/Jahresfehlbetrag

V. Nicht durch Eigenkapital gedeckter Fehlbetrag

B. Riickstellungen

1. Sonstige Rickstellungen

C. Verbindlichkeiten

Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten
Erhaltene Anzahlungen auf Bestellungen
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige Verbindlichkeiten

davon aus Steuern EUR 125.481,67 (V). TEUR 157)

PwnhpRE

davon im Rahmen der sozialen Sicherheit EUR 0 (Vj. TEUR 1)

D. Rechnungsabgrenzungsposten

31.12.2022

EUR EUR TEUR

12.023.630,00 12.024

55.061.037,90 55.061

-43.661.062,79 -20.976

-45.668.334,61 -22.685
22.244.729,50

000 23424

7.389.401,19 3.912

7.389.401,19 3.912

30.967.252,04 19.026

1.320.239,14 571

4.138.983,91 1.905

7.091.348,28 4.006

43.517.823,37 __ 25.509

2.55500 0

50.909.779,56 52.845
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HPS Home Power Solutions AG, Berlin

Gewinn- und Verlustrechnung fiir 2023

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

Umsatzerlose

Erhdhung oder Verminderung des Bestands
an fertigen und unfertigen Erzeugnissen
Andere aktivierte Eigenleistungen

Sonstige betriebliche Ertrage

Materialaufwand
a) Aufwendungen fir Roh-, Hilfs- und
Betriebsstoffe und fur bezogene Waren
b) Aufwendungen fiir bezogene Leistungen
Personalaufwand
a) Lohne und Gehalter
b) Soziale Abgaben und Aufwendungen fir
Altersversorgung und fir Unterstutzung
davon fir Altersversorgung EUR 16.737,85 (V). TEUR 12)
Abschreibungen
a) auf immaterielle Vermdgensgegenstéande
des Anlagevermdgens und Sachanlagen
Sonstige betriebliche Aufwendungen
davon Aufwendungen aus der Wahrungsumrechnung
EUR 8.585,38 (Vj. TEUR 2)

Sonstige Zinsen und &hnliche Ertréage

davon aus verbundenen Unternehmen EUR 0 (Vj. TEUR 0)
davon Ertrage aus der Abzinsung EUR 14.583,79 (Vj. TEUR 3)
Zinsen und ahnliche Aufwendungen

davon an verbundene Unternehmen EUR 0 (Vj. TEUR 0)
davon Aufwendungen aus der Abzinsung EUR 0 (Vj. TEUR 0)

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

davon Ertrag/Aufwand aus der Veranderung bilanzierter
latenter Steuern EUR 9.084.955,51 (Vj. TEUR 0)

Ergebnis nach Steuern

Sonstige Steuern

Jahresiberschuss/Jahresfehlbetrag

Verlustvortrag aus Vorjahr

Bilanzverlust

2022
EUR EUR TEUR
8.586.684,20 8.080
149.477,20 -54
2.944.939,53 2.020
1.266.200,57 743
12.947.301,50  ____10.790

-10.760.975,85 -7.601
-3.679.936,38 -1.972
-14.458.008,41 -10.131
-2.842.101,80 -1.811
-1.521.447,40 -1.441
-13.434.746,38 -9.358
-46.697.216,22  ___ -32.314

14.583,79 3
-2.844.685,17 -1.161
-2.830.101,38 -1.159

-9.084.95551 0

-45.664.971,61 -22.683

-3.363,00 2

-45.668.334,61 -22.685

-43.661.062,79 -20.976

-89.329.397,40 -43.661
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Kapitalflussrechnung (indirekt) 01.01.2023 bis 31.12.2023
HPS Home Power Solutions AG

Periodenergebnis

- Zuschreibungen auf Gegensténde des Anlagevermdgens

+ Abschreibungen auf Gegenstande des Anlagevermoégens

+ Zunahme der Rickstellungen

- sonstige zahlungsunwirksame Ertréage

+ sonstige zahlungsunwirksame Aufwendungen

+ Abnahme/ - Zunahme der Vorréte

+ Abnahme/ - Zunahme der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

+ Abnahme/ - Zunahme anderer Aktiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind
+ Zunahme/ - Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

+ Zunahme/ - Abnahme anderer Passiva, die nicht der Investitions- oder Finanzierungstéatigkeit zuzuordnen sind
+ Zinsaufwendungen

- Ertragsteuerertrag

Ertragsteueraufwand/-ertrag Korrektur um nicht zahlungswirksame Vorgénge

+/- Ertragsteuerzahlungen
Cashflow aus der laufenden Geschéftstéatigkeit

+ Einzahlungen aus Abgangen von Gegensténden des Sachanlagevermégens
- Auszahlungen fir Investitionen in das immaterielle Anlagevermdgen

+ Einzahlungen aus Abgangen von Gegensténden des Sachanlagevermégens
- Auszahlungen fir Investitionen in das Sachanlagevermdégen

Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Einzahlungen aus Eigenkapitalzufiihrungen

+ Einzahlungen aus der Begebung von Anleihen und der Aufnahme von (Finanz-)Krediten
- Auszahlungen aus der Tilgung von Anleihen und

(Finanz-)Krediten

+Einzahlungen aus erhaltenen Zuschiissen

-Gezahlte Zinsen

Cashflow aus der Finanzie-

rungstatigkeit

Zahlungswirksame Veréanderungen des Finanzmittelfonds
(Summe der Cashflows)

+ Finanzmittelfonds am Anfang der Periode
Finanzmittelfonds am Ende

der Periode

Zusammensetzung Finanzmittelfonds
Guthaben bei Kreditinstituten
abzgl. Verbindlichkeiten aus der kurzfristigen Finanzdisposition

EUR

9.084.955,51

0,00

Geschéftsjahr
EUR

-45.668.334,61
0,00
1.521.447,40
3.477.014,13
0,00
0,00
-2.230.786,99
1.162.608,21
-1.548.733,63
2.233.917,40
1.309.109,20
2.844.535,83
0,00

0,00

__-27.814.267,55

Geschéftsjahr
EUR
0,00
-2.938.836,96
0,00

-1.179.226,87

-4.118.063,83

0,00
14.955.333,00

-1.416.667,22
0,00

-1.606.901,20

11.931.764,58

-20.000.566,80

21.811.802,28

1.811.235,48

1.813.043,96
-1.808,48
1.811.235,48

EUR

0,00

Vorjahr
EUR

-22.685.262,23
0,00
1.440.641,08
1.899.041,21
-9.323,80
119.372,86
-2.723.543,38
-1.464.406,48
-583.070,98
963.207,64
839.748,72
1.161.273,25
0,00

0,00

-21.042.322,11

Vorjahr
EUR
0,00
-1.978.976,38
0,00

-341.636,12

-2.320.612,50

22.492.093,26
21.900.000,00
-4.916.684,18

502.557,68

-1.594.542 51
38.383.424,25

15.020.489,64

6.791.312,64

21.811.802,28

21.818.919,27
-7.116,99
21.811.802,28
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HPS Home Power Solutions AG, Berlin
Anhang fur 2023

Allgemeine Hinweise

Der vorliegende Jahresabschluss wurde gemaf3 8§ 242 ff. und 264 ff. HGB sowie nach den
einschldgigen Vorschriften des Aktiengesetzes (AktG) und des Vermdgensanlagengesetzes
(VermAnIG) sowie der Satzung aufgestellt. Es gelten die Vorschriften fur mittelgrof3e
Kapitalgesellschaften gem. § 267 HGB. Gr63enabhéngige Erleichterungen gem. § 288 Abs. 2 HGB
bei der Erstellung des Jahresabschlusses wurden teilweise in Anspruch genommen.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach 88 266, 268 und 275, 277 HGB im Gesamtkosten-
verfahren gegliedert.

Registerinformationen

Die Gesellschaft HPS Home Power Solutions AG mit Sitz in Berlin ist im Handelsregister des
Amtsgerichts Berlin-Charlottenburg unter der Nummer HRB 242770 B eingetragen.

Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Die angewandten Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsétze entsprechen den Grundsatzen
ordnungsmaliger Bilanzierung. Die Grundsatze der Einzelbewertung und der Unternehmens-
fortfihrung (going concern; § 252 Abs. 1 Nr. 2 HGB), das Vorsichtsprinzip und der Grundsatz der
Bewertungsstetigkeit wurden beachtet.

Die Liquiditat der Gesellschaft ist weiterhin nur durch Kapitalisierungsmaflinahmen gesichert. Der
Abschluss von Wandeldarlehensvertrdgen sowie einer Kapitalerhéhung durch Bestandsaktionare
ermdglicht eine Finanzierung bis in die zweite Jahreshélfte 2025.

Bei Nichteintreten der eingeleiteten Eigenkapital- bzw. Fremdkapitalmal3nahmen wirden nach
Einschatzung des Vorstands bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfihrung
der Unternehmenstatigkeit bestehen entstehen. Zum aktuellen Zeitpunkt geht der Vorstand davon
jedoch nicht davon aus. Weitere Ausfilhrungen hierzu finden sich in im Lage-bericht im Abschnitt
unter ,Bestandsgefahrdendes Risiko".

Im Einzelnen wurden folgende Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden angewendet:

Das Wabhlrecht zur Aktivierung selbst geschaffener immaterieller Vermdégensgegenstande des
Anlagevermoégens in Hohe der bis zum Abschlussstichtag angefallenen Entwicklungskosten wird
ausgelbt. Als projektbezogene Entwicklungskosten fir Systeme zur Speicherung und Nutzung von
Sonnenenergie (nachfolgenden ,picea®") werden Einzelkosten wie Personal, Materialverbrauche
und Fremdleistungen sowie anteilige Gemeinkosten aktiviert, sofern die Voraussetzungen zur
Aktivierung kumulativ erflllt werden. Die Erreichung der Voraussetzungen wird durch unser
Projektcontrolling laufend Uberwacht. Mit Beginn der Vermarktung der entwickelten Produkte
erfolgt die lineare Abschreibung der aktivierten Entwicklungskosten tber die erwartete Nutzungs-
dauer.
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Erworbene immaterielle Vermdgensgegenstdnde des Anlagevermogens sind zu Anschaf-
fungs- bzw. Herstellungskosten bilanziert und werden, sofern sie der Abnutzung unterliegen,
entsprechend ihrer Nutzungsdauer linear abgeschrieben.

Das Sachanlagevermdgen ist zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten angesetzt und wird,
soweit abnutzbar, um planmafige Abschreibungen vermindert. Die Abschreibungen erfolgen nach
der linearen Methode unter Berlcksichtigung der betriebsgewo6hnlichen Nutzungsdauer. Fir
Zugange werden die Abschreibungen zeitanteilig berechnet.

Geringwertige Anlageguter bis zu einem Netto-Einzelwert von EUR 800,00 sind im Jahr des Zu-
gangs voll abgeschrieben worden.

Die Vorrate werden zu Anschaffungs- und Herstellungskosten bzw. unter Berticksichtigung des
strengen Niederstwertprinzips bewertet.

Die Bestande an Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffen sind zu durchschnittlichen Einstandspreisen
oder nach dem niedrigsten Einkaufspreis aktiviert.

Die unfertigen und fertigen Erzeugnisse sind zu Herstellungskosten bewertet. Diese umfassen
die produktionsbezogenen Vollkosten. Kosten der allgemeinen Verwaltung wurden nicht aktiviert.

In allen Fallen wurde verlustfrei bewertet, d. h. es wurden von den voraussichtlichen Verkaufs-
preisen Abschléage fir noch anfallende Kosten vorgenommen.

Abgesehen von handelsiblichen Eigentumsvorbehalten sind die Vorrate frei von Rechten Dritter.

Forderungen und sonstige Vermdgensgegenstdnde sind zum Nennwert angesetzt. Allen
risikobehafteten Posten ist durch die Bildung angemessener Einzelwertberichtigungen Rechnung
getragen. Pauschalwertberichtigungen wurden aufgrund der teilweise projektbezogenen
Besonderheiten unterlassen.

Der Ansatz von Kassenbestand und Guthaben bei Kreditinstituten erfolgt zum Nominalwert.

Die aktiven Rechnungsabgrenzungsposten umfassen Ausgaben vor dem Abschlussstichtag,
die Aufwand fir eine bestimmte Zeit nach dem Abschlussstichtag darstellen.

Das gezeichnete Kapital ist ebenfalls mit dem Nennwert angesetzt.

Die sonstigen Ruckstellungen berticksichtigen alle ungewissen Verbindlichkeiten und drohenden
Verluste aus schwebenden Geschéften. Sie sind in Héhe des nach verniunftiger kauf-mannischer
Beurteilung notwendigen Erfillungsbetrags (d.h. einschlieBlich zukinftiger Kosten- und Preis-
steigerungen) angesetzt. Rickstellungen mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr wurden
mit einem fristenkongruenten Marktzinssatz abgezinst.

Verbindlichkeiten sind zum Erfullungsbetrag angesetzt.
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Fur die Ermittlung latenter Steuern aufgrund von temporéren oder quasi-permanenten Differenzen
zwischen den handelsrechtlichen Wertansatzen von Vermégensgegenstanden, Schulden und
Rechnungsabgrenzungsposten und ihren steuerlichen Wertansatzen oder aufgrund steuerlicher
Verlustvortrdge werden diese mit den unternehmensindividuellen Steuersdtzen im Zeitpunkt des
Abbaus der Differenzen bewertet und die Betrage der sich ergebenden Steuerbe- und -entlastung
nicht abgezinst. Aktive und passive Steuerlatenzen werden saldiert ausgewiesen. Die Aktivierung
eines Uberhangs aktiver latenter Steuern in 2023 erfolgt im Vergleich zur Vorjahr nicht mehr
(Vorjahr: TEUR 9.085).

Die Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze blieben gegeniber dem Vorjahr grundsétzlich
unverandert. In 2023 wurde vom Wahlrecht gem. § 274 Abs. 1 HGB zur Aktivierung des Aktiv-
Uberhangs latenter Steuern kein Gebrauch mehr gemacht.

Erlduterungen zur Bilanz
Anlagevermégen

Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermdgens ist unter Angabe der Abschreibungen
des Geschéftsjahres im Anlagenspiegel dargestellt.

Entwicklungskosten selbst geschaffener immaterieller Vermdgensgegenstande wurden im
Geschéaftsjahr in Hohe von EUR 2.944.939,53 (Vorjahr: TEUR 2.020) aktiviert. Diese stehen im
Zusammenhang mit der Entwicklung der picea® bzw. einer wesentlichen Uberarbeitung einzelner
Komponenten zu Optimierung der Anlage. Entwicklungskosten fir die bereits im Verkauf
befindliche erste Generation der picea® werden Uber eine erwartete Nutzungsdauer von
10 Jahren abgeschrieben.

Insgesamt fielen im Geschéftsjahr Forschungs- und Entwicklungskosten in Héhe von EUR
2.944.939,53. Die HPS hat die volle Entwicklungsleistung des Jahres entsprechend als selbst
geschaffene Vermogensgegenstande aktiviert, Forschung wird seitens HPS nicht betrieben.

Die Nutzungsdauer von entgeltlich erworbenen Lizenzen wird jeweils eine Nutzungsdauer geman
der amtlichen AfA-Tabellen zugrunde gelegt.

Die Nutzungsdauer von technischen Anlagen und Maschinen betragt in der Regel 10 Jahre, von
anderen Anlagen sowie Betriebs- und Geschéaftsausstattung wird jeweils die Nutzungsdauer der
amtlichen AfA-Tabellen zugrunde gelegt.

Vorrate

Die Vorrate der Gesellschaft betrugen zum Bilanzstichtag EUR 6.888.226,90. Diese setzen sich im
Wesentlichen zusammen aus Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffen in Hohe von EUR 5.678.666,90
(Vorjahr: TEUR 3.866) und unfertigen Erzeugnissen in Héhe von EUR 722.055,12 (Vorjahr: TEUR
530). Eine Einbeziehung von Fremdkapitalzinsen erfolgt nicht.
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Forderungen und sonstige Vermégensgegenstande

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in Héhe von EUR 1.343.276,82 (Vorjahr: 2.506
TEUR) enthalten zweifelhafte Forderungen in Héhe von EUR 344.404,79 (Vorjahr: TEUR 185). Die
sich darauf beziehende Einzelwertberichtigung betragt EUR 177.004,93 (Vorjahr TEUR 99).

Die sonstigen Vermdgensgegenstande in Hohe von EUR 2.519.912,79 (Vorjahr: TEUR 935)
bestehen Uberwiegend aus Umsatzsteuerforderungen und haben eine Restlaufzeit von bis zu
einem Jahr. Ferner werden Kautionen in Hohe von EUR 600.498,45 (Vorjahr TEUR 145)
ausgewiesen.

Die Forderungen und sonstigen Vermoégensgegenstande sind Uberwiegend innerhalb eines Jahres
fallig.

Rechnungsabgrenzungsposten

Die aktiven Rechnungsabgrenzungsposten in Hohe von EUR 307.677,95 (Vorjahr: TEUR 646)
enthalten ein Disagio gemaf § 250 Abs. 3 HGB in Hohe von EUR 137.500,00 (Vorjahr: TEUR 437).

Aktive Latente Steuern

Die Gesellschaft weist zum Bilanzstichtag aktive latente Steuern in Hohe EUR 0 (Vorjahr:
EUR 9.084.955,51) in der Bilanz aus.

Im Laufe des Geschaftsjahres gab es folgende Anderungen am Saldo der latenten Steuern:

Der Bilanzwert der aktiven latenten Steuern wurde in 2023 abgeschrieben, da eine Verrechnung
der Verlustvortrage nicht innerhalb der nachsten funf Jahre erwartet wird. Es erfolgte lediglich eine
Aktivierung von aktiven latenten Steuern auf Verlustvortrdge bis zur Hohe der passiven latenten
Steuer mit anschlie3ender Verrechnung der aktiven und passiven latenten Steuern und einem
Bilanzausweis von Null.

Die latenten Steuern haben sich wie folgt entwickelt:

Stand zu Beginn des Veranderung Stand zum Ende des
Geschéftsjahres in : Geschéaftsjahres in TEUR
in TEUR
TEUR
Aktive latente 12.781 -8.573 4.208
Steuern
Passive latente 3.696 512 4.208

Steuern
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Das Grundkapital der Gesellschaft von EUR 12.023.630,00 ist vollstandig eingezahlt und eingeteilt
in 12.023.630 auf den Inhaber lautende Namensaktien, mit jeweils einem anteiligen Betrag am
Grundkapital von je EUR 1,00. Zum 31.12.2023 besal} die Gesellschaft keine eigenen Aktien.

Zum 31.12.2023 betragt das Genehmigte Kapital 2023 nach teilweiser Ausnutzung noch EUR

2.994.760,00. Weitere Bezugsrechte bestehen zum 31.12.2023 nicht.

Das gezeichnete Kapital der HPS Home Power Solutions AG wurde im Geschaftsjahr 2023 nicht

erhoht. Die Kapitalriicklage betrégt zum Bilanzstichtag EUR 55.061.037,90.

Gezeichnetes Kapital

EUR

Saldo 31.12.2022 12.023.630,00
Kapitalerh6hung durch die Ausgabe von

1 Stammaktien sowie Einlage von Anspriichen in die 0.00

Kapitalricklage

Kapitalerh6hung durch Wandlung von

> Gesellschafterdarlehen einschlieflich 0.00
Zinsverbindlichkeiten !

Erh6hung des gezeichneten Kapitals aus

3 Gesellschaftsmitteln (Kapitalriicklage) 0,00

Saldo 31.12.2023 12.023.630,00

Der Bilanzverlust entwickelte sich wie folgt:

Verlustvortrag aus dem Vorjahr
Jahresfehlbetrag 2023
Bilanzverlust zum 31. Dezember 2023

Sonstige Rickstellungen

Kapitalricklage
EUR

55.061.037,90

0,00

0,00

0,00

55.061.037,90

EUR
43.661.062,79
45.668.334,61
89.329.397.40

Die Entwicklung der sonstigen Rickstellungen ist nachfolgend mithilfe eines Ruckstellungs-

spiegels dargestellt:
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Rickstellungen

Stand Stand
Zufuhrung Auflésung  Verbrauch
01.01.2023 31.12.2023
EUR EUR EUR EUR EUR
Sonstige
) 571.757,94 4.573.281,37 160.276,65 2.796.763,72 2.187.998,94
Ruckstellungen
Personalriickstellungen 1.064.656,28 1.847.205,16 0,00 1.064.656,28 1.847.205,16
Garantiertickstellungen 1.172.664,74 2.664.712,39 0,00 1.172.664,73 2.664.712,40
Riuckst. f. drohende
Verluste aus o0 12010 636.312,49 0,00 1.075.170,10 636.312,49
schwebenden
Geschaften
Ruckstellungen fur 5, /5000 45.440,00 0,00 2159480  48.265,20
Abschluss u. Prufung
Ruckstellungen fiir 3.718,00 1.189,00 0,00 0,00 4.907,00

Aufbewahrungspflicht
Summe 3.912.387,06 9.768.14041 160.276,65 6.130.849,63 7.389.401.19

Die sonstigen Rickstellungen betreffen ausstehende Rechnungen fir Lieferungen oder
Leistungen des Geschéftsjahres 2023.

Die Personalriickstellungen enthalten Ruckstellungen fur Urlaubsanspriiche, Zeitguthaben der
Mitarbeiter und Bonusanspriiche der Mitarbeiter und der Geschéaftsleitung. Zudem wurden
Ruckstellungen fir die Freisetzung (Abfindungen und Freistellungen) von Mitarbeitern
berlcksichtigt.

Die Garantiertickstellung wurde fir die erste Generation der picea® und die erwarteten
Gewabhrleistungsanspriiche tber die unterstellte Nutzungsdauer von 10 Jahren gebildet. Dabei
wurden die Erfahrungswerte zur Systemrobustheit der letzten 3 Jahre zu Grunde gelegt. Die
Ruckstellung wird angepasst, sollten sich hier neuere Erkenntnisse ergeben.

Die Drohverlustriickstellung wurde fir 183 per 31.12.2023 kontrahierte Anlagen gebildet, da diese
Auftrége planmafig noch nicht kostendeckend verkauft werden.
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Verbindlichkeiten

Die Restlaufzeiten und die Besicherung der Verbindlichkeiten sind im Verbindlichkeitenspiegel im
Einzelnen dargestellt.

in TEUR 31.12.2023 31.12.2022
Restlaufzeit gesamt Restlaufzeit gesamt
davon
mehr mehr
bis 1 mehrals alsb bis 1 als 1
Art der Verbindlichkeit Jahr 1Jahr Jahre Jahr Jahr

1. Verbindlichkeiten

gegeniiber Kreditinstituten 967 30.000 30.967 0 19.026 19.026
2. Erhaltene Anzahlungen 1.320 1.320 571 571
auf Bestellungen
3. Verbindlichkeiten aus
Lieferungen und 4.139 4139 1.905 1.905
Leistungen
4. Sonstige Verbindlichkeiten 6.091 1.000 7.091 2.006 2.000 4.006
- davon aus Steuern 126 157 157
- davon im Rahmen der
sozialen Sicherheit 0 1 1
12.518  31.000 0 43.518 4.482 21.026 25.508

Von den Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten sind TEUR 30.000 durch Pfandrechte
gesichert.

Die sonstigen Verbindlichkeiten enthalten im Wesentlichen Verbindlichkeiten aus einer
Schwarmfinanzierung der GLS Crowdfunding GmbH von EUR 2.034.105,98, Gesellschafter-
darlehen in Hohe von EUR 3.985.809,35 und Lohnsteuerverbindlichkeiten von EUR 125.481,67.

Sonstige Finanzielle Verpflichtungen

Zum Bilanzstichtag 31.12.2023 bestehen sonstige finanzielle Verpflichtungen aus bis zum
Laufzeitende unkiindbaren Miet- und Leasingvertragen in Hohe von EUR 2.397.207,60, welche die
Gesellschaft im Rahmen der gewodhnlichen Geschéftstatigkeit eingegangen ist
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Geschafte mit nahestehenden Unternehmen und Personen

Die folgenden Geschéfte wurden in der Berichtsperiode mit nahestehenden Unternehmen und
Personen getatigt:

Bezogene Leistungen:

- MAS Consult AG fir Versicherungsdienstleistungen (nur Vermittlung)

- AAE-Consulting GmbH fiur strategische Beratung (Umsatz im Geschéftsjahr von EUR
81.604,26 EUR)

- Hasenkamp GmbH Sanitér-Heizung-Klima fir Montageunterstitzung und Installations-
leistungen (Umsatz im Geschéaftsjahr von EUR 11.328,50)

Vertriebspartner:

- Hasenkamp GmbH Sanitar-Heizung-Klima (Umsatz im Geschaftsjahr von EUR 77.810)

Die Geschéafte mit nahestehenden Personen unterliegen einer strengen internen Richtlinie und
erfolgen grundsatzlich zu marktiblichen Konditionen.

Ausschittungssperre gem. 8§ 285 Nr. 28 HGB

Der Gesamtbetrag, der gem. 8 268 Abs. 8 HGB der Ausschittungssperre unterliegt, betragt
EUR 13.946.555,25 und resultiert aus der Aktivierung selbst geschaffener immaterieller
Vermobgensgegenstande des Anlagevermogens.
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Organe

Aufsichtsrat

Dem Aufsichtsrat gehdrten an:

Hans-Peter Villis ausgeubter Beruf: selbststéndiger Berater
Dr. Paul Grunow ausgeubter Beruf: Dipl.-Physiker

Stefanie Spanagel ausgeubter Beruf: Beraterin

Evelyne Freitag ausgeubter Beruf: Beraterin

Den Vorsitz und den stellvertretenden Vorsitz hatten die nachfolgenden Personen:

Hans-Peter Villis Aufsichtsratsvorsitzender
Dr. Paul Grunow Stellvertreter
Vorstand

- Herr Zeyad Abul-Ella, Dipl.-Bauingenieur, Berlin (bis 04.12.2023)
- Herr Stefan Kaufmann, Werkstoffingenieur (Master)/ Dipl.-Betriebswirt, Berlin (bis 6.08.2024)
- Herr Jewgeni Elster, MBA und Dipl.-Betriebswirt, Berlin (bis 14.03.2024)

Gesamtbeziige des Vorstandes

Die Gesellschaft hat Angabe Uber die Beziige des Vorstandes gemafR § 286 Abs. 4 HGB
unterlassen, da sich anhand dieser Angabe die Beziige eines Mitglieds des Vorstandes feststellen
lieBen.

Gesamtbeziige des Aufsichtsrats

Die Aufsichtsratstatigkeiten im Geschéftsjahr 2023 wurden mit EUR 105.000,00 vergutet.
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Mitarbeiter

Im Geschéftsjahr 2023 betrug die durchschnittliche Anzahl der Beschéftigten 251 und setzt sich
wie folgt aus den einzelnen Abteilungen zusammen:

Abteilung Anzahl

Finance & Admin 30
Marketing 5
Service 72
CTO-Bereich 114
Sales 30
Summe 251

Nachtragsbericht

Zwischen Januar und Juni 2024 erfolgten die Auszahlungen der Wandeldarlehensvertrage seitens
der Aktionare zur Sicherung der Liquiditat.

Im Mai 2024 wurde die Verlangerung des Riickzahlungszeitraumes fir die Kreditlinie in Hohe von
30 Mio. EUR von der Banco Santander bewilligt. Des Weiteren erfolgte im Juni eine
Kapitalerh6hung in Héhe von 4.029.996,30 EUR, die bis Ende Juli vollstédndig ausgezahlt wurde.
Zur Sicherung der Liquiditat der Gesellschaft im Rahmen des Going-Concern erfolgte im August
eine Investorenvereinbarung, die der Gesellschaft weitere finanzielle Mittel in H6he von 6,165 Mio.
EUR als Zufluss sichert. Auf Grund der durch Beschluss der Hauptversammlung vom 17.07.2023
erteilten Ermachtigung wurde die Erhohung des Grundkapitals um 5.832.124,00 EUR auf
17.855.754,00 am 1.03.2024 ins Handelsregister eingetragen.

Die Hauptversammlung vom 18.06.2024 hat die Erhdhung des Grundkapitals um bis zu
2.975.959,00 EUR auf bis zu 20.831.713,00 EUR beschlossen. Die beschlossene Erh6hung des
Grundkapitals ist um 2.442.422,00 EUR auf 20.298.176,00 EUR am 5.08.2024 ins Handelsregister
eingetragen worden.

Anfang 2024 wurden Matthias Holder zum neuen CEO und Rainer Gehrung zum neuen CFO/CSO
in den Vorstand bestellt.
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Ergebnisverwendungsvorschlag oder -beschluss
Der Vorstand schlagt in Ubereinstimmung mit dem Aufsichtsrat folgende Ergebnisverwendung vor:

Der Vorstand schlagt in Ubereinstimmung mit den Gesellschaftern die folgende Ergebnis-
verwendung vor: Der Jahresfehlbetrag betrdgt EUR 45.668.334,61. Einschlie3lich des zu
berlicksichtigenden Verlustvortrages ergibt sich ein Betrag von EUR 89.329.397,40, welcher
vollstandig auf neue Rechnung vorgetragen wird.

Berlin, 22.08.2024

gez. Rainer Gehrung gez. Matthias Holder

Vorstand Vorstand
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Anlage

zum Anhang
HPS Home Power Solutions AG, Berlin
Entwicklung des Anlagevermoégens 2023
Anschaffungs- und Herstellungskosten Kumulierte Abschreibungen Buchwerte
01.01.2023 Zugange Abgénge Umbuchungen 31.12.2023 01.01.2023 Zugange Abgange 31.12.2023 31.12.2023 31.12.2022
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR TEUR
. Immaterielle Vermdégensgegenstande
1. Selbst geschaffene gewerbliche Schutzrechte und
ahnliche Rechte und Werte 14.689.961,76  2.927.397,48 0,00 0,00 17.617.359,24 2.442.952,41  1.227.851,58 0,00 3.670.803,99 13.946.555,25 12.247
2. Entgeltlich erworbene Konzessionen, gewerbliche Schutz-
rechte und &hnliche Rechte und Werte sowie Lizenzen
an solchen Rechten und Werten 135.486,58 11.439,48 0,00 0,00 146.926,06 128.375,74 6.211,18 0,00 134.586,92 12.339,14 7
3. Geschafts- oder Firmenwert 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0
4. Geleistete Anzahlungen 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0
14.825.448,34  2.938.836,96 0,00 0,00 17.764.285,30 2.571.328,15 1.234.062,76 0,00 3.805.390,91 13.958.894,39 12.254
Il.  Sachanlagen
1. Grundstilicke, grundstiicksgleiche Rechte und Bauten
einschlieRRlich der Bauten auf fremden Grundstticken 60.104,77 0,00 0,00 102.072,09 162.176,86 6.914,70 6.628,08 0,00 13.542,78 148.634,08 53
2. Technische Anlagen und Maschinen 799.658,35 112.826,93 0,00 98.498,90 1.010.984,18 289.043,54 74.988,93 0,00 364.032,47 646.951,71 511
3. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéftsausstattung 832.509,91 745.971,72 0,00 0,00 1.578.481,63 524.422,62 205.767,63 0,00 730.190,25 848.291,38 308
4. Geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau 70.282,85 320.428,22 0,00 -200.570,99 190.140,08 0,00 0,00 0,00 0,00 190.140,08 70
1.762.555,88 1.179.226,87 0,00 0,00 2.941.782,75 820.380,86 287.384,64 0,00 1.107.765,50 1.834.017,25 942
16.588.004,22 4.118.063,83 0,00 0,00 20.706.068,05 3.391.709,01  1.521.447,40 0,00 4.913.156,41 15.792.911,64 13.196
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Lagebericht fur das Geschaftsjahr 2023

HPS Home Power Solutions AG
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1 Grundlagen
1.1 Geschéaftsmodell der HPS Home Power Solutions AG

Die HPS entwickelt und produziert integrierte Systeme zur Speicherung und Nutzung von Sonnenener-
gie fur Ein- und Mehrfamilienh&user sowie Gewerbeimmobilien. Das erste kommerzielle HPS-System
picea® ist Energiespeicher, Heizungsunterstitzung und Wohnraumbeliftung in einem kompakten Pro-
dukt. picea® deckt den Bedarf eines Einfamilienhauses an elektrischer Energie vollstandig ab. Zusatz-
lich wird die entstandene Abwarme als Heizwarme dem Haus bereitgestellt und reduziert so die Heiz-
kosten. picea® ermdglicht Kunden erstmalig eine vollstandige elektrische Selbstversorgung und Netz-
unabhéngigkeit. Im Jahr 2021 hat die HPS die Produktpalette erweitert und mehrere Energieversor-
gungsldsungen fur den kommerziellen Bereich realisiert und damit gréRere Leistungsklassen erschlos-
sen.

Das Geschafts- und Wachstumsmodell der HPS basiert auf der Positionierung als Markt- und Techno-
logiefihrer in diesem komplett neuen Segment im Geb&udemarkt mit hohen Investitionen in die Pro-
duktentwicklung und in den Marktaufbau. Die Geschéftsskalierung wird zukinftig Uber Vertriebs- und
Servicepartner erfolgen — die Produktion langfristig allerdings tber Fremdfertiger. Die HPS konzentriert
sich weiterhin auf die Produktentwicklung und die Besetzung der Marke und baut Strukturen fur die
Unterstitzung der Partner in Vertrieb, Service und Produktion auf.

Das Unternehmen wurde 2014 gegriindet und hatte Ende 2023 ohne Vorstand und Praktikanten/ Stu-
denten durchschnittlich 251 Mitarbeiter. Es hat seinen Hauptsitz in Berlin sowie eine Betriebsstétte in
Munchen.

1.2 Ziele und Strategien

Die HPS hat in den Jahren 2015 bis 2020 substanziell in die Entwicklung des Produktes picea® inves-
tiert. Nach dem erfolgreichen Verkaufsstart der picea® im Jahr 2019 und ersten nennenswerten Um-
séatzen in den Jahren 2020 bis 2022, sind die operativen Umsétze in 2023 leicht gestiegen.

Die gesteckten Umsatzziele fur das Jahr 2023 konnten allerdings nicht vollstéandig erreicht werden (vgl.
hierzu Kapitel 2.3 zum Geschéaftsverlauf 2023); der Planungswert des Auftragsbuches zum Jahresende
allerdings wurde substantiell Gbertroffen.

Wesentliches Unternehmensziel aus wirtschaftlicher Sicht ist die Erreichung von Kosten- und Ergebnis-
zielen bei stetig wachsendem Umsatz und die Erzielung eines ausgeglichenen Ergebnisses.

Um diese Ziele zu erreichen, investiert die HPS weiterhin verstarkt in den Aufbau des Services bzw.
insbesondere in den Aufbau von Vertriebs- und Servicepartnern. Um die Lieferféhigkeit von picea®
sicherzustellen, wurde die Fertigung im Laufe des Jahres 2023 teilweise von Lohnfertigern wieder In-
house verlagert, um auf kurzfristige Bedarfe besser eingehen zu kénnen.

Zur Erreichung von positiven Bruttomargen wird stetig an der Senkung der Herstellkosten bei steigen-
den Stiickzahlen gearbeitet und die Entwicklung zukinftiger Produktgenerationen zur Erweiterung des
Leistungsangebots ist ebenfalls vorgesehen.

Die HPS verkauft ein Produkt zur CO2-freien Energieversorgung von Gebauden. Das Thema Umwelt-
schutz spielt daher eine zentrale Rolle und soll sich auch im Produkt selbst wiederfinden. Die HPS
entwickelt daher ein integriertes Konzept, um picea® weitestgehend zu recyceln und Austauschkompo-
nenten vom Kunden wiederzuverwenden. In diesen Prozess sind auch die HPS-Zulieferer eingebunden.

Basierend auf einer groRen Kundennachfrage hat HPS sich dazu entschlossen, neben dem Segment
der Ein- und Zweifamilienhduser auch ein Angebot fir Gewerbeanwendungen auf Basis von picea®
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(Kaskadierung von vielen picea® Einheiten) zu schaffen und hat in 2021 neben ersten Kundeninstalla-
tionen zur Marktvorbereitung das Angebot und die Kundenansprache standardisiert und auch 2023 wei-
ter ausgebaut.

Die Absatzmérkte von HPS sind priméar Deutschland, wobei auch erste Anlagen in der Schweiz installiert
wurden. Auch in 2023 wird der Hauptabsatzmarkt in Deutschland gesehen und die geplante Expansion
in die DACH Region in den Folgejahren vorbereitet. Mittelfristig werden auch weitere européische L&n-
der als Absatzmarkte ausgebaut.

1.3 Steuerungssystem

Der Vorstand gibt in Abstimmung mit dem Aufsichtsrat die strategische Entwicklung vor, trifft wichtige
Entscheidungen und Gberwacht die Zielerreichung der Gesellschaft.

Zur Steuerung des Unternehmens bestehen Unternehmensbereiche. Die Bereichsleiter bilden zusam-
men mit dem Vorstand die erweiterte Geschéftsleitung.

Kfm. Bereiche Entwicklung Operations Vertrieb Marketing

Die Gesellschaft hat u.a. eine monatliche detaillierte Budgetiiberwachung auf Unternehmens- und auf
Bereichs- sowie auf Projektebene implementiert.

Mit Ausnahme von Dezember werden neben der monatlichen Uberpriifung des Budgets werden fortlau-
fend Auftragseingang, Umsatz, Profitabilitdt und Liquiditat iberwacht. Dazu werden dem Vorstand Mo-
natsberichte vom Controlling zur Verfligung gestellt. Auf diese Weise sowie durch den offenen und
stéandigen Dialog zwischen Vorstédnden und Bereichen kann der Vorstand im Falle von Abweichungen
zeitnah gegensteuern. Der Vorstand Ubermittelt einmal pro Monat einen Finanzbericht an den Aufsichts-
rat und quartalsweise an die Aktionére.

Zusatzlich erstellt die HPS eine Langfristplanung Uber fliinf Geschéftsjahre, die regelmaRig aktualisiert
wird und die Planungsannahmen aus den Unternehmensbereichen beinhaltet.

1.4 Produktentwicklung (PD)

Im Jahr 2023 lag der Schwerpunkt auf der Entwicklung der neuen Produktgeneration picea2 und auf
der Produktpflege der ersten Produktgeneration. Die Produktpflege umfasst insbesondere Funktionali-
tatserweiterungen, Senkung der Herstellkosten (unter Beriicksichtigung von ,Make or Buy“-Entschei-
dungen), Sicherstellung der Lieferverfigbarkeit sowie Erhéhung der Systemrobustheit.

Hauptaktivitaten der PD im Geschaftsjahr 2023 waren in dem Zusammenhang:

e Erweiterung der picea Funktionalitat, so dass nun auch bereits vorhandene, externe Batterie-
speicher von dritten mit an die picea angeschlossen und genutzt werden kénnen

e Update und Funktionserweiterungen der bestehenden picea App

e Entwicklung, Validierung und Ausrollen von Updates der Betriebsflihrungssoftware zur Steige-
rung der Systemrobustheit

e Sicherstellen der Lieferverfigbarkeit und Ausbau der Second-Source-Lieferanten
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e Entwicklung, Validierung und Implementierung des neue Elektrolyseurmoduls 2.0 in picea 1 zur
Reduktion der Herstell- und Wartungskosten

o Entwicklung der neuen picea 2 Generation mit hdherer Leistung, geringerem Gewicht und ein-
facherer und schnellerer Installation sowie geringeren Herstellkosten

e Entwicklung und Validierung der neuen picea App 2.0

o Aufbau eines Testzentrums zum Testen der picea 2

e Evaluierung von neuen Technologien, die mittelfristig weitere Senkung der Herstellkosten er-
maoglichen sowie den CO2-Fuf3abdruck bei der Herstellung reduzieren.

Im offentlich geforderten Verbundforschungsprojekt FlexEhome wurde Mitte Juli in Schoneiche das
weltweit erste netzdienliche Wasserstoffhaus mit elektrischer und thermischer Vollversorgung im
Rahmen eines Symposiums feierlich von Vertreterinnen aus Politik und Wirtschaft eingeweiht. Seit
September 2023 wird das Haus von einer vierkdpfigen Familie bewohnt und von der TU Berlin im
realen Betrieb gemonitort.

In 2023 wurden die Make or Buy Entscheidungen fir ausgewdahlte H2 Komponenten tGberprift. Da-
bei hat sich herausgestellt, dass es vorteilhaft ist, die Fertigungstiefe auf der Wasserstoffstrecke zu
erhéhen. Folgedessen wurde die Eigenfertigung ausgebaut.

Parallel dazu hat der TUV Rheinland unser Qualitatssicherungssystem nach der Richtlinie
2014/68/EU zertifiziert.. Damit haben wir nicht nur das Modul B (Baumusterprifung) der Druckge-
ratelinie erfolgreich zertifiziert, sondern auch das Modul D (Qualitatssicherung in der Produktion)
der Druckgeréterichtlinie. Die Qualitatssicherung wird fortlaufend — auch mit unangekiindigten TUV
Audits — Uberwacht.

Eine wichtige Saule der HPS ist die Schaffung und das Managen von ,Intellectual Property* unter
anderem in Form von Patentanmeldungen. In 2023 konnten drei weitere Erfindungen zum Patent
angemeldet werden, eine altere Patentanmeldung wurde fallen gelassen. Das Patentportfolio von
HPS umfasst Ende 2023 23 Patentfamilien und 2 Gebrauchsmuster.

Die Verkaufsfreigabe picea2 erfolgte im November 23, der Markteintritt ist in Q2 2024 geplant.

2 Wirtschaftsbericht
2.1 Gesamtwirtschaftliche Rahmenbedingungen

Auch das Jahr 2023 war durch den Krieg in der Ukraine sowie die global angespannten Wirtschaftssi-
tuation gepréagt. Damit einhergehend erfolgt weiterhin eine substantielle strategische Neuausrichtung
der européischen Energieversorgung und eine Verscharfung der Inflation im européischen Wirtschafts-
raum. Die hohen Zinsen (FED und EZB) haben zudem das Investitionsklima verschlechtert. Unsicher-
heiten und Teuerungsraten auch bei den Lohnen haben zudem Druck auf die Lieferketten ausgedbt.
Die wirtschaftliche Stimmung blieb daher bis zum Jahresende 2023 weiterhin sehr angespannt, was
sich bis ins Jahr 2024 spurbar hineinzieht.

Der Internationale Wahrungsfonds (IWF) geht flr das Jahr 2024 nach seiner Prognose von einem An-
stieg der globalen Wirtschaftsleistung von 3 % aus (Quelle: Statista 30.04.24).

In Deutschland ist die Wirtschaftsleistung (BIP) im Jahr 2023 um 0,3% gesunken (Quelle: Statistisches
Bundesamt, 15.1.2024). Fur das Jahr 2024 wird eine weitgehende Stagnation (0,2%) auf Vorjahresni-
veau erwartet. Fir 2025 geht das Ifo-Institut dann wieder von einem Wachstum von 1,5% aus. (Quelle:
Ifo Institut, 6.3.2024).
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2.2 Branchenbezogene Rahmenbedingungen und Marktentwicklung

Im Berichtsjahr 2023 hat sich der von der HPS adressierte Markt grundsétzlich verhalten entwickelt. Der
Auftragseingang im Bauhauptgewerbe ist zwar im Jahr 2023 nominal um 3,3 % gestiegen (Quelle: Sta-
tistisches Bundesamt, Februar 2024). Im Jahr 2022 wurden allerdings mit 260.100 genehmigten Woh-
nungen insgesamt 94.100 weniger Wohnungen genehmigt als im Vorjahreszeitraum (Minus 26,6% zum
Vorjahr). Dieses Minus betrifft vor allem den Neubau von Ein- und Zweifamilienhdusern und begrundet
sich durch gestiegene Bau- und Finanzierungskosten und die wirtschaftliche Unsicherheit (Statistisches
Bundesamt, 29.2.2024).

Ein klarer Trend ist auch bei der weiteren Elektrifizierung der Heizung sowie beim Einsatz erneuerbarer
Energien im Geb&udebereich zu erkennen, sowohl bei der Heizung als auch bei der Stromerzeugung.
In 56% der in 2023 erteilten Baugenehmigungen wird inzwischen eine Warmepumpe zum Heizen ein-
gesetzt, trotz der Verunsicherung beim Heizungsgesetz. Im Jahr 2022 waren es noch 50,7 %. Die Gas-
heizung ist inzwischen mit 10,4% kaum noch relevant. (BDEW, 12.3.2024).

Der sehr positive Trend bei Photovoltaik-Anlagen (im folgenden ,PV*) und Energiespeichern fir den
Hausbereich setzte sich im Jahr 2023 ebenfalls fort. In 2023 wurden laut vorlaufigen Zahlen des Bun-
desverbandes Solarwirtschaft mehr als 1 Mio. neue PV Anlagen installiert, das grof3te Wachstum ge-
geniber dem Vorjahr hatte dabei das Heimsegment mit 135% (BSW, 3.1.2024). Die Anzahl an Heim-
speichern hat sich ebenfalls mehr als verdoppelt auf 573.000 neue Einheiten in 2023 (BSW, 17.1.2024).
Darin drickt sich der Wunsch der Kunden aus, mdglichst viel des selbsterzeugten Stromes auch im
Gebéaude zu nutzen und den Strom nicht einzuspeisen.

Ein weiterer wichtiger Trend ist die Elektrifizierung der Gebaudeenergie. Laut den Zielen der Bundesre-
gierung sollen bis 2030 6 Millionen Warmepumpen in Gebauden installiert sein, mit dem Ziel ab 2024
bereits 500 Einheiten pro Jahr zu installieren (Quelle: Tagesschau, 29.6.2022). Im Jahr 2022 war der
Warmepumpenabsatz bereits auf 236 Tausend Geréte angestiegen, ein Plus von 53 % gegentiber 2021
(Bundesverband Warmepumpe 17.1.2023). Trotz der Unsicherheiten beim Heizungsgesetz gab es in
2023 nochmals einen Anstieg um 50 % auf 356.000 Warmepumpen (Bundesverband Warmepumpe,
22.1.2024).

Ein weiterer wichtiger Trend ist die nochmalige Erhdhung der Strompreise fur Endverbraucher im Jahr
2023. Die Strompreise fur private Verbraucher in Deutschland waren in 2022 so hoch wie nie zuvor und
lagen im Mittel bei 37,9 ct pro kWh. Die Preise sind in 2023 dann nochmals auf Werte von 45,73 ct pro
KWh angestiegen. In 2024 gibt es eine leichte Entspannung, die Werte liegen derzeit aber immer noch
bei mehr als 40 ct/kwh. Die Gewerbestrompreise haben sich in 2023 deutlich auf Werte von rund 25 ct
pro kWh entspannt, nach Werten von mehr als 40 ct pro kWh in 2022 (BDEW, 13.2 2024).

Das Marktumfeld fur die HPS entwickelt sich in 2023 somit in zwei gegenléaufige Richtungen: Zum einen
gibt es einen negativen Trend im Neubaubereich der belastet, auf der anderen Seite gibt es einen Boom
bei PV Anlagen und Speichern, die vorwiegend fur den Bestandsbau angeschafft werden. Das gesell-
schaftliche und politische Umfeld unterstiitzt Produkte wie picea®. Die Zeichen in der Energiepolitik
stehen grundsatzlich auf ,griin“. Die amtierende Bundesregierung sieht in der Transformation des Ener-
giesystems ,eine der grof3ten Herausforderungen unserer Zeit", so heil3t es im Koalitionsvertrag von
SPD, FDP und Grinen vom Dezember 2021. Der Ausbau der erneuerbaren Energien ist demnach eines
der zentralen Projekte ihrer Regierungsarbeit in dieser Legislaturperiode und die Ziele sind ambitioniert.
Die internationale Unsicherheit verstarkt das Interesse den Ausbau der erneuerbaren Energien noch
schneller voranzutreiben.

Im Rahmen des sog. ,,Osterpakets” wurden konkrete SofortmalRnahmen fir einen beschleunigten Aus-
bau der erneuerbaren Energien beschlossen. Im Jahr 2030 sollen demnach mindestens 80 % des ver-
brauchten Stroms aus erneuerbaren Energien stammen. Das bedeutet eine Verdopplung des Anteils
Erneuerbarer Energien am Bruttostromverbrauch in weniger als einem Jahrzehnt (2022 ca. 46 %). Bei
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der fir HPS so wichtigen Solarenergie sollen die Ausbauraten auf ein Niveau von 22 GW pro Jahr
gesteigert werden, so dass im Jahr 2030 insgesamt ca. 215 GW Solarleistung in Deutschland installiert
sein sollen (Quelle: BMWK 15.3.2023).

Auf der anderen Seite gab es durch das Hin und Her beim Heizungsgesetz und durch das Urteil des
Verfassungsgerichtes 60 Mrd. Euro nicht fir KlimaschutzmalZnahmen umzuwidmen erhebliche Verun-
sicherungen in der Branche, die sich negativ ausgewirkt haben.

Die HPS Kunden profitieren auch in 2023 weiterhin von FérdermalRnahmen. Als eine von zahlreichen
MafRnahmen wurde zum 01.01.2023 u.a. die Umsatzsteuer auf PV-Anlagen und Stromspeicher abge-
schafft, d.h. der Kunde kauft die picea mit der PV Anlage ,netto”. Im Rahmen des Programmes ,Bun-
desforderung fir energieeffiziente Gebaude" (BEG) erhalten picea Kunden im Bestandsbau einen For-
derung als Zuschuss. Erstmals werden ausschlie3lich mit grinem Wasserstoff betriebene Brennstoff-
zellensysteme bezuschusst und nicht mehr solche mit Erdgas. Es bestehen jedoch auch weiterhin Her-
ausforderungen, etwa bei der Fortschreibung und Ausweitung von Férderprogrammen flr Langzeitspei-
cher durch den Bund und die Lander. Im Bereich Neubau ist aktuell eine Férderliicke vorhanden, da
das entsprechende Gesetz, das Gebaudeenergiegesetz (GEG) hier keine Férderung vorsieht. Die er-
folgreichen Bundeslanderférderprogramme in Nordrheinwestfalen und Berlin liefen in 2023 ebenfalls
weiter.

Weltweit erleben wir eine verstarkte Diskussion, wie eine zukinftige Wasserstoffwirtschaft ausgestaltet
werden kann. Neben der Bundesregierung, welche die Nationale Wasserstoffstrategie im Juni 2020
beschlossen und in 2023 erweitert hat, haben viele Lander weltweit und auch die Européische Union
eine Wasserstoffstrategie mit Forderinstrumenten in Milliardenhthe auf den Weg gebracht. Das Thema
Wasserstoff im Geb&aude hat aber in der Regel keine oder eine untergeordnete Bedeutung wogegen
Wasserstoff als Saisonalspeicher flr die Versorgung mit grinem Winterstrom durchaus als Thema
adressiert wird.

2.3 Finanzielle und nicht-finanzielle Leistungsindikatoren

Als bedeutsamste finanzielle Leistungsindikatoren betrachtet der Vorstand insbesondere die Umsatzer-
I6se und den Auftragsbestand. Wir verweisen hierzu auf Kapitel 2.4. und 3.1. Ferner werden weitere
finanzielle Leistungsindikatoren wie den Auftragseingang, EBITDA und Cashflow regelmafig berichtet,
Uberwacht und fir die Steuerung herangezogen.

Daneben werden regelmafiig eine Vielzahl weiterer Indikatoren beobachtet, die wesentlich fir den Ge-
schéaftsverlauf sind. Dazu z&hlen auf der Marketing- und Vertriebsseite z. B. die Anzahl der Kundenan-
fragen pro Woche. Fur das Geschéftsjahr 2023 wurden z. B. folgende Indikatoren beobachtet: Im Ge-
schéaftsjahr 2023 verzeichneten wir 7.116 Kundenanfragen (Vorjahr 2022: 18.983). Dies ist deutlich we-
niger als in 2022 und gleichzeitig liegt der Wert hoher als in 2021. Die Branche erlebte in den Jahren
2022 und 2023 aufgrund auf3ergewdhnlicher Rahmenbedingungen Extrema.

2022 galt hierbei als das Jahr mit einer auRerordentlichen Nachfrage, 2023 war hingegen gepragt durch
eine Konsolidierung. Geglattet kann ein positiver Wachstumstrend beobachtet werden. Nahere Erlaute-
rung siehe auch Kapitel 2.4.

Auf der Produktseite achten wir vor allem auf Qualitétsindikatoren wie Lebensdauer der Anlagen und
deren Performance sowie die Auswertung von Serviceféllen und deren Abarbeitungszeiten.
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2.4 Geschaftsverlauf im Jahr 2023

Die im Geschéaftsjahr 2022 pragnanten Herausforderungen, wie massive Preissteigerungen auf der Be-
schaffungsseite, den Abriss von Lieferketten sowie den Mangel an qualifizierten Fachkréften setzten
sich auch im Jahr 2023 fort. Eine mit dem Wegfall der KFW433 Forderung veranderte Forderlandschaft
und eine fehlende Forderung im Neubausegment hatten einen negativen Einfluss auf den Absatz und
Leadeingang. Positiv hervorzuheben war eine sehr erfolgreiche Intersolar Messe in Miinchen mit rund
500 Kunden- und Partneranfragen in nur 3 Tagen. Die fehlenden Technologievorgaben seitens der Re-
gulatorik/Politik und umfassende Forderprogramme wie sie im Besonderen zur Einfiihrung neuer Tech-
nologien notwendig sind, fuhrten zu einer reduzierten Nachfrage. Der Kundenwunsch nach Versor-
gungssicherheit, nach Preissicherheit bei gleichzeitig gestiegenen Strom- und Gaspreisen sowie die
Anstrengungen zur Reduzierung des CO2-Footprints in Gebauden war in Folge des Ukrainekrieges
stark Uberproportional gestiegen und hat sich in 2023 gepaart mit den genannten fehlenden Férderef-
fekten und regulatorischen Technologievorgaben wieder reduziert. Beide Jahre sind nicht représentativ
und durch Ausschlage aufgrund besonderer Rahmenbedingungen gepragt. Bereinigt zeigt sich ein ste-
tiges Wachstum und Marktnachfrage fur eine Energielésung wie picea®. Die Marktanforderungen sei-
tens der Kunden an ein Produkt wie picea® haben sich im Zuge der weiter voranschreitenden Elektrifi-
zierung des Warme und Mobilitatssektors verandert.

Im November hat HPS das neue Produkt picea2 vorgestellt. Dieses reagiert auf das veranderte Markt-
umfeld, neben vielen weiteren Verbesserungen, mit einer doppelten Leistungsabgabe. Dies stellt einen
entscheidenden Meilenstein in der Unternehmensentwicklung dar. Weiterhin wurde bereits Mitte des
Jahres durch die HPS-Entwicklung eine neue Funktionalitat, die die gemeinsame Nutzung von picea®
mit bereits existierenden Batteriespeichern ermdglicht, fur die aktuelle Produktgeneration freigegeben
und auf der Intersolar Messe der Offentlichkeit vorgestellt.

Durch die Lieferkettenproblematik kam es mehrfach zu Abkiindigungen von Bauteilen und damit zu
Produktionsengpéassen. Die HPS ist diesen Herausforderungen durch die Qualifizierung von neuen Lie-
feranten und Aufbau von Second-Source Strategien die Lieferketten begegnet, um damit die Einfliisse
und die Auswirkungen auf die geplante Umsatzrealisierung zu begrenzen. Trotzdem fehlten im Jahr
2023 immer wieder wichtige Zulieferteile, die wir fur die Produktion und Wartung unseres saisonalen
Stromspeichers picea® benttigt werden. Dies flihrte zu einem erheblichen Einbruch der verfligbaren
Auslieferkapazitat unseres Produkts. Resultierend konnte eine negative Auswirkung auf den geplanten
Umsatz und auch Serviceeinsétze reduziert, jedoch nicht verhindert werden.

Ferner trafen uns die Steigerungen auf der Materialbeschaffungsseite und fuhrten zu erhéhten Herstell-
kosten als geplant. Der Mangel an qualifizierten Fachkraften fuhrte dazu, dass wir das geplante Perso-
nal aus 2022 und 2023 erst verspatet akquirieren konnten, vor allem beim Installationspersonal unserer
Anlagen hatte dies direkte Auswirkungen auf den Umsatz und Service.

Ein entscheidender Faktor hierbei ist die interne Ausbildungszeit der eigenen Mitarbeiter und im zukinf-
tigen Geschaftsmodell spater auch der Partnerbetriebe. Um die Ausbildungszeit zu verkirzen, haben
wir stetig den Ausbildungsprozess optimiert und ein zugehdriges Schulungs- und Trainingscenter initial
neu aufgebaut. Das Schulungszentrum spielt eine zentrale Rolle bei der Umsetzung des geplanten Ge-
schaftsmodells mit einem B2B Vertrieb.

Diese Effekte fihrten im Wesentlichen dazu, dass sich Umsétze verschoben haben und Kunden langer
auf ihre Auslieferung und Inbetriebnahme warten mussten Die HPS schlief3t somit das Geschéftsjahr
2023 mit einem Umsatz von 8,6 Mio. EUR (Vorjahr 8,1 Mio. EUR) fuir 86 Anlagen (Vorjahr 92 Anlagen)
ab. Damit liegt der Umsatz aufgrund der auRergewdéhnlichen Herausforderungen im Besonderen in der
Materialbeschaffung in vergleichbarer Gré3e zum Vorjahr — was jedoch gegenuber der Planung eine
signifikante Einbuf3e bedeutet.
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Die gegentber der Planung reduzierten Umsatzergebnisse im Besonderen aufgrund fehlenden Materi-
als fur unsere Baugruppen, fhrten zu notwendigen Gegenmalfinahmen. Um dieser temporéren Situa-
tion gerecht zu werden, wurde Ende des Jahres Kurzarbeit eingefihrt.

Die Vertriebssituation hat sich in den ersten 3 Quartalen vergleichbar zum Vorjahr entwickelt. So konn-
ten wir im Auftragseingang identisch zum Vorjahr bis Q3 124 picea®- Systeme realisieren (Auftragsein-
gang ohne Widerrufe). Dies war in Anbetracht des veranderten Umfeldes ein positives Ergebnis, aller-
dings gegeniber der Planung ein signifikant niedrigeres Ergebnis als erwartet. Im 4. Quartal haben wir
eine neue picea Generation angekindigt und gleichzeitig verstarkt die Umstellung der Vertriebskanale
vorangetrieben. Dies fuhrte zum einen zu vermehrten Widerrufen, da Kunden die neue Generation von
picea® in der Zukunft bestellen wollen und des Weiteren zu einem Rickgang im aktuellen Auftragsein-
gang in 2023 auch aufgrund der Umstellung des Vertriebsmodells auf einen indirekten Vertrieb.

Die HPS transformiert den Vertriebskanal, um von einem zum Marktstart etablierten B2C Verkauf, zu-
kiinftig primar Uber Partner in einem B2B Modell picea zu vertreiben. Der Anteil von Vertragspartnern
konnte in 2023 auf 75 Partner (Vorjahr 60) aufgebaut werden. Der verstarkte Aufbau von Partnern wird
in der Zukunft weiter im Fokus stehen.

Parallel wurde in allen Unternehmensbereichen an der Umsetzung von MalRnahmen zur Sicherstellung
des weiteren Unternehmenswachstums und zur Skalierung der HPS gearbeitet. Der Fokus lag dabei
weiterhin auf der Digitalisierung der notwendigen internen Geschéaftsprozesse und dem Aufbau von
skalierungsfahigen Strukturen in der Auftragsanbahnung und der Auftragsabwicklung sowie der Admi-
nistration.

Die Erfolge spiegeln sich nicht zuletzt mit einem positiven ESG-Rating (Environmental, Social, Gover-
nance-Rating) durch die externe Rating Agentur Morningstar Sustainalytics wieder, sondern auch in den
umgesetzten MaRnahmen. So hat die HPS ein internes Prozesshaus der wesentlichen wertschépfen-
den Kernprozesse, Unternehmenssteuerungs- und Unterstitzungsprozesse definiert. Daraus folgte ein
detailliertes Set and Richtlinien und Arbeitsanweisungen und unternehmensweite Schulungen.

Ferner hat die HPS ein Compliance- und Risikomanagementsystem etabliert, die Bewertungs- und Mi-
tigationsmalinahmen werden monatlich auf Vorstandsebene Uiberwacht.

Gleichzeitig hat die HPS im Jahr 2022 eine ESG-Strategie und Nachhaltigkeitsrichtlinie definiert und
veroffentlicht, einen Code of Conduct unternehmensweit und fur Lieferanten verabschiedet. Die ESG-
Strategie setzt klare Leitplanken und Ziele der nachsten Jahre in den Kategorien Mitarbeitende, Gover-
nance & Compliance, Umwelt & Gesellschaft, Kunde & Produkte sowie der Lieferkette. Diese wurden
anhand einer Wesentlichkeitsanalyse systematisch ermittelt und werden fortlaufend durch einschlagige
KPls weiterentwickelt und sukzessive gemessen.

Im Laufe des Jahres 2023 hat die HPS die durchschnittliche Anzahl der Mitarbeiter von 192 um 59 auf
251 gesteigert.

In 2023 hat die HPS nach den ersten Erfahrungen in 2021 und 2022 Ihr Angebotsportfolio fir multi-
picea® Anlagen beibehalten. Die Kaskadierung mehrerer picea® erlaubt Losungen fir Kunden mit gro-
Beren Leistungsbedarfen, so Gewerbe- oder Mehrfamiliengebédude. Im Jahr 2023 wurde auf der Inter-
solarmesse im Juni eine neue Endkunden App vorgestellt, sowie die neue Funktionalitat, picea mit ex-
ternen Batteriespeichern zu kombinieren.

Die Sicherung der Unternehmensfinanzierung bis zum angestrebten operativen Break-Even blieb, wie
in den Vorjahren, eine zentrale Aufgabe. Das Finanzierungsumfeld hatte sich seit dem Ukrainekrieg
defensiver entwickelt. In dem Zusammenhang wurde eine notwendige Finanzierung aus dem Aktionars-
kreis geschlossen und weitere Eigenmittel eingeworben. So wurde im Juli 2023 die Erhdéhung des
Grundkapitals um TEUR 5.832 beschlossen, die Eintragung der Kapitalerhhung im Handelsregister
erfolgte am 1. Marz 2024. Weiterhin wurde im Juni 2024 eine Kapitalerhhung um bis zu TEUR 2.976
beschlossen. Im August 2024 wurden weitere KapitalisierungsmaRnahmen abgeschlossen, die dem
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Unternehmen Eigenmittel in H6he von ca. 6,2 Mio. € zufiihren, sodass eine Finanzierung bis ins Jahr
2025 gewahrleistet ist.

Zusammenfassend lasst sich festhalten, dass das Umfeld fur Unternehmensfinanzierungen im Sektor
Wasserstofftechnologien trotz dem regen Interesse von Investoren, sehr verhalten ist.

25 Ertragslage

Geschaftsjahr Vorjahr Verénderung
TEUR TEUR TEUR %

Umsatzerlose 8.587 8.080 507

Gesamtleistung 11.681 10.047 1.634 16
Sonstige betriebliche Ertrage 1.266 743 523 70
Materialaufwand -14.441 -9.573 -4.868 51
Abschreibungen -1.521 -1.441 -80 6
Personalaufwand -17.300 -11.942 -5.358 45
Sonstiger betrieblicher Aufwand -13.435 -9.358 -4.077 44
Zinsaufwand -2.845 -1.161 -1.684 145
Latente Steuern -9.085 0 -9.085 0
Jahresfehlbetrag -45.668 -22.685 -22.983 101

Die Umsatzerldse betrugen in diesem Jahr TEUR 8.587 und liegen damit 6 % (TEUR 507) lber den
Umséatzen des Vorjahres (TEUR 8.080). Die geringe Steigerung begriindet sich hauptséachlich mit der
knappen Materialverfugbarkeit, um die geplanten Auslieferungen vornehmen zu kénnen.

Die Gesamtleistung liegt mit TEUR 11.681 leicht Uber dem Vorjahresniveau (TEUR 10.047). Davon
entfielen im Geschaftsjahr 2023 TEUR 2.945 auf aktivierte Entwicklungskosten (Vorjahr TEUR 2.020).
Von den bisher aktivierten immateriellen Vermdgensgegenstanden erfolgten Abschreibungen in Héhe
von TEUR 1.234 (Vorjahr TEUR 1.236).

Die sonstigen betrieblichen Ertrage liegen mit TEUR 1.266 Uber dem Vorjahr (TEUR 743). Der Anstieg
ist u.a. auf realisierte Investitionszuschiisse in Hohe von 957 TEUR zurlckzufthren.

Der Materialaufwand ist mit TEUR 14.441 analog zu den héheren Umsatzerlésen um 51 % hoéher als
im Vorjahreszeitraum (TEUR 9.573) und beinhaltet bezogene Lieferungen und Leistungen fiir die Ferti-
gung der picea®-Anlagen.

Der Personalaufwand ist um TEUR 5.358 auf TEUR 17.300 angestiegen. Dieser Anstieg ist auf den
starken Personalaufbau im Zusammenhang mit dem weiteren Wachstum des Unternehmens, insbe-
sondere in den Bereichen Entwicklung, Vertrieb und Operations, zurtickzufiihren.

Die im Gesamtjahr gezahlten Vergutungen betragen TEUR 16.048 (Vorjahr TEUR 11.524) und weichen
damit um TEUR 1.252 vom Personalaufwand ab. Die Differenz zwischen Personalaufwand i. H. v.
TEUR 17.300 und tatséchlich gezahlter Vergiitung im Jahr 2023 basiert iberwiegend auf den zum Stich-
tag gebildeten Riickstellungen fir Boni, Urlaub und Uberstunden. Die gezahlten Vergiitungen teilen sich
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in feste Vergutungsbestandteile in Hohe von TEUR 15.283 (Vorjahr TEUR 10.845) und variable Vergi-
tungen in Hohe von TEUR 765 (Vorjahr TEUR 679) auf. Auf die Flhrungskrafte (22 Personen) entfallen
TEUR 227 (Vorjahr TEUR 190) der gezahlten variablen Vergltungen.

Weitere gewinnabhéngige Vergltungsbestandteile wurden im Geschéftsjahr 2023 nicht gezahlt.

Fuhrungskrafte Mitarbeiter Summe

TEUR TEUR TEUR
Fixe Vergutung 1.267 14.016 15.283
variable Vergltung 227 538 765
Summe 1.494 14.554 16.048

Der Anstieg der sonstigen betrieblichen Aufwendungen gegentber dem Vorjahr um TEUR 4.077 steht
maRgeblich im Zusammenhang mit dem weiteren Aufbau von Unternehmensstrukturen entsprechend
zum gestiegenen Personalaufwand.

Die Zinsaufwendungen stiegen gegenuber dem Vorjahr (TEUR 1.161) um TEUR 1.684 auf TEUR 2.845.
Diese Veranderung liegt an den steigenden Zinsen der aufgenommenen Kreditlinie der Banco Santan-
der S.A..

Der starke Anstieg der Steuern vom Einkommen und Ertrag auf TEUR 9.085 resultiert aus einer Abwer-
tung der aktiven latenten Steuern auf Verlustvortrage, da eine Verrechnung der Verlustvortrage nicht
innerhalb der nachsten finf Jahre erwartet wird.

Der Jahresfehlbetrag 2023 liegt mit TEUR 45.668 um TEUR 22.983 iber dem Fehlbetrag des Vorjahres
(Jahresfehlbetrag TEUR 22.685).

2.6 Vermdgenslage

wesentliche Bilanzposten Geschaftsjahr Vorjahr Verénderung

TEUR TEUR TEUR %
Aktiva
Anlagevermégen 15.793 13.196 2.597 19,7
kurzfristige Vermogenswerte 10.751 8.098 2.653 32,8
liquide Mittel 1.813 21.818 -20.005 -91,7
Rechnungsabgrenzungsposten 307 646 -338 -52,4
latente Steuern 0 9.085 -9.085 -100,0
Passiva
Eigenkapital -22.245 23.424 -45.669 -195,0
Verbindlichkeiten 43.518 25.509 18.009 70,6
Bilanzsumme 50.910 52.845 -1.935 -3,7

Die Bilanzsumme der HPS ist gegentber dem Vorjahr um TEUR 1.935 (-3,7 %) auf TEUR 50.910 ge-

sunken.

Das Anlagevermdgen liegt mit TEUR 15.793 uber Vorjahresniveau (TEUR 13.196).
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Der Anstieg der kurzfristigen Vermodgenswerte um TEUR 2.653 auf TEUR 10.751 ist Uiberwiegend auf
den Aufbau an Vorraten zur Sicherung der Lieferbereitschaft zurtickzufiihren. Die HPS weist zum 31.
12.2023 unfertige Erzeugnisse und Rohstoffe in Hohe von TEUR 6.401 (Vorjahr: TEUR 4.395) aus. Des
Weiteren sind die Forderungen und sonstigen Vermégensgegenstande ebenfalls gestiegen von TEUR
3.441 in 2022 auf TEUR 3.863.

Die liquiden Mittel der Gesellschaft sind zum 31.12.2023 mit TEUR 1.813 um TEUR 20.005 niedriger
als im Vorjahr.

Das Eigenkapital belauft sich auf TEUR -22.245 und liegt somit TEUR 45.669 unter dem Eigenkapital
des Vorjahres. Die Eigenkapitalquote betragt -77,6 % und liegt somit deutlich unter dem Vorjahreswert
(44,3 %). Der starke Fall der Eigenkapitalquote begriindet sich durch die im Bankenfinanzierung via
Banco Santander S.A, als auch dem negativen Jahresergebnis.

Die Gesamtheit der Verbindlichkeiten ist im Vergleich zum Vorjahr um TEUR 18.009 auf TEUR 43.518
gestiegen. Hauptséchlich ist dieser Anstieg durch die Fremdfinanzierung der Banco Santander mit
TEUR 30.000 begriindet. Inflations- und Wechselkurseinflisse haben auf die Vermégenslage keinen
nennenswerten Einfluss.

Der Anstieg der sonstigen Ruickstellung von TEUR 3.912 auf TEUR 7.389 resultiert im Wesentlichen
aus angestiegenen Ruckstellungen fir Gewahrleistung und Personal.

2.7 Finanzlage

Die Finanzlage der HPS im abgelaufenen Jahr erforderte insbesondere im vierten Quartal Malnahmen
zur Sicherstellung der Liquiditat. Im November 2023 wurde ein tbergreifendes Programm zur Restruk-
turierung des Unternehmens eingeleitet. Gleichzeitig war die Zurverfiigungstellung von weiterer Finan-
zierungen Uber den Aktionéarskreis erforderlich. In Kombination von eingeleitetem Personalabbau, Kurz-
arbeit, Kostensenkungen und zusatzlicher Finanzierung konnte die Finanzlage stabilisiert werden. Die
HPS war somit im Geschéftsjahr jederzeit in der Lage, ihren Zahlungsverpflichtungen termingerecht
nachzukommen.

Der Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit betragt EUR -27.814.267,55. Dieser resultiert im We-
sentlichen aus dem Jahresfehlbetrag 2023 von EUR 45.668.334,61 zzgl. der Abschreibungen und Wert-
minderungen auf Vermdgenswerte des Anlagevermogens in Hohe von EUR 1.521.447,40 zzgl. der Zu-
nahme der Rickstellungen in Hohe von EUR 3.477.014,13, abzgl. der Zunahme der Vorrate und For-
derungen in Hohe von EUR 1.068.178,78, abzgl. der Zunahme sonstiger Aktiva in Héhe von EUR
1.548.733,63, zzgl. der Zunahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstiger
Passiva in Hohe von EUR 3.543.026,60 sowie zzgl. der Abnahme latenter Steuern in H6he von EUR
9.084.955,51. Ebenso flieBen die Zinsaufwendungen in Hohe von EUR 2.844.535,83 mit ein.

Der Cashflow aus Investitionstatigkeiten betragt EUR -4.118.063,83 und besteht im Wesentlichen aus
aktivierten Entwicklungskosten von EUR 2.938.836,96, sowie Investitionen in Sachanlagen von EUR
1.179.226,87.

Der Cashflow aus Finanzierungstéatigkeiten betragt im Geschéaftsjahr EUR 11.931.764,58 und bertick-
sichtigt Zuflisse aus der Aufnahme von Finanzverbindlichkeiten von EUR 14.955.333,00, wovon EUR
1.416.667,22 wieder getilgt wurden. Fir die Finanzverbindlichkeiten bzw. Darlehen wurden Zinszahlun-
gen in Hohe von EUR 1.606.901,20 geleistet.

Zur Deckung des im Jahr 2023 erwarteten Verlustes und operativen Finanzbedarfes hat die Gesellschaft
folgende Malinahmen ergriffen:

Die Liquiditat der Gesellschaft wurde mit weiteren KapitalmafBnahmen in 2024 gesichert. Hinsichtlich
der Risiken verweisen wir auf 3.2 Risikobericht — Bestandgefahrdendes Risiko.
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3 Prognose, Risiken- und Chancenbericht

Die HPS unterliegt einer Vielzahl von Chancen und Risiken, welche die Geschéftstatigkeit beeinflussen.
Dieser Bericht schildert im Folgenden, welche Risiken und Chancen existieren und welche Auswirkun-
gen sich dadurch auf die Gesellschaft ergeben. Die HPS betreibt ein der GréRe und Reife der Gesell-
schaft angemessenes Risikomanagement.

3.1 Prognosebericht

Der Vorstand geht insgesamt davon aus, dass der Markt fir Heimspeicher weiterwachsen wird und die
HPS ihre Marktposition ausbauen wird.

Die Gesellschaft wird im kommenden Geschéftsjahr an den folgenden Punkten arbeiten:

o die kontinuierliche Verbesserung der Systemrobustheit (externer technologischer Review der
picea Technologie),

e Sicherstellung der Lieferketten und Supply Chain Prozesse (Second Source Lieferanten),

e Qualifizierung von B2B Partnern zuséatzlich zum Vertrieb auch fur die Installation und Inbetrieb-
nahmen

e Transformation der Unternehmensstruktur und Prozesse

Der Vorstand ist davon Uberzeugt, dass sich — trotz gestiegener Rohstoffpreisen, Lieferkettenengpés-
sen, Mangel an qualifiziertem Personal und steigenden Zinsen — aus diesen Punkten positive Effekte
auf die Anzahl von Neukunden und damit auch auf die Umsatzentwicklung ergeben werden. Der Trend
zum elektrifizierten und CO2-neutralen Gebaude ist weiterhin ungebrochen und damit die Notwendigkeit
nach saisonalen Energiespeichern wie unserem Produkt picea®. Dieser Trend stimmt uns positiv, den
geplanten Wachstumskurs erfolgreich voranzutreiben.

Wie oben dargestellt, ist sich der Vorstand der durch die aktuelle Marktlage der Unsicherheiten bewusst.
Diese Unsicherheiten spiegeln sich in den Zahlen des ersten Quartals wieder und sind in unserer Ge-
schéftsplanung flr das Jahr 2024 berlcksichtigt.

Die Kundenanfragen im ersten Quartal des Geschéaftsjahres 2024 liegen mit 809 unterhalb des ersten
Quartals 2023 (Kundenanfragen Ende Marz 2023: 5.502) und wir rechnen erfahrungsgeman aus den
letzten drei Geschéftsjahren mit einer steigenden Dynamik an Kundenanfragen in der zweiten Jahres-
hélfte. Bis Méarz 2024 konnten wir deutlich mehr Auftragseingénge von 141 picea®-Systemen (Vorjahr
Marz 2023 41 picea®-Systeme) als im Vorjahreszeitraum verzeichnen. Dies ist unter anderem aufgrund
der Kurzarbeit im gesamten Unternehmen und der verhaltenen Kundenanfragen im Vorjahr zuzuschrei-
ben.

Der Vorstand erwartet fir das kommende Geschéftsjahr weiterhin steigende fakturierte Umsétze, die
sich im Wachstum aufgrund der genannten Effekte an das Jahr 2022 anlehnen werden und damit zwi-
schen 22 und 27 Mio. EUR liegen werden.

Der Vorstand ist ferner bestrebt, Marketingaktivitédten zielgruppenorientierter und effizienter auszuarbei-
ten, sowie weitere gezielte MaRnahmen zur Verbesserung der Kostenstruktur umzusetzen.

Ferner hat der Vorstand aufgrund der Erkenntnisse aus dem Geschéftsjahr 2023 folgende weitere Mal3-
nahmen auf den Weg gebracht, um das benannte Umsatzziel zu erreichen:

= Verstarkung, Aufbau und Qualifizierung von Installationspersonal, sowohl intern als auch extern
Uber Installationspartner (z. B. durch Griindung der neuen HPS Akademie und Schaffung eines
Schulungszentrums)
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= Effizientere Koordination der Gewerke zur Auslieferung und Installation
=  Optimierung der Vorratshaltung zur Sicherstellung der Lieferfahigkeit
= Produktion im Haus, um gezielter und schneller Lieferféhig zu sein.

Trotz der mit den hohen Markteinfihrungsaufwendungen und Anlaufkosten der neuen Produktgenera-
tion picea2 wird ein wesentlich besseres Jahresergebnis in 2024 erwartetet.

Diese Prognosen in Bezug auf die voraussichtliche Entwicklung schlieen die sorgféltige Abwéagung
von Chancen und Risiken der Entwicklung des Umfeldes ein. Die tatsachlichen Ergebnisse kdnnen
wesentlich von den Voraussagen abweichen, wenn z. B. die Mal3nahmenpakete zur weiteren Erhéhung
der Produktmargen sowie des Vertriebsausbaus nicht in héhere Umsétze oder in die geplante Ertrags-
situation minden. Insbesondere der aktuelle Personalmangel sowie auftretende Lieferengpasse und
Preissteigerungen sind derzeit schwer abschétzbar und kdnnen das geplante Umsatzwachstum im Jahr
2024 und ggfs. auch im Jahr 2025 maf3geblich beeinflussen.

3.2 Risikobericht

Die HPS uberpruft regelmafRig zum Zwecke des Risikomanagements Kennzahlen im Vergleich zu den
Planannahmen, um rechtzeitig gegensteuern zu kénnen. Die Kennzahlen erméglichen eine objektive
Ubersicht (iber die finanzielle Situation, einen Soll-Ist-Vergleich zwischen Budget und Ist-Kosten und
eine detaillierte Vorausschau erwarteter Auftragseingange und Umsétze sowie die Uberwachung von
liquiditatsrelevanten Kenngréi3en.

Das Risikomanagement umfasst notwendige organisatorische Regelungen und MaRnahmen zur Erken-
nung und zum Umgang mit den Risiken. Die eingerichteten Prozesse, Systeme und Kontrollen sowie
ergdnzenden MaRnahmen sind dazu geeignet, dass der Rechnungslegungsprozess im Einklang mit
dem HGB sowie anderen rechnungslegungsrelevanten Regelungen und Gesetzen erfolgt.

Soweit verfligbar und wirtschaftlich vertretbar wurden Versicherungen abgeschlossen, um die potenzi-
ellen Auswirkungen eines Schadens so gering wie mdglich zu halten. Dabei handelt es sich um Be-
triebshaftpflichtversicherungen, Produkthaftpflichtversicherung, Geb&audeversicherungen, Betriebsaus-
fallversicherungen, Elektronikversicherungen, KFZ-Versicherungen und D&O Versicherungen.

Im Folgenden werden wesentliche Risiken néher erlautert.

Finanzwirtschaftliche Risiken

Unter finanzwirtschaftlichem Risiko wird das Risiko verstanden, nicht jederzeit Uber hinreichend finan-
zielle Ressourcen zur Begleichung der falligen Verbindlichkeiten zu verfiigen.

Anhand einer wochentlich rollierenden Cashflow-Planung wird die Liquiditat fir die ndchsten 14 Wochen
detailliert mit einem Forecast fur mindestens 12 Monate Uberwacht, um eventuell auftretende Finanzie-
rungsliicken friihzeitig zu erkennen und ihnen begegnen zu kénnen.

Die Finanzierung der HPS basiert im Wesentlichen auf Kapitalma3Bnhahmen und Gesellschafterdarlehen.
Da die Gesellschaft bislang nicht gewinnbringend ist und daher weiteren Finanzierungbedarf bis zum
angestrebten operativen Break-even haben wird, benétigt die Gesellschaft vorerst weiterhin die Zufih-
rung finanzieller Mittel zur Sicherstellung ihrer Zahlungsfahigkeit. Im Juni 2024 wurde eine Kapitalerho-
hung um bis zu TEUR 2.976 beschlossen. Im August 2024 wurden weitere Kapitalisierungsmaf3nahmen
abgeschlossen, die dem Unternehmen Eigenmittel in Hohe von ca. 6,2 Mio. € zuflihren, sodass eine
Finanzierung bis ins Jahr 2025 gewahrleistet ist. Weitere Ausfiihrungen hierzu finden sich in diesem
Abschnitt unter ,Bestandsgefahrdendes Risiko".
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Derzeit sieht der Vorstand ein erhdhtes Risiko aufgrund der aktuell angespannten Situation der Liefer-
ketten. Diese kdnnen in einem hodheren Liquiditatsbedarf als angenommen resultieren.

Dariiber hinaus besteht das Risiko in der aus Sicht des Vorstands noch nicht ausreichenden Stabilitat
der sich im Markt befindlichen piceal.

Des Weiteren besteht das Risiko, dass Kundenzahlungen verspatet, teilweise oder nicht realisiert wer-
den. Der Vorstand hat hier ein wochentliches Monitoring von Forderungen etabliert und kann daher
frihzeitig, steuernd eingreifen.

Weiter steigenden Marktzinsen kénnen das Ergebnis und den Finanzmittelbedarf der Gesellschaft ne-
gativ beeinflussen.

Strategische Risiken / Marktrisiken

Die HPS hat mit picea® ein weltweit einmaliges Produkt in den Markt eingefiihrt, mit bisher so nicht
erreichtem Kundennutzen - aber mit einem am Anfang sehr hohen Verkaufspreis, der auf das Erreichen
von Pionierkunden abzielt. Derzeit existiert noch keine langfristige Vertriebserfahrung, um sicher vor-
herzusagen, ob die geplanten Absatzprognosen auch eintreten. Zudem gibt es Situationen im Markt,
die nicht vorhersehbar sind, wie die Folgen des Angriffskrieges Russlands gegen die Ukraine oder wie
z. B. Lieferengpasse und Kostenrisiken, die ebenfalls einen Einfluss auf die geplanten Absatzzahlen
haben kdnnten.

Eine wichtige Funktion spielen in dem Zusammenhang Fordermittel, die picea® Kunden erhalten, um
die Verkaufspreishirde zu senken. Diese sind nicht sicher fir die ndchsten Jahre garantiert und kénnen
bei Wegfall den geplanten Absatz ebenfalls reduzieren.

Es gibt bis heute kein deutsches Unternehmen, das ein Produkt wie es die HPS anbietet. Es gibt bisher
nur indirekte Wettbewerber, die ,zweitbeste Losungen” anbieten. Dazu z&hlen z. B. Batteriespeicher
oder Brennstoffzellenheizgerate, die mit Erdgas betrieben werden. Darunter gibt es grof3e etablierte
Anbieter, die durch Marktmacht oder aggressive Preisgestaltung einen negativen Einfluss auf die HPS
Absatzzahlen nehmen kdnnten.

AuRerdem kdnnten technische Probleme mit dem noch jungen picea®-Produkt oder die Nichterreichung
der Kostenziele und Skaleneffekte zu Verzégerungen beim weiteren Marktwachstum fithren und damit
das Risiko erhdhen, die Absatzziele und Profitabilitatsziele der HPS nicht erreichen zu kénnen.

Lieferantenrisiko

Die HPS ist fur die Herstellung ihrer Produkte u.a. auf Dritthersteller angewiesen. Die Gesellschaft be-
dient sich bereits heute bei Lohnfertigern zur Herstellung einzelner Komponenten. Es besteht das Ri-
siko, dass nicht alle Zulieferer mit dem geplanten Absatzvolumen der HPS mithalten kénnen. Derzeit
existieren zum Teil Komponenten, ohne ,Second Source” und im Falle eines Ausfalls von ,Single
Source“-Lieferanten kénnte es zu Lieferengpéassen und zu entsprechend hohen Wechselkosten kom-
men, bis eine Alternativkomponente qualifiziert und in die Serie eingefuhrt wurde. Zudem besteht das
Risiko Preisernéhungen von Zulieferern nicht an Endkunden weitergeben zu kénnen.

Es existieren kurzfristige Lieferantenvertrage, welche die HPS dazu verpflichten, eine bestimmte Menge
an Bauteilen und Komponenten in einer bestimmten Zeit abzunehmen. Sollte es im Vertrieb zu Verzo-
gerungen beim Auftragseingang kommen, kann es hier zu erhéhten Liquiditatsbelastungen kommen.
Die HPS lUberwacht diese Abnahmeverpflichtungen in der monatlichen Cashflow Planung, um friihzeitig
MaRnahmen zu ergreifen.
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Ausgelost vom Angriffskrieges Russlands gegen die Ukraine, aber auch als Nachwirkung durch die
Corona-Situation ist die Lieferkettensituation weiterhin angespannt, was zu Lieferengpassen und Preis-
steigerungen bei Rohstoffen fuhrt. Zur Sicherung der Lieferketten verfolgt die HPS eine ,Second
Source“-Strategie sowie bei bestimmten Teilen eine gezielte Vorratshaltung. Letzteres dient ebenfalls
zur Mitigation von Preissteigerungen. Es besteht das Risiko, dass Lieferengpasse und Preissteigerun-
gen die Umsatzlegung verzégern sowie das Jahresergebnis und den Cashflow negativ beeinflussen.

IT-Risiken

Bei der HPS als innovatives und wachstumsorientiertes Unternehmen kommt der in allen Unterneh-
mensbereichen eingesetzten Informationstechnologie eine hohe Bedeutung zu. Die Risiken im Bereich
Informationstechnologie lassen sich in zwei Gruppen unterteilen:

(a) Risiken hinsichtlich des unbefugten Zugriffes auf sensible Unternehmensdaten und
(b) Risiken hinsichtlich der Verfligbarkeit von Systemen

Dem Risiko eines unbefugten Zugriffs begegnet die HPS mit dem Einsatz von Sicherheitstechnologien,
bspw. Firewall oder Antiviren-Software, und der Absicherung von Zugriffsberechtigungen. Hierzu setzt
die HPS die am Markt bewéhrten technischen Mittel ein.

Dem Risiko einer mangelnden Verfugbarkeit begegnet die HPS mit der Nutzung von cloudbasierten
Services sowie mit der redundanten Auslegung der IT-Infrastruktur. Wesentliche Komponenten des Fir-
mennetzwerkes sind dabei mindestens doppelt vorhanden bzw. ausgelegt. Im Stérungs- oder Katastro-
phenfall kann somit der Verlust von Daten und schlimmstenfalls andauernde Betriebsunterbrechungen
vermieden werden.

Personelle Risiken

Qualifizierte und engagierte Mitarbeiter sind eine entscheidende Voraussetzung fur den Erfolg der Ge-
sellschaft. Der Erfolg der Gesellschaft konnte dadurch begrenzt werden, dass qualifiziertes Personal
z. B. im Service oder in der Fertigung, insb. mit speziellen technischen Qualifikationen nicht gewonnen
oder Schlusselpersonal nicht gehalten bzw. adaquat ersetzt werden kann.

Requlatorische Risiken

Die HPS unterliegt sich entwickelnden staatlichen Regelungen und Verordnungen, die negative Auswir-
kungen auf die Vermarktung ihrer Produkte und Geschéaftstatigkeiten haben kénnten.

Mit picea® bringt die HPS ein komplett neuartiges Produkt auf den Markt, dass zahlreiche regulatorische
Anforderungen erflllen muss und pflegt in dem Zusammenhang ein eigenes Rechtskataster aller in
Frage kommenden Gesetze, Richtlinien und Normen, um deren Einhaltung sicherzustellen. Die Einhal-
tung der Anforderungen wird durch in- und externe Experten tberwacht und sichergestellt. Auch bei
grofRer Sorgfalt kann dennoch nicht sichergestellt werden, dass es zu Fehlinterpretationen kommen
kann oder Anforderungen jederzeit eingehalten werden, da es regelméaRig zu Anderungen kommen
kann. Ferner besteht immer das Risiko, dass sich Anforderungen des Gesetzgebers sogar soweit an-
dern, dass es zu Produktanpassungen von picea® kommen musste, was ggf. zu Lieferverzégerungen
flhren wirde, bis Anderungen wieder in der Serie implementiert wurden. Diese wiirden das Risiko er-
héhen, die Absatzziele und Profitabilitatsziele der HPS nicht erreichen zu kénnen.
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Produktentwicklungsrisiken

Die HPS investiert in hohem Malf3e in Entwicklungsprojekte. Bei diesen Projekten werden hauptséchlich
eigene Produkte entwickelt und bestehende Produkte weiterentwickelt, um die Wettbewerbsposition
gegenuber der Konkurrenz weiter auszubauen. Diese MalRhahmen kénnen aufgrund schnellerer Markt-
entwicklungen oder aufgrund der falschen Zielausrichtung oder auch der Nichterreichung der Entwick-
lungsziele erfolglos bleiben. Es wird versucht diese Risiken durch Marktbeobachtungen und Projekt-
steuerungsmafnahmen zu minimieren. Gleichzeitig ergeben sich aus erfolgreich abgeschlossenen Ent-
wicklungsprojekten Chancen fir ein Uberproportionales Umsatzwachstum.

Es besteht das Risiko, dass Produkte nicht in der vorgegebenen Zeit, in der entsprechenden Qualitat
oder zu den vorgegebenen Kosten entwickelt werden kdnnen. Ein Nichterreichen der Kostenziele wiirde
die Unternehmensplanung, einen positiven Deckungsbeitrag mit dem optimierten Produkt zu erzielen,
nicht aufgehen lassen und damit einen hdéheren Kapitalbedarf nach sich ziehen. Um diesem Risiko zu
begegnen, prufen wir fortlaufend den Fortschritt der Projekte anhand der Zielvorgaben. Im Falle von
Abweichungen werden rechtzeitig geeignete Steuerungsmalnahmen eingeleitet.

Die HPS hat bereits heute eine Vielzahl von Patenten angemeldet. HPS ist moglicherweise nicht in der
Lage, dieses geistige Eigentum zu erlangen, zu halten, zu verteidigen oder die Rechte daran durchzu-
setzen. Die HPS ist mdglicherweise nicht in der Lage, ihr nicht patentierfahiges Knowhow zu schitzen.

Obwohl wir regelmaRig Patentrecherchen zu potenziellen Wettbewerbern durchfiihren, ist es unmdéglich
eine 100%ige Sicherheit dartuiber zu erlangen, dass die HPS keine relevanten Patente verletzt. Dies
kann im Falle einer Verletzung von Patenten Dritter negative Auswirkungen auf die Vermarktung der
HPS-Produkte haben und zu hohen Kosten fiir ggf. notwendige Umgehungslésungen fuhren.

Des Weiteren werden Entwicklungskosten in der Bilanz teilweise aktiviert. Es besteht das Risiko, dass
sich herausstellt, dass zunédchst getroffene Annahmen nicht zutreffen und damit die Kriterien fir eine
Aktivierung nicht mehr erflllt sind. Damit wiirde eine auf3erplanmé&Rige Abschreibung der aktivierten
Entwicklungskosten vorzunehmen sein, welche das Jahresergebnis signifikant belasten wirde.

Qualitatsrisiken

picea® ist ein neuartiges komplexes und weltweit einmaliges Produkt bei der ein Qualitatsrisiko nicht
vollstandig ausschlie3bar ist. Diesem begegnet die HPS mit umfangreichem Qualitats-Management
Vorgaben. Um die Risiken aus Produkthaftung und Garantieanspriichen zu minimieren, produziert die
HPS einzelne Komponenten der picea® bei etablierten Serienfertigungs-Unternehmen mit hohen Stan-
dardisierungsgrad unter gleichmagig hoher Qualitat. Diesen hohen Standard an die Qualitatssicherung
Uberpruft und dokumentiert die HPS regelmaRig u.a. sind unsere Fertiger nach DIN ISO 9001 zertifiziert.

Die HPS verkauft picea® an seine Endkunden mit einer 10-Jahresgarantie und hat entsprechende
Ruckstellungen und Garantieaufwendungen im Ist sowie in der Planung dafiir vorgesehen. Mit der
neuen Produktgeneration wurde die Standard-Garantie auf finf Jahre beschrénkt, jedoch erhalt der
Kunde die Mdglichkeit diese um weitere flnf Jahre gegen Gebuhr zu verlangern. Es besteht das Risiko,
dass die Ruckstellungen fur Garantieaufwendungen zu niedrig geplant wurden, da die HPS noch nicht
Uber eine langere Laufzeithistorie seiner Produkte verfiuigt und daher Annahmen dazu treffen musste.

Bestandsgeféhrdendes Risiko

Sofern die in der Planung angesetzte Kostenoptimierung und Umsatzsteigerung durch drohende Lie-
ferengpasse, Kostensteigerungen, und Personalknappheit nicht erreicht werden kénnen und die einge-
leiteten Eigenkapital- bzw. Fremdkapitalmaf3nahmen nicht planmé&Rig umgesetzt werden kénnen, ist die
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Gesellschaft auf andere Finanzierungen angewiesen. Andernfalls ware die Gesellschaft im Bestand
gefahrdet.

3.3 Chancenbericht

Das Marktumfeld fur die HPS entwickelt sich grundséatzlich positiv. Das gesellschaftliche und politische
Umfeld unterstitzt Produkte wie picea®.

Unabhangig von Sofort-MaRnahmen zur Bewéltigung der Energiekrise hat die grundsatzliche Debatte
Uber ein kinftiges Strommarktdesign begonnen. Die Bundesregierung hat die Plattform ,Klimaneutrales
Stromsystem* ins Leben gerufen, an der Stakeholder aus Wissenschaft, Wirtschaft und Zivilgesellschaft
beteiligt sind. Zugleich hat die Bundesregierung in 2023 eine Photovoltaikstrategie und eine Neuauflage
der Wasserstoffstrategie verabschiedet. Das Solarpaket 1 wurde im April 2024 verabschiedet. Einen
Entwurf einer Strom-Speicherstrategie wurde vom BMWK présentiert und es wird eine Verabschiedung
bis Ende 2024 erwartet.

Gemeinsames Ziel dieser Strategien ist es, das Energiesystem Deutschlands zu dekarbonisieren und
bis 2045 auf eine regenerative und CO2-freie Versorgung umzustellen. Dabei ist unbestritten, dass der
Speicherung von volatiler Erneuerbarer Energie eine bedeutende Rolle fur die Verfigbarkeit und Ener-
giesicherheit zukommt. Hier liegen erhebliche Chancen fir dezentrale Langzeitspeicher auf Basis von
Wasserstoff wie picea® von HPS.

Die Bedeutung von Langzeit-Stromspeichern hat dabei zuletzt nochmals erheblich zugenommen. Durch
den massiven Zubau von Photovoltaikanlagen und der Zunahme von E-Autos und Warmepumpen sto-
Ben die Strom-Verteilnetze bereits heute an ihre Grenzen. Der notwendige Stromverteilnetz-Ausbau
wird mit diesem Last-Zuwachs nicht Schritt halten und dezentrale Speicher werden immer wichtiger.

Der Entwurf der Photovoltaik-Strategie der Bundesregierung beschreibt das erhebliche Potential von
PV-Anlagen im Heimbereich in Verbindung mit Speichersystemen: so werde der Anteil des PV-Stroms
maximiert der vor Ort verbraucht wird und zusétzliche Flexibilitats-Optionen geschaffen. ,Dezentrale
Heimspeichersysteme” kénnen demnach in Zukunft vermehrt wichtige Netz- und Systemdienstleistun-
gen erbringen. Eine solche Nutzung stabilisiere das Stromsystem, steigere die EE-Ertrdge und entlaste
die Strompreise. Die Expertenkommission zum Monitoringprozess ,Energie der Zukunft“ hat in ihrer
jungsten Stellungnahme (Februar 2023) darauf hingewiesen, dass im kiinftigen Strommarktdesign auch
.Kleinteilige Flexibilitatspotentiale bis hinunter zu den Haushalten* genutzt werden sollten.

Vor diesem Hintergrund haben sich die gesellschaftspolitischen Rahmenbedingungen fir unser Unter-
nehmen sehr positiv entwickelt. Der Bedarf fir saisonale Stromspeicher wird durch den beschleunigten
Ausbau der Photovoltaik sowie die Roll-out von Warmepumpen und E-Autos stark zunehmen.

Durch die Verabschiedung des Jahressteuergesetzes 2023 hat das Bundesfinanzministerium die At-
traktivitdt zum Erwerb von PV-Anlagen und dazugehérigen Speichermedien deutlich gesteigert, da der
Erwerb unter bestimmten Voraussetzungen nun einem reduzierten Steuersatz von 0% unterliegt.

Auch auf EU-Ebene ist die Politik auf die deutliche Minderung der CO2-Emmissionen ausgerichtet. Die
EU hat ihre Ziele angepasst und dazu zahlreiche Malinahmenpakete verabschiedet, z.B. das Paket ,Fit
for 55* und die EU-Geb&uderichtlinie, die ab 2021 ,Nearly zero-energy buildings” vorzieht. Darlber hin-
aus hat die EU-Kommission ,zero-emission buildings” vorgeschlagen. Diese Anforderung sollte ab dem
1. Januar 2030 fur alle bestehenden Geb&ude und ab dem 1. Januar 2027 fur alle neuen Gebéaude
gelten, die von der offentlichen Hand genutzt werden oder ihr gehéren. Dariiber hinaus hat die Europé-
ische Kommission im Marz 2023 einen Vorschlag fur die Reform des Strommarktdesigns verdffentlicht.
Die Reform sieht u.a. vor, Investitionen in Energiespeicher voranzutreiben. Dies dirfte den Druck auf
Mitgliedslander erhéhen, die Rahmenbedingungen fur Speicher zu verbessern.
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Auch die europaweiten Energiepreissteigerungen in 2023 steigern den Wunsch nach Unabhangigkeit
und Versorgungssicherheit und folgend die Attraktivitdt unseres Produktes auch tber den deutschen
Markt hinaus.

HPS erhalt bereits etliche Kundenanfragen fir Mehrfamilienhduser und fir den Einsatz ihrer Technolo-
gie auch im Gewerbebereich. In den Jahren 2021 bis 2023 konnten die ersten Projekte mit der neu
entwickelten multi-picea® Losung fur gréBere Anwendungen umgesetzt werden. Vertrieblich wurde das
neue Produkt beworben und eine Sales-Pipeline wurde aufgebaut.

Gesamtfazit:

Zusammenfassend lasst sich feststellen, dass sich die Gesellschaft und die Rahmenbedingungen fur
die Branche im Jahr 2023 nur verhalten weiterentwickelt haben. Die im Vorjahr benannte Umsatzziele
fur das Jahr 2023 wurden nicht vollends erreicht. Die Finanzlage ist, aufgrund des negativen Cashflows
aus der laufenden Geschéftstatigkeit, angespannt. Die HPS ist weiterhin wie geplant von der Zufiihrung
externen Kapitals abhangig.

Im Geschéftsjahr 2023 standen wir vor der Herausforderung die Folgen der Inflation und dem steigen-
den Zinsniveau, mit knappen personellen und materiellen Baustellenkapazitaten und damit einherge-
henden Verzdgerungen bei den Fertigstellungen der Kundenprojekte zu managen bei gleichzeitiger Si-
cherstellung der Systemrobustheit und Kundenzufriedenheit auf der anderen Seite.

Betrachtet man die Entwicklung der HPS seit der Markteinfiihrung von picea® Ende des Jahres 2019
bis heute, zeigt sich ein signifikantes Wachstum: Nach Umsétzen von 0,4 Mio. EUR im Jahr 2019, 1,9
Mio. EUR in 2020, 3,6 Mio. EUR in 2021 und 8,1 Mio. EUR in 2022 ist das Jahr 2023 umsatzseitig mit
8,6 Mio. leicht Uber dem Vorjahr.

Fur das Jahr 2024 plant der Vorstand Umsatzerlése zwischen 22 und 27 Mio. EUR.

Berlin, 22. August 2024

gez. Rainer Gehrung gez. Matthias Holder

Vorstand Vorstand
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Anlage
zum Lagebericht

Erklarung der gesetzlichen Vertreter gem. 8§ 24 Abs. 1 Satz 1 Halbsatz 1 VermAnIG
i.V.m. 88 264 Abs. 2 Satz 3 und 289 Abs. 1 Satz 5 HGB

Nach bestem Wissen versichern wir, dass gemaR den anzuwendenden Rechnungslegungsgrundsatzen
der Jahresabschluss ein den tatséchlichen Verhéaltnissen entsprechendes Bild der Vermégens-, Finanz-
und Ertragslage des Unternehmens vermittelt und im Lagebericht der Geschaftsverlauf einschlieRlich
des Geschaftsergebnisses und die Lage des Unternehmens so dargestellt sind, dass ein den
tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild vermittelt wird, sowie die wesentlichen Chancen und

Risiken der voraussichtlichen Entwicklung des Unternehmens beschrieben sind.

Berlin, den 22. August 2024

gez. Rainer Gehrung gez. Matthias Holder

Vorstand Vorstand
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fiir

Wirtschaftspriiferinnen, Wirtschaftspriifer und
Wirtschaftspriifungsgeselischaften

vom 1. Januar 2024

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fir Vertrage zwischen Wirtschafts-
pruferinnen, Wirtschaftspriffern oder Wirtschaftsprifungsgesellschaften
(im Nachstehenden zusammenfassend ,Wirtschaftsprifer” genannt) und
ihren Auftraggebern tber Prifungen, Steuerberatung, Beratungen in wirt-
schaftlichen Angelegenheiten und sonstige Auftrage, soweit nicht etwas
anderes ausdriicklich in Textform vereinbart oder gesetzlich zwingend
vorgeschrieben ist.

(2) Dritte kénnen nur dann Anspriiche aus dem Vertrag zwischen Wirt-
schaftspriifer und Auftraggeber herleiten, wenn dies vereinbart ist oder
sich aus zwingenden gesetzlichen Regelungen ergibt. Im Hinblick auf
solche Anspriiche gelten diese Auftragsbedingungen -auch diesen Dritten
gegeniber. Einreden und Einwendungen aus dem Vertragsverhéltnis mit
dem Auftraggeber stehen dem Wirtschaftsprifer auch gegentber Dritten
zu.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrags

(1) Gegenstand des Auftrags ist die vereinbarte Leistung, nicht ein
bestimmter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsét-
zen ordnungsmafiger Berufsausiibung ausgefiihrt. Der Wirtschaftspriifer
Obernimmt im Zusammenhang mit seinen Leistungen keine Aufgaben
der Geschaftsfuhrung. Der Wirtschaftsprufer ist fur die Nutzung oder
Umsetzung der Ergebnisse seiner Leistungen nicht verantwortlich. Der
Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sich zur Durchfihrung des Auftrags sach-
versténdiger Personen zu bedienen.

(2) Die Bericksichtigung auslandischen Rechts bedarf — auRer bei
betriebswirtschaftlichen Priifungen — der ausdricklichen Vereinbarung in
Textform.

(3) Andert sich die Sach- oder Rechtslage nach Abgabe der abschlie-
Renden beruflichen AuRerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflich-
tet, den Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folge-
rungen hinzuweisen.

3. Mitwirkungspflichten des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafur zu sorgen, dass dem Wirtschaftspriifer
alle fir die Ausfihrung des Auftrags notwendigen Unterlagen und weite-
ren Informationen rechtzeitig bermittelt werden und ihm von allen Vor-
géangen und Umsténden Kenntnis gegeben wird, die fur die Ausfihrung
des Auftrags von Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fiir die Unterla-
gen und weiteren informationen, Vorgéange und Umsténde, die erst wah-
rend der Tatigkeit des Wirtschaftsprifers bekannt werden. Der Auftragge-
ber wird dem Wirtschaftspriifer geeignete Auskunftspersonen benennen.
(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die Voll-
standigkeit der vorgelegten Unterlagen und der weiteren Informationen
sowie der gegebenen Auskiinfte und Erklarungen in einer vom Wirt-
schaftsprifer formulierten Erklarung in gesetzlicher Schriftform oder einer
sonstigen vom Wirtschaftspriifer bestimmten Form zu bestéatigen.

4. Sicherung der Unabhangigkeit

(1) Der Auftraggeber hat alles zu unterlassen, was die Unabhangigkeit
der Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefahrdet. Dies gilt fur die Dauer
des Auftragsverhaltnisses insbesondere filr Angebote auf Anstellung oder
Ubernahme von Organfunktionen und fiir Angebote, Auftrage auf eigene
Rechnung zu Gbernehmen.

(2) Sollte die Durchfuhrung des Auftrags die Unabhangigkeit des Wirt-
schaftsprifers, die der mit ihm verbundenen Unternehmen, seiner Netz-
werkunternehmen oder soicher mit ihm assoziierten Unternehmen, .auf
die die Unabhangigkeitsvorschriften in gleicher Weise Anwendung finden
wie auf den Wirtschaftsprufer, in anderen Auftragsverhaltnissen beein-
trachtigen, ist der Wirtschaftsprifer zur auerordentlichen Kindigung des
Auftrags berechtigt.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Soweit der Wirtschaftspriifer Ergebnisse im Rahmen der Bearbeitung des
Auftrags in gesetzlicher Schriftform oder Textform darzustellen hat, ist al-
lein diese Darstellung malRgebend. Entwirfe solcher Darstellungen sind

unverbindlich. Sofern nicht anders gesetzlich vorgesehen oder vertraglich
vereinbart, sind miindliche Erkldrungen und Auskinfte des Wirtschafts-
prifers nur dann verbindlich, wenn sie in Textform bestatigt werden. Er-
klarungen und Auskiinfte des Wirtschaftspriifers aulerhalb des erteilten
Auftrags sind stets unverbindlich.

6. Weitergabe einer beruflichen AuBerung des Wirtschaftspriifers
(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftsprifers
(Arbeitsergebnisse oder Auszlige von Arbeitsergebnissen — sei es im Ent-
wurf oder in der Endfassung) oder die Information Uber das Tatigwerden
des Wirtschafispriifers fur den Auftraggeber an einen Dritten bedarf der
in Textform erteilten Zustimmung des Wirtschaftsprifers, es sei denn, der
Auftraggeber ist zur Weitergabe oder Information aufgrund eines Geset-
zes oder einer behdérdlichen Anordnung verpflichtet.

(2) Die Verwendung beruflicher AuBerungen des Wirtschaftsprifers und
die Information Uiber das Tatigwerden des Wirtschaftsprifers fiir den Auf-
traggeber zu Werbezwecken durch den Auftraggeber sind unzulassig.

7. Maéngelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Méngeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfil-
lung durch den Wirtschaftsprufer. Nur bei Fehlschlagen, Unterlassen bzw.
unberechtigter Verweigerung, Unzumutbarkeit oder Unméglichkeit der
Nacherflillung kann er die Vergitung mindern oder vom Vertrag zuriick-
treten; ist der Auftrag nicht von einem Verbraucher erteilt worden, so kann
der Auftraggeber wegen eines Mangels nur dann vom Vertrag zuriicktre-
ten, wenn die erbrachte Leistung wegen Fehlschlagens, Unterlassung,
Unzumutbarkeit oder Unméglichkeit der Nacherfailung fir ihn ohne Inte-
resse ist. Soweit dariber hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt
Nr. 9.

(2) Ein Nacherfillungsanspruch aus Abs. 1 muss vom Auftraggeber un-
verziglich in Textform geltend gemacht werden. Nacherfullungsanspri-
che nach Abs. 1, die nicht auf einer vorsatzlichen Handlung beruhen, ver-
jahren nach Ablauf eines Jahres ab dem gesetzlichen Verjghrungsbeginn.
(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Mangel, die in einer beruflichen AuRerung (Berichfy Gutachten
und dgl.) des Wirtschaftsprifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom
Wirtschaftspriifer auch Dritten gegentiber berichtigt werden. Unrichtigkei-
ten, die geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftsprifers
enthaltene Ergebnisse infrage zu stellen, berechtigen diesen, die Aufe-
rung auch Dritten gegeniiber zurtickzunehmen. In den vorgenannten Fal-
len ist der Auftraggeber vom Wirtschaftsprufer tunlichst vorher zu héren.

8. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1) Der Wirtschaftsprifer ist nach MaRgabe der Gesetze (§ 323 Abs. 1
HGB, § 43 WPO, § 203 StGB) verpflichtet, iber Tatsachen und Umstan-
de, die ihm bei seiner Berufstétigkeit anvertraut oder bekannt werden,
Stillschweigen zu bewahren, es sei denn, dass der Auftraggeber ihn von
dieser Schweigepflicht entbindet.

(2) Der Wirtschaftspriifer wird bei der Verarbeitung von personenbezo-
genen Daten die nationalen und europarechtlichen Regelungen zum Da-
tenschutz beachten.

9. Haftung

(1) Fur gesetzlich vorgeschriebene Leistungen des Wirtschaftspriifers,
insbesondere Prifungen, gelten die jeweils anzuwendenden gesetzlichen
Haftungsbeschrankungen, insbesondere die Haftungsbeschrankung des
§ 323 Abs. 2 HGB.

(2) Sofern weder eine gesetzliche Haftungsbeschrankung Anwendung
findet noch eine einzelvertragliche Haftungsbeschrankung besteht, ist der
Anspruch des Auftraggebers aus dem zwischen ihm und dem Wirtschafts-
prifer bestehenden Vertragsverhéltnis auf Ersatz eines fahrlassig verur-
sachten Schadens, mit Ausnahme von Schaden aus der Verletzung von
Leben, Kérper und Gesundheit sowie von Schaden, die eine Ersatzpflicht
des Herstellers nach § 1 ProdHaftG begriinden, gemaR § 54a Abs. 1
Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt. Gleiches gilt fir Anspriiche, die Dritte
aus oder im Zusammenhang mit dem Vertragsverhaltnis gegeniiber dem
Wirtschaftsprufer geltend machen.
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(3) Leiten mehrere Anspruchsteller aus dem mit dem Wirtschaftspriifer be-
stehenden Vertragsverhéltnis Anspriiche aus einer fahrlassigen Pflichtver-
letzung des Wirtschaftspriifers her, gilt der in Abs. 2 genannte Hichstbetrag
fur die betreffenden Anspriiche aller Anspruchsteller insgesamt.

(4) Der Hochstbetrag nach Abs. 2 bezieht sich auf einen einzelnen Scha-
densfall. Ein einzelner Schadensfall ist auch beziiglich eines aus mehreren
Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens gegeben. Der ein-
zelne Schadensfall umfasst samtliche Folgen einer Pflichtverletzung ohne
Ricksicht darauf, ob Schaden in einem oder in mehreren aufeinanderfol-
genden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf gleicher oder
gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun oder Unterlassen als einheitliche
Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten miteinander in
rechtlichem oder wirtschaftlichem Zusammenhang stehen. In diesem Fall
kann der Wirtschaftsprifer nur bis zur Héhe von 5 Mio. € in Anspruch ge-
nommen werden.

(5) Ein Schadensersatzanspruch erlischt, wenn nicht innerhalb von sechs
Monaten nach der in Textform erklarten Ablehnung der Ersatzieistung Klage
erhoben wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde. Dies
gilt nicht fur Schadensersatzanspriiche, die auf vorséizliches Verhalten: zu-
riickzufithren sind, sowie bei einer schuldhaften Verletzung von Leben, Kor-
peroder Gestndheit sowie bei Schaden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers
nach § 1 ProdHaftG begriinden. Das Recht, die Einrede der Verjahrung gel-
tend zu machen, bleibt unberihrt.

(6) § 323 HGB bleibt von den Regelungen in Abs. 2 bis 5 unber(ihrt.

10. Ergdnzende Bestimmungen fiir Priifungsauftrdge

(1) Andert der Auftraggeber nachtraglich den durch den Wirtschaftspriifer
gepruften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschiuss oder
Lagebericht, darf er diesen Bestatigungsvermerk nicht weiterverwenden.
Hat der Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist
ein Hinweis auf die durch den Wirtschaftsprifer durchgefihrte Priifung im
Lagebericht oder an anderer fir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit
in gesetzlicher Schriftform erteilter Einwilligung des Wirtschaftspriifers und
mit dem von ihm genehmigten Wortlaut zuldssig.

(2) Widerruft der Wirtschaftspriifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Aufiraggeber
den Bestatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf fiinf Berichtsausfertigungen. Weite-
re Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Ergédnzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen
(1) Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuer-
lichen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftrag-
geber genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und
volisténdig zugrunde zu legen; dies gilt auch fiir Buchfuhrungsauftrage. Er
hat jedoch den Auftraggeber auf von ihm festgestelite wesentliche Unrichtig-
keiten hinzuweisen.
(2) Der Steuerberatungsauftrag umfasst nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dass der Wirtschaftsprifer hierzu
ausdricklich den Auftrag Ubernommen hat. in diesem Fall hat der Auftrag-
geber dem Wirtschaftspriifer alle fur die Wahrung von Fristen wesentlichen
Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen, dass
dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfiigung
steht.
(3) Mangels einer anderweitigen Vereinbarung in Textform umfasst die lau-
fende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden Tatigkeiten:
a) Ausarbeitung und elektronische Ubermittiung der Jahressteuererklarun-
gen, einschlieBlich E-Bilanzen, fir die Einkommensteuer, Kérperschaft-
steuer und Gewerbesteuer, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber
vorzulegenden Jahresabschlisse und sonstiger fir die Besteuerung
erforderlichen Aufsteillungen und Nachweise
b) Nachprufung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern
¢) Verhandlungen mit den Finanzbeh&rden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erkldrungen und Bescheiden
d) Mitwirkung bet Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebsprufungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern
e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.
Der Wirtschaftsprifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche veroffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.
(4) Erhalt der Wirtschaftsprifer fur die laufende Steuerberatung ein
Pauschalhonorar, so sind mangels anderweitiger Vereinbarungen in Text-
form die unter Abs. 3 Buchst. d) und e) genannten Tatigkeiten gesondert
zu honorieren.

(5) Sofern der Wirtschaftsprifer auch Steuerberater ist und die Steuer-

beratervergutungsverordnung fur die Bemessung der Vergiitung anzuwen-

den ist, kann eine hohere oder niedrigere als die gesetzliche Vergiitung in

Textform vereinbart werden.

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Kér-

perschaftsteuer, Gewerbesteuer und Einheitsbewertung sowie aller Fragen

der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben erfolgt auf

Grund eines besonderen Auftrags. Dies gilt auch fur

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer und Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der
Finanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen,

c) die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit
Umwandlungen, Kapitalerhéhung und -herabsetzung, Sanierung,
Eintritt und Ausscheiden eines Gesellschafters, BetriebsverauBerung,
Liquidation und dergleichen und

d) die Unterstitzung bei der Erfilllung von Anzeige- und Dokumentations-
pfiichten.

(7) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als

zusaizliche Tatigkeit ibernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung

etwaiger besonderer buchmafiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob

alle in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Verglinstigungen

wahrgenommen worden sind. Eine Gewahr fur die vollsténdige Erfassung

der Unterlagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzugs wird nicht Uber-

nommen.

12. Elektronische Kommunikation

Die Kommunikation zwischen dem Wirtschaftsprifer und dem Auftraggeber
kann auch per E-Mail erfolgen. Soweit der Auftraggeber eine Kommunika-
tion per E-Mail nicht winscht oder besondere Sicherheitsanforderungen
stellt, wie etwa die Verschlisselung von E-Mails, wird der Auftraggeber den
Wirtschaftspriifer entsprechend in Textform informieren.

13. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftspriifer hat neben seiner Gebuhren- oder Honorarforde-
rung Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zu-
satzlich berechnet. Er kann angemessene Vorschisse auf Vergitung und
Auslagenersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der vol-
len Befriedigung seiner Anspriche abhéngig machen. Mehrere Auftraggeber
haften als Gesamtschuldner.

(2) Ist der Auftraggeber kein Verbraucher, so ist eine Aufrechnung gegen
Forderungen des Wirtschaftsprifers auf Vergitung und Auslagenersatz nur
mit unbestrittenen oder rechtskréaftig festgestellten Forderungen zuldssig.

14. Streitschlichtungen »

Der Wirtschaftsprifer ist nicht bereit, an Streitbeilegungsverfahren vor einer
Verbraucherschlichtungsstelle im Sinne des § 2 des Verbraucherstreitbei-
legungsgesetzes teilzunehmen.

15. Anzuwendendes Recht

Fir den Auftrag, seine Durchfihrung und die sich hieraus ergebenden
Anspriiche gilt nur deutsches Recht.
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