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Grundlagen des Konzerns

Organisation und rechtliche Struktur

Der GD Towers Konzern mit seinen Tochtergesellschaften ist einer der fihrenden Funkturmanbieter in Europa mit
ca. 42.400 Funkstandorten in Deutschland und Osterreich.

Am 12. Juli 2022 hat die Deutsche Telekom AG mit den nordamerikanischen Finanzinvestoren DigitalBridge und
Brookfield eine Vereinbarung Gber den Verkauf von 51 % der Anteile an den Gesellschaften des Funkturmgeschafts
in Deutschland und Osterreich geschlossen. Die Deutsche Telekom behilt einen Anteil von 49%. Damit einhergehend
verliert die Deutsche Telekom die Beherrschung lber die GD-Towers-Holding GmbH, (im Folgenden GD Towers
Konzern) zu denen unter anderem die DFMG Deutsche Funkturm GmbH, Munster, (im Folgenden DFMG genannt)
und die Magenta Telekom Infra GmbH, Wien, Osterreich (im Folgenden MTI genannt), gehort. Der Verkauf der
Anteile wurde am 1. Februar 2023 vollzogen.

Das Mutterunternehmen des GD Towers Konzerns ist die GD Towers Holding GmbH mit Sitz in Bonn, welche als
Holding flr die Tochtergesellschaften fungiert. Der GD Towers Konzern umfasst neben der GD Towers Holding als
Mutterunternehmen sieben vollkonsolidierte Tochterunternehmen. Darunter fungiert die DFMG Holding GmbH,
Bonn (im Folgenden DFMG Holding), als Beteiligungs- und Finanzierungsgesellschaft. Diese ist fir die komplette
Steuerung der externen Finanzierung des gesamten Konzerns verantwortlich. Darunter hdngen die operativen
Gesellschaften DFMG (Deutschland) und MTI (Osterreich). Die Erste DFMG Deutsche Funkturm Vermégens-GmbH,
Bonn, (im Folgenden Erste DFMG genannt) besitzt Antennentrager (TUrme, Masten und Standrohre) sowie
zugehorige Betriebsgebdude und sonstige zugehoérige Vermogensgegenstande, die diese ausschlielRlich der DFMG
entgeltlich zur Nutzung Uberlasst. Die verbleibenden Tochtergesellschaften fungieren im Wesentlichen als
Besitzgesellschaften oder interne Dienstleister des Konzerns.

Geschaftsmodell

Das Hauptgeschift des GD Towers Konzern besteht in der Planung, Errichtung, Betreibung und Vermarktung von
Antennentriagern an Turm-, Mast- und Dachstandorten. Diese befinden sich in Deutschland und Osterreich. Die
geschaffenen Antennenflachen an den diversen Standorten bilden die Grundlage fiir die Vermietung an unsere
Kunden und mithin die Basis fir die Umsatzerzielung des GD Towers Konzern. Zu den fir unsere Kunden
angebotenen Leistungen gehoren insbesondere der Bau von Antennentragern, die Umriistung und Erweiterung
bestehender Antennentragerstandorte (z.B. fir LTE oder 5G), die Anmietung von Bauwerken (z.B. fir
Dachstandorte) und Grundstiicken (z.B. fiir Maststandorte oder Tiirme), die Instandhaltung und der Betrieb der an
Antennentrager- und Technikflichen vorhandenen Antennentrdger und die Installation der
Antennentragereinrichtungen.

Die Gesellschaften des Konzerns bieten diese Leistungen sowohl fiir private als auch fiir 6ffentliche Unternehmen
wie Mobilfunkbetreiber (MNOs), Radio- und Rundfunkanstalten oder auch Behérden und Organisationen mit
Sicherheitsaufgaben (BOS) im Rahmen ihres breiten Infrastruktur-Portfolios an.

Da die Nachfrage nach Antennentrdagern unmittelbar an die Entwicklungen des Telekommunikationsmarktes
gekoppelt ist, bestimmen die Anforderungen des Marktes an die MNOs auch die Nachfrage der GD Towers als
Funkturmbetreiber.

Die aktuellen Entwicklungen im Telekommunikationsmarkt fordern insbesondere den weiteren Netzausbau, die
Netzmodernisierung und die Erweiterungen des Mobilfunk . Der weltweite Trend zum Anstieg des Datenvolumens
ist weiterhin ungebrochen und erfordert einen schnellen Netzausbau. Einen besonderen Schwerpunkt bildet die
Weiterentwicklung des flachendeckenden Netzauf- und Netzausbaus zur Ermoglichung der neuen
Mobilfunkgeneration 5G.

Mit ca. 800 Mitarbeitern treiben wir den Ausbau der Infrastruktur fir Mobilfunkbetreiber, Rundfunkanstalten und
digitale Funknetze von Behdrden im Rahmen unserer Geschaftstatigkeit voran.



DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2

Der aktuelle Fokus unserer Geschaftsstrategie liegt daher auf dem Ausbau des LTE- / 5G-Netzes, der
Netzmodernisierung sowie der SchlieBung von weien Flecken, der sogenannten White Spots, um die
Anforderungen und Wiinsche unserer Kunden, insbesondere der MNOs, entsprechend zu erfillen . Mit diesem Fokus
ebnen wir den Weg fiir die Gigabit-Gesellschaft und schaffen Mehrwert fir alle unsere Stakeholder.

Steuerungssystem

Das konzernweite Steuerungssystem ist darauf ausgelegt, die Umsetzung der Strategie des GD Towers Konzerns und
der damit einhergehenden langfristigen finanziellen Ziele zu unterstiitzen. Dabei verfolgt die Geschaftsfiihrung das
Konzept der wertorientierten Unternehmensfiihrung.

Die Erwartungen der unterschiedlichen Stakeholder (Gesellschafter, Kreditgeber, Kunden, Mitarbeiter, Lieferanten
und der allgemeinen Offentlichkeit) sollen hierbei in Einklang gebracht werden, damit geniigend Mittel fiir eine
attraktive Ausschittungspolitik, den Schuldenabbau, eine verantwortungsvolle Personalpolitik sowie Investitionen
in ein nachhaltiges Unternehmenswachstum zur Verfligung stehen.

Das Berichtswesen des GD Towers Konzerns umfasst neben der jahrlichen Budgetplanung monatliche Management
Reportings sowie quartalsweise IFRS-Reportings an die Gesellschafter. Diese sind sowohl Gegenstand in den
regelmaRigen Sitzungen des Managements, als auch in den Sitzungen des Gesellschafterausschusses und stellen
wesentliche Beurteilungs- und Entscheidungsgrundlagen dar.

Dazu verwenden wir konkrete Leistungsindikatoren, um den Erfolg zuverlassig und nachvollziehbar zu messen. Diese
leiten sich aus dem internen Berichtswesen des GD Towers Konzern ab.

Einen Uberblick iber unsere bedeutsamsten finanziellen und nichtfinanziellen Leistungsindikatoren geben die
folgenden Erlauterungen.

Finanzielle Leistungsindikatoren

in TEUR 2023
Gesamtumsatz 1.134.065
EBITDA pre IFRS 16 (bereinigt um Sondereinflisse) 663.665
Operativer Cashflow 319.759
Cash Capex 286.772
Gesamtumsatz

Unsere betriebliche Tatigkeit spiegelt sich insbesondere im Umsatz wider. Dieser hdngt davon ab, wie gut wir unsere
Produkte und Dienstleistungen am Markt absetzen konnen. Die Entwicklung des Umsatzes ist daher eine wesentliche
GrofRe, um den Unternehmenserfolg zu messen.

EBITDA pre IFRS 16 (bereinigt um Sondereinfliisse)

Die Messung unserer operativen Ertragskraft erfolgt Gber das bereinigte EBITDA pre IFRS 16, das heit vor
Anwendung des IFRS 16 ,Leasingverhaltnisse” und mithin, als ein um Mietaufwendungen angepasstes und um
Sondereinflisse bereinigtes EBITDA. Dies ermittelt sich ausgehend vom EBIT (Betriebsergebnis) gemaR der Konzern
Gewinn- und Verlustrechnung und wird um Abschreibungen auf immaterielle Vermoégenswerte, Sachanlagen und
Nutzungsrechte korrigiert. Sondereinflisse Uberlagern die Darstellung der operativen Geschaftstatigkeit und
erschweren somit eine Vergleichbarkeit von ErgebnisgréBen mit Vorperioden. Fiir eine transparente Darstellung und
auf Basis von Vereinbarungen im ,Senior Facilities Agreement" bereinigen wir daher unsere ErgebnisgréRen.
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in TEUR 2023
EBIT* 580.058
Abschreibungen? 284.518
EBITDA?! 864.576
Mietaufwendungen (vor IFRS 16) -234.358
EBITDA pre IFRS 16 630.218
Sondereinflisse 33.447
Bereinigtes EBITDA pre IFRS 16 663.665

Dje Kennzahlen sind der Konzern Gewinn- und Verlustrechnung entnommen und werden aus Griinden der Ubersichtlichkeit dargestellt.

Operativer Cashflow

Der operative Cashflow wird als Cashflow aus der operativen Geschaftstatigkeit definiert und ermittelt sich wie in
der folgenden Uberleitung dargestellt ausgehend vom EBITDA pre IFRS 16 abziiglich Zahlungen fiir Investitionen in
die Instandhaltung unserer Anlagen, Zinszahlungen und Auszahlungen flr Transaktionskosten, welche in Verbindung
mit der Aufnahme von Finanzverbindlichkeiten anfallen, Steuerzahlungen und nicht zahlungswirksamer
Verdanderungen der Bilanzpositionen. Er misst das Potenzial zur Weiterentwicklung des Konzerns, zur Schaffung von
organischem Wachstum und fiir die Ausschittungsfahigkeit sowie fiir die Fahigkeit der Schuldentilgung.

in TEUR 2023
EBITDA pre IFRS 16 630.218
Investitionen fiir Instandhaltung -12.541
Gezahlte Zinsen (ohne IFRS 16) und sonstige Gebihren -288.755
Gezahlte Steuern -70.239
Veranderung des Working Capital 30.984
Veranderung der Riickstellungen & sonstige nicht zahlungswirksame

Aufwendungen 30.092
Operativer Cashflow 319.759
Cash CAPEX

Der Cash Capex entspricht den Auszahlungen fiir Investitionen in immaterielle Vermégenswerte (ohne Goodwill)
und Sachanlagen, die als Teil des Cashflows auszahlungsrelevant dargestellt sind.

Die dargestellten finanziellen Leistungsindikatoren sind weiterhin auch Bestandteil der im Rahmen des ,Senior
Facilities Agreement" verhandelten Kreditbedingungen (sogenannte Covenants).

Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

Neben den finanziellen Leistungsindikatoren verwenden wir zur Messung des Unternehmenserfolgs folgende
nichtfinanzielle Leistungsindikatoren:

Einer der zentralen nichtfinanziellen SteuerungsgroRen stellt die Anzahl von Makrostandorten dar. Dabei definieren
wir die Anzahl von Standorten mit physischer Infrastruktur, die entweder bodennah (Masten, Tirme), auf dem Dach
eines Gebadudes (Dachstandorte, Sonderstandorte) oder von einem Dritten angemietet sind (sog. Resell-Standorte)
und an die Kommunikationsanlagen zur Errichtung einer Zelle in einem Mobilfunknetz angebracht werden. Zu den
Makrostandorten zdhlen dauerhaft mobile Standorte. Die Anzahl von Standorten hat fiir den GD Towers Konzern
eine hohe Bedeutung bei der Abschatzung des Umsatzpotenzials. Damit ergibt sich aus der Anzahl von Standorten
eine recht hohe Planungssicherheit.

In engen Zusammenhang steht die Anzahl der Mietverhaltnisse.
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Als weiterer nichtfinanzieller Leistungsindikator wird die Vermietungsquote verwendet. Dabei definieren und
ermitteln wir die Vermietungsquote als die Gesamtzahl der Mietvertrdage an den Makrostandorten, dividiert durch
die Gesamtzahl von Makrostandorten.

31. Dezember 2023 1. Februar 2023

Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

Anzahl Makrostandorte 42.439 41.448
Anzahl der Mietverhaltnisse 57.129 56.097
Neue Sendeanlagen 888 -
Vermietungsquote 1,35 1,35
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Wirtschaftsbericht

Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene Rahmenbedingungen

Trotz Anzeichen wirtschaftlicher Widerstandsfahigkeit und Fortschritten bei der Reduzierung der Inflationsrate
zu Beginn des Jahres 2023 liegt die wirtschaftliche Aktivitat im Allgemeinen noch immer unter den Vorpandemie-
Prognosen von Januar 2020, Diverse Faktoren, wie die langfristigen Folgen der Covid-19 Pandemie, der Ukraine
Krieg sowie die zunehmende geodkonomische Fragmentierung wirken sich kontraproduktiv auf die Erholung der
Weltwirtschaft aus. Weitergehend erschweren diverse Faktoren zyklischer Natur, darunter die Auswirkungen der
geldpolitischen Straffung mit dem Zweck der Inflationsbekdmpfung und der Rickzug der fiskalischen
Unterstltzung bei hoher Verschuldung, einen nachhaltigen Aufschwung.

Die globale Wachstumsprognose des Internationalen Wahrungsfonds (IWF) erwartet, dass das Wachstum des
globalen BIP von 3,5 Prozent im Jahr 2022 auf 3,1 Prozent im Jahr 2023 und 3,1 Prozent im Jahr 2024 zuriickgeht,
diese Prognosen liegen unter dem historischen Durchschnitt (2000-19) von 3,8 Prozent. Die Eurozone hat sich
etwas erholt, wenn auch die Entwicklung noch gepragt ist von dem Krieg in der Ukraine und den damit
verbundenen nachteiligen Terms-of-Trade-Schock sowie den gestiegenen Energiepreise. Dort wird das
Wachstum voraussichtlich von 3,3 Prozent im Jahr 2022 auf 0,5 Prozent im Jahr 2023 zurlickgehen, bevor es im
Jahr 2024 auf 0,9 Prozent steigt!l. Fur Deutschland wird aufgrund von prognostizierten Schwéachen in
zinsabhangigen Sektoren sowie einer geringeren Nachfrage der Handelspartner, insbesondere in der zweiten
Jahreshélfte 2023, ein negatives Wachstum von -0,3 Prozentpunkten prognostiziert?.

Die globale Inflation soll den Prognosen des IMF nach von 8,7 Prozent im Jahr 2022 auf 6,9 Prozent im Jahr 2023
und 5,8 Prozent und im Jahr 2024 stetig abnehmen?®. Fiir Deutschland wird in dem identischen Zeitraum ein
Riickgang von 8,7 Prozent im Jahr 2022 {iber 6,3 Prozent in 2023 bis hin zu einer Inflationsrate von 3,5 Prozent
im Jahr 2024 vorhergesagt®. Insgesamt wird der Riickgang den Prognosen nach vornehmlich durch fallende
Energie- und Lebensmittelpreise verursacht®.

Die Normalisierung der Lieferketten hat ebenfalls zur Abnahme der globalen Inflation beigetragen?. Zukinftig
koénnte auch eine sich vertiefende Krise im chinesischen Immobiliensektor Auswirkungen auf die Entwicklung der
globalen Inflation haben. Weltwirtschaftlich betrachtet kénnten fallende Preise chinesischer Importe den Druck
auf Guterpreise in Drittmarkten erhéhen. Im chinesischen Immobilienmarkt tatige internationale Baufirmen und
Rohstofflieferanten wiirden ebenso von einem solchen Abschwung betroffen sein. Die Folge kdnnte etwa ein
Uberangebot an Rohstoffen wie Stahl und Kupfer sein, welches die Preise fiir Rohstoffe weltweit beeinflussen
konnte. Auch Auswirkungen auf die internationalen Finanzmarkte waren denkbar.

Demgegeniiber konnten kurzfristig gestiegene Inflationserwartungen — zusammen mit angespannten
Arbeitsmarkten — dazu beitragen, dass ein Kerninflationsdruck bestehen bleibt, welcher zu erhdhten
Leitzinssatzen fuhren konnte. Weitere Klima- und geopolitische Schocks kdonnten zuséatzliche Preisspitzen bei
Energie verursachen. Die zunehmende geo6konomische Fragmentierung kénnte den Fluss von Rohstoffen tGber
Markte einschranken und zusatzliche Preisschwankungen verursachen. Reformen zur Verringerung struktureller
Hemmnisse fur Wirtschaftswachstum — unter anderem durch die Férderung der Teilnahme am Arbeitsmarkt —
koénnten den Riickgang der Inflation auf das Zielniveau starken und die Schuldentilgung erleichtern.

Die wirtschaftliche Unsicherheit wird durch verschiedene Faktoren verstarkt. Steigende Zinsen, ein ricklaufiger
Trend bei der fiskalischen Unterstiitzung, konservative Aussichten hinsichtlich der Produktnachfrage,
restriktivere Kreditbedingungen und Unsicherheiten im Zusammenhang mit der geodkonomischen
Fragmentierung haben dazu gefiihrt, dass Unternehmen eine geringere Bereitschaft zur Expansion und zum
Eingehen von Risiken zeigen. Dies wiederum konnte den erheblichen Anstieg von 20,2 Prozent in
Unternehmensinsolvenzen im Vergleich zum Vorjahr in Deutschland erkldren.

! Ausblick IWF 2023
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Entwicklung des globalen Mobilfunkmarktes

Mit der Einfihrung einer jeden neuen Generation von Mobilfunktechnologien haben die Nutzer mehr Daten
verbraucht als zuvor. In Europa nimmt die Datennutzung als Reaktion auf die zunehmende Verbreitung von
Smartphones und internetbasierten Anwendungen weiterhin zu. Die hieraus resultierende anwachsende
Nachfrage der Mobilfunknetzbetreiber (MNOs) nach einer Ausweitung der Netzabdeckung und einer
Verdichtung der Netze konnte das Wachstum der Funkmastinfrastrukturbranche vorantreiben. Die Nachfrage
nach Makro Points of Presence (PoPs) wird voraussichtlich bis 2030 auf 147.000 steigen, angetrieben durch
Abdeckungsverpflichtungen, Verdichtung und 1&1 als vierten Mobilfunknetzbetreiber.

Data traffic per sub
Estimate, indexed to 2G data consumption in 2017, 2017-26
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Im Jahr 2022 erwirtschafteten Mobilfunktechnologien und -dienste rund 5 Prozent des weltweiten BIP. Dies
entspricht einem Beitrag von rund 5,2 Billionen US-Dollar an wirtschaftlicher Wertschépfung sowie circa 28 Mio.
Arbeitsplitze im gesamten mobilen Okosystem?.

Mit dem zunehmenden 5G Ausbau steigt der Finanzierungsbedarf ebenso wie der Monetarisierungsanpruch an
die Technologie. Einer Umfrage von GSMA Intelligence nach verfiigt die 5G Technologie liber einen grundsatzlich
hohen Bekanntheitsgrad. Ein signifikanter Anteil der potenziellen Nutzer sieht in der Technologie dennoch keinen
Mehrwert begriindet, einen Aufpreis gegentiiber der vorherigen Generation zu zahlen. Dieser Umstand kdnnte
zu einem zunehmenden Wettbewerb und Preisdruck fiihren. Eine Verbindung von Mobilgerdten, 5G und
digitalen Diensten jedoch, kénnte einen USP (,,Unique selling point“) der 5G Technologie ergeben, wodurch sich
eine allgemeine Bereitschaft etablieren konnte, ein Premium fiir die Nutzung von 5G zu zahlen. Untersuchungen
von GSMA Intelligence zeigen, dass 5G-Nutzer im Vergleich zu 4G-Nutzern vermehrt daran interessiert sind,
digitale Dienste und Unterhaltungsinhalte zu ihren Mobilfunkvertragen hinzuzufiigen. Wie sich auch anhand der
Grafik zur Nutzung von Daten durch Nutzer im deutschen Markt (siehe oben) ablesen lasst, fihrt 5G zu einer
starkere Smartphone-Nutzung Giber Kommunikationsdienste hinaus und induziert neue Umsatzmaglichkeiten fir
Mobilfunkunternehmen durch die Entwicklung eigener Dienste und Partnerschaften mit Drittanbietern. Die 5G
Technologie kdnnte die Grundlage fiir kiinftige Mobilfunkinnovationen und -dienste bilden, aufbauend auf
laufenden Implementierungen und einer zukilinftig ansteigenden Akzeptanz. Prognosen besagen, dass der Anteil
der 5G-Nutzung im Jahr 2023 17 Prozent erreichen und bis 2030 auf 54 Prozent (das entspricht 5,3 Milliarden
Verbindungen) ansteigen konnte. Als Wachstumstreiber wird eine Kombination aus diversen Faktoren, darunter

2GSMA 2023
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Video-Streaming und Online-Spiele, angeflihrt. Basierend auf Schatzungen konnte der Videoverkehr rund
70 Prozent des gesamten mobilen Datenverkehrs ausmachen und bis 2028 auf rund 80 Prozent ansteigen?.

Deutschland - Forecast Nachfrage PoP

>12 147
>15
>12
>6
>14
>5
84
Total PoPs Total PoPs
(2020) (2030)

Vorhersagen besagen, dass die 5G Technologie bis 2023 einen Beitrag zur Weltwirtschaft von Giber USD 950 Mrd.
Dollar generieren konnte3. Ein signifikanter Anteil soll in den entwickelten Regionen Ostasiens, dem pazifischen
Raum, Nordamerika und Europa erzielt werden, fir welche in den nachsten fiunf Jahren ein signifikantes
Wachstum prognostiziert wird. Laut GSMA werden zwischen 2023 und 2030 rund 92 Prozent der
Investitionsausgaben der Mobilfunkbetreiber in den 5G Ausbau investiert.

Europaischen TowerCos bietet die 5G-Einflihrung potenzielle Chancen auf Umsatzsteigerungen insbesondere
bedingt durch eine zunehmende Netzverdichtung und damit verbunden einem steigenden Kollokationspotential
an bestehenden Standorten sowie einem héheren Bedarf an Neubauten. Letztere haben sich aufgrund von
Problemen bei der Stahlversorgung infolge der Stilllegung oder Umleitung der ukrainischen Stahlproduktion in
der Vergangenheit verlangsamt®. Insgesamt wird erwartet, dass die steigende Nachfrage der
Mobilfunknetzbetreiber (MNOs) nach einer Ausweitung der Netzabdeckung und einer Verdichtung der Netze das
Wachstum im deutschen Funkmast-Infrastruktursektor vorantreiben wird. Infolgedessen konnten zukinftig
Wachstumschancen durch die Erhéhung der Anzahl von Standorten und Points of Presence (PoPs) bestehen. Es
wird erwartet, dass die Anzahl der PoPs in Deutschland von 84.000 Stand 2020 auf Gber 147.000 im Jahr 2030
ansteigen wird (siehe Grafik oben). Dartiber hinaus bedarf die Einfihrung des neuen Mobilfunkstandards 5G
einer umfassenden Modernisierung des bestehenden Netzes inkl. Austausch existierender RAN Antennen. Fir
den GroRteil der etablierten TowerCos bedeutet eine solche Modernisierung des Netzes zusatzliches Geschaft,
da diese Ublicherweise die Koordination der UmbaumaRnahmen fiir ihre Anker-Kunden tGbernehmen. Darliber
hinaus nimmt auch der Einsatz von Small Cells vor allem im westlichen Teil Europas zu und eroffnet den TowerCos
neue Monetarisierungsmoglichkeiten. Auch die Bereitstellung von In-Building-Losungen gehért fiir eine Vielzahl
von TowerCos im Jahr 2022 bereits zum alltaglichen Geschaft®. Die Abdeckung des 6ffentlichen Verkehrsnetzes
hat ebenfalls zugenommen, da EU-Initiativen in Verbindung mit gestiegenen Energiepreisen den Fokus verstarkt
auf die Verkehrsnetze lenkten3. Infolgedessen entstehen weitere Wachstumschancen fiir die Erhéhung der
Anzahl von Standorten und PoPs. Neben dem technologischen Fortschritt konnten europaischen TowerCos
zuklnftig verstarkt Wachstum durch Beschlisse nationaler Regulierungsbehdérden generieren. Durch die

3GSMA 2023
4TowerXchange 2023
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Einfihrung von Netzabdeckungsverpflichtungen werden Mobilfunknetzbetreiber verpflichten, in fest definierten
Gebieten eine Netzabdeckung von bestimmter Qualitat bereitzustellen.

Insgesamt wird erwartet, dass die Zahl der Funktiirme in Europa in den nachsten funf Jahren jahrlich um bis zu
3 Prozent zunehmen wird (bis zu 6 Prozent in Deutschland). Von diesem Wachstum profitieren alle etablierten
deutschen Funkturm-Anbieter, sowohl GD-Towers als auch ihr Wettbewerber Vantage Towers (20,000 Standorte
in Deutschland), und American Towers Germany. Zudem ist der Eintritt neuer Wettbewerber auf Grund der recht
hohen Markteintrittsbarrieren (Hohe Investitionen, hohe regulatorische Hiirden und sehr etablierte Lieferanten/
Kunden Beziehungen) schwierig, weswegen das Risiko einer strukturell negativen Veranderung innerhalb des
Marktes als recht gering eingeschatzt wird.
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Geschaftsentwicklung Konzern in 2023

Das Rumpfgeschaftsjahr 2023 war bei der GD Towers insbesondere geprdgt durch die Neuorganisation nach dem
Verkauf von 51 % der Anteile des bisherigen Alleingesellschafters Deutsche Telekom AG, an die beiden
nordamerikanischen Finanzinvestoren Brookfield und DigitalBridge. Neben der Neustrukturierung der
Abteilungen und Prozesse stand das Jahr weiterhin im Zeichen der Fokussierung auf Wachstums- und

Zukunftsthemen.

In TEUR 2023
Umsatzerlose 1.134.065
Erhéhung oder Verminderung des Bestands an fertigen und 1.795
unfertigen Erzeugnissen

Andere aktivierte Eigenleistungen 20.602
Gesamtleistung 1.156.462
Sonstige betriebliche Ertrage 14.370
Materialaufwand -180.924
Personalaufwand -74.348
Sonstige betriebliche Aufwendungen -50.984
EBITDA 864.576
Abschreibungen -284.518
EBIT 580.058
Finanzergebnis -315.486
EBT 264.572
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag -100.085
Ergebnis nach Steuern / Konzerniiberschuss 164.487
EBITDA 864.576
Mietaufwendungen (vor IFRS 16) -234.358
EBITDA pre IFRS 16 630.218
Sondereinfliisse 33.447
Bereinigtes EBITDA pre IFRS 16 663.665

Gesamtumsatz & Standortausbau

Der Gesamtumsatz lag im Rumpfgeschaftsjahr 2023 bei TEUR 1.134.065 und damit um 3% leicht tiber Plan. Der
Anstieg des Gesamtumsatzes ist insbesondere getrieben durch den Standortausbau bei konstanter
Vermietungsquote (1,35) und die fortschreitende Netzmodernisierung.

So konnten gegeniiber dem Beginn des Rumpfgeschéftsjahres die Anzahl der Makrostandorte um 991 Standorte
auf 42.439 erhoht werden. Damit wurde der urspriingliche Plan um 1% unterschritten. Die Anzahl der
Mietverhaltnisse konnte ebenfalls um 1.032 auf 57.129 gesteigert werden und liegt damit nur 0,1% unter dem
geplanten Niveau zum 31. Dezember 2023.

Der Ausbau der Standorte erstreckt sich tber alle Cluster (exkl. Tirme).

Der fur das Rumpfgeschaftsjahr 2023 geplante Standortausbau liegt mithin insgesamt leicht unter den
urspriinglich geplanten Mengen. So konnten sowohl weniger Makrostandorte und Sendeanlagen gebaut und in
der Folge auch weniger neue Mietverhaltnisse abgeschlossen werden. Die leichte Planverfehlung ist nicht
bedingt durch eine geringere Nachfrage seitens der MNOs, sondern hauptsachlich aus Verzégerungen in
Planungs- und Bauprozessen bedingt durch die Neuorganisation der GD Towers. Folglich liegt der Cash Capex
mit TEUR 286.772 unter dem budgetierten Volumen, da dieser mit der Standortentwicklung einher geht. Der
entstandene Backlog soll durch Aufbau interner und externer Kapazitaten in den Folgejahren aufgeholt werden
und spiegelt sich mithin in den Planzahlen der Folgejahre wieder.
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Da sich entsprechende Auswirkungen auf den Umsatz erst mit zeitlicher Verzégerung widerspiegeln und
aufgrund einer im Vergleich zum Budget besseren Vermietungsquote konnten die Umsatzziele im
Rumpfgeschéftsjahr 2023 dennoch erreicht werden.

Kosten & Ergebnis

Die operativen Kosten stiegen im Rumpfgeschéftsjahr wachstumsbedingt im Einklang mit den Umséatzen. Neben
dem Personalaufwand der naturgemall einen groBen Teil ausmacht, entfallen weitere groRRere
Kostenbestandteile mit TEUR 48.411 auf Kosten fiir Strom und sonstige Nebenkosten und Kosten des Faclity
Management unserer Standorte mit TEUR 45.986. In den sonstigen betrieblichen Aufwendungen ist ein
Sondereffekt in Héhe von TEUR 30.073 aus ungeplanten einmaligen Steueraufwendungen in Osterreich
enthalten, welche im Zuge der Neuorganisation angefallen sind. Diese wurden entsprechend ihres
Sondercharakters normalisiert.

Das Finanzergebnis ist insbesondere gepragt durch die externe Bankenfinanzierung (,Senior Facilities
Agreement") Uber ein Gesamtvolumen von EUR 5,2 Mrd. und die zusatzliche Bereitstellung finanzieller Mittel
durch die Gesellschafter in Hohe von EUR 835 Mio. So betrugen die Zinsaufwendungen gegeniiber
Kreditinstituten nach Abzug von Zinsertrdgen aus Zinssicherungsgeschiften TEUR 164.343 und die
Zinsaufwendungen aus den Gesellschafterdarlehen TEUR 42.277. Weiterhin sind im Rumpfgeschaftsjahr
Zinsaufwendungen aus Leasingverhaltnissen in Hohe von TEUR 74.959 angefallen.

Im Rumpfgeschaftsjahr lag der Steueraufwand bei TEUR 100.085. Bezogen auf das ausgewiesene Ergebnis vor
Steuern (EBT) errechnet sich eine Steuerquote von 37,8 %.

Die Sondereinfliisse in Hohe von TEUR 33.447 resultieren im Wesentlichen aus ungeplanten einmaligen
Steueraufwendungen in Osterreich, welche im Zuge der Neuorganisation angefallen ist. Weiterhin sind kleinere
Effekte enthalten, die ebenfalls auf Sonderaufwendungen und Bewertungseffekte zuriickzufiihren sind, die im
Zuge der Neuorganisation bzw. erstmaliger Aufstellung des Konzernabschlusses angefallen sind.

Das bereinigte EBITDA vor Anwendung IFRS 16 betragt TEUR 663.665 und liegt damit, bedingt durch die positive
Umsatzentwicklung, mit 1% leicht liber dem prognostizierten Wert.
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Vermégens- und Finanzlage des Konzerns
Vermogenslage

Die Vermogenslage des GD Towers Konzern ist aufgrund der Geschéftstatigkeit als Funkturmanbieter
insbesondere  gepragt durch Sachanlagevermégen, Nutzungsrechte und Verbindlichkeiten aus
Leasingverhaltnissen und der externen Bankenfinanzierung.

in TEUR 31. Dezember 2023 in% 1. Februar 2023 Verdnderung %
Aktiva

Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 63.672 1,28 96.838 -33.166 -34,25
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 40.685 0,82 25.029 15.656 62,55
Immaterielle Vermogenswerte und Sachanlagen 2.426.544 48,94 2.322.327 104.217 4,49
Nutzungsrechte 2.127.485 42,91 2.090.238 37.247 1,78
Kurz- und langfristige finanzielle Vermogenswerte 117.153 2,36 33.121 84.032 253,71
Aktive latente Steuern 152.393 3,07 205.302 -52.909 -25,77
Sonstige Aktiva 29.877 0,60 23.050 6.827 29,62
Bilanzsumme 4.957.809 4.795.905 161.904 1,78
Passiva

Kurz- und langfristige finanzielle Verbindlichkeiten 4.784.568 96,51 4.902.863 -118.295 -2,41
Kurz- und langfristige Leasingverbindlichkeiten 2.192.260 44,22 2.072.049 120.211 5,80
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 150.047 3,03 173.811 -23.764 -13,67
Pensionsrickstellungen und dhnliche Verpflichtungen 28.165 0,57 24.185 3.980 16,46
Kurz- und langfristige sonstige Riickstellungen 1.336.080 26,95 1.400.353 -64.273 -4,59
Passive latente Steuern 32.230 0,65 11.747 20.483 174,37
Sonstige Passiva 179.578 3,62 192.475 -12.897 -6,70
Eigenkapital -3.745.119 -75,54 -3.981.578 236.459 5,94
Bilanzsumme 4.957.809 4.795.905 161.904 1,78

Die Reduzierung der Zahlungsmittel von in Héhe von TEUR 33.166 bzw. 34,25 % im Vergleich zum 1. Februar
2023 resultiert insbesondere aus den dargestellten Investitionen in den Standortausbau.

Das Sachanlagevermégen umfasst insbesondere Antennentrdger an Turm-, Mast und Dachstandorten. Die
Erhéhung gegeniber dem 1. Februar 2023 resultiert im Wesentlichen aus dem zuvor dargestellten
Standortausbau (vgl. Entwicklung Cash Capex Kapitel ,,Geschdftsentwicklung Konzern in 2023). Die Zugdnge im
Sachanlagevermogen in Hohe von TEUR 390.583 betreffen daher insbesondere Masten, Standrohre und
Stahlkonstruktionen fiir neue Antennentrdgerstandorte und die Umriistung auf 5G im Rahmen der
Netzmodernisierung.

Der Anstieg der Nutzungsrechte in Hohe von TEUR 37.247 bzw. 1,78 % und der korrespondierenden
Leasingverbindlichkeit in Hohe von TEUR 120.211 bzw. 5,80 % resultiert im Wesentlichen aus einem Anstieg
abgeschlossener Leasingverhaltnisse (vgl. Entwicklung Gesamtumsatz Kapitel ,Geschdftsentwicklung Konzern in
2023“). Der im Vergleich zur Entwicklung der Nutzungsrechte starkere Anstieg der Leasingverbindlichkeiten
resultiert aus stichtagsbedingt hohen Tilgungen zu Beginn des Jahres 2023 und einem mithin vergleichsweise
niedrigen Saldo der Leasingverbindlichkeiten zum 1. Februar 2023.

Der Anstieg der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in H6he von TEUR 15.656 bzw. 62,55 % resultiert
insbesondere aus dem Anstieg von Forderungen aus Operating-Leasingverhaltnissen mit unseren GroRkunden
(MNOs).
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Weiterhin sind die finanziellen Vermdgenswerte im Vergleich zum 1.Februar 2023 deutlich gestiegen, was aus
dem positiven Marktwert in Héhe von TEUR 80.239 des Zinssicherungsgeschaftes fiir die Absicherung des
endfilligen Darlehens (,Facility A“) resultiert.

Die sonstigen Aktiva sind im Vergleich zum 1. Februar 2023 in Hohe von TEUR 6.827 bzw. 29,62 % leicht
angestiegen, was vor allem aus dem Anstieg der Umsatzsteuer- und sonstigen Forderungen gegen
Finanzbehorden resultiert, die mit TEUR 9.465 (berwiegend aus einer Umsatzsteuer-Sondervorauszahlung
aufgrund der neu gegriindeten Umsatzsteuerorganschaft stammen.

Die Passiva sind neben den Leasingverbindlichkeiten insbesondere durch die finanziellen Verbindlichkeiten
gepragt. Diese beinhalten zum 31. Dezember 2023 im Wesentlichen die externe Bankenfinanzierung des GD
Towers Konzerns. Im Zuge des Verkaufs der 51,0% Anteile an dem GD Towers Konzern an die
nordamerikanischen Finanzinvestoren DigitalBridge und Brookfield seitens der Deutschen Telekom AG zum 1.
Februar 2023 (Closing Datum) und der daraufhin folgenden Ablésung des Gesellschafterdarlehens der Deutschen
Telekom AG in Hohe von EUR 4,05 Mrd., hat der GD Towers Konzern mit einem Bankenkonsortium bestehend
aus 59 Partnerbanken das ,Senior Facilities Agreement" Gber ein Gesamtvolumen von EUR 5,2 Mrd. und einer
Laufzeit Gber 7 Jahre (féllig am 1. Februar 2030) abgeschlossen. Dies besteht aus einem endfalligen Darlehen
(,,Facility A“) in Hohe von EUR 4,05 Mrd., einer Kreditlinie fir Investitionen (,,Capex Facility”) von EUR 1,0 Mrd.
und einer kurzfristigen Kreditlinie fir Working Capital (,,Revolving Credit Facility”) von EUR 150 Mio.

Weiterhin wurden seitens der Gesellschafter weitere Gesellschafterdarlehen in Héhe von insgesamt EUR 835
Mio. mit einer Laufzeit von 30 Monaten gewadhrt. Diese wurden im Rumpfgeschaftsjahr 2023 bereits in Hohe von
EUR 250 Mio. getilgt.

Der Ruckgang der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen in H6he von TEUR 23.764 bzw. 13,67 %
resultiert im Wesentlichen aus stichtagsbedingt hohen Verbindlichkeiten zum 1. Februar 2023.

Die sonstigen Riickstellungen beinhalten insbesondere Riickstellungen fiir Riickbauverpflichtungen in Hohe von
TEUR 1.282.242 (1. Februar 2023: TEUR 1.377.838). Diese enthalten die geschatzten Kosten fiir den Abbruch und
das Abrdumen von Vermogenswerten und die Wiederherstellung der Standorte, an denen sich die
Vermogenswerte befinden. Die Verdnderung resultiertim Wesentlichen aus der Anpassung der Kostenschatzung
der Tlirme und des Diskontierungszinssatzes. Die uUbrigen Riickstellungen beinhalten im Wesentlichen Kosten fir
variable Vergiitungen, Altersteilzeit, ausstehenden Urlaub und Gleitzeit, Prozessrisiken und drohende Verluste
aus schwebenden Geschéften.

Die sonstige Passiva beinhaltet im Wesentlichen Abgrenzungsposten fiir abgegrenzte Umsatzerlose aus
vorausgezahlten Mieten, die wirtschaftlich nicht dem Geschaftsjahr zuzuordnen sind, welche vermehrt Anfang
des Jahres geleistet werden, sodass gegenliber dem 1. Februar 2023 ein Riickgang in Hohe von TEUR 12.897 bzw.
6,70 % zu verzeichnen ist.

Das im Konzernabschluss ausgewiesene negative Eigenkapital in Hohe von EUR 3.745 Mio. ist im Wesentlichen
gepragt von den in Zusammenhang mit der Reorganisation durchgefiihrten Umstrukturierungen zur Herstellung
der Zielstruktur, welche im Zuge der AnteilsverdufRerung an die Salsa erfolgt sind. Es ist weder relevant fir
Covenants-Vereinbarungen mit den finanzieren Banken, noch besitzt es gesellschaftsrechtliche Relevanz.
Gesellschaftsrechtliche Bedeutung hat im Inland vor allem das Eigenkapital der GD Towers Holding GmbH im
HGB-Einzelabschluss. Dies betrug zum 31. Dezember 2023 EUR 4.215 Mio..
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Finanzlage

Die Finanzlage des GD Towers Konzern ist im Rumpfgeschaftsjahr 2023 insbesondere beeinflusst durch die
externe Finanzierung des Konzerns und Investitionen in den Standortausbau.

in TEUR 2023
EBITDA pre IFRS 16 630.218
Investitionen fiir Instandhaltung -12.541
Gezahlte Zinsen (ohne IFRS 16) und sonstige Gebiihren -288.755
Gezahlte Steuern -70.239
Veranderung des Working Capital 30.984
Verdnderung der Riickstellungen & sonstige nicht zahlungswirksame 30.092
Aufwendungen

Operativer Cashflow® 319.759

CashFlow aus Investitionstatigkeit
Auszahlungen fir Investitionen in:

Immaterielle Vermogenswerte -3.527
Sachanlagen -283.251
Finanzielle Vermégenswerte -1.718
Einzahlungen aus Abgangen von Sachanlagen 3.031
CashFlow aus Investitionstatigkeit -285.465

Cashflow aus Finanzierungstatigkeit

Aufnahme kurzfristige Finanzverbindlichkeiten 175.000
Rickzahlung kurzfristige Finanzverbindlichkeiten -4.225.000
Aufnahme mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten 4.220.000
Rickzahlung mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten -250.000
Tilgung von Leasing-Verbindlichkeiten -104.931
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -184.931

Der operative Cashflow fiir das Rumpfgeschaftsjahr 2023 betrdagt TEUR 319.759. Die darin enthaltenen
Investitionen fir Instandhaltung befinden sich fiir den Konzern auf einem Ublichen Niveau und betreffen im
Wesentlichen ErhaltungsmalRnahmen fiir passive Funkinfrastruktur. Die gezahlten Zinsen resultieren im
Wesentlichen aus den Zinsen fur das Jahr 2023 im Rahmen des ,Senior Facilities Agreement" in Hohe von
TEUR 140.898 (nach Abzug der erhaltenen Zinsen aus dem entsprechenden Zinssicherungsgeschaftes), aus den
Transaktionskosten von TEUR 104.352 des ,Senior Facilities Agreement" welche im Zeitpunkt des Abschlusses
zum 1. Februar 2023 geflossen sind und den Zinszahlungen an die Gesellschafter in Hohe von TEUR 39.601. Die
gezahlten Steuern resultieren ausschlieflich aus Vorauszahlungen fir Ertragsteuern das Wirtschaftsjahr 2023
betreffend.

Der Cashflow aus Investitionstatigkeit betrdgt flir das Rumpfgeschaftsjahr 2023 TEUR -285.465 und beinhaltet
hauptsachlich Investitionen in die passive Funkinfrastruktur, insbesondere fiir den Ausbau der Makrostandorte
(vgl. Entwicklung Cash Capex Kapitel ,Geschdftsentwicklung Konzern in 2023“).

Der Cashflow aus Finanzierungstatigkeit betrdgt fir das Rumpfgeschaftsjahr 2023 TEUR -184.931. Dieser ist
insbesondere gepragt durch die externe Finanzierung der GD Towers. So steht der Aufnahme des endfilligen
Darlehens in Hohe von EUR 4,05 Mrd. im Rahmen des ,Senior Facilities Agreement", die Ablosung des
Gesellschafterdarlehens der Deutschen Telekom AG in Héhe von EUR 4,05 Mrd. gegenliber. Weiterhin wurde im
laufenden Jahr die kurzfristige Kreditlinie fiir Working Capital (,,Revolving Credit Facility”) mehrmals kurzfristig in
Anspruch genommen und wieder zuriickgezahlt, in Summe in Hohe von EUR 175 Mio. Die Kreditlinie fir
Investitionen (,,Capex Facility“) hingegen wurde zum 31. Dezember 2023 in Hohe von EUR 170 Mio. gezogen.

5 Operativer Cashflow gemaR interner Steuerung (finanzieller Leistungsindikator vgl. Uberleitung Kapitel ,Steuerungssystem*), entspricht
nicht dem Cashflow aus operativer Geschaftstatigkeit gemaR IAS 7 / Konzern-Kapitalflussrechnung
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Weiterhin sind im Rumpfgeschéftsjahr Riickzahlungen der beiden Gesellschafterdarlehen in Hohe von insgesamt
EUR 250 Mio. und Tilgungen von Leasingverbindlichkeiten in Hohe von TEUR 104.931 erfolgt.
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Chancen- und Risikobericht

Risikomanagement
Risikoidentifikation und -reporting

Die Gesellschaften des GD Towers Konzerns erstellen quartalsweise einen Risikobericht. Darin werden Risiken
unter Beriicksichtigung ihrer AusmalRe im Hinblick auf ihre Auswirkung auf die Vermogens-, Finanz-, und
Ertragslage sowie ihre Eintrittswahrscheinlichkeit bewertet, Handlungsbedarfe identifiziert und MalBnahmen
aufgezeigt bzw. initiiert. Dabei flieBen auch qualitative Faktoren mit ein, die flir unsere strategische
Positionierung und Reputation bedeutend werden kénnten und die das Gesamtrisiko mitbestimmen. Werden
neben dem turnusmaRigen Reporting der wesentlichen Risiken unerwartete Risiken aufgedeckt, so werden diese
unmittelbar gemeldet. Der Risikobericht wird quartalsweise von der Geschaftsfiihrung beschlossen und dem
Finanz- und Priifungsausschuss vorgelegt.

Fir unseren jahrlichen Planungsprozess ist es essenziell, Chancen zu identifizieren sowie diese strategisch und
finanziell zu bewerten. Sie werden dadurch zum Bestandteil unserer Prognoseaussagen fiir die finanziellen und
nichtfinanziellen Leistungsindikatoren.

Bewertungsmethodik

Fir die Bewertung der Risiken werden die Auspragungen ,Eintrittswahrscheinlichkeit” und ,RisikoausmafR”
herangezogen. Dabei gelten folgende BeurteilungsmaRstabe:

Eintrittswahrscheinlichkeit Beschreibung
<5% sehr gering

5 bis 25 % gering

> 25 bis 50 % mittel

>50 % hoch
RisikoausmaR Beschreibung

Begrenzte negative Auswirkungen auf Geschéftstatigkeit, Vermogens-, Finanz- & Ertragslage, Reputation,

gering < 2,5 Mio. € EBITDA-Einzelrisiko pro Jahr
. Einige negative Auswirkungen auf Geschaftstatigkeit, Vermogens-, Finanz- & Ertragslage, Reputation, > 2,5 Mio. €
mittel X .
EBITDA-Einzelrisiko pro Jahr
hoch Betrachtliche Auswirkungen auf Geschaftstatigkeit, Vermogens-, Finanz- & Ertragslage, Reputation, > 6 Mio. € EBITDA-
Einzelrisiko pro Jahr
sehr hoch Schadigende negative Auswirkungen auf Geschaftstatigkeit, Vermogens-, Finanz- & Ertragslage, Reputation, > 12,5 Mio. €

EBITDA-Einzelrisiko pro Jahr

Durch die Einschatzung nach den oben genannten Auspridgungen kategorisieren wir die Risiken gemaR der
folgenden Grafik in geringe, mittlere und hohe Risiken.
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Wir berichten grundsatzlich die als ,,gering” bis ,,sehr hoch” klassifizierten Risiken. Die Risiken werden nach Abzug
risikomindernder MalRnahmen gemeldet (Nettobetrachtung). Ferner werden auch nicht quantifizierbare
qualitative Risiken gemeldet, die sich z. B. negativ auf die Reputation auswirken kénnen.

Risiken und Chancen

Im Folgenden stellen wir alle wesentlichen Risiken und Chancen dar, die aus heutiger Sicht die Vermégens-,
Finanz- und Ertragslage und/oder die Reputation der GD Towers unmittelbar oder Uber die Ergebnisse der
Tochtergesellschaften mittelbar beeinflussen konnten.

Eintrittswahrscheinlichkeit RisikoausmaR Risikobedeutung
Strategische Risiken & Chancen
Markt- und makrodkonomisches Umfeld (Europa insb. mittel gering gering
Deutschland)
Neuausrichtung der Organisation mittel gering gering
Nachhaltigkeit und gesellschaftliche Verantwortung mittel gering gering
Operative Risiken & Chancen
Kunden gering sehr hoch mittel
Einkauf und Lieferanten gering sehr hoch mittel
Mitarbeitende mittel gering gering
Extreme Wetterereignisse gering gering gering
Sonstige operative Risiken gering mittel gering
Rechtliche und Compliance-Risiken & Chancen gering hoch mittel
Finanzwirtschaftliche Risiken gering hoch mittel
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Strategische Risiken & Chancen
Markt- und makro6konomisches Umfeld (Europa insb. Deutschland)

Das makrodokonomische Umfeld in Europa ist weiterhin gepragt durch Auswirkungen aus den politischen
Konflikten (u.a. Krieg in der Ukraine, Konflikt in Gaza, Technologie-Sanktionen der USA gegen China). Die daraus
resultierende konjunkturelle Abschwachung kann Einfluss auf unsere Handelsbeziehungen entfalten und
weiterhin sowohl unsere Lieferketten als auch das wirtschaftliche Umfeld beeinflussen. Weiterhin war das Jahr
2023 insbesondere auch durch den anhaltenden Zinsanstieg und Inflation gepragt, welche unmittelbaren Einfluss
auf unser Geschaft entfalten. Durch diese Faktoren erhoht sich der anhaltende Kostendruck nicht nur auf die
gesamte Industrie in Deutschland, sondern auch auf den GD Towers Konzern. Insbesondere
Vorleistungsprodukte fir den Bau von Funkstandorten wie z. B. Stahl, Zement, aber auch generell Leistungen
durch Generalunternehmer sind hiervon betroffen. Darliber hinaus deuten sich durch die bereits in Deutschland
abgeschlossenen Tarifabschliisse weitere Preissteigerungen im Bereich der Personalkosten an, von welchen auch
die deutschen Gesellschaften des GD Towers Konzerns betroffen sein kénnen.

Neben den gesamtwirtschaftlichen Risiken ist der GD Towers Konzern weiterhin in einem dynamischen Umfeld
der Telekommunikationsindustrie tatig. Diese ist von einem hohen Mall an Wettbewerb aber auch der
kontinuierlichen technologischen Weiterentwicklung gepragt. So erwartet der GD Towers Konzern weiterhin
einen sehr hohen Bedarf an Mobilfunkstandorten und eine weitere Marktdynamik durch den Eintritt von
weiteren MNOs mit einem Bedarf an eigenen Basisstationen und somit eigenen Mobilfunkstandorten. Aufgrund
der zunehmenden Verdichtung der Mobilfunknetze sieht der GD Towers Konzern mittelfristig weitere
Wachstumspotentiale in Bereichen wie Small Cells und DAS (Distributed Antenna Systems).

Neuausrichtung der Organisation

Mit dem Austritt aus dem Konzern der Deutschen Telekom AG zum 1. Februar 2023 und der damit
einhergehenden Neuformierung des GD Towers Konzerns sind umfangreiche Anderungen in der Organisation
erforderlich. Bisher zentral von der Deutschen Telekom AG gesteuerte Tatigkeiten und Bereiche wurden neu
aufgebaut. Dies betrifft insbesondere den Funktionsbereich der Holding Gesellschaften. Weiterhin sind durch die
Anderung der Konzernzugehérigkeit umfangreiche Prozessanpassungen in den operativen Einheiten des GD
Towers Konzerns erforderlich. Durch den friihzeitigen Aufbau von relevanten Teams und Kompetenzen, auch
unter Nutzung externer Ressourcen und Ubergangsregelungen mit der Deutschen Telekom AG, ist dem Risiko
ausreichend Rechnung getragen. Vielmehr ergeben sich Chancen durch eine unabhdngige Organisation in vielen
Bereichen. So hat die DFMG, als wesentliche operative Einheit des GD Towers Konzerns, in den letzten Jahren
das Drittmarktgeschaft (Vermietung von Standorten an andere Kunden als die Telekom Deutschland GmbH)
weiter ausgebaut und wird dies auch in der neuen Eigentiimerstruktur weiter vorantreiben. Der GD Towers
Konzern sieht die Chance mit der Expertise und dem Kapital der neuen Eigentiimer mehr Flexibilitat fir den
Ausbau des Drittmarktgeschaftes zu erhalten. Im Fokus steht in diesem Zusammenhang insbesondere die
Entwicklung der Wahrnehmung der Marke ,Deutsche Funkturm® unter anderem durch verstarkte
Kommunikation auf entsprechenden Plattformen aber auch Engagement im 6ffentlichen Bereich.

Nachhaltigkeit und gesellschaftliche Verantwortung

Im Rahmen seiner Tatigkeit tragt der GD Towers Konzern Verantwortung durch eine Verankerung und stetige
Weiterentwicklung der Unternehmensfiihrung mit Hinblick auf Umwelt-, Sozial- und Governance-Aspekte. Die
Ausrichtung auf Nachhaltigkeitsaspekte ergibt sich zum einen aus den zunehmenden regulatorischen
Anforderungen wie bspw. Der CSRD (Corporate Sustainability Reporting Directive) und der EU-Taxonomie durch
die EU oder des Lieferkettensorgfaltspflichtengesetz des deutschen Gesetzgebers aber auch aus der gestiegenen
Erwartungshaltung der Stakeholder wie z.B. Kunden, Lieferanten, Kreditgeber, Mitarbeitenden, Gesellschafter
und der allgemeinen Offentlichkeit. So kann die weitere Forcierung der Nachhaltigkeit in der
Unternehmensstrategie einen wertvollen Beitrag und Wettbewerbsvorteil in der Akquise neuer Kunden,
Recruiting neuer Mitarbeiter und der Verbesserung von Kreditkonditionen darstellen. Der GD Towers Konzern
hat durch friihzeitige Befassung mit den regulatorischen Anforderungen u. a. durch die Schaffung interner und
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externer Ressourcen, die Risiken aus den zuséatzlichen Anforderungen umfassend adressiert aber auch die
Moglichkeit geschaffen, die Chancen, welche mit der Thematik verbunden sind zu nutzen.

Operative Risiken & Chancen
Kunden

Der mit dem Geschaftsmodell einhergehende Fokus auf die MNOs birgt eine gewisse Abhadngigkeit von wenigen
GrofRkunden und mithin eine entsprechende Risikokonzentration. Allerdings ist der Telekommunikationsmarkt
in Europa und insbesondere in Deutschland insgesamt gepragt von vergleichsweise wenigen Marktteilnehmern
im Vergleich zu anderen Branchen. Folglich spiegelt sich diese Abhdngigkeit auf beiden Seiten wider.
Grundsatzliche sind daher beide Parteien an langfristigen und partnerschaftlichen Beziehungen interessiert und
passen ihr Geschaftsgebaren dementsprechend an.

Der GD Towers Konzern begegnet daraus resultierenden Risiken insbesondere durch langfristige Vertrage mit
seinen GroRkunden, um Planungssicherheit zu gewahrleisten und friihzeitig auf mogliche unginstige
Entwicklungen reagieren zu kénnen. Weiterhin wird eine weitere Diversifizierung des Kundenportfolios, sowohl
in Deutschland als auch in Europa angestrebt.

Einkauf und Lieferanten

Fir die Erreichung der Ausbauziele ist der fristgerechte Bau der Standorte essenziell notwendig, welcher von
einigen externen Faktoren abhdngt. Wichtige externe Faktoren sind z. B. die Verfligbarkeit eines geeigneten
Standortes, die benétigte Erteilung der Genehmigungen und Lizenzen, die Verfligbarkeit von Lieferanten und
Material fir die Planung und Errichtung, sowie die Verfligbarkeit und Bereitstellung von Energie und
Festnetzzugang. Eine Verzogerung in einem dieser Faktoren kann zu einem verzégerten Bau des Standortes
flhren, und somit zu einer verzégerten Umsatzrealisierung fiir den Standort. Der GD Towers Konzern ist bestrebt,
die Bauverpflichtungen rechtzeitig zu erfiillen, erkennt jedoch das Risiko, dass knappe externe Ressourcen
Verzogerungen verursachen konnten.

Weiterhin ist der GD Towers Konzern bestrebt, langfristige Vertrage mit seinen Vermietern z. B. fiir Gebaude
oder Grundstiicksflachen abzuschliefen, um dort Funkstandorte zu errichten. Wenn allerdings ein Anmietvertrag
seitens des Vermieters gekiindigt wird, wird, sofern es der Kunde fordert, ein sogenannter ,Forced-Site-Move*“-
Standort gesucht. Es besteht dennoch das Risiko eines erhohten Kindigungsaufkommens seitens der
Standortvermieter, sollte es z. B. zu einer Anderung der gesellschaftlichen Einstellung zum Mobilfunk kommen.
Ein solch erhéhtes Kiindigungsaufkommen kann sich auf die Rentabilitdt des GD Towers Konzerns auswirken.

Weiterhin ist das Risiko einer moglichen Arbeitseinschrankung, bedingt durch Krankheitsverbreitung im GD
Towers Konzern durchaus gegeben. Hierbei einbegriffen ist sowohl die GD Towers-interne Auswirkung als auch
die GD Towers-externen Risikofaktoren, wie bspw. mogliche Lieferprobleme des Baumaterials oder
Ressourcenengpasse der Generalunternehmer oder deren Zulieferern, durch Krankheitsfdlle. Der GD Towers
Konzern ist bestrebt, eine Diversitat an Lieferanten aufrecht zu erhalten. Zusammen mit der genauen Auswahl
zuverlassiger Lieferanten wird so das Risiko von Lieferengpdssen maoglichst geringgehalten.

Mitarbeiter

Unser zukinftiges Wachstum wird mafRigeblich von unserer Belegschaft beeinflusst und geleitet. Hierbei sind die
Kompetenzen und das Engagement unserer Mitarbeiter in allen Bereich entscheidend fir den Erfolg des
Unternehmens. Durch die angespannte Marktsituation kann dennoch das Rekrutieren neuer Mitarbeiter eine
Herausforderung darstellen. Die fiir uns relevanten Markte sind gekennzeichnet durch intensiven Wettbewerb
um qualifizierte Fachkrifte, sowie durch die Herausforderung, in der Offentlichkeit als attraktiver Arbeitgeber
wahrgenommen zu werden. Die Rekrutierung und das Binden von Mitarbeitern gehdren zu den Prioritdaten des
Unternehmens. Dazu werden gezielte MaRnahmen eingesetzt wie bspw. Mitarbeiterbefragungen, attraktive
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Vergltungsmodelle und Sozialleistungen, individuelle Fortbildungsangebote sowie das Aufzeigen und die
Forderung interessanter Entwicklungsperspektiven. Ein weiterer Fokus liegt auf der Gewinnung von
Nachwuchskraften u.a. durch den Einsatz verschiedener Ausbildungs- und Studienmodelle, welche lber diverse
Plattformen vermarktet werden. Dennoch ist es moglich, dass sich mitarbeiterbezogene Risiken ergeben, die sich
auf die Geschaftstatigkeit auswirken, selbst wenn die Effekte schwierig zu bewerten sind.

Ein weiterer Teil unserer Verpflichtung gegenlber unseren Mitarbeitern besteht darin, ihnen eine robuste
Arbeitsumgebung im Bereich Gesundheit und Sicherheit anzubieten. Ein unfallbedingter Vorfall oder Einsturz auf
einer Baustelle kbnnte dazu fiihren, dass Schadensersatzforderungen gegeniliber des GD Towers Konzernes
geltend gemacht werden. Eine solche Situation konnte negative Auswirkungen auf das Ansehen der Gruppe
haben und ihre Fahigkeit beeintrachtigen, zukiinftige Geschafte abzuwickeln oder Mitarbeiter einzustellen. Diese
Folgen, kénnten sich nachteilig auf das Geschéft, die finanzielle Situation und die Betriebsergebnisse des GD
Towers Konzernes auswirken.

Extreme Wetterereignisse und Naturkatastrophen

Die Standorte der Gesellschaften des GD Towers Konzernes sind Umweltrisiken wie extremen Wetterereignissen
oder Naturkatastrophen ausgesetzt. Die Anzahl und die Intensitdt der Extremwetterereignisse wie Hochwasser,
Erdbeben, schwere Unwetter oder Waldbrdnde, haben sich aufgrund steigender Temperaturen und anderer
Klimaveranderungen im Rahmen des Klimawandels global dramatisch erhéht. Deutschland und Osterreich sind
im globalen Vergleich jedoch selten von Naturkatastrophen betroffen, wodurch das Risiko als gering einzustufen
ist. Nichtdestotrotz werden extreme Wetterbedingungen in Zukunft immer wahrscheinlicher. Dementsprechend
ist das Risiko, dass die Standorte von einem Extremwetterereignis betroffen sein kénnen auch gestiegen. Jede
Beschadigung oder Zerstorung, ganz oder teilweise, an einem der Standorte kann die Funktionsfahigkeit des
Standortes als auch die umliegende Gemeinschaft beeintrdachtigen, und sich somit negativ auf die finanzielle
Situation des Unternehmens auswirken. Um ausreichend Vorsorge fiir dementsprechende Risiken zu treffen, hat
der GD Towers Konzern entsprechende Versicherungspolicen abgeschlossen.

Aufgrund der extremen Naturereignisse und negativen Klimafolgen kdnnen sich erhéhte Anforderungen an den
Umwelt- und Klimaschutz ergeben, die sich unmittelbar auf die Bereitstellung von bestehenden, aber auch neuen
Mobilfunkstandorten auswirken. Auf der einen Seite drohen durch hoéhere Auflagen (z. B.
AusgleichsmaRnahmen) héhere Kosten bei der Bereitstellung neuer Mobilfunkstandorte, aber auch die Suche
nach moglichen Standorten kann hierdurch negativ beeinflusst werden. Dartiber hinaus kdnnen neue gesetzliche
Anforderungen der EU zum Erhalt der Biodiversitat zu einem strengeren Schutz und einer Erweiterung der
bestehenden Schutzgebiete fihren. Durch groRere Abstande zu Naturschutzgebieten und zur Wohnbebauung
oder durch Nichterteilung von Genehmigungen wiirde die Suche nach geeigneten Standorten erschwert werden
und den benétigten Ausbau in Deutschland und Osterreich gefdhrden bzw. verzégern.

Sonstige operative Risiken

Auch die Mobilfunkinfrastruktur des GD Towers Konzerns ist grundsatzlich einem Risiko von Sabotageakten und
Vandalismus ausgesetzt. Aufforderungen zu solchen Sabotageaktionen in Internetforen sowie laufende
Untersuchungen einiger Angriffe auf die Mobilfunkinfrastruktur der DFMG weisen auf dieses Risiko hin. Ein
solcher Sabotageakt kann den reibungslosen Betrieb der Standorte stéren und somit zu einem finanziellen
Ausbleiben fiihren. Um Sabotage und Vandalismus zu verhindern, wird neben der Aufristung von
Kameralberwachung an den Standorten, auf ein ausgiebiges Sicherheitskonzept zuriickgegriffen, um den Zutritt
zu den Standorten genau zu regulieren.

Zusatzlich zu dem Risiko von Angriffen direkt auf die Standorte, besteht noch ein Risiko von Cyber-Kriminalitat.
Die Haufigkeit von Cyber-Angriffen auf Unternehmen nimmt stetig zu, und wird durch die sich
weiterentwickelnden Angriffsmethoden auch immer komplexer. Dementsprechend ist man als Unternehmen
gefordert, durch stetige Verbesserungen und Anpassungen, die eigenen Daten, aber auch die Daten der
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Geschéftspartner und Kunden zu schitzen. Vorfdlle im Bereich der Cyber-Kriminalitdt kénnen zu
Betriebsunterbrechungen, Veruntreuung und unbefugtem Zugang zu vertraulichen Informationen fiihren. Um
diesem Risiko entgegenzutreten, wird mit umfangreichen Sicherheitskonzepten gearbeitet.

Regulatorische und Compliance Risiken & Chancen

Regulatorik

Regulatorische Risiken ergeben sich aus gesetzlichen Regelungen auf nationaler und europdaischer Ebene sowie
daraus abgeleiteten Regelungs- und Eingriffsbefugnissen nationaler Regulierungsbehérden, die unsere Produkt-
und Preisgestaltungsmoglichkeiten einschranken. Regulatorische Chancen kodnnen durch Deregulierung
entstehen. Regulatorische Eingriffe durch Regulierungsbehdérden, die fiir uns nur bedingt vorherzusehen sind,
konnen den bestehenden Preis- und Wettbewerbsdruck zusatzlich erhéhen. Zu beflirchten ist, dass die
Regulierung in Deutschland und in anderen europdischen Lindern die Entwicklung unseres Umsatzes und
Ergebnisses auch mittel- bis langfristig negativ beeinflusst.

Fiir den GD Towers Konzern sind aktuell folgende regulatorische Entwicklungen von besonderer Bedeutung:

Grundsatzlich besteht das Risiko, dass chinesische Netzwerkausrister per Gesetzgebung vom Netzausbau in
Deutschland ausgeschlossen werden. Die Tochtergesellschaften des GD Towers Konzerns haben in der
Vergangenheit den Austausch der Systemtechnik fir Kunden unterstitzt (zB im Rahmen Projekt SRAN). Sollte ein
Swap Out der bestehenden Technik notwendig werden, kénnten die Gesellschaften hiermit beauftragt werden.
Kapazitats- und kostenseitig konnte ein moglicher Swap Out als Risiko gewertet werden, umsatzseitig kénnte ein
solches Projekt eine Chance darstellen.

Die Novellierung des TKG (Telekommunikationsgesetz) eroffnet die Moglichkeit der Regulierung der
Tochtergesellschaften des GD Towers Konzerns. Im Rahmen einer Novellierung des TKG besteht die Moglichkeit
einer Regulierung der Gesellschaften fiir Tiirme ab einer H6he von 100 Metern. Eine solche Anderung wiirde sich
insbesondere auf das Rundfunkgeschaft negativ auswirken.

Der aktuelle Entwurf der sogenannten ,Gigabit-Infrastrukturverordnung” des europaischen Parlamentes und des
Rates ist ein Vorschlag fir eine Verordnung Gber MalRnahmen zur Reduzierung der Kosten des Ausbaus von
Gigabit-Netzen.

In dem Entwurf werden Tower Companies als Telekommunikationsnetzbetreiber definiert. Dies wiirde bedeuten,
dass sie anderen Telekommunikationsbetreibern Zugang zu ihrer passiven Infrastruktur zu ,fairen und
angemessenen” Preisen gewahren miussten. Insbesondere fiir die Preisgestaltung werden in der Verordnung
Einzelheiten genannt; eine Kostendeckung fur die Betreiber soll gewdhrt werden. Dies hatte zur Folge, dass die
aktuellen Preismodelle (iberprift und eventuell angepasst werden missten.

Es ist vorstellbar, dass aktuelle Preismodelle nicht als angemessene Rendite angesehen werden. Es ist daher
abzuwarten, wie die konkreten Anforderungen hinsichtlich der Preisgestaltung sein werden, um konkretere
Auswirkungen fur das Geschaft zu quantifizieren und entsprechende Malnahmen abzuleiten.

Compliance

Compliance-Risiken im Rahmen der vorliegenden Betrachtungsweise sind Risiken aus systematischen VerstoRen
gegen rechtliche oder ethische Standards, die zu einer ordnungsrechtlichen oder strafrechtlichen Haftung des
Unternehmens, seiner Organmitglieder oder Beschaftigten oder zu einem erheblichen Reputationsschaden
fihren konnten. Um das Risiko zu begrenzen, arbeiten wir stetig am Ausbau eines Compliance-Management-
System (CMS) und haben weitreichende Richtlinien implementiert. Weiterhin erfolgt auf dieser Basis ein
quartalsweises Compliance Reporting an die Geschaftsfiihrung. Aktuell sind der Geschaftsfihrung keine
derartigen VerstoRe bekannt.
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Datenschutz

Risiken im Themenfeld des Datenschutzes (DSGVO) bestehen insbesondere in der Verletzung der
Personlichkeitsrechte von Dritten. DatenschutzverstofRe kénnen sich dabei zum einen aus dem Zuwiderhandeln
entgegen den Vorgaben der DSGVO ergeben und werden mit sehr hohen BuRRgeldern geahndet (bis zu 4% des
weltweit erzielten Jahresumsatzes). Der GD Towers Konzern und seine Gesellschaften erkennen die
Notwendigkeit entsprechender DatenschutzmalBnahmen an. Es wird entsprechend stetig am Ausbau eines
Datenschutz-Management-Systems gearbeitet

Zum anderen besteht das Risiko einer sog. Datenschutzverletzung (Verletzung der Integritat, Vertraulichkeit oder
Verfligbarkeit von personenbezogenen Daten). Im Gegensatz zu einem Datenschutzverstol liegt hier kein
gesetzwidriges Handeln vor, sondern ein bewusstes oder unbewusstes Fehlverhalten im taglichen Umgang mit
personenbezogenen Daten. Derartige Pannen kénnen nicht gdnzlich vermieden werden. Der GD Towers Konzern
und seine Gesellschaften sensibilisieren jedoch ihre Organmitglieder und Beschéftigten, um eine
Datenschutzverletzung zu vermeiden.

Sonstige rechtliche Risiken

Der GD Towers Konzern und seine Tochtergesellschaften sind gegenwartig an verschiedenen Rechtsstreitigkeiten
beteiligt, die sich aus der gewohnlichen Geschaftstatigkeit ergeben. Die Betreuung erfolgt durch die
Konzernrechtsabteilung unter Einbeziehung externer Berater. Weiterhin ist die Konzernrechtsabteilung bei
Vertragsverhandlungen stets mit eingebunden, um rechtliche Risiken aus dem Abschluss von Neuvertragen
entsprechend zu minimieren. Sofern der Eintritt einer Verpflichtung wahrscheinlich ist, sind die daraus
resultierenden Risiken in den Riickstellungen bericksichtigt. Aktuell liegen keine Rechtsstreitigkeiten von
besonderer Bedeutung vor.

Finanzwirtschaftliche Risiken
Liquiditats-, Ausfall- und Wahrungsrisiken

Der GD Towers Konzern unterliegt im Hinblick auf seine Vermogensgegenstande, Verbindlichkeiten und ihre
geplanten Transaktionen vor allem Liquiditdts- und Ausfallrisiken. Diese Risiken wollen wir begrenzen.
Zahlungswirksame Risiken werden in einem Regelprozess lberwacht und durch den Einsatz derivativer
Sicherungsinstrumente entsprechend gesichert. Derivative Finanzinstrumente werden ausschlieBlich zur
Absicherung und niemals zu spekulativen Zwecken eingesetzt. Die Beurteilung der im Folgenden beschriebenen
Risikofelder Liquiditats-, Ausfall-, und Wahrungsrisiken erfolgt unter Einbeziehung aller Sicherungsmalinahmen.

Finanzierungs- und Liquiditatsrisiken

Zur Sicherstellung der jederzeitigen Zahlungsfahigkeit und optimalen Nutzung der finanziellen Mittel wird ein
systemgestiitztes Treasury-Management-System eingesetzt und es existiert sowohl ein kurzfristiger Cashflow
Forecast als auch eine mittelfristige Liquiditatsplanung. Dabei ist das Ziel, Liquiditdatsbediirfnisse und -risiken zu
identifizieren und zu quantifizieren, addaquate Strategien zur Deckung dieses Bedarfs zu entwickeln sowie diese
Strategien umzusetzen.

Als einen weiteren Bestandteil hat Group Treasury ein konzernweites Cash-Pooling-System implementiert, um
eine effiziente Nutzung der Liquiditdt der Gruppe bei gleichzeitiger Optimierung der Finanzierungskosten zu
ermoglichen.

Der GD Towers Konzern verfigt (ber Gesellschafterdarlehen und eine Bankenfinanzierung. Die
Bankenfinanzierung hat eine Laufzeit bis Februar 2030 und setzt sich aus einem Term Loan in Hohe von
EUR 4,05 Mrd., einer Capex-Linie von EUR 1,0 Mrd. und einer revolvierende Credit Facility in Hohe von
EUR 150 Mio. zusammen. Die Finanzierungen sind aufgrund ihres hohen Volumens zum Teil einem erheblichen
Refinanzierungsrisiko ausgesetzt. Zur Begrenzung dieser Risiken ist der Konzern in stindigem Kontakt mit vielen
verschiedenen  Marktteilnehmern,  Uberwacht  kontinuierlich alle  zur  Verfigung stehenden
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Finanzierungsoptionen am Kapital- und Bankenmarkt und setzt diese zielgerechtet ein. Durch frihzeitige
Uberpriifung vor der jeweiligen Endfilligkeit soll eine addquate Refinanzierung sichergestellt werden.

Ausfallrisiken

In dem operativen Geschaft ist der GD Towers Konzern nur einem sehr geringen Ausfallrisiko ausgesetzt, das
heillt dem Risiko, dass die Gegenpartei ihre vertraglichen Pflichten nicht erfillt. Das Forderungsausfallrisiko
beinhaltet eine gewisse Risikokonzentration, da ein wesentlicher Anteil des Forderungsbestands auf einzelne
GroRkunden des Konzerns entfallt. Um das Ausfallrisiko auf ein Minimum zu begrenzen, werden die AuRenstande
fortlaufend Giberwacht.

Wahrungsrisiken

Die Wahrungsrisiken resultieren primar aus der operativen Tatigkeit. Materielle Risiken aus
Fremdwadhrungsschwankungen werden gesichert, soweit sie zahlungswirksam und hinreichend sicher sind.
Grundsatzlich ungesichert bleiben jedoch Fremdwahrungsrisiken, die den Cashflow nicht beeinflussen, z. B. die
Risiken, die aus der Umrechnung von Vermogensgegenstande und Verbindlichkeiten in Euro resultieren. Im GD
Towers Konzern sind Wahrungsrisiken von untergeordneter Bedeutung, da keine wesentlichen
Fremdwadhrungspositionen im Konzern bestehen

Steuerrisiken

Der GD Towers Konzern agiert mit seinen Tochtergesellschaften insbesondere in Deutschland und Osterreich
und unterliegt damit den dort geltenden steuerlichen Gesetzen und Regelungen. Risiken kénnen sich ergeben
aus Anderungen der lokalen Steuergesetze bzw. der Rechtsprechung und unterschiedlicher Auslegung von
existierenden Vorschriften. Diese konnen Auswirkungen auf die entsprechenden Steuerpositionen in der Bilanz
und Gewinn- und Verlustrechnung haben. Bei den deutschen Gesellschaften bestand bis zum 31. Dezember 2022
eine gewerbe-, korperschaft- und umsatzsteuerliche Organschaft zur Deutschen Telekom, die durch die
Beendigung des Ergebnisabfiihrungsvertrages der DFMG Holding GmbH mit der Deutschen Telekom zum
31.Dezember 2022 beendet wurde. Verbunden mit dem Verkauf der GD Towers Gesellschaften wurden ein
weiterer Ergebnisabfiihrungsvertrag zwischen der DFMG Holding GmbH und der GD Towers Holding GmbH
abgeschlossen, der rickwirkend ab dem 1. Januar 2023 gilt. Mithin besteht fir die deutschen
Tochtergesellschaften ab dem Geschéaftsjahr 2023 eine gewerbe-, korperschafts- und umsatzsteuerliche
Organschaft zur GD Towers Holding GmbH. Die zentrale Konzernsteuerabteilung, die von externen Beratern in
beiden Landern unterstitzt wird, beobachtet und analysiert kontinuierlich die steuerlichen Rahmenbedingungen
zur Kontrolle der sich ergebenden Risiken.

Einschdtzung der Geschiftsfiihrung zur Gesamtrisiko- und Chancensituation

Die Gesamtrisikosituation war 2023 im Vergleich zum Vorjahr weitgehend stabil. Sie wird insgesamt als
akzeptabel eingestuft. Aus heutiger Sicht sieht die Geschéaftsfilhrung den Bestand des Konzerns nicht gefdhrdet.
Fiir den GD Towers Konzern und die wesentlichen Beteiligungen bestehen weder zum Abschlussstichtag noch
zum Zeitpunkt der Aufstellung des Abschlusses bestandsgefahrdende Risiken.
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Prognosebericht

Konjunkturerwartungen

GemaR den aktuellen Prognosen des Internationalen Wahrungsfonds (IWF) aus Januar 2024 zeigt sich in den
Prognosen fiir die folgenden Jahre 2024 und 2025 eine leicht verbesserte Situation als noch in den Prognosen
aus Oktober 2023 enthalten. So wird erwartet, dass das Wachstum des globalen BIP im Jahr 2024 3,1 Prozent
und im Jahr 2025 3,2 Prozent betragen wird und damit 0,2 Prozent mehr als noch im Oktober 2023 vorhergesagt.
Damit liegen die aktuellen Prognosen weiterhin unter dem historischen Durchschnitt (2000-2019) von 3,8
Prozent, was unter anderem auf die weiterhin hohe Inflation zurilickzufiihren ist. Dennoch wird mit einem
schnelleren Rickgang der Inflationsrate gerechnet als noch im Jahr 2023, was zur Stabilisierung der Wirtschaft
beitragen sollte. Die globale Inflation soll den Prognosen des IMF zufolge von 6,8 Prozent im Jahr 2023 auf 5,8
Prozent im Jahr 2024 und 4,4 Prozent im Jahr 2025 stetig abnehmen.

Fir die Eurozone wird im Jahr 2024 insgesamt mit einer leichten Erholung gerechnet. So soll das Wachstum im
Euroraum sich den Erwartungen zufolge von seiner niedrigen Rate von circa 0,5 Prozent im Jahr 2023, was
insbesondere durch den Ukraine Konflikt gepragt war, auf 0,9 Prozent im Jahr 2024 und 1,7 Prozent im Jahr 2025
erholen. Dies ist insbesondere auf eine durch Normalisierung von Inflationsraten und Energiepreisen gestiegene
Konsumbereitschaft privater Haushaltung zurtickzufiihren.

Entwicklung des globalen Mobilfunkmarktes

Aufgrund der andauernd starken Nachfrage von Mobilfunkbetreibern (Mobile Network Operators; MNOs),
welche bestehende Netze verdichten und die Netzabdeckung verbessern wollen, gehen wir auch im Jahr 2024
von einem weiteren Wachstum im Funkturm- und Telekommunikationsmarkt aus. Die Nachfrage nach Makro
Points of Presence (PoPs) wird voraussichtlich bis 2030 auf 147.000 steigen, angetrieben durch
Netzabdeckungsverpflichtungen, Netzverdichtung und 1&1 als vierten Mobilfunknetzbetreiber. Insgesamt wird
erwartet, dass die Zahl der Funktirme in Europa in den nachsten funf Jahren jahrlich um bis zu 3 Prozent
zunehmen wird (bis zu 6 Prozent in Deutschland).

Ein weiterer starker Wachstumstreiber ist die 5G Technologie. So besagen aktuelle Prognosen, dass der globale
Anteil der 5G-Nutzung im Jahr 2023 17 Prozent erreichen und bis 2030 auf 54 Prozent (das entspricht 5,3
Milliarden Verbindungen) ansteigen kénnte.

In Europa, als einen der filhrenden Markte im Bereich 5G, soll der Anteil im Jahr 2030 sogar 87 Prozent betragen
(das entspricht 637 Millionen Verbindungen).

Vorhersagen besagen, dass die 5G Technologie bis 2023 einen Beitrag zu der Weltwirtschaft von tber 950
Milliarden Dollar generieren konnte. Ein signifikanter Anteil soll in den entwickelten Regionen Ostasien, dem
pazifischen Raum, Nordamerika und Europa erzielt werden, fiir welche in den nachsten finf Jahren ein
signifikantes Wachstum prognostiziert wird. Laut GSMA werden zwischen 2023 und 2030 rund 92 Prozent der
Investitionsausgaben der Mobilfunkbetreiber in den 5G Ausbau investiert.

Langfristig wird der wachsende Datenverkehr angetrieben durch die steigende Zahl von Smartphone Vertragen
und ein zunehmendes durchschnittliches Datenvolumen pro Vertrag, das auf mehr Videoinhalte und die héhere
Verbreitung von 5G zuriickzufiihren ist. Insbesondere um dem steigenden Datenwachstum im 4G- und 5G-
Bereich werden MNOs versuchen, sich durch die Qualitdt der Netze von ihren Mitbewerbern abzuheben.

Der steigende Datenfluss erfordert weitere Netzkapazitdten. Eine Netzverdichtung ist zudem erforderlich, um
den Reichweiten- und Kapazitdtsanforderungen des Hochfrequenzspektrums gerecht zu werden, das von den
5G-Netzen genutzt wird.
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Voraussichtlichen Entwicklung des Konzerns

Die GD Towers ist durch ihre Geschaftstatigkeit als TowerCo unmittelbar beeinflusst durch die Nachfrage der
MNOs. Daher wird das Wachstum im Wesentlichen getrieben durch eine gesteigerte Nachfrage dieser, welche
wiederum gepragt ist durch die zuvor dargestellten Entwicklungen des Telekommunikations- und
Mobilfunkmarktes.

Die Planungen des GD Towers Konzerns orientieren sich dabei insbesondere an mit den MNOs, teils vertraglich,
vereinbarten Mengen.

Fir das Geschéftsjahr 2024 rechnet die GD Towers mit folgenden Werten / Volumina im Vergleich zum Jahr

20236:

2024
Finanzielle Leistungsindikatoren
Gesamtumsatz Leichter Anstieg
EBITDA pre IFRS 16 (bereinigt um Sondereinfliisse) Leichter Anstieg
Operativer Cashflow Moderater Riickgang
Cash Capex Starker Anstieg
Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren
Anzahl Makrostandorte Leichter Anstieg
Anzahl der Mietverhéltnisse Leichter Anstieg
Neue Sendeanlagen Starker Anstieg
Vermietungsquote konstant

Im Geschéftsjahr 2024 planen wir analog zum Jahr 2023, mit einer leicht steigenden Anzahl an Makrostandorten
und entsprechenden Mietverhiltnissen. Aufgrund einer absolut betrachteten hohen Basis an Standorten und
Mietverhéltnissen, wird sich der Anstieg im unteren einstelligen Prozentbereich bewegen. Der Anstieg ist
insbesondere gepragt durch die Nachfrage unserer groRten Kunden (MNOs) und mit diesen vereinbarten
Mengen fiir das Geschaftsjahr 2024.

Da wir fiir 2024 mit einer Stabilisierung der internen Prozesse, nach der Neuorganisation im Jahr 2023, rechnen
und mithin ein starkerer Fokus auf den Standortausbau gelegt wird, planen wir mit einem starken Anstieg neuer
Sendeanlagen und folglich einem starken Anstieg des Cash Capex im Vergleich zum Jahr 2023.

Unter den zuvor dargestellten Annahmen und der Erwartung einer konstanten Vermietungsquote, gehen wir von
einem leichten Anstieg des Gesamtumsatzes im Geschéftsjahr 2024 im mittleren einstelligen Prozentbereich aus.
Da wir mit einer konstanten Kostenstruktur und einem wachstumsbedingt leichten Anstieg der Kosten im Jahr
2024 rechnen, gehen wir von einem Wachstum des EBITDA pre IFRS 16 (bereinigt um Sondereinflisse) im
mittleren einstelligen Prozentbereich aus.

Dieses Wachstum wirkt sich weiterhin positiv auf den operativen Cashflow aus. Da dieser im Jahr 2023 jedoch
durch diverse Sondereffekte beeinflusst war, insbesondere durch hohe Zahlungseingdnge im Januar, rechnen wir
mit einem moderaten Riickgang des operativen Cashflows.

Insgesamt wird das Geschéftsjahr 2024 weiterhin im Zeichen der Fokussierung auf Wachstums- und
Zukunftsthemen stehen. Neben dem Standortausbau als zentrales Leitbild wird kontinuierlich an der
Verbesserung der Prozess- und Systemlandschaft gearbeitet u.a. durch konzernweite IT-Projekte.

5 Vergleich bezieht sich auf das gesamte Jahr 2023, d.h. inkl. der Werte aus Januar 2023, welche aufgrund der Entstehung des Konzerns
nicht in den Werten des Rumpfgeschiftsjahres 2023 enthalten sind.
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Konzernabschluss
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l. Konzernbilanz

in TEUR Angabe 31.12.2023 01.02.2023

Aktiva

Kurzfristige Vermogenswerte

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente 4.1 63.672 96.838
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 4.2 40.685 25.029
Ertragsteuerforderungen 1.591 0
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 4.3 2.286 211
Vorrate 4.4 12.820 11.026
Ubrige Vermégenswerte 4.5 13.084 6.032
134.138 139.136

Langfristige Vermogenswerte
Immaterielle Vermogenswerte 4.6 529.376 527.213
Sachanlagen 4.7 1.897.168 1.795.114
Nutzungsrechte 4.8 2.127.485 2.090.238
Sonstige finanzielle Vermégenswerte 4.3 114.867 32.910
Ubrige Vermdgenswerte 4.5 2.382 5.992
Aktive latente Steuern 6 152.393 205.302
4.823.671 4.656.769
Bilanzsumme 4.957.809 4.795.905
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in TEUR Angabe 31.12.2023 01.02.2023
Passiva
Kurzfristige Verbindlichkeiten
Finanzielle Verbindlichkeiten 4.9 33.564 4.877.863
Leasingverbindlichkeiten 4.8 172.798 186.713
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 150.047 173.811
Ertragsteuerverbindlichkeiten 186 10.783
Sonstige Riickstellungen 411 58.660 26.497
Ubrige Verbindlichkeiten 4.12 92.284 136.271
507.539 5.411.938
Langfristige Verbindlichkeiten
Finanzielle Verbindlichkeiten 4.9 4.751.004 25.000
Leasingverbindlichkeiten 4.8 2.019.462 1.885.336
Pensionsriickstellungen und ahnliche Verpflichtungen 4.10 28.165 24.185
Sonstige Rickstellungen 411 1.277.420 1.373.856
Ubrige Verbindlichkeiten 412 87.108 45.421
Passive latente Steuern 6 32.230 11.747
8.195.389 3.365.545
Eigenkapital 413
Gezeichnetes Kapital 1.276 1.276
Kapitalrticklage -5.279.056 -5.397.267
Gewinnricklagen 1.414.413 1.414.413
Kumuliertes sonstiges Konzernergebnis -46.239 0
Konzerniiberschuss/-(fehlbetrag) 164.487 0
-3.745.119 -3.981.578
Bilanzsumme 4.957.809 4.795.905
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Il. Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

in TEUR Angabe 2023
Umsatzerlose 5.1 1.134.065
Sonstige betriebliche Ertrage 14.370
Bestandsveranderungen 1.795
Aktivierte Eigenleistungen 20.602
Materialaufwand 5.2 -180.924
Personalaufwand 53 -74.348
Sonstige betriebliche Aufwendungen 5.4 -50.984
EBITDA 864.576
Abschreibungen -284.518
Betriebsergebnis (EBIT) 580.058
Finanzergebnis 5.5 -315.486
Ergebnis vor Ertragsteuern (EBT) 264.572
Ertragsteuern 6 -100.085

Konzerniiberschuss 164.487




DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2

lll. Konzern-Gesamtergebnisrechnung

in TEUR Angabe 2023

Konzerniiberschuss/-(fehlbetrag) 164.487

Posten, die nicht nachtraglich in die Gewinn- und Verlustrechnung
umklassifiziert werden

Ergebnis aus der Neubewertung von leistungsorientierten Planen 4.10 -982
Steuern auf direkt mit dem Eigenkapital verrechnete Wertanderungen 310
-672

Posten, die nachtréglich in die Gewinn- und Verlustrechnung
umklassifiziert werden, wenn bestimmte Griinde vorliegen

Gewinne und Verluste aus Sicherungsinstrumenten 7
Erfolgswirksame Anderung -55.429
Erfolgsneutrale Anderung -11.625
Steuern auf direkt mit dem Eigenkapital verrechnete Wertanderungen 21.487
-45.567
Sonstiges Konzernergebnis -46.239

Konzern-Gesamtergebnis 118.248
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IV. Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung

Kumuliertes Konzerniiber- Gesamt

Gezeichnetes Kapital- Gewinn- sonstiges schuss/ Konzern-
in TEUR Kapital riicklage riicklagen Konzernergebnis (-fehlbetrag) eigenkapital®
Stand zum 1. Februar 2023 vor Anpassung der
Ero6ffnungsbilanz 1.276 -5.397.093 1.674.759 0 0 -3.721.058
Anpassung Eréffnungsbilanz aufgrund angepasster
Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden -174 -260.346 -260.520
Stand zum 1. Februar 2023 nach Anpassung der
Er6ffnungsbilanz 1.276 -5.397.267 1.414.413 0 0 -3.981.578
Konzernjahresiiberschuss 0 0 0 0 164.487 164.487
Sicherungsinstrumente (IFRS 9) -67.054 -67.054
Neubewertungen der Nettoschuld aus
leistungsorientierten Versorgungsplanen -982 -982
Steuereffekt 21.797 21.797
Sonstiges Ergebnis nach Steuern 0 0 0 -46.239 -46.239
Gesamtergebnis 0 0 0 -46.239 164.487 118.248
Transaktionen mit Eigentiimern 118.211 118.211
Stand zum 31. Dezember 2023 1.276 -5.279.056 1.414.413 -46.239 164.487 -3.745.119

lentspricht dem Eigenkapital der Eigentiimer des Mutterunternehmens
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V. Konzern-Kapitalflussrechnung

in TEUR Angabe 2023
Cashflow aus operativer Geschaftstatigkeit
Konzerniiberschuss/-(fehlbetrag) 164.487
Ertragsteueraufwand 6 100.085
Abschreibungen 4.6/4.7/4.8 284.518
Finanzergebnis 5.5 315.486
Sonstige zahlungsunwirksame Vorgange 9.036
Ergebnis aus dem Abgang immaterieller Vermégenswerte
und Sachanlagen 1.220
Veranderung aktives operatives Working Capital -17.448
Veranderung sonstige operative Vermogenswerte -7.103
Veranderung der Riickstellungen 4.10/4.11 19.834
Veranderung passives operatives Working Capital -29.806
Veranderung sonstige operative Verbindlichkeiten 30.873
Gezahlte Ertragsteuern -70.239
Gezahlte Zinsen -421.116
Erhaltene Zinsen 57.403
Cashflow aus operativer Geschaftstatigkeit 437.230
Cashflow aus Investitionstatigkeit 4.6/4.7
Auszahlungen fiir Investitionen in:

Immaterielle Vermogenswerte -3.527

Sachanlagen -283.251

Finanzielle Vermbgenswerte -1.718
Einzahlungen aus Abgangen von Sachanlagen 3.031
Cashflow aus Investitionstatigkeit -285.465
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit 4.8/4.9
Aufnahme kurzfristige Finanzverbindlichkeiten 175.000
Riickzahlung kurzfristige Finanzverbindlichkeiten -4.225.000
Aufnahme mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten 4.220.000
Rickzahlung mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten -250.000
Tilgung von Leasingverbindlichkeiten -104.931
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -184.931
Nettoveranderung der Zahlungsmittel und -dquivalente -33.166
Zahlungsmittel und -dquivalente am Anfang der Periode 96.838

Zahlungsmittel und -dquivalente am Ende der Periode 63.672
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VI.  Anhang zum Konzernabschluss
1. Grundlagen des Konzernabschlusses

Die GD Towers Holding GmbH (nachfolgend ,,GD Towers“) ist eine Gesellschaft mit beschrankter Haftung deutschen
Rechts und beinhaltet das ehemalige, alleinige Funkturm-Geschéaft der Deutschen Telekom AG (nachfolgend
,DTAG"). Am 12. Juli 2022 verkaufte die Deutsche Telekom 51 % der Anteile ihres Funkturm-Geschafts an zwei nord-
amerikanische Finanzinvestoren: Die kanadische Brookfield Asset Management (nachfolgend ,,Brookfield“) und Di-
gitalBridge (nachfolgend , DigitalBridge”) aus Florida, ein Spezialist fiir digitale Infrastruktur. Die GD Towers wird mit
Wirkung zum 1. Februar 2023 als Joint Venture unter gemeinschaftlicher Filhrung der Partnerunternehmen, welche
Uber die Salsa BidCo GmbH (nachfolgend ,Salsa”) beteiligt sind, und der DTAG gefiihrt und ist oberstes Mutterun-
ternehmen des GD Towers Konzerns.

Die GD Towers wurde fiir die Abwicklung des Erwerbs neu gegriindet. Hierzu wurden 100 % der Anteile der DFMG
Holding GmbH mit ihren Tochtergesellschaften in die GD Towers eingelegt.

Die GD Towers fiihrt das Kerngeschaft der DFMG Holding GmbH weiter und bietet Infrastrukturldsungen fiir Mobil-
funkbetreiber im Rahmen ihres Infrastruktur Portfolios im In- und Ausland an. Hierbei tritt die GD Towers als Anbie-
ter im Bereich der Vermarktung von Antennentrdger- und Technikflichen an Turm-, Mast- und Dachstandorten auf.
Dazu gehoren insbesondere der Bau von Antennentragern, die Umriistung bestehender Antennentragerstandorte
auf LTE, die Anmietung von Bauwerken (Rooftops) und Grundstiicken (Tiirme), die Kundenakquisition, die Instand-
haltung und der Betrieb der vorhandenen Antennentrager, die Vermietung freier Kapazitaten auf diesen Standorten
und die Installation der Antennentragereinrichtungen.

Die Gesellschaft wurde am 16. September 2021 gegriindet und unter der Firma Drachenfelssee 1213. VV GmbH in
das Handelsregister beim Amtsgericht Bonn (HRB 26547) eingetragen. Mit Beschluss vom 16. August 2022 wurde
die Firma zu GD Towers Holding GmbH gedndert. Sitz der Gesellschaft ist Bonn, Deutschland, Friedrich-Ebert-Allee
140.

Fir die Abwicklung des Erwerbs wurden von DTAG eine Reihe von MalRnahmen ergriffen, um eine neue Zielstruktur
zu etablieren. Die Transaktionsfolge umfasst (1) konzerninterne Reorganisationen unterhalb der DFMG Holding nach
Mafgabe der im Share Purchase Agreement (SPA) vorgenommenen Abgrenzung des Erwerbsobjektes, (2) die Erwei-
terung des Konzerns um eine Gesellschaft, die GD Towers Holding GmbH, als Vorbereitung fiir den Eintritt der neuen
Investoren sowie schlielllich (3) die Beteiligung von neuen Investoren mit Closing der Transaktion, die zum Beherr-
schungsverlust auf der Seite der DTAG und der Konstituierung eines neuen Joint Ventures fihrt.

Die Reorganisationen unterhalb des DFMG Konzerns wurde als Transaktion unter gemeinsamer Kontrolle auf der
Grundlage der Buchwertfortflihrungsmethode (,predecessor accounting”) bilanziert. Aufgrund des engen rechtli-
chen und zeitlichen Bezugs werden die einzelnen Teilschritte wirtschaftlich als eine Gesamttransaktion betrachtet
und unter den Voraussetzungen der IFRS als ,linked transactions” fir die Bilanzierung zusammengefasst.

Aufgrund des Beherrschungsverlusts zum Zeitpunkt der Konstituierung des Joint Ventures liegt keine Transaktion
unter gemeinsamer Beherrschung vor. Dementsprechend erfolgt im Konzernabschluss der GD Towers auch keine
Angabe der Vorjahreswerte des DFMG Konzerns, da der GD Towers Konzern in dieser Form erst seit dem 1. Februar
2023 existiert.

Der Konzernabschluss der GD Towers wird nach den International Financial Reporting Standards (IFRS), wie sie in
der Europaischen Union (EU) anzuwenden sind, und den nach § 315e Abs. 1 HGB ergdnzend zu beachtenden han-
delsrechtlichen Vorschriften aufgestellt. Im Folgenden wird einheitlich der Begriff IFRS verwendet.

Der Konzernabschluss des Unternehmens umfasst die GD Towers und seine Tochterunternehmen (zusammen als
der ,,Konzern“ bezeichnet) fiir den kleinsten Konsolidierungskreis, dem sie angehort.

10
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Das Geschaftsjahr entspricht dem Kalenderjahr. Aufgrund der bilanziellen Wirkung der dargestellten Transaktionen
handelt es sich bei dem Geschaftsjahr 2023 um ein Rumpfgeschaftsjahr, welches am 1. Februar 2023 beginnt und
zum 31. Dezember 2023 endet.

Der Konzernabschluss besteht aus der Konzernbilanz, Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung, Konzern-Gesamter-
gebnisrechnung, Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung, Konzern-Kapitalflussrechnung und dem Konzernan-
hang fur das Geschaftsjahr.

Die funktionale Wahrung des Abschlusses ist Euro. Aufgrund von Angaben in TEUR kann es durch kaufméannische
Rundungen zu Rundungsdifferenzen kommen.

Der Jahresabschluss sowie der Konzernabschluss der GD Towers werden im elektronischen Unternehmensregister
veroffentlicht.

Der Konzernabschluss der GD Towers fiir das Geschaftsjahr 2023 wurde am 12. Méarz 2024 durch die Geschaftsfiih-
rung freigegeben.

Die Geschéftsfliihrung hat zum Zeitpunkt der Genehmigung des Abschlusses die gerechtfertigte Erwartung, dass der
Konzern ber ausreichend Ressourcen verfligt, um in absehbarer Zukunft operativ weiter bestehen zu kénnen. Da-
her wurde der Konzernabschluss weiterhin unter Zugrundelegung der Going-Concern Annahme aufgestellt.

Anderungen der Rechnungslegungsmethoden

Der Konzernabschluss der GD Towers zum 31. Dezember 2023 bertcksichtigt alle von der Europaischen Union Gber-
nommenen und fir das Geschaftsjahr 2023 verpflichtend anzuwendenden Standards und Interpretationen.

Die folgenden Standards waren erstmals im Geschaftsjahr 2023 anzuwenden:

Standard/Anderung/Interpretation Zeitpunkt des Inkrafttretens

IFRS 17 Versicherungsvertrige inklusive Anderungen an IFRS 17 1. Januar 2023

Anderungen an IAS 1 und IFRS

Practice Statement 2 Angabe von Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden 1. Januar 2023

Anderungen an IAS 8 Definition rechnungslegungsbezogener Schatzungen 1. Januar 2023
Latente Steuern aus Transaktionen bei denen bei erstmaliger Erfassung

Anderungen an IAS 12 betragsgleiche steuerpflichtige und abzugsfahige temporare Differenzen 1. Januar 2023
entstehen

Anderungen an IAS 12 OECD Pillar Two-Modellregelungen 1. Januar 2023

Aus den erstmals anzuwendenden Standards ergaben sich keine wesentlichen Auswirkungen auf den Konzernab-
schluss der GD Towers.
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Veroffentlichte, jedoch noch nicht verpflichtend anzuwendende Standards

Bis zum Datum der Aufstellung des Konzernabschlusses veroffentlichte, jedoch nicht verpflichtend anzuwendende
Standards werden nachfolgend aufgefiihrt. Empfehlungen zur vorzeitigen Anwendung neuer Standards, von Ande-
rungen bestehender Standards und Interpretationen werden nicht umgesetzt. Der Konzern beabsichtigt, diese Stan-
dards anzuwenden, wenn sie in Kraft treten.

Standard/Anderung/Interpretation Zeitpunkt des Inkrafttretens
Anderungen an IAS 1 Klassifizierung von Verbindlichkeiten als kurz- oder langfristig 1. Januar 2024

Anderungen an IAS 1 Kurzfristige Verbindlichkeiten mit Covenants-Vereinbarungen 1. Januar 2024

Anderungen an IFRS 16 Leasingverbindlichkeiten in einer Sale-and-lease-back-Transaktion 1. Januar 2024

Anderungen an IAS 7 Supplier Finance Arrangements", insb. Reverse-Factoring-Vereinbarun- 1. Januar 2024

und IFRS 7 gen

Anderungen an IAS 21 Mangel an Umtauschbarkeit 1. Januar 2025

Der Konzern erwartet keine wesentlichen Auswirkungen aus den oben genannten Anderungen.
2. Konsolidierungskreis

2.1 Konsolidierungsmethoden

Der Konzernabschluss der GD Towers umfasst die Abschlisse aller wesentlichen Unternehmen, auf die unmittelbar
oder mittelbar ein beherrschender Einfluss ausgeilbt wird (Tochterunternehmen) und Unternehmen, fir die eine
gemeinschaftliche Tatigkeit im Sinne des IFRS 11 vorliegt.

Die Einbeziehung der Tochterunternehmen erfolgt auf Basis ihrer an konzerneinheitliche Bilanzierungs- und Bewer-
tungsmethoden angepassten Jahresabschliisse fir dieselbe Berichtsperiode wie die der Muttergesellschaft. Samtli-
che konzerninternen Vermdgenswerte und Verbindlichkeiten, Eigenkapitalanteile, Ertrage und Aufwendungen so-
wie Zahlungsstrome in Bezug auf Transaktionen zwischen den Konzernmitgliedern werden bei der Einbeziehung eli-
miniert.

Tochterunternehmen

Tochterunternehmen sind von der GD Towers beherrschte Unternehmen. Die GD Towers beherrscht ein Unterneh-
men, wenn sie schwankenden Renditen aus ihrem Engagement bei dem Unternehmen ausgesetzt ist bzw. Anrechte
auf diese besitzt und die Fahigkeit hat, diese Renditen mittels ihrer Verfliigungsgewalt iber das Unternehmen zu
beeinflussen. Die Abschliisse von Tochterunternehmen sind im Konzernabschluss ab dem Zeitpunkt enthalten, an
dem die Beherrschung beginnt und bis zu dem Zeitpunkt, an dem die Beherrschung endet.

Gemeinschaftliche Tatigkeiten

Eine gemeinschaftliche Tatigkeit ist dadurch gekennzeichnet, dass die an der gemeinschaftlichen Fliihrung beteiligten
Parteien (gemeinschaftlich Tatige) Rechte, an den der Vereinbarung zuzurechnenden Vermogenswerten oder Ver-
pflichtungen fir deren Schulden haben. Ein gemeinschaftlich Tatiger erfasst seine ihm zuzurechnenden Vermaogens-
werte, Schulden, Erlése und Aufwendungen sowie seinen Anteil an den gemeinschaftlichen Vermogenswerten,
Schulden, Erlésen und Aufwendungen.

Die Magenta Telekom Infra GmbH als 100 %ige Tochtergesellschaft der GD Towers hat eine gemeinsame Vereinba-
rung mit zwei Arbeitsgemeinschaften ARGE 2.0 (mit A1 Telekom Austria AG (A1)) und ARGE 5G (mit Al Telekom
Austria AG und Hutchison Drei Austria GmbH (H3A)), bei der die Parteien die gemeinschaftliche Flihrung Gber die
Vereinbarung ausiiben. Der Hauptsitz der Arbeitsgemeinschaften befindet sich in Wien.
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Die Anteile der ARGE 2.0 verteilen sich zu 50 % auf Magenta Telekom Infra GmbH und 50 % auf Al. Daher sind die
Vermogenswerte und Schulden, als auch die Aufwendungen und Ertrdge der ARGE 2.0 mit 50 % in den IFRS-Kon-
zernabschluss der GD Towers aufzunehmen.

Die Anteile der ARGE 5G verteilen sich zu 33,3 % auf Magenta Telekom Infra GmbH, 33,3 % auf Al und 33,3 % auf
H3A, daher sind die Vermogenswerte und Schulden, als auch die Aufwendungen und Ertrage der ARGE 5G mit 33,3
% in den IFRS-Konzernabschluss der GD Towers aufzunehmen.

2.2 Angaben zum Konsolidierungskreis

Die erfolgte Klassifizierung der Tochter- und Beteiligungsgesellschaften stellt sich im Einzelnen wie folgt dar:

Name und Sitz der Gesellschaft Kapitalanteil (i:iﬁi':f?:::)l Ja(!il:‘r;;e;.g:::\;s;
Tochterunternehmen

GD Towers Holding GmbH, Bonn Mutterunternehmen 4.214,7 -762,3 )
DFMG Holding GmbH, Bonn 100 % 5.443,4 0 2
DFMG Zwischenholding GmbH, Bonn 100% 01 0 2
DFMG Deutsche Funkturm GmbH, Miinster 100 % 44.851,7 0 2
Erste DFMG Deutsche Funkturm Vermégens-GmbH, Bonn 89,9 % 170,3 0 2
Magenta Telekom Infra GmbH, Wien, Osterreich 100 % 129,2 164 2)
PreHCM Service GmbH, Niedernberg 100 % 2,3 04 1)2)
Omega Towers 1 Funkdienste GmbH & Co. KG, Miinster 100 % 54 00 2)
Omega Towers 2 Funkdienste GmbH & Co. KG, Miinster 100 % 14,7 06 2)
Omega Towers 1 Funkdienste Komplementiar GmbH, Miinster 100 % 0,0 00 1)2)
Omega Towers 2 Funkdienste Komplementiar GmbH, Miinster 100 % 0,0 00 1)2)
Gemeinschaftliche Tatigkeiten (Joint Operations)

(ARGE 2.0) Al Telekom Austria AG, Wien, Osterreich 50 % 0,0 00 2)
(ARGE 5G) Hutchison Drei Austria GmbH, Wien, Osterreich 33,3% 0,0 00 2)

1) Aufgrund Unwesentlichkeit Verzicht auf Konsolidierung der Gesellschaft
2) Vorl3ufiger Jahresabschluss nach lokalem Recht (HGB/UGB) zum 31.12.2023

In den Konzernabschluss werden samtliche Tochterunternehmen einbezogen, es sei denn, die Kosten der Aufberei-
tung des fir eine Einbeziehung im Wege der Vollkonsolidierung erforderlichen Berichtswesens Gberwiegen den Nut-
zen des entsprechenden Berichtswesens, was insbesondere bei Tochterunternehmen der Fall ist, die aus Sicht des
Konzerns unwesentlich sind. Diese Beurteilung erfolgt anhand quantitativer und qualitativer Kriterien. Zunachst wird
gepriift, dass die Summe aller nicht in den Konzernabschluss einbezogenen Tochterunternehmen nicht mehrals 1 %
der Konzernbilanzsumme, des Konzernumsatzes und des Konzernjahresergebnisses ausmachen. Weiterhin werden
qualitative Kriterien zur Beurteilung der Wesentlichkeit eines Unternehmens fiir den Konsolidierungskreis herange-
zogen. So diirfen sich durch eine unterlassene Einbeziehung weder wesentliche Veranderungen des Konzernjahres-
ergebnisses ergeben noch weitere wesentliche Trends unberiicksichtigt bleiben. Tochterunternehmen, die aufgrund
ihrer untergeordneten Bedeutung nicht in den Konzernabschluss einbezogen werden, werden unter den Gbrigen
Vermobgenswerten ausgewiesen.
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3. Bilanzierung- und Bewertungsmethoden

3.1 Zusammenfassung wesentlicher Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Die wesentlichen Aktiv- und Passivposten der Konzernbilanz werden wie folgt bewertet:

Bilanzposten

Bewertungsgrundsatz

Aktiva
Kurzfristige Vermogenswerte
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Sonstige finanzielle Vermogenswerte
Sonstige Forderungen

Fortgeflihrte Anschaffungskosten

Vorrate

Niedriger Wert aus NettoverduBerungswert und Anschaffungs- und
Herstellungskosten

Langfristige Vermogenswerte
Immaterielle Vermégenswerte

Fortgefiihrte Anschaffungskosten bzw. niedriger erzielbarer Betrag

Goodwill

Anschaffungskosten bzw. niedriger erzielbarer Betrag

Sachanlagen

Fortgeflihrte Anschaffungskosten bzw. niedriger erzielbarer Betrag

Nutzungsrechte

Fortgefiihrte Anschaffungskosten bzw. niedriger erzielbarer Betrag

Sonstige finanzielle Vermogenswerte
Sonstige Forderungen
Derivative finanzielle Vermogenswerte
in Sicherungsbeziehungen

Fortgeflihrte Anschaffungskosten
Zum beizulegenden Zeitwert Uber das sonstige Ergebnis mit nachtraglicher
Umklassifizierung in die Gewinn- und Verlustrechnung

Aktive latente Steuern

Undiskontierte Bewertung anhand der Steuersatze, deren Giltigkeit fur die
Periode erwartet wird, in der ein Vermoégenswert realisiert oder eine Schuld
erfillt wird

Bilanzposten

Bewertungsgrundsatz

Passiva
Kurzfristige Verbindlichkeiten
Finanzielle Verbindlichkeiten

Origindre finanzielle verzinsliche und
unverzinsliche Verbindlichkeiten

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Leasingverbindlichkeiten

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Ertragsteuerverbindlichkeiten

Betrag, in dessen Hohe eine Zahlung an die Steuerbehorden erwartet wird,
basierend auf Steuersatzen, die am Abschlussstichtag gelten oder in Kirze
gelten werden

Sonstige Ruckstellungen

Barwert des kiinftigen Erfiillungsbetrags

Langfristige Verbindlichkeiten

Finanzielle Verbindlichkeiten
Originare finanzielle verzinsliche und
unverzinsliche Verbindlichkeiten

Derivative finanzielle Verbindlichkeiten
in Sicherungsbeziehungen

Fortgeflihrte Anschaffungskosten

Zum beizulegenden Zeitwert Uber das sonstige Ergebnis mit nachtraglicher
Umbklassifizierung in die Gewinn- und Verlustrechnung

Leasingverbindlichkeiten

Fortgefiihrte Anschaffungskosten

Pensionsriickstellungen und dhnliche Verpflichtun-
gen

Versicherungsmathematisches Anwartschaftsbarwertverfahren

Sonstige Riickstellungen

Barwert des kiinftigen Erfullungsbetrags

Passive latente Steuern

Undiskontierte Bewertung anhand der Steuersatze, deren Giltigkeit fiir die
Periode erwartet wird, in der ein Vermoégenswert realisiert oder eine Schuld
erfillt wird

Die nachstehenden wesentlichen Regelungen zum Ansatz und zur Bewertung sind einheitlich fiir alle in diesem Kon-

zernabschluss dargestellten Rechnungslegungsperioden angewendet worden.
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3.1.1 Geschifts- oder Firmenwert

Ein Geschafts- oder Firmenwert entsteht, wenn die Anschaffungskosten bei Unternehmenszusammenschliissen den
beizulegenden Zeitwert Ubersteigen. Der erworbene Geschafts- oder Firmenwert wird jeder einzelnen zahlungsmit-
telgenerierenden Einheit (,,Cash Generating Units — CGU“) zugeordnet, die voraussichtlich von den Synergien aus
dem Zusammenschluss profitiert. Die Bewertung des Geschafts- oder Firmenwertes erfolgt zu Anschaffungskosten
abzlglich kumulierter Wertminderungsaufwendungen. Da Geschéfts- oder Firmenwerte eine unbegrenzte Nut-
zungsdauer haben, werden diese nicht planmaRig abgeschrieben, sondern einem jahrlichen Wertminderungstest
unterzogen und zusétzlich sofern Anzeichen dafiir vorliegen, dass eine CGU in ihrem Wert gemindert sein kdnnte
(,triggering event”).

3.1.2  Sonstige immaterielle Vermégenswerte

Sonstige immaterielle Vermoégenswerte bestehen aus selbsterstellten und erworbenen immateriellen Vermogens-
werten, wie zum Beispiel Software, Konzessionen, Rechte und Lizenzen. Diese Vermoégenswerte haben in der Regel
eine begrenzte Nutzungsdauer und werden zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten bewertet. Dabei wird eine
lineare Abschreibung liber die voraussichtliche Nutzungsdauer sowie eine Wertminderung bericksichtigt.

Die geschatzten Nutzungsdauern der sonstigen immateriellen Vermoégenswerte fiir die planmaRigen Abschreibun-
gen betragen:

Anlagenklassen Jahre
Software 3
Konzessionen, Rechte und Lizenzen max. 20

Im Geschaftsjahr 2023 verfiigt der GD Towers Konzern Uber keine sonstigen immateriellen Vermogenswerte mit
unbegrenzter Nutzungsdauer.

Die Abschreibungsmethoden, Nutzungsdauern und Restwerte werden an jedem Abschlussstichtag Gberprift und
gegebenenfalls angepasst.

3.1.3  Sachanlagen

Sachanlagen werden zu Anschaffungs- oder Herstellungskosten, einschliefRlich aktivierter Fremdkapitalkosten, ver-
mindert um planmaRige lineare Abschreibungen und Wertminderungen bewertet.

Die planmaRige, lineare Abschreibung auf Sachanlagen richtet sich nach der voraussichtlichen unternehmensspezi-
fischen Nutzungsdauer. Grundstiicke werden nicht abgeschrieben.

Folgende konzerneinheitliche wirtschaftliche Nutzungsdauern liegen den planmaRigen Abschreibungen zugrunde:

Anlagenklassen Jahre
Anlagenraume 30 bis 40
AuBenanlagen 15
Besondere Standorte 30
Dachstandorte 30
Maststandorte 40
Mietereinbauten 20
sonstige Standorte 30
Telekommunikation und technische Anlagen 15
Turmstandorte 50
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Die Abschreibungsmethoden, Nutzungsdauern und Restwerte werden an jedem Abschlussstichtag Gberprift und
gegebenenfalls angepasst.

Als Teil der Anschaffungs- und Herstellungskosten werden Fremdkapitalkosten, die direkt dem Erwerb, dem Bau
oder der Herstellung eines qualifizierten Vermogenswerts (z.B. Antennenmasten oder White Spots) zugeordnet wer-
den kénnen, in Ubereinstimmung mit IAS 23 aktiviert. Der GD Towers Konzern definiert qualifizierte Vermégens-
werte als Bauprojekte oder andere Vermogenswerte, fiir die notwendigerweise mindestens zwolf Monate erforder-
lich sind, um sie in ihren beabsichtigten gebrauchs- oder verkaufsfahigen Zustand zu versetzen. Die Aktivierung von
Fremdkapitalkosten erfolgt fiir einen Zeitraum von 6 Monaten, was der durchschnittlichen Bauphase entspricht.

Die aktivierten Fremdkapitalkosten beliefen sich im abgelaufenen Geschaftsjahr auf 2.955 TEUR und entfielen im
Wesentlichen auf Sachanlagen. Bei der Ermittlung der Fremdkapitalkosten hat der GD Towers Konzern einen kalku-
lierten Zinssatz von 4,16 % fir finanzielle Verbindlichkeiten exkl. Leasing und 3,36 % fiir Leasingverbindlichkeiten der
Aktivierung zugrunde gelegt.

Zuwendungen der 6ffentlichen Hand, die direkt dem Erwerb oder Bau von Sachanlagen zugeordnet werden kénnen
und fiir die angemessene Sicherheit dariiber besteht, dass die Zuwendungen gewéahrt und die damit verbundenen
Bedingungen erfullt werden, verringern die Anschaffungs- oder Herstellungskosten der betroffenen Vermdégens-
werte.

3.1.4  Werthaltigkeit von Sachanlagen und immateriellen Vermoégenswerten

Bei Ereignissen oder Veranderungen der Umstidnde, die darauf hinweisen, dass der Buchwert seinen erzielbaren
Betrag Ubersteigt, liberprift der GD Towers Konzern immaterielle Vermégenswerte inklusive Geschafts- oder Fir-
menwerte und Sachanlagen auf mogliche Wertminderungen.

Zusatzlich wird fiir den Geschafts- oder Firmenwert ein jahrlicher Wertminderungstest unabhéngig von Anhaltspunk-
ten nach IAS 36 durchgefiihrt.

Um zu prifen, ob eine Wertminderung eines Vermogenswertes vorliegt, wird der Buchwert mit seinem erzielbaren
Betrag verglichen. Sofern es nicht méglich ist, einen erzielbaren Betrag fiir den einzelnen Vermdgenswert zu ermit-
teln, muss der erzielbare Betrag fiir die CGU des Vermogenswertes ermittelt werden. Eine CGU ist die kleinste iden-
tifizierbare Gruppe von Vermdogenswerten, die Mittelzuflisse aus der fortgesetzten Nutzung erzeugt und, die wei-
testgehend unabhangig von den Mittelzufliissen anderer Vermodgenswerte oder CGU ist.

Ein Geschafts- oder Firmenwert wird den CGUs zugeordnet, von denen erwartet wird, dass sie einen Nutzen aus den
Synergien des Zusammenschlusses ziehen. Aufgrund der Konzentration der Geschéfte in operativen Landesgesell-
schaften Deutschland und Osterreich werden auf Ebene dieser CGU die Geschifts- oder Firmenwerte liberwacht
und gemakR IAS 36 jahrlich auf Wertminderungsbedarf getestet (Impairment Test).

Der erzielbarere Betrag ist der hohere der beiden Betrage aus beizulegendem Zeitwert abziiglich der Kosten der
VerauRerung und Nutzungswert. Die Berechnung des erzielbaren Betrags geschieht in der Regel anhand diskontier-
ter zukiinftiger Cashflows, soweit nicht eine Bewertung aufgrund eines Marktpreises mafRgeblich ist. Diese Cashflow-
Prognosen berticksichtigen Erfahrungen der Vergangenheit und beruhen auf vom Management vorgenommenen
Einschatzungen uber die zukunftigen Entwicklungen von Umsatzerlésen und Kosten fiir einen Detailplanungszeit-
raum von 10 Jahren. Cashflows jenseits der Planungsperiode werden unter Anwendung individueller Wachstumsra-
ten extrapoliert. Die wichtigsten Annahmen der Unternehmensleitung, auf denen die Ermittlung des beizulegenden
Zeitwerts bzw. Nutzungswerts beruht, umfassen u.a. geschatzte Wachstumsraten, gewichtete durchschnittliche Ka-
pitalkosten und Steuersatze. Diese Schatzungen kénnen einen erheblichen Einfluss auf die jeweiligen Werte und
letztlich auf die Hohe einer moglichen Wertminderung haben.
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Eine Wertminderung liegt vor, wenn der Buchwert eines Vermdgenswertes oder einer CGU den erzielbaren Betrag
Ubersteigt. Die Hohe, der zu erfassenden Wertminderung, bemisst sich nach dem Betrag, um den der Buchwert den
erzielbaren Betrag iibersteigt. Ubersteigt die Wertminderung der CGU den Buchwert des ihr zugeordneten Ge-
schafts- oder Firmenwerts, ist die dariiberhinausgehende Wertminderung anteilig auf die der CGU zugeordneten
Vermogenswerte zu verteilen. Die beizulegenden Zeitwerte bzw. Nutzungswerte (sofern bestimmbar) der einzelnen
Vermoégenswerte sind dabei als Wertuntergrenze zu berlicksichtigen.

Sofern die Voraussetzungen fir in friiheren Perioden erfasste Wertminderungen nicht mehr bestehen, sind die be-
treffenden Vermaogenswerte (mit Ausnahme des Geschéfts- oder Firmenwerts) erfolgswirksam zuzuschreiben.

3.1.5 Leasingverhaltnisse

Leasingverhiltnisse sind Vereinbarungen, bei denen der Leasinggeber dem Leasingnehmer das Recht auf Nutzung
eines identifizierten Vermogenswerts fiir einen festgelegten Zeitraum und gegen Zahlung eines Entgelts Ubertragt.
Bei Beginn eines Vertrages muss beurteilt werden, ob der Vertrag ein Leasingverhaltnis begriindet oder beinhaltet.
Eine Neubeurteilung, ob der Vertrag ein Leasingverhaltnis begriindet oder beinhaltet, muss durchgefiihrt werden,
wenn sich die Vertragsbedingungen geandert haben.

Leasingvereinbarungen im Regelungsbereich von IFRS 16 umfassen: Leasing-, Miet- und Pacht-Vertrage sowie Ver-
einbarungen, in denen dem Leasingnehmer anderweitige Nutzungsrechte an Vermogenswerten eingerdaumt wer-
den. Ein Leasingverhiltnis liegt nur dann vor, wenn der Leasingnehmer die Kontrolle Giber das Nutzungsrecht erlangt.
Kontrolle hat der Leasingnehmer dann, wenn er berechtigt ist, im Wesentlichen den gesamten wirtschaftlichen Nut-
zen aus der Verwendung des identifizierten Vermdgenswerts zu ziehen und allein iber die Nutzung des Vermogens-
werts zu entscheiden.

Als Leasingnehmer

Die GD Towers erfasst zu Beginn des Leasingverhiltnisses ein Nutzungsrecht fiir den Leasinggegenstand (Right-of-
Use Asset) und eine Leasingverbindlichkeit (Lease Liability) fur die Leasingzahlungen Ulber die Laufzeit des Leasing-
verhéltnisses. Dies gilt auch fiir Leasingverhaltnisse mit einer Laufzeit von héchstens zwélf Monaten (short-term).
Fir Leasingverhéltnisse, bei denen der zugrundliegende Vermogenswert von geringerem Wert ist (low-value), wird
das Wahlrecht ausgelbt und die Leasingzahlungen werden somit linear liber die Laufzeit als Aufwand erfasst.

Die Leasingverbindlichkeit wird in Hohe des Barwerts der kiinftigen Leasingzahlungen Gber die hinreichend sichere
Nutzungsperiode erfasst. Leasingzahlungen sind alle fixen und quasifixen Zahlungen, reduziert um kiinftige Anreiz-
zahlungen des Leasinggebers. Darliber hinaus werden variable Zahlungen, die an eine Rate oder einen Index gekop-
pelt sind, erwartete Zahlungen aus Restwertgarantien sowie Zahlungen fiir die Ausiibung von hinreichend sicheren
Kauf- und Kiindigungsoptionen angesetzt. Die Zahlungsreihe wird mit dem impliziten Zins des Leasingverhaltnisses
oder, sofern dieser nicht bekannt ist, dem addquaten Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingverhaltnisses abgezinst.
Zur Ermittlung des Grenzfremdkapitalzinssatzes werden Referenzzinssatze flr einen Zeitraum von bis zu 30 Jahren
aus laufzeitaddquaten risikolosen Zinssatzen abgeleitet. Auf dieser Basis wird eine Adjustierung um Kreditrisikoauf-
schldge und Landerrisiken vorgenommen. Alle lbrigen variablen Zahlungen werden als Aufwand erfasst. Die Lea-
singverbindlichkeit wird nach der Effektivzinsmethode bewertet und fortgeschrieben.

Die Anschaffungskosten des Nutzungsrechts bestimmen sich grundsatzlich aus der Hohe der Leasingverbindlichkeit
im Zugangszeitpunkt, zuziiglich etwaiger anfanglicher direkter Kosten und abziiglich etwaiger erhaltener Leasingan-
reize. Die geschatzten Kosten zur Demontage und Beseitigung des Mietereinbaus bzw. zur Wiederherstellung des
Standortes, werden separat als einzelner Vermdgenswert berlicksichtigt. Im Rahmen der Folgebewertung wird das
Nutzungsrecht Uber die Laufzeit des Leasingverhaltnisses planmaRig linear abgeschrieben und ggf. um Wertminde-
rungen angepasst. Geht der angemietete Vermogenswert am Ende des Leasingverhaltnisses in das Eigentum des
Leasingnehmers Uber oder ist eine Kaufoption bzw. ein Andienungsrecht hinreichend sicher, dann wird das Nut-
zungsrecht Uber die wirtschaftliche Nutzungsdauer des zugrundeliegenden Vermdgenswerts abgeschrieben.
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Die Laufzeit des Leasingverhaltnisses ist der hinreichend sichere Zeitraum, liber den ein Vermogenswert angemietet
wird. Neben der nichtkiindbaren Grundmietzeit werden Verlangerungszeitraume einbezogen, sofern ihre Inan-
spruchnahme mit Nutzungsbeginn hinreichend sicher ist und Kiindigungszeitrdume, sofern es hinreichend sicher ist,
dass ein bestehendes Kiindigungsrecht nicht ausgelibt wird. Diese Einschatzung wird Uberprift, wenn entweder
nicht in der Kontrolle des Leasingnehmers liegende Ereignisse oder wesentliche Anderungen der Umstinde eintre-
ten, welche eine Anderung der Laufzeit notwendig machen. Die Laufzeit des Leasingverhiltnisses wird angepasst,
wenn eine Verlangerungsoption ausgelibt wird bzw. eine Kiindigungsoption nicht ausgeubt wird und diese in der
urspriinglichen Einschatzung nicht beriicksichtigt waren. Die Anpassung der Leasinglaufzeit fiihrt zu einer geander-
ten kiinftigen Zahlungsreihe und somit zu einer Neubewertung der Leasingverbindlichkeit unter Verwendung des
aktuellen Zinssatzes. Der entstehende Differenzbetrag wird erfolgsneutral im Nutzungsrecht erfasst bzw. mit diesem
verrechnet. Ausbuchungsbetrage, die den Buchwert des Nutzungsrechts Uibersteigen, werden erfolgswirksam als
Ertrag erfasst.

Eine Anderung des Leasingvertrags (,Vertragsmodifikation“), die den Umfang des urspriinglichen Vertrags wesent-
lich erhoht, wird als gesondertes Leasingverhaltnis erfasst, wenn dem Leasingnehmer ein zusatzliches Recht auf
Nutzung eines oder mehrerer zugrunde liegender Vermoégenswerte eingerdumt wird und das hierfiir zusatzlich zu
zahlende Entgelt dem EinzelverduBerungspreis entspricht, den der Leasingnehmer andernfalls fiir die Nutzung zah-
len misste, wenn er diese Vermoégenswerte in einem separaten Leasingvertrag von einer dritten Partei angemietet
hatte.

Vertragsanderungen, die den Vertragsumfang zwar erhéhen, aber nicht zu einem gesonderten Leasingverhaltnis
fihren, werden erfolgsneutral im Buchwert des Nutzungsrechts und der Leasingverbindlichkeit des bestehenden
Leasingverhaltnisses erfasst. Wird durch eine Vertragsanderung der Umfang der Leasingvereinbarung reduziert,
dann sind sowohl das Nutzungsrecht als auch die Leasingverbindlichkeit neu zu bewerten. Die hieraus resultierenden
anteiligen Gewinne oder Verluste werden erfolgswirksam erfasst. Die modifizierten Betrage werden im Zeitpunkt
der Anderung mit dem dann giiltigen neuen Zinssatz bewertet.

In der Bilanz weist die GD Towers Nutzungsrechte separat von den Sachanlagen sowie Leasingverbindlichkeiten se-
parat von den finanziellen Verbindlichkeiten aus.

Als Leasinggeber

Die GD Towers stuft als Leasinggeber bei Vertragsbeginn eines jeden Leasingverhaltnisses, dieses entweder als Fi-
nanzierungs- oder Operating-Leasingverhaltnis ein. Ein Leasingverhéltnis wird als Finanzierungsleasing eingestuft,
wenn es im Wesentlichen alle mit dem Eigentum verbundenen Chancen und Risiken tGbertragt. Ist dies nicht der Fall,
wird ein Leasingverhaltnis als Operating-Leasingverhaltnis eingestuft.

Im Rahmen der Einstufung, ob es sich um ein Finanzierungs- oder Operating-Leasing handelt, berticksichtigt die GD
Towers bestimmte Indikatoren. Zu den wesentlichsten Indikatoren zdhlen:

e ob das Leasingverhaltnis den iberwiegenden Teil der wirtschaftlichen Nutzungsdauer des Vermogenswer-
tes umfasst (Useful-Life-Test)

e ob der Barwert der Leasingzahlungen im Wesentlichen dem gesamten beizulegenden Zeitwert des Vermo-
genswertes entspricht (Fair-Value-Test).

Sofern nicht im Wesentlichen alle Chancen und Risiken, die mit dem Eigentum am Leasinggegenstand verbunden
sind, auf den Leasingnehmer Ubertragen werden (Operating-Leasing), wird der Leasinggegenstand vom Leasingge-
ber in der Bilanz angesetzt. Die Bewertung des Leasinggegenstands richtet sich nach den fiir den Leasinggegenstand
einschlagigen Bilanzierungsvorschriften. Die Leasingraten, einschlieRlich vertraglich festgelegter kiinftiger Verande-
rungen der Leasingraten, werden vom Leasinggeber erfolgswirksam vereinnahmt. Vertraglich festgelegte kiinftige
Veranderungen der Leasingraten wahrend der Laufzeit werden ber die gesamte nur einmalig zum Zeitpunkt des
Vertragsabschlusses festgelegte Vertragslaufzeit gleichmaRig als Leasingumsatz erfasst. Bestehen Verlangerungsop-
tionen, so wird zum Zeitpunkt des Abschlusses des Leasingverhéltnisses zundchst die hinreichend sichere Inan-

spruchnahme von Verldangerungsoptionen bericksichtigt. Werden diese Optionen im Verlauf des
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Leasingverhdltnisses entgegen der urspriinglichen Einschdtzung zur Inanspruchnahme ausgetibt bzw. nicht ausge-
Ubt, wird die Laufzeiteinschdtzung angepasst und bei der Ermittlung der kiinftigen Leasingumséatze aus Operating-
Leasing-Geschéften berlicksichtigt.

Sofern im Wesentlichen alle Chancen und Risiken, die mit dem Eigentum am Leasinggegenstand verbunden sind, auf
den Leasingnehmer lbertragen werden (Finanzierungsleasing), so setzt der Leasinggeber nicht das Leasingobjekt,
sondern eine Finanzierungsleasing-Forderung an. Die Hohe der Leasingforderung entspricht im Zugangszeitpunkt
dem Nettoinvestitionswert des Leasingobjekts. Der Nettoinvestitionswert ist definiert als die abgezinste Summe aus
den kiinftigen Leasingzahlungen und einem — dem Leasinggeber zustehenden — nicht garantierten Restwert (Brut-
toinvestition). Die von den Leasingnehmern gezahlten Leasingraten werden unter Anwendung der Effektivzinsme-
thode in einen Zins- und Tilgungsanteil aufgeteilt. In der Folgebewertung wird die Forderung aus dem Leasingver-
haltnis um die erhaltenen Tilgungsanteile vermindert. Der Zinsanteil der erhaltenen Zahlungen wird Gber die Laufzeit
des Leasingverhéltnisses als Finanzertrag in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Tritt die GD Towers als Unterleasinggeber auf, bilanziert der Konzern das Hauptleasingverhaltnis und das Unterlea-
singverhaltnis separat. Handelt es sich bei dem Hauptleasingverhaltnis um ein kurzfristiges Leasingverhaltnis, wird
das Unterleasingverhaltnis als Operating-Leasingverhaltnis eingestuft. Andernfalls wird fiir die Einstufung des Un-
terleasingverhaltnisses das Nutzungsrecht aus dem Hauptleasingverhaltnis und nicht der zugrunde liegenden Ver-
mogenswert herangezogen.

3.1.6 Vorrdte

Vorrate (ausschlieBlich unfertige Leistungen) werden bei Zugang mit ihren Herstellungskosten angesetzt und in den
Folgeperioden mit dem niedrigeren Wert aus NettoverduBerungswert und Herstellungskosten bewertet. Zu den
Herstellungskosten zahlen alle Kosten des Erwerbs und der Herstellung sowie sonstige Kosten, die angefallen sind,
um die Vorrate in ihren derzeitigen Zustand zu versetzen. Die Herstellungskosten werden durch Einzelbewertung
ermittelt. Der NettoverduBerungswert ist der geschatzte, im normalen Geschéaftsgang erzielbare EinzelverauRe-
rungspreis abzliglich der geschatzten Kosten bis zur Fertigstellung und der geschatzten notwendigen Vertriebskos-
ten.

3.1.7 Finanzinstrumente

Finanzinstrumente werden angesetzt, sobald die GD Towers Vertragspartei der Regelungen des Finanzinstruments
wird. Bei marktiiblichen Kaufen oder Verkaufen ist fir die erstmalige bilanzielle Erfassung sowie den bilanziellen
Abgang allerdings der Erfiillungstag relevant, das heilt der Tag, an dem der Vermégenswert an oder durch die GD
Towers geliefert wird. Finanzielle Vermodgenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten werden grundsatzlich unsal-
diert ausgewiesen; sie werden nur dann saldiert, wenn beziglich der Betrage zum gegenwartigen Zeitpunkt ein Auf-
rechnungsrecht besteht und beabsichtigt wird, den Ausgleich auf Nettobasis herbeizufiihren. Finanzielle Vermo-
genswerte werden ausgebucht, wenn die vertraglichen Rechte auf Zahlungen aus dem finanziellen Vermogenswert
ausgelaufen sind oder libertragen wurden und die GD Towers weder eine Verfligungsmacht noch wesentliche mit
dem Eigentum verbundene Risiken und Chancen zuriickbehalt. Finanzielle Verbindlichkeiten werden ausgebucht,
wenn die vertraglichen Verpflichtungen beglichen, aufgehoben oder ausgelaufen sind.

Finanzielle Vermégenswerte
Finanzielle Vermdgenswerte umfassen im Wesentlichen Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente, Forderun-
gen aus Lieferungen und Leistungen, sonstige Forderungen und derivative finanzielle Vermdgenswerte.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen ohne wesentliche Finanzierungskomponente werden bei ihrem erst-
maligen Ansatz zum Transaktionspreis, alle anderen finanziellen Vermogenswerte zum beizulegenden Zeitwert be-
wertet. Dabei werden bei allen finanziellen Vermdgenswerten, die in der Folge nicht erfolgswirksam zum
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beizulegenden Zeitwert bewertet werden, die dem Erwerb zurechenbaren Transaktionskosten beriicksichtigt. Die in
der Bilanz angesetzten beizulegenden Zeitwerte entsprechen in der Regel den Marktpreisen der finanziellen Vermo-
genswerte.

Die Klassifizierung und Bewertung von finanziellen Vermogenswerten erfolgt zum einen anhand der Charakteristika
der mit dem finanziellen Vermégenswert einhergehenden Zahlungsstrome (sog. SPPI-Kriterium) und zum anderen
anhand des Geschéaftsmodells nach dem die GD Towers die finanziellen Vermogenswerte steuert.

Werden Schuldinstrumente mit dem Ziel gehalten, die vertraglichen Zahlungsstrome bis zur Falligkeit zu vereinnah-
men (Geschaftsmodell ,,Halten”) und stellen die Zahlungsstrome ausschlieRlich Zins- und Tilgungsleistungen dar, er-
folgt eine Bewertung unter Anwendung der Effektivzinsmethode zu fortgefiihrten Anschaffungskosten (AC). Zielt
das Geschéaftsmodell darauf ab, solche Instrumente teils zu verkaufen und teils zu halten (Geschaftsmodell ,,Halten
und Verkaufen®) und stellen die Zahlungsstrome ausschlieRlich Zins- und Tilgungsleistungen dar, sind sie zum beizu-
legenden Zeitwert Gber das sonstige Ergebnis mit nachtraglicher Umklassifizierung in die Gewinn- und Verlustrech-
nung zu bewerten (FVOCI). In allen anderen Féllen sind finanzielle Vermégenswerte erfolgswirksam zum beizulegen-
den Zeitwert zu bewerten (FVTPL).

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente umfassen Geldkonten und kurzfristige Geldanlagen bei Kreditinstitu-
ten. Sie haben bei Zugang eine Restlaufzeit von bis zu drei Monaten.

Schuldinstrumente, die nicht erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert zu bewerten sind, werden unter Beriick-
sichtigung der kiinftig erwarteten Verluste (Expected Loss Model) bewertet. Dabei erfolgt die Ermittlung der zukinf-
tig erwarteten Kreditverluste unter Beriicksichtigung von zukunftsorientierten Informationen grundsatzlich durch
Multiplikation des Buchwerts des finanziellen Vermogenswerts (Exposure at Default) mit der Ausfallwahrscheinlich-
keit (Probabilitiy of Default) und der erwarteten Schadensquote (Loss Given Default).

Die GD Towers wendet das vereinfachte Wertminderungsmodell des IFRS 9 an und beriicksichtigt die Gber die Ge-
samtlaufzeit erwarteten Verluste fur Forderungen aus Lieferungen und Leistungen mit und ohne signifikante Finan-
zierungskomponente, Vertragsvermoégenswerte und Leasingforderungen. Fiir alle anderen finanziellen Vermogens-
werte (insbesondere Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente sowie sonstige finanzielle Vermdgenswerte)
werden die Wertminderungen nur dann auf Basis der iber die gesamte Laufzeit erwarteten Verluste ermittelt, wenn
sich das Kreditrisiko seit erstmaligem Ansatz wesentlich erhoht hat. Andernfalls werden die Wertminderungen le-
diglich auf Basis der erwarteten Verluste angesetzt, die aus einem innerhalb von zwolf Monaten nach dem Ab-
schlussstichtag auftretenden Verlustereignis resultieren wirden.

Die Wertminderungen tragen den kiinftig erwarteten Ausfallrisiken hinreichend Rechnung; konkrete Ausfalle fihren
zur Ausbuchung der betreffenden Forderung. Eine Forderung wird ausgebucht, wenn die Inkassobemihungen er-
folglos blieben und der Forderungssaldo als uneinbringlich betrachtet wird. Zur Ermittlung der erwarteten Kredit-
ausfalle, insbesondere zur Ermittlung der erwarteten Ausfallraten von Forderungen aus Lieferungen und Leistungen,
hat die GD Towers folgendes Modell entwickelt, in dem sich die erwarteten Ausfallraten im Wesentlichen aus exter-
nen Kreditinformation und Ratings pro Kunde ableiten. Sind keine Ratinginformationen auf Kundenebene vorhan-
den, werden die finanziellen Vermodgenswerte anhand gleichartiger Ausfallrisikoeigenschaften gruppiert und ge-
meinsam auf Wertminderungen untersucht und auf Basis der durchschnittlichen Ausfallwahrscheinlichkeiten wert-
berichtigt. Finanzielle Vermodgenswerte werden teilweise oder ganz wertberichtigt, wenn objektive Hinweise auf
eine Wertminderung oder Hinweise fiir einen Ausfall vorliegen. Diese liegen vor, wenn nach angemessener Einschat-
zung z.B. aufgrund langer Uberfilligkeit, Insolvenz- oder vergleichbarer Verfahren nicht mehr davon ausgegangen
werden kann, dass eine vollstdndige Realisierung moglich ist.

Finanzielle Verbindlichkeiten
Finanzielle Verbindlichkeiten werden bei ihrem erstmaligen Ansatz mit dem beizulegenden Zeitwert bewertet. Die
dem Erwerb direkt zurechenbaren Transaktionskosten werden bei allen finanziellen Verbindlichkeiten, die in der
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Folge nicht erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, Bestandteil des Buchwerts. Verbindlich-
keiten aus Lieferungen und Leistungen, Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten, Verbindlichkeiten gegeniiber
Anteilseignern und sonstige originare finanzielle Verbindlichkeiten werden grundsatzlich unter Anwendung der Ef-
fektivzinsmethode zu fortgefiihrten Anschaffungskosten angesetzt.

Derivative Finanzinstrumente

Der GD Towers Konzern setzt derzeit derivative Finanzinstrumente ausschlieRlich zur Absicherung kiinftiger Zinszah-
lungsstréme in Form von Zinsswaps ein. Die derivativen Finanzinstrumente werden sowohl bei erstmaliger Bilanzie-
rung als auch in Folgeperioden zum beizulegenden Zeitwert bewertet.

Fiir derivative Finanzinstrumente entspricht der beizulegende Zeitwert dem Betrag, den die GD Towers bei Ubertra-
gung des Finanzinstruments zum Abschlussstichtag entweder erhalten wiirde bzw. zahlen musste. Dieser wird unter
Anwendung der zum Abschlussstichtag relevanten Zinssatze der Vertragspartner berechnet. Bei zinstragenden deri-
vativen Finanzinstrumenten wird zwischen dem Clean Price und dem Dirty Price unterschieden. Im Unterschied zum
Clean Price umfasst der Dirty Price auch die abgegrenzten Stiickzinsen. Die angesetzten beizulegenden Zeitwerte
entsprechen dem Dirty Price. Soweit der beizulegende Zeitwert positiv ist, erfolgt ein Ausweis als finanzieller Ver-
mogenswert, andernfalls als finanzielle Verbindlichkeit.

Der GD Towers Konzern wendet die Vorschriften zum Hedge Accounting des IFRS 9 zur Absicherung kiinftiger Zins-
zahlungsstrome an. Soweit die eingesetzten Zinsswaps die Voraussetzungen eines Cashflow Hedges erfiillen, wird
der wirksame Teil im sonstigen Ergebnis und der ineffektive Teil der Anderungen des beizulegenden Zeitwertes im
Gewinn oder Verlust erfasst. Der im sonstigen Ergebnis erfasste Betrag wird in der Periode in den Gewinn oder
Verlust umgegliedert, in dem die abgesicherten erwarteten zukiinftigen Zahlungsstrome den Gewinn oder Verlust
beeinflussen.

Bei Beginn einer SicherungsmalRnahme dokumentiert die GD Towers sowohl die Beziehung zwischen dem als Siche-
rungsinstrument eingesetzten Finanzinstrument und dem Grundgeschéft als auch das Ziel sowie die Strategie der
Absicherung. Dazu zdhlen sowohl die konkrete Zuordnung der Sicherungsinstrumente zu den entsprechenden Ver-
bindlichkeiten oder erwarteten kiinftigen Transaktionen als auch die Einschatzung des Grads der Wirksamkeit (Ef-
fektivitat) der eingesetzten Absicherungsinstrumente. Bestehende Sicherungsbeziehungen werden fortlaufend auf
ihre Wirksamkeit hin Gberwacht. Sind die Voraussetzungen fiir die Anwendung von Hedge Accounting nicht mehr
erfillt, wird die Sicherungsbeziehung umgehend aufgelost.

3.1.8 Leistungen an Arbeitnehmer

Leistungen an Arbeitnehmer enthalten neben kurzfristig fallig werdenden Leistungen auch Leistungen nach Beendi-
gung des Arbeitsverhéltnisses und andere langfristig fallig werdende Leistungen.

Beitragsorientierte Plane

Bei beitragsorientierten Versorgungsplanen geht der Arbeitgeber (iber die Entrichtung von Beitragszahlungen an
einen externen Versorgungstrager hinaus keine weiteren Verpflichtungen ein. Die Hohe der kiinftigen Pensionsleis-
tungen richtet sich ausschliefRlich nach der Hohe der Beitrage, die der Arbeitgeber (und ggf. auch dessen Arbeitneh-
mer) an den externen Versorgungstrager gezahlt hat, einschlieRlich der Ertrdge aus der Anlage dieser Beitrage. Die
zu zahlenden Betrage werden aufwandswirksam erfasst und als Bestandteil der Personalaufwendungen ausgewie-
sen, wenn die Verpflichtung zur Zahlung der Betrage entsteht.

Leistungsorientierte Plane

Die GD Towers unterhilt in Deutschland und Osterreich Altersversorgungspline (Defined Benefit Pension Plans) auf
Grundlage der ruhegehaltsfahigen Verglitung der Mitarbeiter und ihrer Dienstzeiten. Diese Pldne werden Uber ex-
terne Pensionsfonds finanziert.
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Der Bewertung von Verpflichtungen aus leistungsorientierten Pensionszusagen fur deren Erfillung die GD Towers
einzustehen hat, liegt gemaR IAS 19 das Anwartschaftsbarwertverfahren (sogenannte Projected Unit Credit-Me-
thode) zugrunde. Der Wertansatz der Verpflichtungen wird um den beizulegenden Zeitwert des von der Unterstiit-
zungseinrichtung gehaltenen Planvermdégens reduziert.

Die aus der Neubewertung entstehenden Effekte (einschlieflich versicherungsmathematischer Gewinne und Ver-
luste) werden sofort in der Bilanz und in der Periode, in welcher sie anfallen, im sonstigen Ergebnis erfasst. Die im
sonstigen Ergebnis erfassten Neubewertungen diirfen in Folgeperioden nicht in die Konzern-Gewinn- und Verlust-
rechnung umgegliedert werden. Versicherungsmathematische Gewinne und Verluste werden in dem Jahr ihres Ent-
stehens als Teil der Pensionsriickstellung bilanziert und zum Jahresende im sonstigen Ergebnis erfasst und in der
Konzern-Gesamtergebnisrechnung dargestellt.

Der in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung zu erfassende Zinsaufwand wird grundsatzlich ermittelt durch
Multiplikation des Abzinsungssatzes und der Netto-Pensionsschuld oder dem Netto-Pensionsvermdgenswert, d.h.
der versicherungsmathematischen Verpflichtung abziglich des Planvermégens, jeweils zum Beginn der Periode. Der
Zinsaufwand wird im sonstigen Finanzergebnis gezeigt.

Altersteilzeitvereinbarungen

In der GD Towers werden in bestimmten Fallen Altersteilzeitvereinbarungen mit variierenden Konditionen und Ver-
tragsbedingungen vereinbart, Giberwiegend nach dem sog. Blockmodell. In diesem Zusammenhang entstehen zwei
Arten von Verpflichtungen, die jeweils in Ubereinstimmung mit versicherungsmathematischen Grundsitzen mit ih-
rem Barwert bewertet werden: Die erste Verpflichtungsart bezieht sich auf den kumulierten ausstehenden Erfiil-
lungsbetrag, der anteilig Gber die Laufzeit der Aktiv- bzw. Arbeitsphase erfasst wird. Der kumulierte ausstehende
Erfillungsbetrag basiert auf der Differenz zwischen der Verglitung des Arbeitnehmers vor Beginn der Altersteilzeit-
vereinbarung und der Vergltung fir die Teilzeitbeschaftigung. Die zweite Verpflichtungsart bezieht sich auf die Ver-
pflichtung des Arbeitgebers zur Leistung von Aufstockungsbetragen zuziglich eines weiteren Beitrags zur gesetzli-
chen Rentenversicherung. Unabhangig vom Abfindungscharakter missen Aufstockungsbetrage aufgrund der Ab-
hangigkeit von kiinftigen Arbeitsleistungen ratierlich Gber den Erdienungszeitraum erfasst werden. Der Erdienungs-
zeitraum fiir Aufstockungsbetrdge bei Anwendung des Blockmodells beginnt mit dem Erwerb des Anspruchs des
Arbeitnehmers auf Teilnahme am Altersteilzeitprogramm und endet mit Eintritt in die Freistellungsphase. Die Absi-
cherung der beschriebenen Anspriiche aus Altersteilzeitvereinbarung wird (iber das Planvermdgen im Rahmen von
Contractual Trust Arrangements (CTA) treuhdnderisch gemaR den vorgebebenen Anlagenrichtlinien verwaltet.

3.1.9 Sonstige Riickstellungen

Sonstige Riickstellungen werden fiir gegenwartige rechtliche oder faktische Verpflichtungen gegeniiber Dritten an-
gesetzt, die bezliglich ihrer Falligkeit oder ihrer Hohe ungewiss sind. Fir solche Verpflichtungen werden Rickstel-
lungen gebildet, soweit diese auf zuriickliegenden Geschéftsvorfallen oder Ereignissen beruhen, wahrscheinlich zu
Vermogensabflissen fliihren und diese Abfliisse zuverldssig ermittelt werden kénnen. Riickstellungen werden unter
Bericksichtigung aller erkennbaren Risiken und Unsicherheiten zum voraussichtlichen Erfiillungsbetrag bewertet.
Der Erfullungsbetrag wird auf der Basis einer bestmoglichen Schatzung bestimmt, wobei je nach Charakteristik der
Verpflichtung geeignete Schatzverfahren und Informationsquellen genutzt werden. Bei einer Vielzahl dhnlicher Ver-
pflichtungen wird die Gruppe der Verpflichtungen als Ganzes betrachtet. Als Schatzverfahren wird auf die Erwar-
tungswertmethode zurlickgegriffen. Bei Vorliegen von Bandbreiten méglicher Ereignisse mit gleicher Eintrittswahr-
scheinlichkeit wird der Mittelwert angesetzt. Einzelne Verpflichtungen (z.B. Rechts- und Prozessrisiken) werden re-
gelmaRig mit dem wahrscheinlichsten Ergebnis bewertet, soweit nicht aufgrund besonderer Wahrscheinlichkeits-
verteilungen andere Schatzungen zu einer angemesseneren Bewertung fiihren.

Bei der Bewertung von Rickstellungen werden Erfahrungswerte aus der Vergangenheit, aktuelle Kosten- und
Preisinformationen sowie Einschatzungen bzw. Gutachten von Sachverstiandigen und Experten genutzt. Soweit zur
Bestimmung des Erfiillungsbetrags Erfahrungswerte oder aktuelle Kosten- und Preisinformationen herangezogen
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werden, werden diese Werte auf den voraussichtlichen Erfiillungszeitpunkt fortgeschrieben. Zu diesem Zweck wird
auf geeignete Preisentwicklungsindikatoren (z.B. Baupreisindizes oder Inflationsraten) zuriickgegriffen. Rickstellun-
gen werden abgezinst, wenn der Effekt hieraus wesentlich ist. Zur Abzinsung werden Marktzinssatze vor Steuern
verwendet, die Laufzeit und Risiko (soweit nicht bereits bei Ermittlung des Erfillungsbetrags beriicksichtigt) der Ver-
pflichtung widerspiegeln. Erstattungsanspriiche werden nicht mit Riickstellungen saldiert, sondern getrennt akti-
viert, sobald ihre Realisation so gut wie sicher ist.

Rickstellungen fir Rickbauverpflichtungen, die als Folge des Erwerbs/Baus von Sachanlagen entstehen, werden
erfolgsneutral angesetzt, in Verbindung mit dem Ansatz eines Vermdgenswerts. Spatere Anderungen der Schitzun-
gen der Héhe oder des zeitlichen Anfalls von Auszahlungen oder Anderungen des Zinssatzes zur Bewertung dieser
Verpflichtungen werden ebenfalls erfolgsneutral erfasst und fithren zu nachtraglichen Erhéhungen oder Minderun-
gen des Buchwerts der betroffenen Sachanlage. Dies flihrt somit auch zu verdanderten kiinftig zu erfassenden plan-
maRigen Abschreibungen des Vermoégenswerts und damit im Ergebnis zu einer erfolgswirksamen Erfassung der
Schatzungsanderungen Uber die Restnutzungsdauer. Fir den Fall, dass eine Minderung der Riickstellung den Buch-
wert des korrespondierenden Vermogenswerts liberschreitet, ist der Gibersteigende Betrag unmittelbar erfolgswirk-
sam als Ertrag zu erfassen.

3.1.10 Eventualverbindlichkeiten

Eventualverbindlichkeiten sind mogliche Verpflichtungen, die aus Ereignissen der Vergangenheit resultieren und de-
ren Existenz durch das Eintreten oder Nichteintreten eines oder mehrerer unsicherer kiinftiger Ereignisse bedingt
ist, die nicht vollstandig unter Kontrolle der GD Towers stehen. Eventualverbindlichkeiten sind auch gegenwartige
Verpflichtungen, die aus Ereignissen der Vergangenheit resultieren, bei denen der Abfluss von Ressourcen, die wirt-
schaftlichen Nutzen verkorpern, unwahrscheinlich ist oder bei denen der Umfang der Verpflichtung nicht ausrei-
chend verldsslich geschatzt werden kann. Eventualverbindlichkeiten werden nicht in der Konzernbilanz erfasst. So-
fern ein Abfluss von Ressourcen mit wirtschaftlichem Nutzen nicht duBerst unwahrscheinlich ist, werden im Kon-
zernanhang Angaben zu Eventualverbindlichkeiten gemacht.

Im Geschaftsjahr liegen der GD Towers keine anzugebenden Eventualverbindlichkeiten vor.

3.1.11 Laufende und latente Steuern

Die laufenden Ertragsteuern werden basierend auf den jeweiligen nationalen steuerlichen Ergebnissen des Jahres
sowie den nationalen Steuervorschriften berechnet. Zudem kénnen die laufenden Steuern des Jahres auch Anpas-
sungsbetrage fur eventuell anfallende Steuerzahlungen bzw. -erstattungen flir noch nicht veranlagte Jahre enthal-
ten.

Aktive und passive latente Steuern werden auf Basis von tempordren Differenzen zwischen den bilanziellen und
steuerlichen Wertanséatzen einschlielich temporéren Differenzen aus der Konsolidierung bewertet. Ferner werden
Verlust- und Zinsvortrage sowie Steuergutschriften berticksichtigt. Die Bewertung erfolgt anhand der Steuersatze,
deren Giiltigkeit fur die Periode zu erwarten ist, in der ein Vermogenswert realisiert oder eine Schuld erfiillt, bzw.
Verlust- oder Zinsvortrdge genutzt werden. Die Verdnderung der aktiven und passiven latenten Steuern spiegelt sich
in den Ertragsteuern in der Gewinn- und Verlustrechnung wider. Eine Ausnahme hiervon stellen die im sonstigen
Ergebnis erfolgsneutral vorzunehmenden Veranderungen dar.

Temporére Differenzen in Bezug auf ein Nutzungsrecht und eine Leasingverbindlichkeit fir ein bestimmtes Leasing-
verhéltnis werden zum Zwecke der Erfassung latenter Steuern zusammengefasst (das Leasingverhaltnis) betrachtet.

Grundsatzlich werden die Steuersatze und -vorschriften zugrunde gelegt, die zum Bilanzstichtag giiltig oder ange-
kiindigt sind.
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Ein latenter Steueranspruch wird fiir noch nicht genutzte steuerliche Verluste, noch nicht genutzte Steuergutschrif-
ten und abzugsfahige temporare Differenzen in dem Umfang erfasst, in dem es wahrscheinlich ist, dass kiinftige zu
versteuernde Ergebnisse zur Verfligung stehen werden, fir die sie genutzt werden konnen. Zukiinftig zu versteu-
ernde Gewinne werden auf Basis der Umkehr zu versteuernder tempordrer Differenzen ermittelt. Sollte der Betrag
nicht ausreichen, um latente Steueranspriiche vollstandig zu aktivieren, werden die zukiinftig zu versteuernden Ge-
winne — unter Berlcksichtigung der Umkehr temporérer Differenzen — auf Basis der individuellen Geschaftsplane
der Tochterunternehmen ermittelt. Latente Steueranspriiche werden an jedem Abschlussstichtag Gberprift und in
dem Umfang reduziert, in dem es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass der damit verbundene Steuervorteil realisiert
werden wird; Zuschreibungen werden vorgenommen, wenn sich die Wahrscheinlichkeit zukiinftig zu versteuernder
Ergebnisse verbessert.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden werden saldiert, wenn ein Rechtsanspruch auf Verrechnung
besteht und diese auch beabsichtigt ist. Dies ist in der Regel gegeben, sofern es sich um latente Steueranspriiche
und Steuerschulden von der gleichen Steuerbehdrde handelt.

In Deutschland wurde mit dem ,Gesetz zur Umsetzung der Richtlinie (EU) 2022/2523 des Rates zur Gewdhrleistung
einer globalen Mindestbesteuerung und weiterer BegleitmaRnahmen" eine gesetzliche Regelung zur Sicherstellung
einer globalen Mindestbesteuerung (sog. OECD Pillar-II) erlassen, die u.a. die Einfihrung des sog. Mindeststeuerge-
setz (MinStG) vorsieht. Auch in Osterreich ist die globale Mindestbesteuerung Ende 2023 verabschiedet worden.

Die GD Towers fallt ab dem Geschaftsjahr 2024 in den Anwendungsbereich des MinStG, weshalb sich zum Berichts-
stichtag kein tatsachlicher Steueraufwand nach dem MinStG Gesetz ergab. Die GD Towers wendet ferner die Aus-
nahmeregelung des IAS 12.4A an, nach der keine latenten Steuern im Zusammenhang mit der globalen Mindestbe-
steuerung gebildet werden dirfen.

Auf Grund der Komplexitdt der Regelungen sowie der in vielen Landern noch nicht endgiiltig abgeschlossenen Ge-
setzgebungsverfahren, ist es zum gegenwartigen Zeitpunkt noch nicht méglich, eine genaue Hoéhe der zukiinftigen
Belastung verlasslich zu ermitteln. Die sich potenziell in der Zukunft ergebende Belastung mit Mindeststeuern wurde
daher auf Basis der zum Berichtsstichtag vorliegenden Informationen (historische Daten sowie Planungsrechnungen)
untersucht. Die GD Towers wird aller Voraussicht nach die safe-harbour Regelungen anwenden kdnnen und erwar-
tet, dass sich keine zusatzliche Belastung durch die Nachversteuerung nach den Regelungen des MinStG bzw. der
lokalen Mindeststeuergesetze anderer Lander flir den Konzern im Jahr 2024 ergeben wird.

3.1.12 Umsatzerlése

Schlief3t die GD Towers einen Vertrag mit einem Kunden, werden die Leistungsbestandteile als separate Leistungs-
verpflichtungen identifiziert, sofern der Kunde selbst einen Nutzen aus den Giitern und Dienstleistungen ziehen kann
und die separaten Leistungsbestandteile von den anderen Dienstleistungen im Vertrag eigenstandig abgrenzbar
sind.

Die Uberwiegende Mehrheit ihrer Umsatzerlse erzielt die GD Towers aus langfristigen Leasingvereinbarungen im
Rahmen der Vermietung von Flachen auf seiner Funkinfrastruktur, die entweder bodennah oder auf dem Dach eines
Gebaudes installiert ist, an die die Kommunikationsanlagen der Kunden angebracht werden. Wird ein Leasingvertrag
mit einem Kunden geschlossen, werden die Leasingbestandteile auf separate Leasingverpflichtungen im Vertrag
analysiert. Beinhaltet der Vertrag die Bereitstellung von Dienstleistungen (sog. Non-leasing Komponenten) werden
diese separat betrachtet und bepreist. Der Transaktionspreis wird auf der Grundlage der zugesagten vertraglich ver-
einbarten Betradge abziiglich etwaiger Preisminderungen bestimmt.

Die GD Towers klassifiziert zum 31. Dezember 2023 all seine Leasingvereinbarungen als Operating-Leasing und er-
fasst die Mietertrage in der Position ,,Umsatzerldse aus Vermietung”. Diese werden linear Giber die Laufzeit der Lea-
singvereinbarung erfasst. Umsatzerldse aus der Bereitstellung von Dienstleistungen werden unter der Position ,Um-
satzerlose aus Dienstleistungen” ausgewiesen. Sie gelten als realisiert, wenn die GD Towers die betreffende
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Dienstleistung wahrend des vereinbarten Leistungszeitraums erbracht hat. Erhaltene Vorauszahlungen aus Vermie-
tung oder Dienstleistungen, die nicht dem Geschéftsjahr zuzuordnen sind, werden als Verbindlichkeit abgegrenzt
und Gber die Laufzeit als Umsatzerlése erfasst. Leasinganreize werden als eine Reduktion von Mietertragen linear
Uber die Laufzeit des Leasingverhaltnisses erfasst.

Erlangt der Konzern die Verfligungsgewalt liber die Energie vor der Lieferung an einen Kunden, dann gilt sie im Rah-
men des Verkaufs als Prinzipal. Die Zahlungseingdnge von Kunden und die an Lieferanten geleistete Zahlungen wer-
den in dem Fall auf Bruttobasis in den Umsatzerlésen bzw. in den betrieblichen Aufwendungen erfasst. Erlangt eine
andere Partei vor der Ubertragung an einen Kunden die Verfiigungsgewalt {iber Dienstleistungen, agiert der Konzern
als Agent. Die Umsatzerldse entsprechen hierbei, der von dem Konzern erwirtschafteten Marge.

Ndhere Informationen zum Ansatz und der Bewertung von Leasingverhéltnissen werden in Gliederungspunkt 4.8
Leasingverhdltnisse erldutert. Weitere Informationen zu der Zusammensetzung und dem Ausweis von Umsatzerlo-

sen sind in Gliederungspunkt 5.1 Umsatzerldse dargestellt.

3.2 Verwendung von Ermessensentscheidungen und Schatzungen

Die Darstellung der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage im Konzernabschluss ist von Ansatz- und Bewertungsme-
thoden sowie von Annahmen und Schatzungen abhangig. Die sich tatsachlich ergebenden Betrdge konnen von den
Schatzungen abweichen. Die nachstehend aufgefiihrten wesentlichen Schatzungen und zugehérigen Annahmen so-
wie die mit den gewahlten Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden verbundenen Unsicherheiten sind entschei-
dend fir das Verstandnis der zugrunde liegenden Risiken der Finanzberichterstattung sowie der Auswirkungen, die
diese Schatzungen, Annahmen und Unsicherheiten auf den Konzernabschluss haben kdonnten.

3.2.1 Leasing

Als Leasingnehmer

Die Mehrheit der Leasingvertrdage des Konzerns enthalten Verlangerungs- und Kiindigungsoptionen. Die Leasingver-
héltnisse haben Ublicherweise eine unkiindbare Grundmietzeit von 8 Jahren bis 15 Jahren, wahrend der das Leasing-
verhéltnis nicht beendet werden kann. Nach Ablauf der unkiindbaren Grundmietzeit verldangert sich das Leasingver-
héltnis automatisch, wenn keine Partei das Leasingverhaltnis kiindigt oder wenn die GD Towers als Leasingnehmer
eine ihrer Verlangerungsoptionen ausiibt. Das Leasingverhaltnis kann bis zu dreimal um Ublicherweise flnf Jahre
verlangert werden.

Inwieweit vertraglich bestehende optionale Zeitraume bei der Bestimmung der Laufzeit eines Anmietungsvertrages
bericksichtigt werden, bedarf einer Einschatzung durch das Management. Bei der Bestimmung der Laufzeit des Lea-
singverhaltnisses werden alle Fakten und Umstande beurteilt und beriicksichtigt, die einen wirtschaftlichen Anreiz
zur Austibung einer Verlangerungsoption bzw. zur Nicht-Austibung einer Kiindigungsoption darstellen. Verlange-
rungsoptionen (bzw. Zeitraume, die von Kindigungsoptionen umfasst werden) sind nur dann Bestandteil der Lauf-
zeit eines Leasingverhaltnisses, wenn hinreichend sicher ist, dass die Verldngerungsoption ausgeibt bzw. die Kiindi-
gungsoption nicht ausgetibt wird. Der Konzern wendet grundsatzlich einen Schwellenwert von 75-80 % bei der Aus-
legung des Begriffs ,hinreichend sicher” im Zusammenhang mit der Ausiibung von Verldangerungs- oder Kindi-
gungsoptionen an.

Die meisten Verlangerungsoptionen werden aufgrund der AuRenverpflichtungen als hinreichend sicher erachtet und
dementsprechend in die Bewertung des Leasingverhaltnisses einbezogen. Ein dariiber hinaus bestehendes Risiko
zusatzlicher Auszahlungen besteht nur, wenn eine (nicht als hinreichend sicher eingestufte) Verlangerungsoption
ausgelibt oder eine (als hinreichend sicher eingestufte) Kiindigungsoptionen nicht ausgelibt wird. Nach dem Nut-
zungsbeginn ist die Ausiibungswahrscheinlichkeit einer Option nur dann erneut zu beurteilen, wenn ein signifikantes
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Ereignis oder eine signifikante Anderung der Umstiande mit Auswirkung auf die urspriingliche Beurteilung eintritt,
und wenn diese Ereignisse oder Anderungen unter der Kontrolle des Leasingnehmers stehen.

Als Leasinggeber

Der Konzern tritt als Leasinggeber auf, indem er Flachen auf seiner Funkinfrastruktur an Mobilfunknetzbetreiber
vermietet. Die Mehrheit der Leasingvereinbarungen beinhalten Verlangerungs- und Kiindigungsoptionen. Die Be-
ricksichtigung von optionalen Zeitraumen bei der Bestimmung der Laufzeit eines Leasingverhaltnisses wird vom
Management dann in die Berechnung einbezogen, wenn ihre Auslibung als hinreichend sicher eingeschatzt wird.
Sofern nicht im Wesentlichen alle Chancen und Risiken, die mit dem Eigentum am Leasinggegenstand verbunden
sind, auf den Leasingnehmer tUbertragen werden (Operating-Leasing), wird der Leasinggegenstand vom Leasingge-
ber in der Bilanz angesetzt. Die Einschatzung der Leasingvertrage, in denen die GD Towers als Leasinggeber auftritt,
werden bei Leasingbeginn sowie bei signifikanten Anderungen der Umsténde hinsichtlich ihrer Klassifizierung ge-
priift.

3.2.2 Pensionen

Die finanziellen Verpflichtungen fiir Rentenzahlungen an Mitarbeiter werden im Allgemeinen durch leistungsorien-
tierte Pldne abgedeckt. Die Kosten fiir die Altersvorsorge von Arbeitnehmern werden anhand versicherungsmathe-
matischer Verfahren berechnet. Diese Verfahren beruhen auf Annahmen beziiglich des Rechnungszinses, der erwar-
teten Gehalts- und Rententrends sowie der Lebenserwartung. Anderungen in diesen Annahmen kénnten erhebliche
Auswirkungen auf die zukiinftigen Altersvorsorgekosten haben.

3.2.3  Riickstellungen fiir Riickbauverpflichtungen

Der Konzern ist verpflichtet Riickstellungen fiir Kosten der Standortwiederherstellung sog. Riickbauverpflichtungen
fur die geleasten Vermdgenswerte zu bilden. Die Bildung einer Riickstellung flir Riickbauverpflichtungen basiert
malgeblich auf Kostenschatzungen, welche sich auf Erfahrungswerte aus der Vergangenheit, aktuelle Kosten- und
Preisinformationen sowie Einschatzungen bzw. Gutachten von Sachverstdndigen und Experten stiitzen. Die Laufzeit-
einschatzungen der Riickbauverpflichtungen richten sich nach den Laufzeiten der Leasingvertrage.

3.2.4  Sonstige Riickstellungen und Eventualverbindlichkeiten

Der Ansatz und die Bewertung von Riickstellungen und Eventualverbindlichkeiten im Zusammenhang mit anhangi-
gen Rechtsstreitigkeiten oder anderen ausstehenden Anspriichen aus Vergleichs-, Vermittlungs-, Schiedsgerichts-
oder staatlichen Verfahren sind in erheblichem Umfang mit Einschatzungen durch die GD Towers verbunden.

3.2.5 Geschifts- oder Firmenwert

Die jahrliche Prifung des Geschéfts oder Firmenwerts auf eine vorliegende Wertminderung unterliegt insbesondere
im Rahmen der Berechnung des beizulegenden Zeitwerts bzw. Nutzungswerts erheblichen Schatzungen, die mit ei-
ner Prognose des Managements in Bezug auf die langfristigen Wachstumsraten sowie einen angemessenen Abzin-
sungssatz zur Abbildung von Risiken, verbunden ist. Die flir den Impairment Test zum 31. Dezember 2023 zugrunde
gelegten Annahmen und Parameter sind in den Ausfiihrungen im Kapitel 4.6 Immaterielle Vermégenswerte und

Geschiéfts- oder Firmenwert enthalten.
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3.2.6 Besteuerung

In jeder Steuerjurisdiktion, in der der GD Towers Konzern tatig ist, muss das Management bei der Berechnung tat-
sachlicher und latenter Steuern Beurteilungen treffen. Dies kommt u.a. bei der Entscheidung Giber den Ansatz aktiver
latenter Steuern zum Tragen, da es wahrscheinlich sein muss, dass zukiinftig ein zu versteuerndes Ergebnis verfligbar
ist, gegen das die abzugsfahigen temporaren Differenzen, Verlustvortrage und Steuergutschriften verwendet wer-
den kénnen. Zur Beurteilung der Wahrscheinlichkeit der kiinftigen Nutzbarkeit von aktiven latenten Steuern sind —
neben der Schatzung der zuklnftigen Ergebnisse —weitere Faktoren heranzuziehen, wie z.B. Ertragslage der Vergan-
genheit, Verlasslichkeit der Planungen sowie Steuerplanungsstrategien. Der fiir die Wahrscheinlichkeitsbeurteilung
betrachtete Planungszeitraum bestimmt sich nach den Umstdnden bei der jeweiligen Konzerngesellschaft und be-
tragt im Regelfall zwischen fiinf und zehn Jahren.

Dariber hinaus besteht in Deutschland und im Ausland aufgrund des vorhandenen Reformdrucks sowie einer er-
kennbar erhohten Aufmerksamkeit der Finanzbehorden fiir die Zukunft erhebliche Unsicherheit tiber die Entwick-
lung und Anwendung der Steuergesetzgebung.

3.2.7 Bestimmung der wirtschaftlichen Nutzungsdauer der Vermégenswerte

Die Nutzungsdauern und die Abschreibungsmethoden werden mindestens an jedem Abschlussstichtag tberpruft.
Wenn die Erwartungen von den bisherigen Schitzungen abweichen, werden die entsprechenden Anderungen ge-
maR 1AS 8 als Anderungen von Schitzungen erfasst.

Im Zuge des Verkaufs der 51,0 % Anteile an dem GD Towers Konzern an die nordamerikanischen Finanzinvestoren
DigitalBridge und Brookfield seitens der Deutschen Telekom AG zum 1. Februar 2023 (Closing Datum) und der da-
raufhin folgenden Kaufpreisallokation erfolgte eine umfassende Neueinschatzung der Nutzungsdauern als Bestand-
teil der Neubewertung des Anlagevermdgens, welche daraufhin auf die im vorhergehenden Gliederungspunkt auf-
gefihrten Nutzungsdauern zum 1. Februar 2023 angepasst wurden.
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4. Erlauterungen zur Konzernbilanz

4.1 Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente

Die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente umfassen in voller Hohe Guthaben bei Kreditinstituten. Von den
Guthaben bei Kreditinstituten ist ein Betrag in Hohe von 1.135 TEUR (1. Februar 2023: 1.102 TEUR) auf Mietkauti-

onskonten investiert, die einer vertraglichen Verfiigungsbeschrankung unterliegen.

Die Entwicklung des Zahlungsmittelbestands ist in der Kapitalflussrechnung dargestellt.

4.2 Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen beinhalten im Wesentlichen Forderungen aus der Vermietung von

passiver Infrastruktur. Zum 31. Dezember 2023 bestehen Wertberichtigungen auf Forderungen in Hohe von
198 TEUR (1. Februar 2023: 506 TEUR), die Unsicherheiten im Hinblick auf den Bestand einzelner Forderungen sowie
erkennbare Bonitéatsrisiken abdecken. Zur Ermittlung und Entwicklung der Wertberichtigung vgl. die Ausfihrungen

im Gliederungspunkt 7. Finanzinstrumente.

4.3 Sonstige finanzielle Vermégenswerte

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023

Langfristige finanzielle Vermégenswerte
Derivative finanzielle Vermogenswerte 80.239 0
Erstattungsanspruch aus Rickbauverpflichtungen 34.587 32.869
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 41 41
114.867 32.910

Kurzfristige finanzielle Vermoégenswerte
Debitorische Kreditoren 2.181 132
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 105 79
2.286 211
117.153 33.121

Weitere Erlduterungen zu den derivativen finanziellen Vermégenswerten vgl. die Ausfiihrungen im Gliederungs-

punkt 7. Finanzinstrumente.

4.4 Vorrite

Die Vorrate in Hohe von 12.820 TEUR (1. Februar 2023: 11.026 TEUR) umfassen ausschlieBlich unfertige Leistungen
in Zusammenhang mit noch nicht abgerechneten Projektleistungen im Rahmen von Kundenauftragen.

Aufgrund der Werthaltigkeit der unfertigen Leistungen sind keine Wertminderungen zum 31. Dezember 2023 erfor-

derlich.
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4.5 Ubrige Vermogenswerte

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023

Langfristige librige Vermdgenswerte
Anteile an nicht konsolidierten Tochterunternehmen 2.347 2.347
Vorauszahlungen 35 3.645
2.382 5.992

Kurzfristige Ubrige Vermoégenswerte
Umsatzsteuer- und sonstige Forderungen gegen Finanzbehorden 9.828 490
Vorauszahlungen 1.272 4.142
Forderungen aus Zuwendungen der 6ffentlichen Hand 694 0
Geleistete Anzahlungen 489 812
Sonstige Vermogenswerte 801 588
13.084 6.032
15.466 12.024

Die Vorauszahlungen enthalten im Wesentlichen jahrliche Vorauszahlungen fiir Betriebskosten, welche vermehrt
Anfang des Jahres geleistet werden, sodass gegeniiber dem 1. Februar 2023 ein Riickgang zu verzeichnen ist.

Der Anstieg der Umsatzsteuer- und sonstigen Forderungen gegen Finanzbehdorden resultiert mit 9.465 TEUR Uber-
wiegend aus einer Umsatzsteuer-Sondervorauszahlung, die aufgrund der neu gegriindeten Umsatzsteuerorgan-
schaft und dem Antrag auf Dauerfristverldngerung zu leisten war.

Zu den Forderungen aus Zuwendungen der 6ffentlichen Hand vgl. Ausfiihrungen im Gliederungspunkt 4.7 Sachanla-
gen.

4.6 Immaterielle Vermoégenswerte und Geschafts- oder Firmenwert

Die Aufgliederung der immateriellen Vermogenswerte und deren Entwicklung sind unter Angabe der Abschreibung
des Geschaftsjahres fiir das Geschaftsjahr 2023 dargestellt.

Erworbene
Konzessionen, Selbsterstellte

Selbsterstellte  erworbene Rechteund  Geschifts- oder Software
in TEUR Software Software Lizenzen Firmenwert in Entwicklung Gesamt
Anschaffungs- oder
Herstellungskosten
Stand zum 1. Februar 2023 4.806 60 7.739 522.800 409 535.814
Zugange 0 0 140 0 3.387 3.527
Abgénge 0 0 -23 0 0 -23
Stand zum 31. Dezember 2023 4.806 60 7.856 522.800 3.796 539.318
kumulierte
Abschreibungen
Stand zum 1. Februar 2023 -1.425 -31 -7.145 0 0 -8.601
Abschreibungen -1.071 -14 -279 0 0 -1.364
Abgénge 0 0 23 0 0 23
Stand zum 31. Dezember 2023 -2.496 -45 -7.401 0 0 -9.942
Buchwert
am 1. Februar 2023 3.381 29 594 522.800 409 527.213
am 31. Dezember 2023 2.310 15 455 522.800 3.796 529.376

Die planmaRigen Abschreibungen auf die immateriellen Vermogenswerte des Geschaftsjahrs von 1,4 Mio. Euro wer-
den in der Konzern-Gewinn-und Verlustrechnung in dem Posten ,Abschreibungen” ausgewiesen.
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Geschafts- oder Firmenwert

Der Geschafts- oder Firmenwert verteilt sich wie folgt auf die CGUs:

in Mio. Euro 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Deutschland 259,0 259,0
Osterreich 263,8 263,8

522,8 522,8

Der GD Towers Konzern fiihrte die jahrlichen Impairment Tests fir die den zahlungsmittelgenerierenden Einheiten
(CGU) zugeordneten Geschéfts- oder Firmenwerten auf den 31. Dezember durch. Dabei wurde der erzielbare Betrag
auf Basis des beizulegenden Zeitwertes abzliglich VerduBerungskosten der jeweiligen CGU ermittelt. Die Cashflow-
Projektionen beriicksichtigen vergangene Erfahrungen und beruhen auf den aktuellen Planungen des Managements
flr einen Zeitraum von zehn Jahren. Fir die Jahre nach 2033 wurde eine Wachstumsrate von durchschnittlich 2,0 %
zu Grunde gelegt. Diese Wachstumsrate spiegelt im Wesentlichen die fiir die GD Towers relevante erwartete lang-
fristige Inflationsrate dar, welche sich zum einen aus Markterwartungen hinsichtlich der langfristigen Inflation ergibt
und weiterhin aus der individuellen Umsatz-Kosten-Struktur der GD Towers.

Die Diskontierungssatze der Zahlungsmittel generierenden Einheiten entsprechen deren gewichteten Kapitalkos-
tensatzen nach Steuern (WACC) und wurden wie folgt ermittelt:

in % 31. Dezember 2023
Deutschland 6,70
Osterreich 7,35

Im Rumpfgeschaftsjahr 2023 haben die Werthaltigkeitstests nicht zur Erfassung von Wertminderungsaufwendungen
geflhrt. Auch realistische Veranderungen der Grundannahmen, auf denen die Bestimmung des beizulegenden Zeit-
wertes abziglich VerduRerungskosten basiert, wiirden nicht dazu fiihren, dass der Buchwert der Zahlungsmittel ge-
nerierenden Einheiten deren beizulegenden Zeitwert abziliglich VerdauBerungskosten lbersteigt.
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4.7 Sachanlagen

Die Aufgliederung der Sachanlagen unter Angabe der Abschreibungen ist fiir das Geschéaftsjahr 2023 dargestellt.

Einbauten in fremden
Gebauden, grundstiicks-
gleiche Rechte und
Bauten einschlieBlich der
Bauten auf fremden

Technische Anlagen und
Maschinen sowie andere
Anlagen, Betriebs- und

Geleistete
Anzahlungen und

in TEUR Grundstiicken Geschéftsausstattung Anlagen im Bau Gesamt
Anschaffungs- oder Herstellungskosten

Stand zum 1. Februar 2023 1.344.718 4.217.444 166.976 5.729.138
Zugange 49.837 221.480 119.266 390.583
Abgange -154.755 -61.476 -434 -216.665
Umbuchungen 4.320 87.252 -91.572 0
Stand zum 31. Dezember 2023 1.244.120 4.464.700 194.236 5.903.056
kumulierte Abschreibungen

Stand zum 1. Februar 2023 -833.897 -3.100.127 0 -3.934.024
Abschreibungen -45.480 -50.159 0 -95.639
Abgénge 1.770 22.005 0 23.775
Umbuchungen 0 0 0 0
Stand zum 31. Dezember 2023 -877.607 -3.128.281 0 -4.005.888
Buchwert

am 1. Februar 2023 510.821 1.117.317 166.976 1.795.114
davon in einem

Operating-Leasingverhdltnis 63.215 998.881 0 1.062.096
am 31. Dezember 2023 366.513 1.336.419 194.236 1.897.168
davon in einem

Operating-Leasingverhdltnis 67.878 1.241.901 0 1.309.779

Im Buchwert von geleisteten Anzahlungen und Anlagen im Bau sind Anlagen im Bau mit Anschaffungs- oder Herstel-

lungskosten in Hohe von 166.583 TEUR enthalten.

Der GD Towers Konzern erhélt durch Bund, Land und/oder Stadte Zuwendungen im Rahmen der Férderung und

Sanierung der Fernsehtiirme in Hamburg und Dresden und weiterhin fir den Ausbau von Funkléchern. Bei den ge-

nannten Projekten liegt der Zuwendungsbescheid fiir die jeweilige Phase, in welcher sich das Bauprojekt befindet,

vor. Die Zuwendung wird in der Hohe der angefallenen Aufwendungen gewadhrt, die den Betrag laut Zuwendungs-

bescheid nicht Gberschreiten und die Férderungsbedingungen erfiillen. Auf Basis des Projektmonitorings und der

regelmaRigen Gesprache mit den Zuwendungsgebern geht der GD Towers Konzern von einer Erfiillung der Bedin-

gungen aus. Die Zuwendungen der 6ffentlichen Hand reduzierten den Anlagenbestand zum 31. Dezember 2023 in

Hohe von 2.579 TEUR. Dies entspricht dem Betrag, der bei Nicht-Erfillung der Férderbedingungen zuriickgefordert

werden kann.
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4.8 Leasingverhaltnisse
Entwicklung der Nutzungsrechte

Andere Anlagen,
Betriebs- und

in TEUR Grundstiicke Gebaude Geschaftsausstattung Gesamt
Anschaffungskosten

Stand zum 1. Februar 2023 1.545.779 1.242.842 0 2.788.621
Zugange 168.224 104.443 1.817 274.484
Abgénge -38.914 -35.828 -55 -74.797
Stand zum 31. Dezember 2023 1.675.089 1.311.457 1.762 2.988.308

kumulierte Abschreibungen

Stand zum 1. Februar 2023 -358.473 -339.910 0 -698.383
Abschreibungen -101.335 -85.226 -954 -187.515
Abgdnge 11.106 13.936 33 25.075
Stand zum 31. Dezember 2023 -448.702 -411.200 -921 -860.823
Buchwert

am 1. Februar 2023 1.187.306 902.932 0 2.090.238
am 31. Dezember 2023 1.226.387 900.257 841 2.127.485

Die Nutzungsrechte umfassen im Wesentlichen Grundstiicke und Dachflachen, auf denen passive Infrastruktur fir
die Kommunikationsanlagen der Mobilfunknetzbetreiber errichtet und betrieben wird.

Weiterhin beinhalten die Nutzungsrechte Mietvertrage liber Blroraume, IT- und KFZ-Ausstattung.

Falligkeit der Leasingverbindlichkeiten

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Fallig innerhalb eines Jahres 172.798 186.713
Fallig in einem Jahr bis drei Jahren 358.959 354.617
Fallig in drei Jahren bis funf Jahren 382.465 373.456
Fallig nach mehr als fiinf Jahren 1.278.038 1.157.263

2.192.260 2.072.049

In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasste Betrage

in TEUR 2023
Abschreibungen 187.515
Zinsaufwendungen 74.959

Aufwendungen flr Leasingverhaltnisse

von geringwertigen Vermdgenswerten -
variable Leasingzahlungen, die nicht in der Bewertung

der Leasingverbindlichkeiten enthalten sind -
Ertrag aus dem Unterleasing von Nutzungsrechten 97.647

360.121

Einige Leasingverhaltnisse enthalten noch nicht einbezogene Verlangerungsoptionen, bei denen eine Verlangerung
nicht hinreichend sicher ist. Die GD Towers hat mogliche zukinftige (undiskontierte) Leasingzahlungen in Héhe von
615 Mio. Euro nicht in die Leasingverbindlichkeiten einbezogen.

Darlber hinaus bestehen zukiinftige Zahlungsverpflichtungen fiir Leasingverhaltnisse, die noch nicht begonnen ha-

ben, jedoch bereits vertraglich eingegangen wurden, in Hohe von 1,8 Mio. Euro.
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Die kiinftig erwarteten nicht abgezinsten Mindestleasingzahlungen aus Operating-Leasingverhaltnissen fiir Grund-
stiicke und Gebaude, stellen sich fiir die GD Towers als Leasinggeber wie folgt dar:

in TEUR 31. Dezember 2023
Fallig innerhalb eines Jahres 1.177.833
Fallig in einem Jahr bis finf Jahren 4.474.096
Fallig nach mehr als fuinf Jahren 3.112.340
8.764.269

4.9 Finanzielle Verbindlichkeiten

In den folgenden Tabellen sind die Zusammensetzung und die Falligkeitsstruktur der finanziellen Verbindlichkeiten

dargestellt:
31. Dezember 2023

Restlaufzeit Restlaufzeit Restlaufzeit

in TEUR Summe bis 1 Jahr 1 bis 5 Jahre tiber 5 Jahre
Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten 4.142.954 5.062 0 4.137.892
davon aus Zinsabgrenzungen 1.753 1.753 0 0
Verbindlichkeiten gegeniiber Anteilseignern 612.539 2.539 585.000 25.000
davon aus Zinsabgrenzungen 2.539 2.539 0 0
Derivative finanzielle Verbindlichkeiten 3.112 0 0 3.112
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten 25.963 25.963 0 0
Finanzielle Verbindlichkeiten 4.784.568 33.564 585.000 4.166.004

1. Februar 2023

Restlaufzeit Restlaufzeit Restlaufzeit

in TEUR Summe bis 1 Jahr 1 bis 5 Jahre iiber 5 Jahre
Verbindlichkeiten gegeniiber Anteilseignern 4.900.450 4.875.450 0 25.000
davon aus Zinsabgrenzungen 686 686 0 0
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten 2.413 2.413 0 0
Finanzielle Verbindlichkeiten 4.902.863 4.877.863 0 25.000

Im Zuge des Verkaufs der 51,0 % Anteile an dem GD Towers Konzern an die nordamerikanischen Finanzinvestoren
DigitalBridge und Brookfield seitens der Deutschen Telekom AG zum 1. Februar 2023 (Closing Datum) und der da-
raufhin folgenden Abloésung des Gesellschafterdarlehens in Héhe von 4,05 Mrd. Euro, hat der GD Towers Konzern
mit einem Bankenkonsortium bestehend aus 59 Partnerbanken das , Senior Facilities Agreement" Gber ein Gesamt-
volumen von 5,2 Mrd. Euro und einer Laufzeit Gber 7 Jahre (féllig am 1. Februar 2030) abgeschlossen. Dies besteht
aus einem endfélligen Darlehen (,Facility A“) in Hohe von 4,05 Mrd. Euro, einer Kreditlinie fiir Investitionen (,,Capex
Facility”) von 1 Mrd. Euro und einer kurzfristigen Kreditlinie fir Working Capital (,,Revolving Credit Facility”) von 150
Mio. Euro. Die Verzinsung erfolgt aktuell auf Basis des 6-Monats-EURIBOR fiir die Facility A, des 3-Monats-EURIBOR
flr die Capex Facility sowie des 1-Monats-EURIBOR fiir die Revolving Credit Facility. Die jeweiligen EURIBOR-Verzin-
sungen sind nach unten auf 0 % begrenzt (sog. Zinsfloor). Alle Facilities haben zusétzlich eine einheitliche Marge,
welche gestaffelt bis zum Falligkeitsdatum ansteigt.

Weiterhin wurden seitens der Gesellschafter weitere Gesellschafterdarlehen in Hohe von insgesamt 835 Mio. Euro
mit einer Laufzeit von 30 Monaten gewahrt. Die Verzinsung der Gesellschafterdarlehen erfolgt auf Basis eines fixen
Zinssatzes von 6,00 % p.a. Der Buchwert dieser Gesellschafterdarlehen betragt zum 31. Dezember 2023 noch 585
Mio. Euro.

Im Rahmen der Kreditaufnahme hat sich der GD Towers Konzern gegeniiber den finanzierenden Banken zur Sicher-
stellung bestimmter Finanzkennzahlen (Financial Covenants) verpflichtet (vgl. hierzu die Ausfiihrungen im Gliede-
rungspunkt 7. Finanzinstrumente).
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Die Verbindlichkeiten aus Zinsabgrenzungen enthalten ausstehende Zinszahlungen auf origindre Finanzverbindlich-
keiten, die wirtschaftlich dem Geschéftsjahr zuzuordnen sind, aber aufgrund des in der Zukunft liegenden Zinszah-
lungstermins noch nicht gezahlt wurden.

Weitere Erlauterungen zu den derivativen finanziellen Verbindlichkeiten vgl. die Ausfiihrungen im Gliederungspunkt
7. Finanzinstrumente.

Die sonstigen unverzinslichen Verbindlichkeiten enthalten im Wesentlichen kreditorische Debitoren sowie erhaltene
Mietkautionen.

4.10 Pensionsriickstellungen und dhnliche Verpflichtungen

Beitragsorientierte Plane

Bei den Gesellschaften im Konzern bestehen beitragsorientierte Versorgungspldne in Form von staatlichen Renten-
versicherungen und Unternehmensbeitrdagen fiir Beamte. Im Geschéftsjahr 2023 wurde ein Betrag von 6,6 Mio. Euro
flr beitragsorientierte Pldane erfasst.

Leistungsorientierte Plane

Der wesentliche Anteil der Pensionsverpflichtungen im Konzern beruht auf unmittelbaren Zusagen in Deutschland
und Osterreich. Die Pensionsriickstellungen der GD Towers setzen sich wie folgt zusammen:

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Deutschland 27.938 24.005
Osterreich 227 180
GD Towers 28.165 24.185

Die Pensionsriickstellungen werden in der Konzernbilanz unter den langfristigen Verbindlichkeiten ausgewiesen. Ein
zu verrechnendes Planvermaégen ist zum 31. Dezember 2023 nicht mehr vorhanden, da im Zuge des Ausscheidens
aus dem Telekom-Konzern die Absicherung Gber das CTA entfallen ist.

Der Anstieg der Pensionsriickstellungen gegenlber dem Vorjahr resultiert im Wesentlichen aus der Senkung des
Rechnungszinses. Insgesamt ergibt sich ein erfolgsneutral erfasster Verlust aus der Neubewertung von leistungsori-
entierten Planen in Héhe von 0,98 Mio. Euro.

Herleitung der Pensionsrickstellungen

in TEUR 2023
Pensionsriickstellungen zum 01. Februar 24.185
Dienstzeitaufwand 3.105
Nettozinsaufwand/-ertrag auf die Pensionsriickstellung (netto) 911
Effekte aus der Neubewertung* 982
Versorgungsleistungen vom Arbeitgeber direkt gezahlt -402
Beitrage des Arbeitgebers zum Planvermégen 2
Verdnderungen durch Unternehmenszusammenschliisse/Betriebsiibergdnge/Zu- und Verkiufe -617
Pensionsriickstellungen zum 31. Dezember 28.165

* setzt sich ausschlieRlich aus versicherungsmathematischen Gewinnen/Verlusten zusammen

Ein Betrag von -27,9 Mio. Euro des Nettowerts der Pensionsverpflichtungen entfallt auf Deutschland. Diese Ver-
pflichtungen basieren auf direkten Leistungszusagen an Arbeitnehmer. Nach diesen Zusagen erhalten die Mitarbei-
ter Zuwendungen fiir jedes geleistete Dienstjahr in der jeweiligen Gesellschaft. Die Verpflichtungen sind nicht Gber
einen Fonds finanziert. Ein wesentlicher Teil der Pensionsriickstellungen fir leistungsorientierte Versorgungsplane
bezieht sich auf die DFMG Deutsche Funkturm GmbH. Die bilanzierten Verpflichtungen betreffen hier zum einen
aktive Planteilnehmer und zum anderen unverfallbar ausgeschiedene Planteilnehmer oder Leistungsempfanger.
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Die in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung sowie der Konzern-Gesamtergebnisrechnung erfassten Betrage
setzen sich wie folgt zusammen:

in TEUR 2023
Dienstzeitaufwand 3.105
Nettozinsaufwand/-ertrag auf die Pensionsriickstellung (netto) 911
In der Gewinn- und Verlustrechnung erfasste Aufwendungen 4.016
Effekte aus der Neubewertung* 982
Bestandteile der Aufwendungen fiir leistungsorientierte Pldane, die im sonstigen Ergebnis erfasst werden 982
Gesamtaufwendungen 4,998

* setzt sich ausschlieRlich aus versicherungsmathematischen Gewinnen/Verlusten zusammen

Der laufende Dienstzeitaufwand wird im Personalaufwand in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung ausgewie-
sen.

Annahmen fir die Bewertung der Pensionsverpflichtungen

Der Bewertung der Pensionsverpflichtungen der Konzerngesellschaften liegen folgende versicherungsmathemati-
sche Annahmen zugrunde:

in % 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Rechnungszins Deutschland 3,49 3,86
Osterreich 3,40 4,11

Gehaltstrend Deutschland 2,50 2,50
Osterreich 3,50 3,50

Rententrend Deutschland 2,20 2,10
Osterreich 0,00 0,00

Duration

in Jahren 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Duration Deutschland 8,95 9,00
Osterreich 10,25 10,91

Im Hinblick auf die Annahmen der biometrischen Rechnungsgrundlagen wurden die Richttafeln (RT) 2018 G von
Klaus Heubeck verwendet.

Sensitivitdtsanalyse fiir die Pensionsverpflichtungen

In der nachfolgenden Sensitivitdtsanalyse werden die Auswirkungen von méglichen Veranderungen der als wesent-
lich eingestuften versicherungsmathematischen Bewertungsannahmen auf den zum Stichtag 31. Dezember 2023
berechneten Barwert der Pensionsverpflichtungen dargestellt. Eine Verdanderung der Bewertungsannahmen um die
dargestellten Anderungen hitte zum 31. Dezember 2023 bei sonst unverdnderten Annahmen nachfolgende Auswir-
kungen auf den Barwert der Pensionsverpflichtung.

Erhéhung/Riickgang des Barwerts der
Pensionsverpflichtung zum

in TEUR 31.12.2023
Rechnungszins Zunahme um 100 Basispunkte -2.234
Abnahme um 100 Basispunkte 2.656
Gehaltstrend Zunahme um 50 Basispunkte 65
Abnahme um 50 Basispunkte -57
Rententrend Zunahme um 25 Basispunkte 5
Abnahme um 25 Basispunkte -5
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Die Sensitivitatsanalyse wurde fiir den Rechnungszins, Gehaltstrend und Rententrend jeweils isoliert vorgenommen.
Hierzu wurden sowohl fir den Anstieg als auch fiir den Riickgang der Annahme weitere versicherungsmathemati-
sche Bewertungen durchgefihrt.

Planbeschreibung

Durch die 100%ige Zugehdrigkeit der Gesellschaften des GD Towers Konzerns zur Deutschen Telekom bis zum 31.
Januar 2023, gelten weitestgehend die von der Deutschen Telekom vereinbarten Vertrage auch fir die Gesellschaf-
ten des GD Towers Konzerns.

Im Inland bestehen fiir einen GroRteil der Mitarbeiter Zusagen auf Alters-, Invaliden- und Hinterbliebenenleistungen.
Im Rahmen einer Neuordnung der betrieblichen Altersversorgung wurde bereits im Jahr 1997 im Konzern Deutsche
Telekom fir aktive Mitarbeiter flichendeckend der Kapitalkontenplan eingefiihrt. Die einschlagigen Tarifvertrage
und Betriebsvereinbarungen finden fiir die Gesellschaften des GD Towers Konzerns Anwendung. Es handelt sich um
eine arbeitgeberfinanzierte, beitragsbasierte Leistungszusage. Die jahrlich gewdhrten, gehaltsabhdngigen Beitrage
werden im jeweiligen Jahr der Bereitstellung mit altersabhdngigen Zinsfaktoren bis Alter 60 vorab verzinst und in
eine garantierte Versicherungssumme umgerechnet. Die Vorabverzinsung betragt derzeit 3,50 % p.a. (Richtzins Ka-
pitalkontenplan). Der Zeitraum fiir die Bereitstellung dieser Beitrdge zum Kapitalkontenplan ist zunachst auf zehn
kiinftige Beitragsjahre begrenzt und verlangert sich ohne Kiindigung jeweils automatisch um ein weiteres Jahr. Die
im Laufe der aktiven Dienstzeit angesammelten Versicherungssummen werden im Versorgungsfall primér in Form
von Einmalkapital ausbezahlt. Daher besteht fiir diese Zusagen lediglich ein geringes Langlebigkeitsrisiko. Aufgrund
der Auszahlungsrichtlinien und der Planstruktur des Kapitalkontenplans ist dieser fiir den Arbeitgeber planbar und
die Beztigedynamik betreffend frei von akuten Schwankungen und Risiken.

Die Deutsche Telekom und die Vereinte Dienstleistungsgewerkschaft (ver.di) hatten sich im Oktober 2020 darauf
geeinigt, die im gemeinsam verhandelten Tarifvertrag festgelegten Risikoleistungen (Tod in der Aktivphase und In-
validitat) in der betrieblichen Altersversorgung schrittweise fir die tariflichen und auRertariflichen Mitarbeiter in
Deutschland neu zu gestalten. Die bisherige Regelung im Fall des Eintretens des Risikofalls, das aufgebaute Versor-
gungsguthaben liber den Kapitalkontenplan zu gewahren, wurde zugunsten der Auszahlung eines Jahreszielgehalts
des Mitarbeiters ersetzt. Fiir Mitarbeiter mit langeren Betriebszugehorigkeiten oder Teilzeitbeschéaftigte wurden Be-
standsschutz-Regelungen getroffen. Die Neugestaltung trat im Oktober 2021 in Kraft. Durch die Neugestaltung der
Risikoleistung von einer jahrlichen Beitragszahlung (anteilig) hin zur Zahlung einer Pauschalleistung erteilt der Ar-
beitgeber seither dienstzeitunabhangige Zusagen zur Risikoleistung. Damit werden Auszahlungen der Risikoleistun-
gen direkt im Jahr der Zahlung als Aufwand erfasst. Die nach der Altregelung fiir Anspriiche ab Inkrafttreten in den
Pensionsriickstellungen und dhnlichen Verpflichtungen zuriickgestellten Betrage wurden gemal} der Neuregelung
mit dem jeweiligen Rechnungszins zum Umstellungszeitpunkt bewertet und entsprechend fiir Tarifangestellte im
vierten Quartal 2020 sowie fiir auRertarifliche Angestellte im ersten Quartal 2021 ergebniswirksam aufgeldst. Sofern
Leistungszusagen im Inland Rente gewdhren, ist die Rentenanpassung fiir diese Renten bis auf wenige unwesentliche
Ausnahmen in den bestehenden Versorgungsregelungen in prozentualer Héhe fest definiert. Daher hat eine Ande-
rung des allgemeinen Rententrends im Inland nur einen unwesentlichen Effekt auf den Barwert der Verpflichtungen.
Da eine Veranderung der Lebenserwartung hauptsachlich Auswirkungen auf die Verpflichtungen aus den Altbestan-
den mit Rentenzusagen hat und seit 1997 Zusagen in Form von Kapital gewahrt werden, ist in den Folgejahren mit
einer abnehmenden Bedeutung des Risikos aus der Veranderung der Lebenserwartung fiir den Konzern zu rechnen.

Erwartete Zahlungen in Zusammenhang mit Pensionsleistungen

in TEUR 2024 2025 2026 2027 2028
Versorgungszahlungen aus Pensionsriickstellungen 404 1.374 3.685 2.875 1.565

36



DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2

4.11 Sonstige Riickstellungen
Rickstellungen fur
Riickbau- Ubrige Personal- Riickstellungen Ubrige sonstige
in TEUR verpflichtungen riickstellungen fiir Prozessrisiken Riickstellungen Gesamt
Stand zum 01. Februar 2023 1.377.838 13.924 784 7.807 | 1.400.353
davon: kurzfristig 9.410 11.319 784 4.984 26.497
Zufihrung 103.879 10.642 332 36.011 150.864
Verbrauch -1.871 -11.770 -283 -817 -14.741
Auflosung -199.522 -1.240 0 -559 | -201.321
Zinseffekt 1.918 203 0 9 2.130
Sonstige Veranderung 0 -1.205 0 0 -1.205
Stand zum 31. Dezember 2023 1.282.242 10.554 833 42.451 | 1.336.080
davon: kurzfristig 8.702 9.182 833 39.943 58.660

Die Riickstellungen fiur Riickbauverpflichtungen enthalten die geschatzten Kosten fiir den Abbruch und das Abrau-
men von Vermoégenswerten und die Wiederherstellung der Standorte, an denen sich die Vermogenswerte befinden.
Die geschatzten Kosten sind Bestandteil der Anschaffungs- und Herstellungskosten der betreffenden Vermogens-
werte. Die Veranderung resultiert im Wesentlichen aus der Anpassung der Kostenschatzung der Tirme und des
Diskontierungszinssatzes.

Die ibrigen Personalriickstellungen beinhalten im Wesentlichen Kosten fiir variable Verglitungen, Altersteilzeit, aus-
stehenden Urlaub und Gleitzeit, andere Personalkosten sowie Sozialabgaben.

Die Verpflichtungen aus Altersteilzeitarbeitsverhaltnissen wurden versicherungsmathematisch ermittelt. Der Be-
rechnung liegt ein Rechnungszinssatz von 3,83 % p.a. und ein Gehaltstrend von 1,25 % p.a. zugrunde. Den Verpflich-
tungen aus Altersteilzeitarbeitsverhaltnissen zum 31. Dezember 2023 in Hohe von 8.827 TEUR stand ein saldierungs-
fahiges Planvermogen gem. IAS 19.8 in Hohe von 6.191 TEUR gegenuber.

Die Rickstellungen fir Prozessrisiken betreffen im Wesentlichen mogliche Inanspruchnahmen aus laufenden
Rechtsverfahren.

Die Ubrigen sonstigen Riickstellungen beziehen sich insbesondere auf Rickstellungen fur Gebiihren ggii. dem Fi-
nanzamt, drohende Verluste und andere kleinere Einzelposten wie Kosten fiir Jahresabschlusspriifungen.

Die GD Towers unterliegt bei der Bewertung der sonstigen Riickstellungen Zinssatzschwankungen, sodass die Aus-
wirkung einer moglichen Zinssatzanderung auf die wesentlichen langfristigen Riickstellungen simuliert wurde. Die
sonstigen, nicht personalbezogenen Riickstellungen werden mit laufzeitadaquaten Zinssatzen diskontiert. Die GD
Towers ermittelt hierfiir Zinssatze, die Laufzeiten bis zu 30 Jahren abdecken. Die Zinsen reichen im Jahr 2023 von
3,82 % bis 5,40 %. Bei einer Erh6hung des Rechnungszinses um 50 Basispunkte bei sonst unverdnderten Annahmen
wadre der Barwert der wesentlichen langfristigen sonstigen Riickstellungen um 125,7 Mio. Euro niedriger gewesen.
Eine Verringerung des Rechnungszinses um 50 Basispunkte wiirde bei sonst unveranderten Annahmen zu einer Er-
héhung des Barwerts der wesentlichen langfristigen sonstigen Riickstellungen um 143,3 Mio. Euro fiihren.
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4.12  Ubrige Verbindlichkeiten

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Langfristige librige Verbindlichkeiten
Abgrenzungsposten 87.108 45.421
87.108 45.421
Kurzfristige librige Verbindlichkeiten
Abgrenzungsposten 71.495 115.325
Umsatzsteuer- und sonstige Verbindlichkeiten gegeniber Finanzbehérden 20.508 20.802
Sonstige Verbindlichkeiten 281 144
92.284 136.271
179.392 181.692

Die Abgrenzungsposten enthalten im Wesentlichen abgegrenzte Umsatzerldse aus vorausgezahlten Mieten, die
wirtschaftlich nicht dem Geschéftsjahr zuzuordnen sind. Der Anstieg der langfristigen Abgrenzungsposten resultiert
aus héheren Miet-Einmalzahlungen fiurr die nachsten Geschaftsjahre. Die kurzfristigen Abgrenzungsposten enthalten
im Wesentlichen Miet-Jahresvorauszahlungen, welche vermehrt Anfang des Jahres geleistet werden, sodass gegen-
Uber dem 1. Februar 2023 ein Riickgang zu verzeichnen ist.

4.13 Eigenkapital

Die Entwicklung des Eigenkapitals gegenliber dem 1. Februar 2023 ist der Eigenkapitalveranderungsrechnung zu
entnehmen.

Die Anpassungen der Eréffnungsbilanz in Hohe von 260,5 Mio. Euro resultieren im Wesentlichen aus Effekten von
zuvor konzerninternen Sachverhalten, insbesondere Riickbauverpflichtungen, welche im Zuge der Separierung aus
dem Konzern der DTAG als externe Verpflichtungen zu passivieren sind. Weitere Effekte resultieren aus Anpassun-
gen der Laufzeiten der Rickbauverpflichtungen und Leasingvertrage.

Das im Konzernabschluss ausgewiesene negative Eigenkapital ist weder relevant fiir Covenants-Vereinbarungen mit
den finanzieren Banken, noch besitzt es gesellschaftsrechtliche Relevanz. Gesellschaftsrechtliche Bedeutung hat im
Inland vor allem das Eigenkapital der GD Towers Holding GmbH im HGB-Einzelabschluss. Dies betrug zum 31. De-
zember 2023 4.215 Mio. Euro.

Gezeichnetes Kapital

Das Stammbkapital der GD Towers Holding GmbH betrdgt zum 31. Dezember 2023 unverdndert 1.276 TEUR.

Das Stammbkapital setzt sich aus 1.275.640 Geschaftsanteilen mit einem Wert von jeweils 1 EUR zusammen und
verteilt sich wie folgt auf die Gesellschafter:

= Deutsche Telekom Towers Holding GmbH 625.064
=  Salsa BidCo GmbH 650.576

Kapitalriicklage

Die Kapitalriicklage betrdgt zum 31. Dezember 2023 -5.279 Mio. Euro. Der Anstieg gegeniliber dem Zeitpunkt der
Eroffnungsbilanz zum 1. Februar 2023 in Héhe von 118 Mio. Euro resultiert aus der Einlage des Zinsderivates seitens
des Gesellschafters, welche zum Marktwert des Zinsderivates zum Zeitpunkt der Einlage in Hohe von 173 Mio. Euro
abzgl. der darauf entfallenden passiven latenten Steuer von 55 Mio. Euro bewertet wurde.

Die negative Kapitalrticklage ist auf die in Zusammenhang mit der Reorganisation durchgefiihrten Umstrukturierun-
gen zur Herstellung der Zielstruktur zuriickzufiihren, welche im Zuge der AnteilsverdauRerung an die Salsa erfolgt
sind. Aufgrund der Anwendung der Buchwertfortfilhrungsmethode erfolgte der Ansatz der Vermogenswerte und
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Schulden zu Buchwerten. Da im Rahmen der Umstrukturierungen zuvor Anteile zu Zeitwerten erworben wurden,
ergibt sich konsolidierungsbedingt ein negativer Effekt in Hohe von 5.221 Mio. Euro auf das Eigenkapital.

Gewinnriicklage

Die Gewinnricklage betragt zum 31. Dezember 2023 1.414 Mio. Euro. und beinhaltet im Wesentlichen die thesau-
rierten Gewinne aus den vorhergehenden Geschéftsjahren.

Kumuliertes sonstiges Konzernergebnis

In das kumulierte sonstige Konzernergebnis werden Betrage eingestellt, die im Rahmen einer effektiven Sicherungs-
beziehung im sonstigen Ergebnis erfasst werden. Dies sind die Schwankungen im beizulegenden Zeitwert von Zins-
sicherungsgeschaften sowie die jeweiligen Steuereffekte. Der zum Bilanzstichtag kumuliert ins sonstige Konzerner-
gebnis eingestellte Wert vor Steuern betragt -67.054 TEUR. Fir weitere Details vgl. Gliederungspunkt 7. Finanzin-
strumente.

Weiterhin flieRen die versicherungsmathematischen Gewinne und Verluste aus leistungsorientierten Versorgungs-
zusagen inkl. der jeweiligen Steuereffekte in das kumulierte sonstige Konzernergebnis. Der zum Bilanzstichtag ku-
muliert ins sonstige Konzernergebnis eingestellte Wert vor Steuern betragt -982 TEUR. Fir weitere Details vgl. Glie-
derungspunkt 4.10 Pensionsriickstellungen.

Kapitalmanagement

Die Steuerung des Kapitals ist darauf ausgelegt, die Umsetzung der Strategie des GD Towers Konzerns und der damit
einhergehenden langfristigen finanziellen Ziele zu unterstiitzen. Dabei verfolgt die Geschaftsfihrung das Konzept
der wertorientierten Unternehmensfiihrung.

Die Erwartungen der unterschiedlichen Stakeholder (Gesellschafter, Kreditgeber, Kunden, Mitarbeiter, Lieferanten
und der allgemeinen Offentlichkeit) sollen hierbei in Einklang gebracht werden, damit geniigend Mittel fiir eine at-
traktive Ausschittungspolitikpolitik, den Schuldenabbau, eine verantwortungsvolle Personalpolitik sowie Investitio-
nen in ein nachhaltiges Unternehmenswachstum zur Verfiigung stehen.

Weiterhin wird sichergestellt, dass alle Konzernunternehmen unter der Pramisse der Unternehmensfortfiihrung
operieren kénnen.

Als gemanagtes Kapital werden dabei zum einen die finanziellen Verbindlichkeiten angesehen, des Weiteren Zah-
lungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente sowie das Eigenkapital. Kurzfristig wird das Kapitel insbesondere {iber

die Gesellschafterdarlehen und die beiden Kreditlinien ("Capex Facility" und "Revolving Credit Facility") gesteuert.
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5. Erlauterungen zur Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

5.1 Umsatzerlése

Die im Geschéftsjahr erzielten Umsatzerlse setzen sich wie folgt zusammen:

in TEUR 2023
Umsatzerl6se aus Vermietung 1.044.097
Umsatzerlose aus Dienstleistungen 89.968

1.134.065

Die ,Umsatzerlose aus Vermietung” umfassen Umsatzerlose aus Leasingverhaltnissen gem. IFRS 16, welche von der
GD Towers aus langfristigen Leasingvereinbarungen im Rahmen der Vermietung von Flachen auf ihrer Funkinfra-
struktur erzielt wurden.

Die ,,Umsatzerlose aus Dienstleistungen” umfassen Umsatzerlose aus Vertragen mit Kunden gem. IFRS 15, welche
im Wesentlichen Erlése aus Energiebereitstellung sowie sonstige Dienstleistungen beinhalten.

5.2 Materialaufwand

in TEUR 2023
Aufwand Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe -48.992
Aufwand Handelswaren -38
Aufwand flr bezogene Leistungen -131.894

-180.924

Die Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe enthalten im Wesentlichen Aufwendungen fir Energie, Gas
und Wasser. Die Aufwendungen fiir bezogene Leistungen beinhalten Gberwiegend Aufwendungen fiir bezogene IT-
Leistungen, Facility Management und sonstige bezogene Bauleistungen.

5.3 Personalaufwand

In der folgenden Tabelle sind die Aufwendungen fiir Leistungen an Arbeitnehmer aufgefiihrt:

in TEUR 2023
Lohne und Gehalter -59.565
Soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung -14.783

-74.348

Zu den Ausfiihrungen der Mitarbeiterzahlen vgl. hierzu Gliederungspunkt 8.1 Arbeitnehmerschaft.
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5.4 Sonstige betriebliche Aufwendungen

in TEUR 2023
Sonstiger Verwaltungsaufwand und Gebihren -45.295
Aufwand Rechts- und Priifungskosten -3.079
Verluste aus Anlagenabgdngen -2.913
Ergebnis aus Wertberichtigungen von Forderungen 308
Ergebnis aus abgeschriebenen Forderungen -5

-50.984

Die sonstigen Verwaltungsaufwendungen und Gebiihren beinhalten mit 29.814 TEUR die Zufiihrung zu Riickstellun-

gen beziiglich zu zahlender Gebiihren ggii. dem Finanzamt in Osterreich, welche auf ein neues Master-Lease-Agree-

ment (MLA) zuriickzufiihren sind.

5.5 Finanzergebnis
in TEUR 2023
Finanzertrage

Zinsertrage 57.943
Sonstige Finanzertrage 5
57.948

Finanzaufwendungen
Zinsaufwendungen -334.643
Sonstige Finanzaufwendungen -38.791
-373.434
Finanzergebnis -315.486

Die Zinsertrage resultieren mit 55.429 TEUR aus Zinsertrdgen aus derivativen Finanzinstrumenten, die als Siche-

rungsinstrument gegen Zinsrisiken eingesetzt werden.

Die Zinsaufwendungen beinhalten im Wesentlichen Zinsaufwendungen aus Finanzverbindlichkeiten in Hohe von
262.078 TEUR sowie Zinsaufwendungen aus Leasingaufwendungen in Hohe von 74.959 TEUR. Im Berichtsjahr wur-

den Zinsen in Hohe von 2.955 TEUR als Teil der Anschaffungs- oder Herstellungskosten aktiviert.

Die sonstigen Finanzaufwendungen beinhalten mit 36.152 TEUR das Ergebnis aus Finanzinstrumenten sowie mit

2.639 TEUR das Zinsergebnis aus der Aufzinsung von Riickstellungen.

Zu weiteren Ausfiihrungen zu Finanzertragen und Finanzaufwendungen vgl. Gliederungspunkt 7. Finanzinstrumente.
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6. Ertragsteuern

Die Ertragsteuern ermittelten sich fiir das Rumpfgeschaftsjahr zum 31. Dezember 2023 wie folgt:

in TEUR 2023
Laufender Steueraufwand -60.333
Latenter Steueraufwand(-ertrag) -39.752
davon aus Verlustvortrdgen -9.890
davon aus Zinsvortrdgen -7.594
davon aus tempordren Differenzen -22.268
-100.085

Die erfassten Ertragsteuern entfallen ausschlieBlich auf das Rumpfgeschaftsjahr 2023.

Fir das Rumpfgeschaftsjahr 2023 betrug der gewichtete Durchschnittssteuersatzes des GD Towers Konzerns 31,9 %.

Dieser setzte sich aus dem Korperschaftsteuersatz von 15 % zuziiglich Solidaritdtszuschlag von 5,5 % und dem durch-

schnittlichen Gewerbesteuersatz von 16,1 % zusammen.

Die folgende Uberleitung der Steuern vom Einkommen und vom Ertrag zum 31. Dezember 2023 erfolgte unter Zu-

grundelegung des gewichteten Durchschnittssteuersatzes des GD Towers Konzerns in Hohe von 31,9 %:

in Mio. Euro 2023
Ergebnis vor Ertragsteuern 264,6
Erwarteter Steueraufwand 84,5
Steuereffekte aus anderen Ertragsteuern 0,9
Steuereffekte aus Vorjahren 0,1
Nicht abziehbare Aufwendungen 8,6
Steuersatzeffekt aus Zinsschranke 1,7
Wertberichtigung aus Zinsvortragen 4,2
Steuersatzeffekte aus anderen Steuerrechtsgebieten -1,1
Sonstige Steuereffekte 1,2
Ertragsteueraufwand gemaR Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung 100,1
Effektiver Steuersatz 37,8%

Bei den Steuereffekten aus anderen Ertragsteuern (0,9 Mio. Euro) handelt es sich um gezahlte Kapitalertragsteuer.

Die nicht abziehbaren Aufwendungen (8,6 Mio. Euro) entfallen auf die nicht abziehbaren Zinsen und Mieten im Rah-

men der Gewerbesteuer. Im Steuersatzeffekt aus der Zinsschranke (1,7 Mio. Euro) ist der abweichende Gewerbe-

steuersatz bei der Berechnung der Latenzen auf den Zinsvortrag abgebildet. Die Wertberichtigung aus Zinsvortragen

(4,2 Mio. Euro) zeigt den nicht angesetzten, weil wertberichtigten Betrag. In den Steuersatzeffekten aus anderen

Steuerrechtsgebieten (-1,1 Mio. Euro) ist der Unterschied im Steuersatz zwischen der Gesellschaft in Osterreich und

dem Konzernsteuersatz enthalten.
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Die angesetzten aktiven und passiven latenten Steuern setzen sich wie folgt zusammen:

31. Dezember 2023 1. Februar 2023
Aktive latente Passive latente Aktive latente Passive latente
in TEUR Steuern Steuern Steuern Steuern
Kurzfristige Vermogenswerte 5.354 305 23.318 217
Forderungen
aus Lieferungen und Leistungen 0 187 0 0
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 2.481 0 2.163 0
Sonstige Vermogenswerte 2.873 118 21.155 217
Langfristige Vermogenswerte 50.795 904.482 12.816 696.869
Immaterielle Vermogenswerte 3 2.007 84 1.264
Sachanlagen 19.095 849.424 9.592 695.605
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 27.435 53.051 0 0
Sonstige Vermdgenswerte 4.262 0 3.140 0
Kurzfristige Verbindlichkeiten 621.673 570.601 85.941 31.194
Finanzielle Verbindlichkeiten 0 0 3.801 24.542
Leasing Verbindlichkeiten 620.213 568.960 56.488 203
Verbindlichkeiten
aus Lieferungen und Leistungen 28 1.374 24.542 5.969
Sonstige Ruckstellungen 1.406 97 1.096 442
Sonstige Verbindlichkeiten 26 170 14 38
Langfristige Verbindlichkeiten 923.628 28.346 847.596 52.779
Finanzielle Verbindlichkeiten 8.975 26.423 7.981 0
Leasing Verbindlichkeiten 613.314 0 576.806 43.813
Pensionsriickstellungen 1.475 24 799 930
Sonstige Rickstellungen 299.693 1.794 261.834 7.999
Sonstige Verbindlichkeiten 171 105 176 37
Verlustvortrage 14.853 0 4,943 0
Zinsvortrage 7.594 0 0 0
Gesamt 1.623.897 1.503.734 974.614 781.059
davon langfristig 1.007.248 938.846 688.829 698.934
Saldierung -1.471.504 -1.471.504 -769.312 -769.312
Bilanzansatz 152.393 32.230 205.302 11.747

Die aktiven latenten Steuern aus Verlustvortragen betragen insgesamt 14.853 TEUR. Davon entfallen 13.934 TEUR
auf die Magenta Telekom Infra in Osterreich und 919 TEUR auf die Omega Gesellschaften in Deutschland. Die Ver-
luste sind samtlich unbegrenzt vortragsfahig.

Es wurden keine Wertberichtigungen auf die aktiven latenten Steuern aus Verlustvortragen vorgenommen, da diese
aufgrund positiver Ergebnisprognosen in den nachsten Jahren voll genutzt werden kénnen.

Die aktiven latenten Steuern auf Zinsvortrage betragen 7.594 TEUR und entfallen komplett auf die deutsche Organ-
schaft. Die Latenzen auf Zinsvortrage von insgesamt 11.813 TEUR wurden in Hohe von 4.219 TEUR wertberichtigt,
da es aufgrund einer hohen Zinsbelastung in den kommenden Jahren keine Moglichkeit gibt diese vollstandig geltend
zu machen.

Auf temporare Unterschiede im Zusammenhang mit Anteilen an Tochtergesellschaften wurden in Héhe von 9.564
Mio. Euro (1. Februar 2023: 9.624 Mio. Euro) keine latenten Steuerschulden angesetzt, da es nicht wahrscheinlich
ist, dass sich diese temporaren Differenzen in absehbarer Zeit umkehren werden.

Die im sonstigen Ergebnis erfassten Ertragsteuern sind in der folgenden Ubersicht dargestellt:

in TEUR 2023
Cashflow Hedges 21.487
Neubewertungen der Nettoschuld aus leistungsorientierten Versorgungsplanen 310
Gesamt 21.797
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Die aktiven latenten Steuern in Hohe von 126 Mio. Euro aus der Anpassung der Eréffnungsbilanz (vgl. Gliederungs-
punkt 4.13 Eigenkapital) sind, wie auch die zugrundeliegenden Anpassungen, direkt mit den Gewinnriicklagen ver-
rechnet. Diese betreffen insbesondere Riickbauverpflichtungen, welche im Zuge der Separierung aus dem Konzern
der DTAG als externe Verpflichtungen zu passivieren sind. Weiterhin entfallen passive latente Steuern in Héhe von
55 Mio. Euro auf die Einlage des Zinsderivates seitens des Gesellschafters zum Marktwert von 173 Mio. Euro, die

direkt in den Kapitalriicklagen verrechnet wurde.
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7. Finanzinstrumente

Buchwerte, Wertansatze und beizulegende Zeitwerte nach Klassen und Bewertungskategorien
Die nachfolgende Tabelle enthalt fiir die Finanzinstrumente die Bewertungskategorien, die Buchwerte, die Wertan-
satze sowie die beizulegenden Zeitwerte, einschlieflich ihrer Fair-Value-Hierarchie-Stufen.

Bei der Bestimmung des beizulegenden Zeitwerts eines Vermdgenswertes oder einer Schuld verwendet der Konzern,
soweit moglich, am Markt beobachtbare Daten. Basierend auf den in den Bewertungstechniken verwendeten Input-
faktoren werden die beizulegenden Zeitwerte in unterschiedliche Stufen der Fair-Value-Hierarchie eingeordnet:

= Stufe 1: Notierte Preise (unbereinigt) auf aktiven Markten flr identische Vermdgenswerte und Schulden

= Stufe 2: Bewertungsparameter, bei denen es sich nicht um die in Stufe 1 berticksichtigten, notierten Preise handelt,
die sich aber fir den Vermégenswert oder die Schuld entweder direkt (das heift als Preis) oder indirekt (das heilt
als Ableitung von Preisen) beobachten lassen

= Stufe 3: Bewertungsparameter fiir Vermogenswerte oder Schulden, die nicht auf beobachtbaren Marktdaten be-

ruhen
Wertansatz Bilanz in
Ubereinstimmung mit IFRS 9
Bewertungs- Fortgefiihrte Fair Value = Wertansatz Beizulegender Fair-Value-
kategorie Buchwerte Anschaffungs-  erfolgsneutral mit Bilanz nach Zeitwert Hierarchie-
in TEUR nach IFRS9 31.12.2023 kosten Reklassifizierung IFRS 16 31.12.2023 stufe
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente AC 63.672 63.672
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen AC 40.685 40.685
Sonstige finanzielle Vermogenswerte
Sonstige Forderungen AC 36.914 36.914 36.914 2
Derivate mit bilanzieller Sicherungsbeziehung n.a. 80.239 80.239 80.239 2
Summe finanzielle Vermégenswerte 221.510 141.271 80.239
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen AC 150.047 150.047
Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten AC  4.142.954 4.142.954 4.414.787 2
Verbindlichkeiten gegeniiber Anteilseignern AC 612.539 612.539 663.453 2
Derivative finanzielle Verbindlichkeiten n.a. 3.112 3.112 3.112 2
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten AC 25.963 25.963
Leasingverbindlichkeiten na. 2.192.260 2.192.260
Summe finanzielle Verbindlichkeiten 7.126.875 4.931.503 3.112 2.192.260

Wertansatz Bilanz in
Ubereinstimmung mit IFRS 9

Bewertungs- Fortgefiihrte Fair Value  Wertansatz Beizulegender  Fair-Value-
kategorie Buchwerte Anschaffungs-  erfolgsneutral mit Bilanz nach Zeitwert  Hierarchie-
in TEUR nach IFRS9 01.02.2023 kosten Reklassifizierung IFRS 16 01.02.2023 stufe
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente AC 96.838 96.838
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen AC 25.029 25.029
Sonstige finanzielle Vermégenswerte
Sonstige Forderungen AC 33.121 33.121 33.121 2
Summe finanzielle Vermogenswerte 154.988 154.988
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen AC 173.811 173.811
Verbindlichkeiten gegeniber Anteilseignern AC  4.900.450 4.900.450 4.900.450 2
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten AC 2.413 2.413
Leasingverbindlichkeiten n.a. 2.072.049 2.072.049
Summe finanzielle Verbindlichkeiten 7.148.723 5.076.674 2.072.049

Fir die zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewerteten Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente, Forderun-
gen aus Lieferungen und Leistungen, Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstigen
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unverzinslichen Verbindlichkeiten stellt der Buchwert aufgrund der kurzen Restlaufzeiten einen angemessenen Na-
herungswert fiir den beizulegenden Zeitwert dar, sodass die Erleichterungsvorschrift gem. IFRS 7.29a) in Anspruch
genommen wurde. Zudem wurde fiir die Angabe des beizulegenden Zeitwerts der Leasingverbindlichkeiten die Er-
leichterungsvorschrift gem. IFRS 7.29d) in Anspruch genommen.

Im Geschaftsjahr 2023 gab es keine Umgliederung zwischen den Kategorien von Finanzinstrumenten.

Die beizulegenden Zeitwerte von Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten und Anteilseignern werden als Bar-
werte der mit den Schulden verbundenen Zahlungen unter Zugrundelegung der jeweils giiltigen Zinsstrukturkurve
sowie der wahrungsdifferenziert bestimmten Credit-Spread-Kurve der GD Towers ermittelt. Die beizulegenden Zeit-
werte der sonstigen Forderungen werden als Barwerte der mit den Forderungen verbundenen Zahlungen unter Zu-
grundelegung der jeweils giltigen Zinsstrukturkurve sowie des Ausfallrisikos der Schuldner ermittelt.

Da fir die in Level 2 zugeordneten derivativen Finanzinstrumente mangels Marktnotierung keine Marktpreise vor-
liegen, werden die Zeitwerte mittels anerkannter finanzmathematischer Modelle berechnet, wobei ausschliefRlich
beobachtbare Eingangsparameter in die Bewertung einflieRen. Fiir derivative Finanzinstrumente entspricht der bei-
zulegende Zeitwert dem Betrag, den der GD Towers Konzern bei Ubertragung des Finanzinstruments zum Abschluss-
stichtag entweder erhalten wiirde oder zahlen musste. Dabei finden zum Abschlussstichtag relevante Zinssatze der
Vertragspartner Anwendung. Bei zinstragenden derivativen Finanzinstrumenten wird zwischen dem Clean Price und
dem Dirty Price unterschieden. Im Unterschied zum Clean Price umfasst der Dirty Price auch die abgegrenzten Stiick-
zinsen. Die angesetzten beizulegenden Zeitwerte entsprechen dem Full Fair Value bzw. dem Dirty Price.

Nettoergebnisse nach Bewertungskategorien
in TEUR 2023

Finanzielle Vermogenswerte

Schuldinstrumente zu fortgefiihrten Anschaffungskosten 2.817
davon aus Zinsen 2.514
davon aus Wertberichtigung 308
davon aus Ausbuchung -5

Finanzielle Verbindlichkeiten

Finanzielle Verbindlichkeiten zu fortgefuihrten Anschaffungskosten -262.118
davon aus Zinsen -262.078
davon aus Wdhrungsumrechnung -40

-259.301

Die Zinsen aus Finanzinstrumenten werden im Zinsergebnis ausgewiesen. Die (ibrigen Komponenten des Nettoer-
gebnisses werden grundsatzlich im sonstigen Finanzergebnis erfasst. Davon ausgenommen sind die der Bewertungs-
kategorie Schuldinstrumente zu fortgefiihrten Anschaffungskosten zuzuordnenden Wertberichtigungen auf Forde-
rungen aus Lieferungen und Leistungen sowie deren Ausbuchung, die unter den sonstigen betrieblichen Aufwen-
dungen ausgewiesen werden.

Grundziige der Finanzpolitik und des finanziellen Risikomanagements

Die Grundziige der Finanzpolitik werden von der Geschéftsflihrung festgelegt. Die Umsetzung der Finanzpolitik so-
wie das laufende finanzielle Risikomanagement obliegen dem Group Treasury. Die Treasury Funktion des GD Towers
Konzerns wird von der Treasury Abteilung der DFMG Deutsche Funkturm GmbH (Group Treasury) ausgelibt. Be-
stimmte Transaktionen bedirfen der vorherigen Genehmigung durch die Geschaftsfihrung, die dariiber hinaus re-
gelmaRig Uber den Umfang und den Betrag des aktuellen Risikoausmalies informiert wird. Treasury betrachtet das
effektive Management des Ausfallrisikos, Finanzierungs- und Liquiditdtsrisikos und Marktrisikos als eine seiner
Hauptaufgaben. Das Ziel des finanziellen Risikomanagements ist es, Risiken zu begrenzen, die Auswirkungen auf den
Cashflow des Konzerns haben.
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Ausfallrisiko

Das Ausfallrisiko ist das Risiko von finanziellen Verlusten, falls eine Vertragspartei eines Finanzinstruments ihren
vertraglichen Verpflichtungen nicht nachkommt. Das Ausfallrisiko des GD Towers Konzerns resultiert im Wesentli-
chen aus Zahlungsmitteln und Zahlungsmittelaquivalenten, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, sonstigen
finanziellen Vermogenswerten und derivativen Finanzinstrumenten mit positivem Marktwert. Die Buchwerte der
finanziellen Vermogenswerte entsprechen dem maximalen Ausfallrisiko.

Alle Bankbeziehungen sind vom Group Treasury und dem CFO zu verhandeln. Bei der Auswahl der Bankbeziehungen
ist die Einschatzung der wirtschaftlichen Situation der Banken und Finanzinstitute von groRer Bedeutung, welche im
Wesentlichen anhand von Finanzberichten sowie Auswertungen groRer Ratingagenturen erfolgt. Die Bonitat der
Banken und Finanzinstitute und deren erwarteten Ausfalle werden regelmaRig beobachtet. Angesichts der hohen
Bonitdt der Vertragspartner sowie der definitionsgemal’ kurzfristigen Verflgbarkeiten bzw. Vertragslaufzeiten ist
die fur diese Vermoégenswerte theoretisch zu erfassende Wertminderung von unwesentlicher Hohe, sodass eine
Wertberichtigung des Bestands an Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteldquivalenten unterbleibt.

Das Forderungsausfallrisiko beinhaltet eine gewisse Risikokonzentration, da ein wesentlicher Anteil des Forderungs-
bestands auf einzelne GroRBkunden des Konzerns entfallt. Vom Bruttoforderungsbestand in Hohe von 40.884 TEUR
zum 31. Dezember 2023 entfillt ein Anteil von 82 % auf eine einstellige Anzahl von in Deutschland und in Osterreich
tatigen nicht miteinander verbundenen GrofRkunden der Telekommunikationsbranche. Die gemeinsamen fiir die Ri-
sikokonzentration charakteristischen Merkmale stellen Branchenzugehorigkeit und geografisches Gebiet dar. Be-
reits bei der Auswahl der Kunden wird auf eine einwandfreie Bonitdt Wert gelegt. Flr Uberfallige Forderungen wer-
den Mahnverfahren und nach deren Abschluss VollstreckungsmalRnahmen eingeleitet. Fiir einige Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen erlangt der Konzern moglicherweise Sicherheiten in Form von Barmietkautionen und
Mietburgschaften, auf die bei Zahlungsverzug des Kontrahenten im Rahmen der Vertragsmodalitaten zuriickgegrif-
fen werden kann.

Fir die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird das vereinfachte Wertminderungsmodell nach IFRS 9 an-
gewendet. Die Wertberichtigungen auf Forderungen aus Lieferungen und Leistungen entwickelten sich wie folgt:

in TEUR

Anfangsbestand 1. Februar 2023 -506
Zufiihrung -38
Inanspruchnahmen/Auflésungen 346
Endbestand 31. Dezember 2023 -198

Im Geschaftsjahr sind keine signifikanten Forderungsverluste eingetreten.

Die folgende Tabelle gibt Auskunft Gber die Kreditrisikoposition fir Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
gegen Dritte zum 31. Dezember 2023:

in TEUR Basis zur Ermittlung der Wertberichtigung
Ausfallwahrscheinlichkeit

Risikoklasse Externes Rating 31. Dezember 2023

| geringes Risiko 0%-0,3% 33.849
Il mittleres Risiko 0,3%-0,7% 1.788
Il Gber mittlerem Risiko 0,7%-1,5% 4.767
IV erhohtes Risiko 1,5%-3,0% 301
V hohes Risiko 3,0%-100 % -
— individuell - 178
Gesamt 40.883

Fir die sonstigen zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewerteten finanziellen Vermogenswerte ergibt sich ange-
sichts der unwesentlichen historischen Kreditausfalle zum 31. Dezember 2023 keine zu erfassende Wertminderung

47



DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2

flr die erwarteten Ausfélle in den nachsten zwolf Monaten. Im Falle einer wesentlichen Erhéhung des Ausfallrisikos,
werden die Uber die Laufzeit des jeweiligen finanziellen Vermogenswerts erwarteten Kreditausfalle beriicksichtigt.
Zum Abschlussstichtag liegen keine Indikatoren fiir Erh6hungen des Ausfallrisikos in wesentlichem Umfang vor.

Finanzierungs- und Liquiditatsrisiko

Das Liquiditatsrisiko ist das Risiko, dass der Konzern moglicherweise nicht in der Lage ist, seine finanziellen Verbind-
lichkeiten vertragsgemaR durch Lieferung von Zahlungsmitteln oder anderen finanziellen Vermégenswerten zu er-
fallen. Zur Steuerung der Liquiditatsrisiken setzt das Group Treasury ein systemgestitztes Treasury-Management-
system ein, um die finanziellen Mittel optimal zu nutzen und die jederzeitige Zahlungsfahigkeit sicherzustellen. Ziel
des Liquiditatsmanagements ist es, Liquiditdtsbedirfnisse und -risiken zu identifizieren und zu quantifizieren, ada-
quate Strategien zur Deckung dieses Bedarfs zu entwickeln sowie diese Strategien umzusetzen.

Konkret umfasst das Liquiditatsmanagement des GD Towers Konzerns einen kurzfristigen Cashflow Forecast (4 Wo-
chen) und eine mittelfristige Liquiditatsplanung. Ziel der kurzfristigen Cashflow Prognose ist es, einen permanenten
Uberblick tiber die Liquiditdt des Konzerns zu geben. Dariiber hinaus sind die Daten zur Identifizierung anstehender
Zahlungsverpflichtungen erforderlich, um sicherzustellen, dass jederzeit ausreichend Liquiditat oder ungenutzte Kre-
ditlinien zur Verfligung stehen, um Zahlungsverpflichtungen nachzukommen. Ergdnzt wird das Liquiditdtsmanage-
ment durch eine mittelfristige Liquiditatsplanung flr das Geschaftsjahr auf Basis der Budgetplanung und wird min-
destens vierteljahrlich aktualisiert. Diese dient insbesondere der friihzeitigen Erkennung und Analyse von Planab-
weichungen und die Einleitung entsprechender Gegenmalinahmen. Als einen weiteren Bestandteil hat Group Trea-
sury ein konzernweites Cash-Pooling-System implementiert, um eine effiziente Nutzung der Liquiditdt des Konzerns
zu ermoglichen bei gleichzeitiger Optimierung der Finanzierungskosten.

Zum 31. Dezember 2023 beliefen sich die fliissigen Mittel des Konzerns auf 63,7 Mio. Euro (1. Februar 2023: 96,8
Mio. Euro). Daruber hinaus bestehen fest zugesagte besicherte Kreditlinien in Hohe von 1.150 Mio. Euro, um weitere
finanzielle Flexibilitat zu gewahrleisten. Zum 31. Dezember 2023 waren diese Banklinien in Hohe von 170 Mio. Euro
in Anspruch genommen. Weitere Ausfiihrungen hinsichtlich der Finanzierung des GD Towers Konzerns vgl. Gliede-
rungspunkt 4.9 Finanzielle Verbindlichkeiten.

Der Konzern verfligt neben den Kreditlinien Gber eine Bankenfinanzierung (Facility A) in Hohe von 4,05 Mrd. Euro
mit einer Laufzeit bis 1. Februar 2030. Die Finanzierungen sind aufgrund ihres hohen Volumens zum Teil einem er-
heblichen Refinanzierungsrisiko ausgesetzt. Zur Begrenzung dieser Risiken ist der Konzern in standigem Kontakt mit
vielen verschiedenen Marktteilnehmern, tiberwacht kontinuierlich alle zur Verfiigung stehenden Finanzierungsopti-
onen am Kapital- und Bankenmarkt und setzt diese zielgerechtet ein. Durch friihzeitige Uberpriifung vor der jewei-
ligen Endfalligkeit soll eine addquate Refinanzierung sichergestellt werden. Hinsichtlich der bestehenden Instru-
mente zur Absicherung des Zinsdnderungsrisikos vgl. Ausfiihrungen im Gliederungspunkt Sicherungsinstrumente
dieses Kapitels.

Im Rahmen der bestehenden Kreditvertrage ist der GD Towers Konzern zur Einhaltung bestimmter Finanzkennzahlen
(Financial Covenants), konkret dem Verschuldungs- (Leverage) und Zinsdeckungsgrad (Interest Cover), verpflichtet.
Sofern im Falle einer Verletzung dieser Finanzkennzahlen sogenannte Heilungsperioden (Cure Periods) nicht einge-
halten werden und keine einvernehmliche Lésung mit den Kreditgebern gefunden wird, kann es zu einer Restruktu-
rierung der Finanzierung kommen. Sollten alle in der Praxis gangigen Losungsmaoglichkeiten nicht zum Erfolg fihren,
hatten die Kreditgeber die Moglichkeit, die Finanzierung fallig zu stellen. Die Einhaltung dieser Finanzkennzahlen
wird durch das Group Treasury auf Basis aktueller Ist-Zahlen und Planungsrechnungen laufend Gberprift.

Die nachfolgende Tabelle zeigt die vertraglich vereinbarten undiskontierten Zahlungen der origindren finanziellen
Verbindlichkeiten, der Leasingverbindlichkeiten sowie der derivativen Finanzinstrumente mit positiven und negati-
ven beizulegenden Zeitwerten. Einbezogen wurden alle Instrumente, die am 31. Dezember 2023 im Bestand waren
und fiir die bereits Zahlungen vertraglich vereinbart waren. Planzahlen fiir kiinftige neue Verbindlichkeiten wurden
nicht einbezogen. Die variablen Zinszahlungen aus den Finanzinstrumenten wurden unter Zugrundelegung der
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zuletzt vor dem 31. Dezember 2023 festgelegten Zinssatze ermittelt. Jederzeit riickzahlbare finanzielle Verbindlich-
keiten sind dem Zeitraum der friihesten Tilgung zugeordnet.

Fallig im Geschaftsjahr

Buchwert Vertragliche
in TEUR 31.12.2023  Zahlungsstrome 2024 2025 2026 2027 2028 nach 2028
Origindre finanzielle Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten gegentiber Kreditinstituten -4.142.954 -5.312.103 -226.962 -168.388 -160.895  -167.539 -173.839 -4.414.480
Verbindlichkeiten gegentiber Anteilseignern -612.539 -677.218 -36.196 -608.022 -1.000 -1.000 -1.000 -30.000
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen -150.047 -150.047 -150.047 0 0 0 0 0
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten -25.963 -25.963 -25.963 0 0 0 0 0
Verbindlichkeiten aus Leasingverhaltnissen -2.192.260 -2.737.153 -253.442 -251.354 -249.952 -249.041 -248.024 -1.485.340
Derivative finanzielle Verbindlichkeiten
Zinsderivate in Verbindung mit Cashflow Hedges -3.112 -3.701 1.641 -1.257 -1.526 -1.224 -843 -492
Derivative finanzielle Vermégenswerte
Zinsderivate in Verbindung mit Cashflow Hedges 80.239 80.886 60.223 9.167 1.859 8.312 1.325 0
Summe -7.046.636 -8.825.299 -630.746 -1.019.854 -411.514  -410.492  -422.381 -5.930.312
Fallig im Geschaftsjahr
Buchwert Vertragliche
in TEUR 01.02.2023  Zahlungsstrome 2023 2024 2025 2026 2027 nach 2027
Origindre finanzielle Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten gegeniiber Anteilseignern -4.900.450 -4.910.450 -4.875.450 -1.000 -1.000 -1.000 -1.000 -31.000
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen -173.811 -173.811 -173.811 0 0 0 0 0
Sonstige unverzinsliche Verbindlichkeiten -2.413 -2.413 -2.413 0 0 0 0 0
Verbindlichkeiten aus Leasingverhdltnissen -2.072.049 -2.345.732 -231.796 -232.874 -231.755 -230.647  -229.781 -1.188.879
Summe -7.148.723 -7.432.406 -5.283.470 -233.874 -232.755 -231.647  -230.781 -1.219.879

Marktrisiko

Das Marktrisiko ist das Risiko, dass sich der beizulegende Zeitwert oder die kiinftigen Zahlungsstrome eines Finan-
zinstruments aufgrund von Schwankungen der Marktpreise verandern. Das Marktrisiko der GD Towers umfasst im
Wesentlichen das Zinsdnderungsanderungsrisiko.

Die Zinsrisiken werden im Rahmen des Zinsmanagements gesteuert. Fir die Facility A und die Capex-Facility unter
dem SFA ist eine Mindest-Hedge Quote von 80 % im Kreditvertrag vorgeschrieben. Diese gilt fiir die gesamte Laufzeit
der aktuellen Finanzierung. Hiervon ausgenommen ist die Revolvierende Credit Facility (RCF), da diese von Natur
aus kurzfristig ist und somit nicht gehedged wird. Die Zusammensetzung des Verbindlichkeiten-Portfolios (Verhaltnis
von fix/variabel) wird sowohl tber die Aufnahme originarer Finanzinstrumente sowie bei Bedarf zusatzlich durch
den Einsatz von derivativen Finanzinstrumenten gesteuert. Derivative Finanzinstrumente werden ausschlieflich als
Sicherungsinstrumente genutzt, d. h. fiir Handels- oder andere spekulative Zwecke kommen sie nicht zum Einsatz.
Zur Minderung des Ausfallrisikos werden die Sicherungsinstrumente grundsatzlich nur mit fiihrenden Finanzinstitu-
ten abgeschlossen (vgl. hierzu die Ausfiihrungen im Gliederungspunkt Ausfallrisiko dieses Kapitels).

Unter Einbeziehung der derivativen Sicherungsinstrumente waren zum Stichtag 31. Dezember 2023 100 % der rele-
vanten Verschuldungspositionen fix verzinslich. Im Verlauf des Berichtsjahres gab es keine wesentlichen Schwan-
kungen.

Zinsanderungsrisiken werden gemaR IFRS 7 mittels Sensitivitatsanalysen dargestellt. Diese stellen die Effekte von
Anderungen der Marktzinssatze auf Zinszahlungen, Zinsertrage und -aufwendungen, andere Ergebnisteile sowie ggf.
auf das Eigenkapital dar. Den Zinssensitivitatsanalysen liegen die folgenden Annahmen zugrunde: Marktzinssatzan-
derungen von origindren Finanzinstrumenten mit fester Verzinsung wirken sich nur dann auf das Ergebnis aus, wenn
diese zum beizulegenden Zeitwert bewertet sind. Demnach unterliegen alle zu fortgefiihrten Anschaffungskosten
bewerteten Finanzinstrumente mit fester Verzinsung keinen Zinsanderungsrisiken im Sinne von IFRS 7.
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Wenn das Marktzinsniveau zum 31. Dezember 2023 um 100 Basispunkte hoher gewesen ware, ware das Ergebnis
vor Steuern um 31,6 Mio. Euro sowie die Sicherungsriicklage im Eigenkapital um 111,7 Mio. Euro héher gewesen.
Wenn das Markzinsniveau zum 31. Dezember 2023 um 100 Basispunkte niedriger gewesen ware, ware das Ergebnis
vor Steuern um 16,8 Mio. Euro sowie die Sicherungsriicklage im Eigenkapital vor Steuern um 133,9 Mio. Euro nied-
riger gewesen.

Sicherungsinstrumente

Cashflow Hedges — Zinsanderungsrisiken

Der GD Towers Konzern setzt Payer-Zinsswaps und Forward Payer-Zinsswaps zur Absicherung des Zahlungsstromri-
sikos bestehender und kiinftiger Verbindlichkeiten ein. Die wahrend des Sicherungszeitraums zu leistenden Zinszah-
lungen stellen die gesicherten Grundgeschafte dar und werden auch in diesem Zeitraum erfolgswirksam. Gesicherte
Grundgeschafte kénnen einzelne Verbindlichkeiten oder Portfolien von Verbindlichkeiten sein. Die Zahlungsstro-
maéanderungen der Grundgeschiafte, die sich aus den Veranderungen der EURIBOR-Rate ergeben, werden durch die
Zahlungsstromanderungen der Zinsswaps ausgeglichen. Mit den Sicherungsmalinahmen wird das Ziel verfolgt, die
variabel verzinslichen Darlehen in festverzinsliche Finanzschulden zu transformieren und damit den Zahlungsstrom
aus den finanziellen Verbindlichkeiten zu sichern. Bonitéatsrisiken sind nicht Teil der Sicherung und haben aufgrund
der Bonitit der GD Towers nur einen unwesentlichen Einfluss auf die Anderungen des beizulegenden Zeitwerts des
Grundgeschafts.

Die Wirksamkeit der Cashflow Hedges wird zu jedem Abschlussstichtag prospektiv anhand der wesentlichen Ver-
tragsmerkmale sowie einer Sensitivitdtsanalyse Uberprift und retrospektiv mit einem Effektivitatstest auf Basis der
Hypothetischen-Derivate-Methode berechnet. Zum Abschlussstichtag waren alle designierten Sicherungsbeziehun-
gen hinreichend effektiv. Als ineffektiver Anteil von Cashflow Hedges werden die Ertrage oder Aufwendungen aus
Anderungen des beizulegenden Zeitwerts von Sicherungsinstrumenten erfasst, die die Anderungen des beizulegen-
den Zeitwerts der Grundgeschifte Gbersteigen. Diese Ineffektivtdten innerhalb der Sicherungsbeziehung entstehen
durch Differenzen in den Parametern zwischen dem Sicherungsinstrument und dem Grundgeschaft.

Die Hauptursachen fiir eine Ineffektivitat im Rahmen der bestehenden Sicherungsbeziehungen sind:

= die Auswirkungen des Kreditrisikos der Gegenparteien und des Konzerns auf den beizulegenden Zeitwert
der Sicherungsgeschifte, die sich nicht in der Anderung des beizulegenden Zeitwerts des gesicherten
Grundgeschafts widerspiegeln,

= die bestehenden Untergrenzen des Referenzzinssatzes im Grundgeschéft (Zinsfloor),

= der anfangliche Marktwert des Sicherungsinstruments ungleich Null zum Zeitpunkt der Designation der Si-
cherungsbeziehung (Late Designation).

Fir ein Sicherungsgeschaft in Héhe von 4.050 Mio. Euro betrug der anfangliche Marktwert des Sicherungsinstru-
ments zum Designationszeitpunkt 1. Februar 2023 173 Mio. Euro. Die Anderung des beizulegenden Zeitwerts des
Sicherungsinstruments weist mit Beginn des zeitlich versetzten Designationszeitpunktes einen Restlaufzeiteneffekt
(Pull-to-Par-Effekt) auf, der unabhangig von der Zinsentwicklung, einen schrittweisen Riickgang Richtung Par des
anfanglichen von Null abweichenden Ausgangswerts Uber die Restlaufzeit (bis zum 1. Februar 2028) beschreibt.

Zur Absicherung des Zinsrisikos wurden Sicherungsgeschafte mit einem durchschnittlichen Zinssatz von 1,98 % ab-
geschlossen. Vom Gesamtnominalbetrag der Sicherungsinstrumente in Hohe von 4.320 Mio. Euro haben 4.050 Mio.
Euro eine Laufzeit bis zum 1. Februar 2028 und 270 Mio. Euro eine Laufzeit bis zum 1. Februar 2030.

Nominalbetrdge und Buchwerte derivativer Finanzinstrumente in Sicherungsbeziehungen

in TEUR 31. Dezember 2023 1. Februar 2023
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Buchwert der Wertande- Buchwert der
Sicherungsinstrumente rung der Si- Sicherungsinstrumente Wertanderung
cherungsin- der Siche-
strumente im rungsinstru-
Nominal Finanzi- Geschéftsjahr Nominal- mente im Ge-
betrag der Finanzielle  elle Ver- zur Ermittlung betrag der Finanzielle Finanzielle schéftsjahr zur
Sicherungs- Vermoégens- bindlich- der Ineffekti- Sicherungs- Vermoégens-  Verbind- Ermittlung der
instrumente werte keiten vitat instrumente werte lichkeiten Ineffektivitat
Cashflow
Hedges
Zinsrisiko
EURIBOR 4.320.000 80.239 -3.112 -96.521 - - - -

Der Ausweis der Sicherungsinstrumente erfolgt in der Bilanz unter den sonstigen finanziellen Vermodgenswerten und

unter den finanziellen Verbindlichkeiten.

Angaben zu den Grundgeschaften in Sicherungsbeziehungen

Wertdnderung der gesicherten
Grundgeschéfte zur Ermittlung der

Bestand der im sonstigen Ergebnis
erfassten Betrdge des gesicherten
Risikos (bestehende

Bilanzausweis der
gesicherten

in TEUR Ineffektivitat in der Berichtsperiode Sicherungsbeziehungen) Grundgeschiafte
Cashflow Hedges
Zinsrisiko 2023 67.658 -67.054 n.a.
Ergebnis aus Sicherungsbeziehungen
In der Gewinn- und Ver- In die Gewinn- und Verlustrechnung
lustrechnung erfasste Im sonstigen  aus dem sonstigen Ergebnis aufgrund
Hedge-Ineffektivitaiten  Ergebnis erfolgs- Eintritts der gesicherten Grundge-
bestehender  neutral erfasste schéafte reklassifizierte Betrage  Gesamtverdanderung

in TEUR Sicherungsbeziehungen Wertanderungen  (bestehende Sicherungsbeziehungen) sonstiges Ergebnis
Cashflow Hedges
Zinsrisiko 2023 -30.020 -11.625 -55.429 -67.054

In der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung werden die reklassifizierten Betrdge in den Zinsaufwendungen und die

Hedge-Ineffektivitdten im sonstigen Finanzergebnis ausgewiesen.

Uberleitung des kumulierten sonstigen Konzernergebnisses aus Sicherungsbeziehungen (ohne Steuern)

Designierte Risikokomponenten (effektiver Teil)

in TEUR

Cashflow Hedges - Zinsrisiko

Stand zum 1. Februar 2023

Erfolgsneutrale Veranderungen -11.625
Erfolgswirksame Reklassifizierungen in die Gewinn- und

Verlustrechnung aufgrund Eintritts des gesicherten Grundgeschafts -55.429
Stand zum 31. Dezember 2023 -67.054
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8. Sonstige Angaben

Der Konzernabschluss wurde unter der Annahme der Unternehmensfortfiihrung aufgestellt.

Fir die Jahresabschlisse zum 31. Dezember 2023 der Gesellschaften DFMG Holding GmbH (Miinster), DFMG Deut-
sche Funkturm GmbH (Minster), DFMG Zwischenholding GmbH (Miinster) und Erste DFMG Deutsche Funkturm
Vermogens-GmbH (Minster) wird von den Befreiungsmaoglichkeiten des § 264 Abs. 3 HGB Gebrauch gemacht.

Fir die Jahresabschlisse zum 31. Dezember 2023 der Gesellschaften Omega Towers 1 Funkdienste GmbH & Co. KG
und Omega Towers 2 Funkdienste GmbH & Co. KG, beide Miinster, wird von den Befreiungsmoglichkeiten des § 264b
HGB Gebrauch gemacht.

8.1 Arbeitnehmerschaft

Bei der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen waren wahrend des Geschaftsjahres im Jahresdurch-
schnitt 772 Mitarbeiter beschaftigt.

2023

Deutschland 719
Osterreich 53
Gesamtkonzern 772
davon tarifliche Angestellte 726
davon nicht tarifliche Angestellte 45
772

8.2 Angaben zur Kapitalflussrechnung

Die Kapitalflussrechnung stellt Zahlungsmittelzufliisse und -abfliisse mit deren Auswirkungen auf den Zahlungsmit-
telbestand des GD Towers Konzerns dar. Gem. IAS 7, Kapitalflussrechnung, wird dabei zwischen operativer Ge-
schaftstatigkeit, Investition sowie Finanzierung unterschieden.

Zahlungsmittel bzw. Zahlungsmitteldaquivalente liegen vor, wenn diese kurzfristig (im Regelfall innerhalb von drei
Monaten) in Zahlungsmittel transformiert werden konnen. Der in der Kapitalflussrechnung ausgewiesene Betrag
setzt sich im Wesentlichen aus Bargeldbestdanden, Bankguthaben und dhnlichen Positionen zusammen und ent-
spricht dem Wert der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente in der Bilanz.

Innerhalb der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente sind Guthaben bei Kreditinstituten auf Mietkautions-
konten enthalten, die in Héhe von 1.135 TEUR (1. Februar 2023: 1.102 TEUR) einer vertraglichen Verfugungsbe-
schrankung unterliegen.

Die GD Towers verfligt weiterhin Uber nicht ausgenutzte Kreditlinien in Hohe von insgesamt 980 Mio. Euro, die sich
zusammensetzen aus einer Kreditlinie fir Investitionen (,, Capex Facility”) von 830 Mio. Euro und einer kurzfristigen
Kreditlinie flir Working Capital (,,Revolving Credit Facility”) von 150 Mio. Euro.

Folgende nicht zahlungswirksame Transaktionen haben stattgefunden, die keine Auswirkungen auf die Kapitalfluss-
rechnung hatten:

o Die Zugiange zum Anlagevermdgen aufgrund von Leasingverhaltnissen gemaR IFRS 16 sind im Gliederungs-
punkt 4.8 Leasingverhiltnisse dargestellt

o Die Veranderungen der Riickbauverpflichtungen sind im Gliederungspunkt 4.11 Sonstige Riickstellungen

dargestellt
e Die Erhohung der Kapitalriicklage aufgrund der Einbringung des Zinsderivates ist im Gliederungspunkt 4.13
Eigenkapital dargestellt
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Die aus der Finanzierungstatigkeit resultierenden finanziellen Verbindlichkeiten entwickelten sich wie folgt:

davon:
im Cashflow aus
Finanzierungstatigkeit

Bilanzausweis auszuweisende Summe zahlungswirksamer
in TEUR 1.2.2023 Zahlungen! Buchwertdnderungen
Kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten 4.877.863 4.877.863 -4.050.000

davon gegeniiber Kreditinstituten 0 0 0
davon gegentiiber Gesellschaftern 4.877.863 4.877.863 -4.050.000
Langfristige finanzielle Verbindlichkeiten 25.000 25.000 3.865.648
davon gegendiiber Kreditinstituten 0 0 4.115.648
davon gegeniiber Gesellschaftern 25.000 25.000 -250.000
Derivative finanzielle Verbindlichkeiten 0 0 0
Leasingverbindlichkeiten 2.072.049 2.072.049 -104.931
Derivative finanzielle Vermégenswerte 0 0 0

1 Der GD Towers Konzern hat das Wahlrecht nach IAS 7.33 ausgetibt und die gezahlten und erhaltenen Zinszahlungen im Cashflow aus operati-
ver Geschaftstatigkeit ausgewiesen.

Zahlungsunwirksame

Buchwertdnderungen

Buchwert am 31.12.2023

der im Cashflow aus

Finanzierungstatigkeit

Beizulegender auszuweisenden
in TEUR Zeitwert Sonstiges Zahlungen? Bilanzausweis 31.12.2023
Kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten 0 -820.262 4.292 33.564
davon gegeniiber Kreditinstituten 0 5.062 1.753 5.062
davon gegeniiber Gesellschaftern 0 -825.324 2.539 2.539
Langfristige finanzielle Verbindlichkeiten 0 857.244 4.747.892 4.751.004
davon gegeniiber Kreditinstituten 0 22.244 4.137.892 4.137.892
davon gegeniiber Gesellschaftern 0 835.000 610.000 610.000
Derivative finanzielle Verbindlichkeiten 3.112 0 0 3.112
Leasingverbindlichkeiten 0 225.142 2.192.260 2.192.260
Derivative finanzielle Vermoégenswerte 80.239 1] 0 80.239

1 Der GD Towers Konzern hat das Wahlrecht nach IAS 7.33 ausgelibt und die gezahlten und erhaltenen Zinszahlungen im Cashflow aus operati-
ver Geschaftstatigkeit ausgewiesen.

8.3 Beziehung zu nahestehenden Unternehmen und Personen

Die in den Konzernabschluss einbezogenen Konzerngesellschaften stehen in Geschaftsbeziehungen mit nahestehen-
den Unternehmen im Sinne von IAS 24. Als nahestehende Unternehmen gemaR IAS 24 gelten Unternehmen, die
einen groRen Einfluss auf die Gesellschaft ausiiben oder durch sie beherrscht, gemeinschaftlich gefiihrt bzw. beein-
flusst werden. Dies betrifft insbesondere Geschafte mit Gesellschaften aus dem Konzernverbund der Gesellschafter
DTAG und Geschafte mit nicht konsolidierten Tochterunternehmen. Diese Transaktionen werden grundsatzlich zu
marktiiblichen Konditionen abgewickelt.

Nahestehende Unternehmen

Beziehungen zu den Gesellschaftern

Im Zuge des Verkaufs der Anteile wurde zur kurzfristigen Finanzierung des GD Towers Konzerns seitens der Gesell-
schafter ein Darlehen in HGhe von insgesamt 835 Mio. Euro gewéhrt, welches sich anhand der Kapitalanteile auf die
Gesellschafter verteilt. Zum 31. Dezember 2023 betrdgt der noch offene Darlehensbetrag 585 Mio. Euro. Der im
Geschéftsjahr angefallene Zinsaufwand betragt 42,3 Mio. Euro.

Weiterhin bestehen mit den Gesellschaften aus dem Konzernverbund der DTAG umfangreiche Geschaftsbeziehun-
gen insbesondere aus der Vermietung passiver Infrastruktur durch die DFMG und MTI und der Erbringung von
Dienstleistungen seitens der DTAG.
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Die offenen Salden gegen, beziehungsweise gegeniiber Gesellschaften aus dem Konzernverbund der DTAG setzen
sich zum 31. Dezember 2023 wie folgt zusammen:

in Mio. Euro 31. Dezember 2023
Nutzungsrechte 62,4
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 17,8
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 34,6
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 33,8
Leasingverbindlichkeiten 58,5
Sonstige finanzielle Verbindlichkeit (inkl. Zinsen) 26,0

Die Umsatze und Leistungsverrechnungen mit, beziehungsweise empfangene Lieferungen und Leistungen von Ge-
sellschaften aus dem Konzernverbund der DTAG setzen sich im Geschéftsjahr 2023 wie folgt zusammen:

in Mio. Euro 1.2.-31.12.2023
Umsatze (Leasing) 837,2
Sonstige betriebliche Ertrage (sonstige Leistungsverrechnung) 5,4
Empfangene Lieferungen und Leistungen 115,3
Zinsaufwand (Leasing) 2,3

Beziehungen zu sonstigen nahestehenden Unternehmen

Der Wert der Geschaftsvorfille fiir das Geschaftsjahr 2023 setzt sich wie folgt zusammen:

in Mio. Euro 1.2.-31.12.2023

Empfangene Lieferungen und Leistungen 1,4

Es bestehen keine wesentlichen offenen Posten zum 31. Dezember 2023.

Dabei handelt es sich um Leistungen seitens der nicht konsolidierten Tochtergesellschaft PreHCM GmbH.

Natiirliche nahestehende Personen

Nahestehende Personen sind gem. IAS 24 u. a. solche, die fiir die Planung, Leitung und Uberwachung des Unterneh-
mens verantwortlich sind. Hierzu zahlen insbesondere die Geschaftsfiihrung der GD Towers:

e  Dr. Bruno Jacobfeuerborn, CEO
e  Philipp Pohlmann, CFO

e Thomas Ried, COO

e Samuel A. Tomic, CPO

Der Gesamtbetrag der Verglitung der Geschaftsfiihrung im Geschaftsjahr 2023 betrug 2.858 TEUR. Davon sind
1.631 TEUR fur kurzfristig fallige Leistungen und 390 TEUR fiir andere langfristige fallige Leistungen angefallen.
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8.4 Fiir das Geschaftsjahr berechnetes Honorar des Abschlusspriifers

Das vom Konzernabschlussprifer, Deloitte GmbH, fir das Geschaftsjahr 2023 berechnete Gesamthonorar betrug:

in TEUR 2023

Abschlussprifungsleistungen 1.330

Andere Bestatigungsleistungen 0

Steuerberatungsleistungen 0

Sonstige Leistungen 0

Honorare des Abschlusspriifers 1.330
8.5 Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Fir die GD Towers bestehen zum 31. Dezember 2023 folgende finanzielle Verpflichtungen:

31. Dezember 2023

Restlaufzeit

Restlaufzeit

Restlaufzeit

in TEUR Summe bis 1 Jahr 1 bis 5 Jahre tiber 5 Jahre
Bestellobligo fiir Sachanlagevermaogen 160.872,6 160.872,6 0 0
Sonstiges Bestellobligo und Abnahmeverpflichtungen 290.124,0 126.340,3 163.783,7 0
Andere sonstige Verpflichtungen 10.869,0 3.967,5 6.901,5 0
461.865,7 291.180,5 170.685,2 0

8.6 Ereignisse nach dem Bilanzstichtag

Die DFMG Holding GmbH hat am 18. Januar 2024 einen Forward Payer-Zinsswap in Hohe von 100 Mio. Euro mit
Laufzeit 18. Dezember 2024 bis 1. Februar 2030 zur Absicherung von Zinszahlungsstrémen kinftiger Verbindlichkei-
ten abgeschlossen. Bei dem gesicherten Grundgeschaft handelt es sich um eine als hinreichend sicher eingestufte

zukinftige Ziehung einer variabel verzinslichen Kreditlinie.
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Bonn, den 12. Mérz 2024

GD Towers Holding GmbH
Die Geschaftsfiihrung

Dr. Bruno Jacobfeuerborn

Thomas Ried

Philipp Pohlmann

Samuel A. Tomic
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BESTATIGUNGSVERMERK DES UNABHANGIGEN ABSCHLUSSPRUFERS
An die GD Towers Holding GmbH, Bonn

Priifungsurteile

Wir haben den Konzernabschluss der GD Towers Holding GmbH, Bonn, und ihrer Tochtergesellschaften (der Kon-
zern) — bestehend aus der Konzernbilanz zum 31. Dezember 2023, der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung,
der Konzern-Gesamtergebnisrechnung , der Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung und der Konzern-Kapi-
talflussrechnung fir das Rumpfgeschaftsjahr vom 1. Februar bis zum 31. Dezember 2023 sowie dem Konzernan-
hang, einschlieBlich einer Zusammenfassung bedeutsamer Rechnungslegungsmethoden — geprift. Dariber hin-
aus haben wir den Konzernlagebericht der GD Towers Holding GmbH, Bonn, fiir das Rumpfgeschaftsjahr vom
1. Februar bis zum 31. Dezember 2023 gepriift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

e entspricht der beigefiigte Konzernabschluss in allen wesentlichen Belangen den IFRS, wie sie in der EU anzu-
wenden sind, und den erganzend nach & 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschrif-
ten und vermittelt unter Beachtung dieser Vorschriften ein den tatsachlichen Verhiltnissen entsprechendes
Bild der Vermogens- und Finanzlage des Konzerns zum 31. Dezember 2023 sowie seiner Ertragslage fiir das
Rumpfgeschaftsjahr vom 1. Februar bis zum 31. Dezember 2023 und

e vermittelt der beigefligte Konzernlagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns. In
allen wesentlichen Belangen steht dieser Konzernlagebericht in Einklang mit dem Konzernabschluss, ent-
spricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwick-
lung zutreffend dar.

GemalR § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erklaren wir, dass unsere Priifung zu keinen Einwendungen gegen die Ordnungs-

maRigkeit des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts gefiihrt hat.

Grundlage fiir die Prifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts in Ubereinstimmung mit
§ 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze
ordnungsmaRiger Abschlussprifung durchgefiihrt. Unsere Verantwortung nach diesen Vorschriften und
Grundséatzen ist im Abschnitt ,Verantwortung des Abschlusspriifers fir die Prifung des Konzernabschlusses
und des Konzernlageberichts” unseres Bestatigungsvermerks weitergehend beschrieben. Wir sind von den
Konzernunternehmen unabhingig in Ubereinstimmung mit den deutschen handelsrechtlichen und berufs-
rechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit die-
sen Anforderungen erfiillt. Wir sind der Auffassung, dass die von uns erlangten Prifungsnachweise ausrei-
chend und geeignet sind, um als Grundlage fiir unsere Prifungsurteile zum Konzernabschluss und zum
Konzernlagebericht zu dienen.
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Verantwortung der gesetzlichen Vertreter fiir den Konzernabschluss und den Konzernlagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fiir die Aufstellung des Konzernabschlusses, der den IFRS, wie sie
in der EU anzuwenden sind, und den ergénzend nach § 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen
Vorschriften in allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir, dass der Konzernabschluss unter Beachtung
dieser Vorschriften ein den tatsachlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermogens-, Finanz- und Er-
tragslage des Konzerns vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die internen Kontrol-
len, die sie als notwendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines Konzernabschlusses zu ermdoglichen, der frei
von wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen (d.h. Manipulationen der Rech-
nungslegung und Vermaogensschadigungen) oder Irrtiimern ist.

Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafiir verantwortlich, die Fahigkeit
des Konzerns zur Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit zu beurteilen. Des Weiteren haben sie die Verantwor-
tung, Sachverhalte im Zusammenhang mit der Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit, sofern einschlagig, anzu-
geben. Dariiber hinaus sind sie dafiir verantwortlich, auf der Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der
Fortflihrung der Unternehmenstatigkeit zu bilanzieren, es sei denn, es besteht die Absicht, den Konzern zu liqui-
dieren, oder der Einstellung des Geschaftsbetriebs, oder es besteht keine realistische Alternative dazu.

AuRerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fur die Aufstellung des Konzernlageberichts, der insge-
samt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem
Konzernabschluss in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risi-
ken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die
Vorkehrungen und MaRnahmen (Systeme), die sie als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Kon-
zernlageberichts in Ubereinstimmung mit den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu ermdgli-

chen und um ausreichende geeignete Nachweise fiir die Aussagen im Konzernlagebericht erbringen zu kénnen.
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Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Konzernabschlusses und des Konzernlageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariber zu erlangen, ob der Konzernabschluss als Ganzes frei von
wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen oder Irrtiimern ist, und ob der Konzern-
lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen
Belangen mit dem Konzernabschluss sowie mit den bei der Priifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang steht,
den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung
zutreffend darstellt, sowie einen Bestdtigungsvermerk zu erteilen, der unsere Priifungsurteile zum Konzernab-
schluss und zum Konzernlagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes MaR an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine in Ubereinstim-
mung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten deutschen
Grundsatze ordnungsmaRiger Abschlussprifung durchgefiihrte Prifung eine wesentliche falsche Darstellung
stets aufdeckt. Falsche Darstellungen kdnnen aus dolosen Handlungen oder Irrtimern resultieren und werden
als wesentlich angesehen, wenn verniinftigerweise erwartet werden kdnnte, dass sie einzeln oder insgesamt die
auf der Grundlage dieses Konzernabschlusses und Konzernlageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entschei-
dungen von Adressaten beeinflussen.

Wahrend der Prifung Gben wir pflichtgemafRes Ermessen aus und bewahren eine kritische Grundhaltung. Dar-
Uber hinaus

e identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher falscher Darstellungen im Konzernabschluss und im
Konzernlagebericht aufgrund von dolosen Handlungen oder Irrtiimern, planen und fiihren Prifungshandlun-
gen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen Priifungsnachweise, die ausreichend und geeignet
sind, um als Grundlage fiir unsere Priifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass aus dolosen Handlungen resul-
tierende wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, ist héher als das Risiko, dass aus Irrti-
mern resultierende wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, da dolose Handlungen kol-
lusives Zusammenwirken, Falschungen, beabsichtigte Unvollstandigkeiten, irrefiihrende Darstellungen bzw.
das AuRerkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten kénnen.

e gewinnen wir ein Verstandnis von dem fir die Priifung des Konzernabschlusses relevanten internen Kontroll-
system und den fir die Prifung des Konzernlageberichts relevanten Vorkehrungen und MaRRnahmen, um
Prifungshandlungen zu planen, die unter den gegebenen Umstanden angemessen sind, jedoch nicht mit dem
Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit dieser Systeme abzugeben.

e beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten Rechnungslegungsme-
thoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern dargestellten geschatzten Werte und

damit zusammenhangenden Angaben.

e ziehen wir Schlussfolgerungen lber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit sowie, auf der Grundlage der er-
langten Prifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit Ereignissen oder
Gegebenheiten besteht, die bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit des Konzerns zur Fortfihrung der Unter-
nehmenstatigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit

besteht, sind wir verpflichtet, im Bestatigungsvermerk auf die dazugehdorigen Angaben im Konzernabschluss
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und im Konzernlagebericht aufmerksam zu machen oder, falls diese Angaben unangemessen sind, unser je-
weiliges Priifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum
Datum unseres Bestdtigungsvermerks erlangten Priifungsnachweise. Zukiinftige Ereignisse oder
Gegebenheiten konnen jedoch dazu fiihren, dass der Konzern seine Unternehmenstatigkeit nicht mehr fort-

flihren kann.

e beurteilen wir Darstellung, Aufbau und Inhalt des Konzernabschlusses insgesamt einschlief3lich der Angaben
sowie ob der Konzernabschluss die zugrunde liegenden Geschéftsvorfalle und Ereignisse so darstellt, dass der
Konzernabschluss unter Beachtung der IFRS, wie sie in der EU anzuwenden sind, und der erganzend nach
§ 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften ein den tatsdchlichen Verhéltnissen

entsprechendes Bild der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt.

e holen wir ausreichende geeignete Priifungsnachweise fiir die Rechnungslegungsinformationen der Unterneh-
men oder Geschaftstatigkeiten innerhalb des Konzerns ein, um Prifungsurteile zum Konzernabschluss und
zum Konzernlagebericht abzugeben. Wir sind verantwortlich fiir die Anleitung, Beaufsichtigung und Durch-
fihrung der Konzernabschlusspriifung. Wir tragen die alleinige Verantwortung fiir unsere Prifungsurteile.

e beurteilen wir den Einklang des Konzernlageberichts mit dem Konzernabschluss, seine Gesetzesentsprechung
und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des Konzerns.

e fiihren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten zukunftsorientierten
Angaben im Konzernlagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter Priifungsnachweise vollziehen wir
dabei insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben von den gesetzlichen Vertretern zugrunde geleg-
ten bedeutsamen Annahmen nach und beurteilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten An-
gaben aus diesen Annahmen. Ein eigenstandiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie
zu den zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein erhebliches unvermeidbares Risiko,
dass kiinftige Ereignisse wesentlich von den zukunftsorientierten Angaben abweichen.
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Wir erértern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Umfang und die Zeit-

planung der Prifung sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen, einschlieRlich etwaiger bedeutsamer Mangel im

internen Kontrollsystem, die wir wahrend unserer Prifung feststellen.

Frankfurt am Main, den 15. Méarz 2024

Deloitte GmbH
Wirtschaftspriifungsgesellschaft
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fir

Wirtschaftsprifer und Wirtschaftsprufungsgesellschaften
vom 1. Januar 2017

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fiir Vertrage zwischen Wirtschaftsprifern
oder Wirtschaftspriifungsgesellschaften (im Nachstehenden zusammenfas-
send ,Wirtschaftsprifer” genannt) und ihren Auftraggebern tber Priifungen,
Steuerberatung, Beratungen in wirtschaftlichen Angelegenheiten und sonsti-
ge Auftrage, soweit nicht etwas anderes ausdriicklich schriftlich vereinbart
oder gesetzlich zwingend vorgeschrieben ist.

(2) Dritte kdnnen nur dann Anspriiche aus dem Vertrag zwischen Wirt-
schaftsprifer und Auftraggeber herleiten, wenn dies ausdriicklich vereinbart
ist oder sich aus zwingenden gesetzlichen Regelungen ergibt. Im Hinblick auf
solche Anspriiche gelten diese Auftragsbedingungen auch diesen Dritten
gegenlber.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrags

(1) Gegenstand des Auftrags ist die vereinbarte Leistung, nicht ein bestimm-
ter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundséatzen ordnungs-
mafiger Berufsaustibung ausgefiihrt. Der Wirtschaftsprifer Gbernimmt im
Zusammenhang mit seinen Leistungen keine Aufgaben der Geschéftsfiih-
rung. Der Wirtschaftspriifer ist fir die Nutzung oder Umsetzung der Ergebnis-
se seiner Leistungen nicht verantwortlich. Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt,
sich zur Durchfiihrung des Auftrags sachversténdiger Personen zu bedienen.

(2) Die Berlicksichtigung auslandischen Rechts bedarf — auRer bei betriebs-
wirtschaftlichen Prifungen — der ausdriicklichen schriftlichen Vereinbarung.

(3) Andert sich die Sach- oder Rechtslage nach Abgabe der abschlieRenden
beruflichen AuRerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflichtet, den
Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folgerungen
hinzuweisen.

3. Mitwirkungspflichten des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dass dem Wirtschaftspriifer alle fur
die Ausfiihrung des Auftrags notwendigen Unterlagen und weiteren Informa-
tionen rechtzeitig tbermittelt werden und ihm von allen Vorgangen und
Umstanden Kenntnis gegeben wird, die fir die Ausfiihrung des Auftrags von
Bedeutung sein kénnen. Dies gilt auch fiir die Unterlagen und weiteren
Informationen, Vorgange und Umsténde, die erst wahrend der Tatigkeit des
Wirtschaftsprifers bekannt werden. Der Auftraggeber wird dem Wirtschafts-
prifer geeignete Auskunftspersonen benennen.

(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die Vollstan-
digkeit der vorgelegten Unterlagen und der weiteren Informationen sowie der
gegebenen Auskiinfte und Erklarungen in einer vom Wirtschaftspriifer formu-
lierten schriftlichen Erklarung zu bestéatigen.

4. Sicherung der Unabhéngigkeit

(1) Der Auftraggeber hat alles zu unterlassen, was die Unabhangigkeit der
Mitarbeiter des Wirtschaftsprifers gefahrdet. Dies gilt fir die Dauer des
Auftragsverhéltnisses insbesondere fiir Angebote auf Anstellung oder Uber-
nahme von Organfunktionen und fiir Angebote, Auftrdge auf eigene Rech-
nung zu Ubernehmen.

(2) Sollte die Durchfiihrung des Auftrags die Unabhangigkeit des Wirtschafts-
prifers, die der mit ihm verbundenen Unternehmen, seiner Netzwerkunter-
nehmen oder solcher mit ihm assoziierten Unternehmen, auf die die Unab-
hangigkeitsvorschriften in gleicher Weise Anwendung finden wie auf den
Wirtschaftsprifer, in anderen Auftragsverhaltnissen beeintrachtigen, ist der
Wirtschaftsprifer zur aufRerordentlichen Kiindigung des Auftrags berechtigt.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Soweit der Wirtschaftspriifer Ergebnisse im Rahmen der Bearbeitung des
Auftrags schriftlich darzustellen hat, ist alleine diese schriftliche Darstellung
mafigebend. Entwiirfe schriftlicher Darstellungen sind unverbindlich. Sofern
nicht anders vereinbart, sind miindliche Erklarungen und Auskiinfte des
Wirtschaftsprifers nur dann verbindlich, wenn sie schriftlich bestatigt werden.
Erklarungen und Auskiinfte des Wirtschaftsprifers auRerhalb des erteilten
Auftrags sind stets unverbindlich.

Lizenziert fur/Licensed to: Deloitte GmbH | 4305936

6. Weitergabe einer beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers

(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers (Arbeits-
ergebnisse oder Ausziige von Arbeitsergebnissen — sei es im Entwurf oder in
der Endfassung) oder die Information tber das Tatigwerden des Wirtschafts-
prifers fur den Auftraggeber an einen Dritten bedarf der schriftlichen Zustim-
mung des Wirtschaftsprifers, es sei denn, der Auftraggeber ist zur Weiter-
gabe oder Information aufgrund eines Gesetzes oder einer behordlichen

Anordnung verpflichtet.

(2) Die Verwendung beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers und die

Information Uber das Tatigwerden des Wirtschaftsprifers fur den Auftragge-
ber zu Werbezwecken durch den Auftraggeber sind unzulassig.

7. Mangelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Méangeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfiillung

durch den Wirtschaftsprifer. Nur bei Fehlschlagen, Unterlassen bzw. unbe-
rechtigter Verweigerung, Unzumutbarkeit oder Unmdglichkeit der Nacherful-
lung kann er die Verglitung mindern oder vom Vertrag zurlicktreten; ist der
Auftrag nicht von einem Verbraucher erteilt worden, so kann der Auftraggeber
wegen eines Mangels nur dann vom Vertrag zurticktreten, wenn die erbrach-
te Leistung wegen Fehlschlagens, Unterlassung, Unzumutbarkeit oder

Unmaglichkeit der Nacherfiillung fiir ihn ohne Interesse ist. Soweit dartiber
hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt Nr. 9.

(2) Der Anspruch auf Beseitigung von Mangeln muss vom Auftraggeber
unverzlglich in Textform geltend gemacht werden. Anspriiche nach Abs. 1,
die nicht auf einer vorsatzlichen Handlung beruhen, verjahren nach Ablauf
eines Jahres ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.

(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Mangel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten und

dgl.) des Wirtschaftsprifers enthalten sind, kénnen jederzeit vom Wirt-
schaftspriifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkeiten, die

geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers enthaltene

Ergebnisse infrage zu stellen, berechtigen diesen, die AuRerung auch Dritten
gegeniber zurlickzunehmen. In den vorgenannten Fallen ist der Auftragge-

ber vom Wirtschaftspriifer tunlichst vorher zu héren.

8. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1) Der Wirtschaftspriifer ist nach MalRgabe der Gesetze (§ 323 Abs. 1 HGB,
§ 43 WPO, § 203 StGB) verpflichtet, Uber Tatsachen und Umsténde, die ihm
bei seiner Berufstatigkeit anvertraut oder bekannt werden, Stillschweigen zu
bewahren, es sei denn, dass der Auftraggeber ihn von dieser Schweigepflicht
entbindet.

(2) Der Wirtschaftspriifer wird bei der Verarbeitung von personenbezogenen
Daten die nationalen und europarechtlichen Regelungen zum Datenschutz
beachten.

9. Haftung

(1) Fir gesetzlich vorgeschriebene Leistungen des Wirtschaftspriifers, insbe-
sondere Prifungen, gelten die jeweils anzuwendenden gesetzlichen Haf-

tungsbeschrénkungen, insbesondere die Haftungsbeschrankung des § 323
Abs. 2 HGB.

(2) Sofern weder eine gesetzliche Haftungsbeschrankung Anwendung findet
noch eine einzelvertragliche Haftungsbeschrankung besteht, ist die Haftung
des Wirtschaftspriifers fir Schadensersatzanspriiche jeder Art, mit Ausnah-

me von Schaden aus der Verletzung von Leben, Kérper und Gesundheit,
sowie von Schaden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach § 1

ProdHaftG begriinden, bei einem fahrlassig verursachten einzelnen Scha-
densfall gemaR § 54a Abs. 1 Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt.

(3) Einreden und Einwendungen aus dem Vertragsverhaltnis mit dem Auf-
traggeber stehen dem Wirtschaftspriifer auch gegentiber Dritten zu.

(4) Leiten mehrere Anspruchsteller aus dem mit dem Wirtschaftsprifer
bestehenden Vertragsverhaltnis Anspriiche aus einer fahrlassigen Pflichtver-

letzung des Wirtschaftsprifers her, gilt der in Abs. 2 genannte Hochstbetrag
fur die betreffenden Anspriiche aller Anspruchsteller insgesamt.
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(5) Ein einzelner Schadensfall im Sinne von Abs. 2 ist auch bezlglich eines
aus mehreren Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens
gegeben. Der einzelne Schadensfall umfasst samtliche Folgen einer Pflicht-
verletzung ohne Riicksicht darauf, ob Schaden in einem oder in mehreren
aufeinanderfolgenden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf
gleicher oder gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun oder Unterlassen als
einheitliche Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten mitei-
nander in rechtlichem oder wirtschaftlichem Zusammenhang stehen. In
diesem Fall kann der Wirtschaftspriifer nur bis zur Héhe von 5 Mio. € in
Anspruch genommen werden. Die Begrenzung auf das Fiinffache der Min-
destversicherungssumme gilt nicht bei gesetzlich vorgeschriebenen Pflicht-
prifungen.

(6) Ein Schadensersatzanspruch erlischt, wenn nicht innerhalb von sechs
Monaten nach der schriftlichen Ablehnung der Ersatzleistung Klage erhoben
wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde. Dies gilt nicht
fur Schadensersatzanspriiche, die auf vorsatzliches Verhalten zurlickzufiih-
ren sind, sowie bei einer schuldhaften Verletzung von Leben, Korper oder
Gesundheit sowie bei Schaden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers nach §
1 ProdHaftG begriinden. Das Recht, die Einrede der Verjahrung geltend zu
machen, bleibt unberihrt.

10. Erganzende Bestimmungen fiir Priifungsauftrage

(1) Andert der Auftraggeber nachtréglich den durch den Wirtschaftspriifer
gepruften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschluss oder
Lagebericht, darf er diesen Bestatigungsvermerk nicht weiterverwenden.

Hat der Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist ein
Hinweis auf die durch den Wirtschaftspriifer durchgefihrte Prifung im Lage-
bericht oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit schrift-
licher Einwilligung des Wirtschaftspriifers und mit dem von ihm genehmigten
Wortlaut zulassig.

(2) Widerruft der Wirtschaftsprifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftspriifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf flinf Berichtsausfertigungen. Weitere
Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Erganzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen

(1) Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuerli-
chen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftraggeber
genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und vollstan-
dig zugrunde zu legen; dies gilt auch fir Buchfiihrungsauftrage. Er hat jedoch
den Auftraggeber auf von ihm festgestellte Unrichtigkeiten hinzuweisen.

(2) Der Steuerberatungsauftrag umfasst nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dass der Wirtschaftspriifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag ibernommen hat. In diesem Fall hat der Auftragge-
ber dem Wirtschaftspriifer alle fir die Wahrung von Fristen wesentlichen
Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen, dass
dem Wirtschaftsprifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfligung
steht.

(3) Mangels einer anderweitigen schriftlichen Vereinbarung umfasst die
laufende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden Tatigkei-
ten:

a) Ausarbeitung der Jahressteuererklarungen fir die Einkommensteuer,
Korperschaftsteuer und Gewerbesteuer sowie der Vermdgensteuererkla-
rungen, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber vorzulegenden Jahres-
abschlisse und sonstiger fiir die Besteuerung erforderlicher Aufstellungen
und Nachweise

b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern

c) Verhandlungen mit den Finanzbehdrden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden

d) Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern

e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.

Der Wirtschaftsprifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche verdffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.

(4) Erhalt der Wirtschaftsprufer fir die laufende Steuerberatung ein Pau-
schalhonorar, so sind mangels anderweitiger schriftlicher Vereinbarungen die
unter Abs. 3 Buchst. d) und e) genannten Tatigkeiten gesondert zu honorie-
ren.

(5) Sofern der Wirtschaftsprifer auch Steuerberater ist und die Steuerbera-
tervergltungsverordnung fir die Bemessung der Vergiitung anzuwenden ist,
kann eine hohere oder niedrigere als die gesetzliche Vergiitung in Textform
vereinbart werden.

Lizenziert fur/Licensed to: Deloitte GmbH | 4305936

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Kérper-
schaftsteuer, Gewerbesteuer, Einheitsbewertung und Vermdgensteuer sowie
aller Fragen der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben
erfolgt auf Grund eines besonderen Auftrags. Dies gilt auch fir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer, Kapitalverkehrsteuer, Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der Fi-
nanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen,

c) die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit Um-
wandlungen, Kapitalerh6hung und -herabsetzung, Sanierung, Eintritt und
Ausscheiden eines Gesellschafters, Betriebsveraufierung, Liquidation und
dergleichen und

d) die Unterstlitzung bei der Erfiillung von Anzeige- und Dokumentations-
pflichten.

(7) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als
zusétzliche Tétigkeit ibernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung
etwaiger besonderer buchmaRiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob alle
in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Vergunstigungen wahrge-
nommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstandige Erfassung der Unter-
lagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzugs wird nicht tbernommen.

12. Elektronische Kommunikation

Die Kommunikation zwischen dem Wirtschaftsprifer und dem Auftraggeber
kann auch per E-Mail erfolgen. Soweit der Auftraggeber eine Kommunikation
per E-Mail nicht wiinscht oder besondere Sicherheitsanforderungen stellt, wie
etwa die Verschlisselung von E-Mails, wird der Auftraggeber den Wirt-
schaftsprifer entsprechend in Textform informieren.

13. Vergiitung

(1) Der Wirtschaftsprifer hat neben seiner Gebihren- oder Honorarforderung
Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zusatzlich
berechnet. Er kann angemessene Vorschisse auf Vergiitung und Auslagen-
ersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der vollen Befrie-
digung seiner Anspriiche abhangig machen. Mehrere Auftraggeber haften als
Gesamtschuldner.

(2) Ist der Auftraggeber kein Verbraucher, so ist eine Aufrechnung gegen
Forderungen des Wirtschaftsprifers auf Vergltung und Auslagenersatz nur
mit unbestrittenen oder rechtskraftig festgestellten Forderungen zulassig.

14. Streitschlichtungen

Der Wirtschaftsprifer ist nicht bereit, an Streitbeilegungsverfahren vor einer
Verbraucherschlichtungsstelle im Sinne des § 2 des Verbraucherstreitbeile-
gungsgesetzes teilzunehmen.

15. Anzuwendendes Recht

Fir den Auftrag, seine Durchfiihrung und die sich hieraus ergebenden An-
spruiche gilt nur deutsches Recht.



		2024-03-19T02:25:00-0700


		2024-03-18T02:48:16-0700


	EnvelopeID_1dd7a444-b973-4dcb-9b30-37bb8b39e5e0: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_244b2d01-831c-41d0-ba02-0dc23d9b4367: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_5327b63c-9d70-416d-853b-08fc381b9410: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ba2de2df-d45a-4219-a85d-9c9dab7ebaf7: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_abc35ee2-93d9-4124-9360-b1fb57124859: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ab86de17-b485-4860-9c34-6981fc695b6f: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_29fbfa87-6705-4a91-9651-ef966a7c502b: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ed28597d-dfcf-41fd-9e72-d6140b958147: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_c92ce895-0ff4-44a1-918c-c17d05f9a9b4: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_261a71e3-3796-4bb2-adbc-34b3df1e62d9: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_12cd7e58-6575-4a01-b86c-d024f12c3395: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_d6a1d941-494b-4219-883f-0f4fb28fa0bc: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ce7368f1-9f2b-483f-b67d-646b501333ca: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_7d100175-ff4d-450c-a049-e29d3eac257b: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_a35166ab-4bad-4ef6-961b-60475f8bdc5f: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_75405744-dac4-42a0-97dc-0b8188cc1aba: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_22767b2d-578e-4747-a5d2-af8d7428656c: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_292ca867-f0f1-4f71-b050-2d6498ac6a43: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_d30ff0ef-67d0-4203-b589-00c226782d75: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_fa016ad8-8ae7-4902-9b5c-65b7000dd2d5: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_8957f71c-3dff-40ed-a508-8b290aaff0ad: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_d544412a-1715-4da9-be13-fa44040c2b69: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_28f7abc3-e547-4990-837a-7af420a78979: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_b922d048-01e1-4dc5-8daa-64f5daff95a7: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_8c60fee1-389b-4121-a965-5473a06596a1: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_fe296d6a-0c1a-48e7-8f6e-2838acbb46c9: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_438d89ae-90c0-4a61-aaeb-0fabb5431492: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_8d5d94c3-cb70-4a02-9315-d180567c38df: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_7e02baa9-2c55-442f-b413-a9ba60be916e: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_bcc8aead-41e9-4f0f-83fc-9933b987fd52: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_593bf336-8ddc-487d-926b-686e17300065: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_bf98d774-040b-4276-bf2a-d97341bc2146: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_66facd57-1d7f-454e-8876-60aef3a19957: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_de8314bf-f95d-4de0-bf44-01769237ec0a: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_89c67aeb-9665-4f6c-9d36-5d3412cee2da: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ccf1a993-6e81-46fd-8cb1-654b473eae66: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_1891be19-f54f-4e0a-a299-2128cc9cdc3e: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_b8904e8d-0245-4fac-8193-e2c7f0f5aecd: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_635e5a5f-8410-4fc4-838b-e5a7462ec342: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_73c93a7f-3530-41ba-a67a-9437c3f6f437: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_da01b770-b42f-446b-9e5b-64ddc1854d7e: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_a51be7c5-cd99-48f6-9f27-c621103b1732: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_d2e9ce5a-ba4e-4870-bf3f-571d84a0c3b7: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_c7123655-db7f-4d81-9480-5b70329b6e91: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_6dd9c9df-1c44-469f-a54c-9fcca80a3c22: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_220d067a-edc7-438d-9cf5-b5156462acf8: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_d6a2da2a-7e35-4d92-900d-42644eab2536: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_790b61d7-d962-47bb-974e-7eb5af69c84d: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_77d77edf-3a2d-4693-af3b-18d15933a07f: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_5ded7c86-71ce-4ce6-8d00-ee2a5e289611: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_e1fcf226-37eb-40b0-a417-9fab3ad4ea8c: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_538b8df9-a201-4514-8a1a-ddc56bdaa54f: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_dd3b9f89-7a54-4740-964a-724e1cccb25e: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_1156b96f-c891-4ad5-a6d9-d91cb4cc914a: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_1d3acc0c-cbf5-4744-85e5-7e073edc4e1e: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_26a2c832-33ea-49e9-90e5-8e339f6f1fcf: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_843bb7f8-0ce3-4daf-bac8-77ed31fe2052: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ea6e3f41-a13f-4047-b26e-9096a5f4b622: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_f1ee2110-cb4c-4a8b-a918-03ce9afb9e91: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_30df7629-d6ea-4567-8860-20acf04ce692: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_b8122245-e453-47f2-96f0-28d8c63aff80: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_530e09d0-325c-42d2-8ea0-f0cfbd1dfa58: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_f92b6563-f8bc-49d7-ab32-bac243d634cf: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_3c9790f7-d687-48ad-a4c7-178e64252440: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_cb69f5a1-faed-4ae7-a896-59721fb1f275: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_b87f08f9-5d07-4021-bcf4-bf6b986e0920: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_59b01bb3-76ae-4f35-b4e1-75e85d036d6f: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_19536fde-4f64-4a81-9d13-33753c9e21c7: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_83f46adb-96d9-4b53-952a-300675e8d673: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_4cd0ba43-1c9d-45e0-b57b-778b676fa110: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_68e351be-d6ff-4602-8851-d08389d518d0: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_32c6d06c-3c4a-43bf-a554-10ce16006d9c: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_f0e80821-19ce-46a0-a5e3-e6ade85c7b36: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_1ab66941-73a3-4353-a91a-7b0f187f5d69: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_4ac6dbe3-27da-4fcf-85f3-71f7908cb2ee: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_ec7c1060-be0a-4d17-9765-d382ee635a95: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_0f94daaf-a11f-434a-9f1e-81520b16c355: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_c2399cd7-16f3-4252-9526-25856c2566b2: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_7c2eed34-13ff-4ab0-90e0-7bd84f1e51b5: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_a6565f70-3cf4-430f-90eb-cbc681a0cd5b: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_bd14554d-268f-4d04-915c-9196c3cb3431: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_2490430b-3c01-4732-8f11-d07af5a0683d: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_50ce4ed4-d3d9-4c39-b4c9-c5e2b6b82682: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_e686f6c2-4ccb-4bf1-8fad-4e3d35a5d424: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_302e4134-43fa-4789-a1ae-b97007074d6c: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_dc05f75a-1fc1-4be0-9c5c-f0fa6741b4af: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_b56f28a0-9b13-417f-9b12-04103ae003ab: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_3df47ca2-a01f-4e21-a8de-b5257795e986: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_2dbcd23e-5d40-43ac-b459-108dedc473bc: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_fe71a743-6597-4d96-a493-a1ad37de5339: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_3ea67334-f592-4b5e-b266-5e1168de9b64: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2
	EnvelopeID_64516008-371d-4593-8d75-f66a69ecb4d3: DocuSign Envelope ID: 5F22AF70-1E12-49C5-8FB1-4A18BF191BC2


