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Konzernabschluss zum

31. Dezember 2024

. Konzern-Gesamtergebnisrechnung vom 1. Januar bis 31. Dezember 2024

. Zusammengefasster Lagebericht fur das Geschéftsjahr 2024

. Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung vom 1. Januar bis 31. Dezember 2024

Hinweis: Aus rechentechnischen Grinden kénnen in Tabellen und bei Verweisen Rundungsdifferenzen zu den sich mathematisch

exakt ergebenden Werten (Geldeinheiten, Prozentangaben usw.) auftreten.

Umsatzerlose

Umsatzkosten
Bruttoergebnis vom Umsatz
Vertriebs- und Marketingaufwendungen
Verwaltungsaufwendungen
Sonstige betriebliche Ertrage
Operatives Ergebnis
Finanzertrage
Finanzaufwendungen
Finanzergebnis

Ergebnis vor Ertragsteuern
Ertragsteuern
Konzernergebnis

Sonstiges Ergebnis

Gesamtes Konzernergebnis

Konzern-Gesamtergebnisrechnung
der IONITY-Holding GmbH & Co. KG
vom 1. Januar bis 31. Dezember 2024

Anhang
H.1
H.2

H.4

H.4
H.3

H.5

H.6

Fiir den Zeitraum
1. Januar
31. Dezember 2024

in Tsd. €
157.330
-139.148
18.182
-7.242
-76.057
9.391
-55.725
1.225
-4.108
-2.883
-58.608
-1.214
-59.822
0
-59.8222

Fiir den Zeitraum
1. Januar
31. Dezember 20231

in Tsd. €
130.371
-94.386
35.985
-3.792
-63.784
5.039
-26.552
60
-2.013
-1.953
-28.505
-24.675
-53.182
0
-53.182

1 angepasste Vorjahreswerte: Informationen zur Darstellungsénderung sind in Anhangangabe B. Grundlagen der Erstellung sowie in
Anhangangabe H. Erlduterungen zum Konzernabschluss enthalten.

2 ohne die im Anhang H.2 und H.4 aufgefihrten Einmaleffekte in Hé6he von 3.680 T€, wiirde sich das Konzernergebnis auf 56.142 T€

belaufen.




Aktiva

Langfristige Vermogenswerte
Sachanlagen

Immaterielle Vermdgenswerte
Nutzungsrechte

Aktive latente Steuern

Sonstige langfristige Vermdgenswerte
Summe langfristiger Vermogenswerte
Kurzfristige Vermogenswerte

Vorrate

Forderungen aus Lieferungen

Sonstige kurzfristige Vermoégenswerte
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente
Summe kurzfristiger Vermdgenswerte
Bilanzsumme

Passiva

Eigenkapital

Kapitalanteile

Kapitalriicklage

Verlustvortragskonten

Sonstige Ricklagen

Summe Eigenkapital

Langfristige Schulden

Langfristige Leasingverbindlichkeiten
Langfristige Riickstellungen

Sonstige langfristige finanzielle Verbindlichkeiten

Passive latente Steuern

Summe langfristiger Schulden
Kurzfristige Schulden

Kurzfristige Leasingverbindlichkeiten
Kurzfristige Rickstellungen

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten
Ertragsteuerverbindlichkeiten
Summe kurzfristiger Schulden
Bilanzsumme

Konzernbilanz
der IONITY-Holding GmbH & Co. KG

zum 31. Dezember 2024

31. Dezember 2024

Anhang

H.8
H.7
H.23
H.6
H.9

H.12
H.18
H.10
H.11

H.13

H.23
H.16

H.6

H.23
H.23
H.14
H.15

in Tsd. €

661.073
19.564
82.865

0
7.759
771.261

5.118
25.810
49.961
87.971

168.860
940.120

186
1.013.514
-285.565
-1.924
726.211

76.817
43.026

3

0
119.845

7.493

48
48.846
36.753
926
94.065
940.120

31. Dezember 2023 *
in Tsd. €

538.032
13.208
49.807

0
8.152
609.199

6.360
22.976
48.473
95.980

173.789
782.988

186
798.514
-225.743
0
572.957

43.955
41.278
3

0
85.236

4.170
723
90.001
29.656
245
124.795
782.988

* angepasste Vorjahreswerte: Informationen zur Darstellungsénderung sind in Anhangangabe B. Grundlagen der Erstellung sowie in
Anhangangabe H. Erlduterungen zum Konzernabschluss enthalten.

Konzern-Eigenkapitalverdnderungsrechnung
der IONITY-Holding GmbH & Co. KG
vom 1. Januar bis 31. Dezember 2024

1. Januar 2023

Periodenergebnis fiir das am 31. Dezember
2023 abgelaufene Geschaftsjahr

Sonstiges Ergebnis fiir das am 31. Dezember
2023 abgelaufene Geschaftsjahr

Gesamtergebnis der Periode

Anhang
H.13

Kapital- Kapital-
anteile riicklage
in Tsd. € in Tsd. €
186 584.514

0 0

0 0

0 0

Verlust-
vortrags-
konten

in Tsd. €
-172.561
-53.182

-53.182

Sonstige Gesamt
Riicklagen

in Tsd. € in Tsd. €

1] 412.139

0 -53.182

0 0

1] -53.182




Kapital- Kapital- Verlust- Sonstige Gesamt
anteile riicklage vortrags- Riicklagen
konten
Anhang in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €
Erhéhung/Herabsetzung der Kapitalanteile 0 0 0 0 0
Einstellung in/Entnahme aus Riicklagen 0 214.000 0 0 214.000
31. Dezember 2023 H.13 186 798.514 =225,743 V] 572.957
Periodenergebnis fir das am 31. Dezember 0 0 -59.822 0 -59.822
2024 abgelaufene Geschaftsjahr
Sonstiges Ergebnis fiir das am 31. Dezember 0 0 0 0 0
2024 abgelaufene Geschaftsjahr
Gesamtergebnis der Periode 0 0 =59.822 0 =59.822
Einstellung in/Entnahme aus Riicklagen 0 215.000 0 0 215.000
Anderung der Rechnungslegungsmethode 0 0 0 -1.924 -1.924
(IFRS 16)
31. Dezember 2024 H.13 186 1.013.514 -285.565 -1.924 726.211

Konzern-Kapitalflussrechnung
der IONITY-Holding GmbH & Co. KG
vom 1. Januar bis 31. Dezember 2024

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023
Anhang in Tsd. € in Tsd. €
Gesamtes Konzernergebnis -59.822 -53.182
Anpassungen zur Uberleitung des Ergebnisses auf die Netto- 0 0
Cashflows
Abschreibungen von Nutzungsrechten H.23 9.342 5.203
Abschreibungen H.7/8 62.219 41.185
Zinsen fir Leasingverbindlichkeiten H.23 3.363 1.566
Ertragsteuern H.6 1.214 571
VerauBerungsverlust von Anlagevermodgen H.8 1.432 601
-/+ Erhéhung/Minderung des Vorratsvermdgens H.12 1.241 -3.032
-/+ Erhéhung/Minderung der Forderungen aus Lieferungen und H.18/10 -5.576 -32.932
Leistungen und sonstigen Forderungen
-/+ Zunahme/Abnahme latenter Steuern und Steuererstattungen 11.254 24.105
+/- Erhéhung/Minderung von Verbindlichkeiten aus Lieferungen H.14 -41.155 49.055
und Leistungen
+/-Erhéhung/Minderung von Riickstellungen H.16 1.072 24.037
+/- Erhéhung/Minderung sonstiger kurzfristiger Verbindlichkeiten H.15 7.098 6.091
Gezahlte Ertragsteuern -534 -374
Cash Flow aus der betrieblichen Tatigkeit -18.852 62.895
Erwerb von Sachanlagen H.8 -183.850 -282.762
Erwerb von immateriellen Vermdgenswerten H.7 -9.197 -6.370
Erwerb von sonstigen langfristigen Vermdgenswerten H.9 394 -316
Cash Flow aus der Investitionstiatigkeit -192.654 -289.449
Tilgung von Leasingverbindlichkeiten H.23 -8.140 -4.046
Zinsen fur Leasingverbindlichkeiten H.23 -3.363 -1.566
Erhéhung der Kapitalriicklagen H.13 215.000 214.000
Cash Flow aus der Finanzierungstatigkeit 203.497 208.388
Veranderung der Zahlungsmittel und
Zahlungsmitteldquivalente
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zu Beginn der 95.980 114.146
Periode
Nettoerhéhung/-minderung der Zahlungsmittel und -8.009 -18.166
Zahlungsmittelaquivalente
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente am Ende 87.971 95.980

der Periode




Konzernanhang
der IONITY-Holding GmbH & Co. KG zum 31. Dezember 2024

A. Allgemeine Angaben
Grundlagen der Erstellung des Konzernabschlusses

Die IONITY Holding GmbH & Co. KG (im Folgenden “die Gesellschaft” oder “Konzernmutter”) erstellt ihren Konzernabschluss nach
den IFRS Accounting Standards (IFRS), wie sie in der Europdischen Union (EU) anzuwenden sind, und den nach § 315e Abs. 1 HGB
erganzend zu beachtenden handelsrechtlichen Vorschriften sowie der Regelungen aus dem Gesellschaftsvertrag.

Sitz und Muttergesellschaft:

Die Muttergesellschaft von IONITY ist die IONITY Holding GmbH & Co. KG mit Sitz in der Moosacher Str. 84, 80809 Miinchen,
Deutschland. Die Gesellschaft ist im Handelsregister des Amtsgerichts Mliinchen unter der Handelsregisternummer 107287
eingetragen.

Geschiftstatigkeit:

Die Geschaftstatigkeit der IONITY Gruppe ist die Errichtung und der Betrieb eines ultraschnellen Ladenetzes fiir batteriebetriebene
Elektrofahrzeuge an Autobahnen und SchnellstraBen, das Halten von Beteiligungen an Gesellschaften mit einem vergleichbaren
Gesellschaftszweck und die Erbringung entsprechender Dienstleistungen fir Unternehmen, an denen die Gesellschaft
Gesellschaftsbeteiligungen halt.

Honorar des Abschlusspriifers:

Honorare des Abschlussprifers fiir die Abschlusspriifungen flir das Geschaftsjahr 2024, inklusive der Rickstellungen, belaufen sich
auf T€ 185 (2023:T€ 252). Wie in den Vorjahren wurden keine weiteren Honorare flr andere Bestdtigungsleistungen,
Steuerberatungsleistungen oder sonstige Leistungen an den Abschlusspriifer aufgewendet.

B. Grundlagen der Erstellung

Der beigefiigte Konzernabschluss stellt die Geschaftstatigkeit der Gruppe dar und wurde in Ubereinstimmung mit den IFRS
Accounting Standards (IFRS) und deren Interpretationen des International Accounting Standards Board (IASB), wie sie in der
Europdischen Union (EU) anzuwenden sind, und den nach § 315e Abs. 1 HGB erganzend zu beachtenden handelsrechtlichen
Vorschriften erstellt.

Der Konzernabschluss umfasst die Jahresabschlisse der Muttergesellschaft und ihrer Tochtergesellschaften, die das Geschéftsjahr
vom 1. Januar 2024 bis zum 31. Dezember 2024 abdecken. Der Konzernabschluss enthélt ebenfalls Vorjahresinformationen als
Vergleichsperiode.

Die Abschliisse der in den Konzernabschluss einbezogenen Unternehmen wurden in Ubereinstimmung mit den IFRS-
Rechnungslegungsstandards erstellt. Die IFRS-Rechnungslegungsstandards umfassen folgende maBgebliche Literatur:

. IFRS-Rechnungslegungsstandards,
. IAS-Standards und

. Interpretationen, die vom IFRS Interpretations Committee (IFRIC-Interpretationen) oder dessen Vorgédnger, dem Standing
Interpretations Committee (SIC-Interpretationen), entwickelt wurden.

Alle Betrage wurden, sofern nicht anders angegeben, auf die nachsten Tausend (T€) oder (Tsd €) gerundet. Aus rechentechnischen
Griinden konnen in Tabellen und bei Verweisen Rundungsdifferenzen zu den sich mathematisch exakt ergebenden Werten
(Geldeinheiten, Prozentangaben usw.) auftreten.

Der Konzernabschluss wurde auf Basis historischer Anschaffungskosten erstellt. Bei der Darstellung in der Konzernbilanz wird
zwischen kurz- und langfristigen Vermdgenswerten und Schulden unterschieden, wahrend die Konzern-Gesamtergebnisrechnung
nach der Umsatzkostenmethode (nach IAS 1) dargestellt wird.

Darstellungsanderung:

Im Geschaftsjahr 2024 wurde der Ausweis bestimmter Posten in der Bilanz sowie der Gesamtergebnisrechnung neu strukturiert, um
damit eine prazisere, lbersichtlichere und aussagekréftigere Darstellung der Finanzinformationen zu gewahrleisten. Um eine
konsistente Vergleichsbasis zur Vorperiode zu schaffen, wurden die betroffenen Posten der Vergleichsperiode 2023 riickwirkend
angepasst. Die Anpassung hat keine Auswirkungen auf das Gesamtergebnis und die Bilanzsumme des Vorjahres. Detailliertere
Erlauterungen bzgl. der vorgenommenen Anderungen sind in den einzelnen Unterkapiteln des Abschnitts H zu finden.

C. Konsolidierungsgrundsatze

Die Konzernmutter (bt die Beherrschung auf ein Beteiligungsunternehmen aus, wenn sie schwankenden Renditen aus ihrem
Engagement in dem Beteiligungsunternehmen ausgesetzt ist bzw. Anrechte auf diese besitzt und die Féhigkeit hat, diese Rendite
mittels ihrer Verfigungsgewalt Gber das Beteiligungsunternehmen zu beeinflussen (IFRS 10.6).

Insbesondere beherrscht die Konzernmutter ein Beteiligungsunternehmen nur dann, wenn sie alle nachfolgenden Kriterien besitzt:

. die Verfiigungsgewalt Uiber das Beteiligungsunternehmen hat (d. h. bestehende Rechte, die ihr die gegenwartige Fahigkeit
verleihen, die maBgeblichen Téatigkeiten des Beteiligungsunternehmens zu leiten)




. eine Risikobelastung durch oder Anrechte auf schwankende Renditen aus ihrem Engagement in dem
Beteiligungsunternehmen

. die Fahigkeit, ihre Verfiigungsgewalt Uber das Beteiligungsunternehmen dergestalt zu nutzen, dass dadurch die Hohe der
Rendite des Beteiligungsunternehmens beeinflusst wird.

Grundsatzlich besteht die Vermutung, dass eine Mehrheit der Stimmrechte zu einer Beherrschung fihrt. Um diese Vermutung zu
stlitzen und wenn der Konzern weniger als die Mehrheit der Stimmrechte oder ahnlicher Rechte an einem Beteiligungsunternehmen
besitzt, beriicksichtigt die Konzernmutter alle relevanten Tatsachen und Umstande bei der Beurteilung, ob er Verfliigungsgewalt Giber
ein Beteiligungsunternehmen hat, einschlieBlich:

. Die vertragliche(n) Vereinbarung(en) mit den anderen Stimmrechtsinhabern des Beteiligungsunternehmens
. Rechte aus anderen vertraglichen Vereinbarungen
. Stimmrechte und Stimmrechtspotenziale des Konzerns

Die Konzernmutter beurteilt erneut, ob sie ein Beteiligungsunternehmen beherrscht oder nicht, wenn Tatsachen und Umsténde
darauf hindeuten, dass sich eines oder mehrere der drei Elemente der Beherrschung d@ndern. Die Konsolidierung eines
Beteiligungsunternehmens beginnt, wenn die Konzernmutter die Beherrschung lber das Beteiligungsunternehmen erlangt, und
endet, wenn sie diese verliert. Vermdgenswerte, Schulden, Ertrage und Aufwendungen eines Beteiligungsunternehmens, das im
Laufe des Geschaftsjahres erworben oder verauBert wird, werden ab dem Zeitpunkt, an dem die Konzernmutter die Beherrschung
erlangt, bis zu dem Zeitpunkt, an dem die Beherrschung endet, in den Konzernabschluss einbezogen.

Die Gesamtergebnisrechnung und die tibrigen Komponenten des Eigenkapitals werden den Anteilseignern zugeordnet. Alle
konzerninternen Vermdgenswerte und Schulden, das Eigenkapital, die Ertrége, die Aufwendungen und die Cashflows im
Zusammenhang mit Transaktionen zwischen Konzerngesellschaften werden im Rahmen der Konsolidierung vollstandig eliminiert.

Eine Anderung der Anteilseigner eines Tochterunternehmens ohne Verlust der Beherrschung wird als Auf- bzw. Abstockung einer
bereits vollkonsolidierten Gesellschaft behandelt.

D. Erlduterung wesentlicher Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden
i. Kurz- und langfristige Klassifizierung der Vermogenswerte und Verbindlichkeiten
Der Konzern stellt Vermdgenswerte und Schulden in der Konzernbilanz auf Basis der kurz- und langfristigen Klassifizierung dar.

Ein Vermogenswert ist kurzfristig, wenn:

. die Realisierung des Vermogenswerts innerhalb des normalen Geschéftszyklus erwartet wird oder der Vermdgenswert zum
Verkauf oder Verbrauch innerhalb dieses Zeitraums gehalten wird

. der Vermdgenswert primar fir Handelszwecke gehalten wird

. die Realisierung des Vermdégenswerts innerhalb von zwolf Monaten nach dem Abschlussstichtag erwartet wird

Oder

. es sich um Zahlungsmittel oder Zahlungsmitteldquivalente handelt, es sei denn, der Tausch oder die Nutzung des
Vermogenswerts zur Erfullung einer Verpflichtung ist flr einen Zeitraum von mindestens zwdlf Monaten nach dem
Abschlussstichtag eingeschrankt

Alle anderen Vermdgenswerte werden als langfristig klassifiziert.
Eine Schuld wird als kurzfristig eingestuft, wenn:
. die Erfillung der Schuld innerhalb des normalen Geschaftszyklus erwartet wird,
. die Schuld primar fir Handelszwecke gehalten wird,
. die Erflillung der Schuld innerhalb von zwolf Monaten nach dem Abschlussstichtag erwartet wird

Oder

. der Konzern kein uneingeschranktes Recht zur Verschiebung der Erflllung der Schuld um mindestens zwdlf Monate nach
dem Abschlussstichtag hat.

Die Bedingungen der Schuld, die nach Wahl der Gegenpartei zu ihrer Begleichung durch die Ausgabe von Eigenkapitalinstrumenten
fihren konnten, haben keinen Einfluss auf ihre Einstufung.

Alle anderen Schulden sind langfristig.

Latente Steueranspriiche und -schulden werden als langfristige Vermdgenswerte und Schulden eingestuft.

iil. Immaterielle Vermégenswerte




Der Konzern hat Verfiigungsgewalt Uber einen Vermdgenswert, wenn er in der Lage ist, sich den klnftigen wirtschaftlichen Nutzen,
der aus der zugrunde liegenden Ressource zuflieBt, zu verschaffen, und er den Zugriff Dritter auf diesen Nutzen beschranken kann.
Einzeln erworbene immaterielle Vermdgenswerte werden bei der erstmaligen Erfassung zu Anschaffungskosten, zuzlglich direkt
zurechenbarer Kosten, die notwendig sind, um den Vermdgenswert in den vorgesehenen Zustand zu versetzen, bewertet. Die
Anschaffungskosten der immateriellen Vermdgenswerte, die im Rahmen eines Unternehmenszusammenschlusses erworben werden,
entsprechen ihrem beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt. Nach dem erstmaligen Ansatz werden immaterielle
Vermogenswerte zu Anschaffungskosten abziiglich kumulierter Abschreibungen und kumulierter Wertminderungen sowie etwaiger
Wertaufholungen angesetzt.

Kosten fiir selbst geschaffene immaterielle Vermdgenswerte werden mit Ausnahme von aktivierungsfahigen Entwicklungskosten
erfolgswirksam in der Periode erfasst, in der sie anfallen. Marken, Impressum, Verlagstitel, Kundenlisten und inhaltlich ahnliche
Positionen, die intern geschaffen werden, werden gemaB IAS 38.63 nicht als Vermogenswerte angesetzt. Dies gilt auch fiir Betrage,
die an einen Dritten als Entgelt fiir die Entwicklung solcher Posten gezahlt werden. Diese Transaktionen unterscheiden sich von
Zahlungen fir den Erwerb eines immateriellen Vermégenswerts, da die Tatigkeit als vollstandig ausgelagert betrachtet wird.

Forschungskosten werden zum Zeitpunkt ihrer Entstehung als Aufwand erfasst. Entwicklungsaufwendungen fir ein einzelnes Projekt
werden als immaterieller Vermégenswert erfasst, wenn der Konzern Folgendes nachweisen kann:

. Die technische Machbarkeit der Fertigstellung des immateriellen Vermoégenswerts, so dass der Vermdgenswert zur Nutzung
oder zum Verkauf zur Verfiigung steht

. Seine Absicht, den Vermogenswert fertigzustellen, und seine Fahigkeit und Absicht, den Vermdgenswert zu nutzen oder zu
verkaufen

. Die Art und Weise wie der Vermdgenswert voraussichtlich zukiinftigen wirtschaftlichen Nutzen generieren wird

. Adéaquate technische, finanzielle und sonstige Ressourcen sind verfiigbar, so dass die Entwicklung abgeschlossen und der
immaterielle Vermdégenswert genutzt oder verkauft werden kann

. Die Fahigkeit, die dem immateriellen Vermdégenswert wahrend der Entwicklung zurechenbaren Ausgaben zuverldssig zu
bewerten.

Nach dem erstmaligen Ansatz der Entwicklungsaufwendungen als Vermdgenswert wird der Vermdgenswert zu Anschaffungskosten
abzilglich kumulierter Abschreibungen und kumulierter Wertminderungen sowie kumulierter Wertaufholungen angesetzt. Die
Amortisation des Vermdgenswerts beginnt, wenn die Entwicklung abgeschlossen ist und der Vermodgenswert zur Nutzung zur
Verfligung steht. Er wird (iber den Zeitraum des erwarteten zukilinftigen Nutzens abgeschrieben. Die Abschreibungen werden in den
Umsatzkosten erfasst. Wahrend der Entwicklungsphase wird der Vermoégenswert jéhrlich auf Werthaltigkeit Gberprift.

Der Konzern aktiviert Kosten fir Softwareentwicklungsprojekte. Die anfangliche Aktivierung der Kosten basiert auf der Einschéatzung
des Managements, dass die technologische und wirtschaftliche Machbarkeit bestatigt ist, in der Regel, wenn ein
Softwareentwicklungsprojekt eine definierte Spezifikation gemaB einem etablierten Projektmanagementmodell erreicht hat. Bei der
Ermittlung der zu aktivierenden Betrage trifft das Management Annahmen (ber die erwartete zukiinftige Cashflow-Generierung des
Projekts, die anzuwendenden Diskontierungssatze und die erwartete Dauer der Leistungen. Zum 31. Dezember 2024 betrug der
Buchwert der aktivierten Entwicklungskosten 9.511 T€ (2023: 11.896 T€). Die Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung, die im
Geschaftsjahr 2024 als Aufwand erfasst wurden, betragen 1.072 T€.

Es wird zwischen nutzbaren immateriellen Vermdgenswerten mit begrenzter und unbestimmter Nutzungsdauer differenziert.

Immaterielle Vermdgenswerte mit begrenzter Nutzungsdauer werden Uber die wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben und auf
maogliche Wertminderung tberpriift, wenn Anhaltspunkte dafir vorliegen, dass der immaterielle Vermogenswert wertgemindert sein
kdnnte. Der Abschreibungszeitraum und die Abschreibungsmethode fiir einen immateriellen Vermdgenswert mit begrenzter
Nutzungsdauer werden mindestens am Ende jeder Berichtsperiode lberpriift. Anderungen der erwarteten Nutzungsdauer oder des
erwarteten Verbrauchsmusters kiinftiger wirtschaftlicher Vorteile, die in dem Vermégenswert verkérpert sind, werden als Anderung
der Abschreibungsdauer oder -methode betrachtet und als Anderungen von Schatzungen behandelt. Der Abschreibungsaufwand auf
immaterielle Vermdgenswerte mit begrenzter Nutzungsdauer wird in der Gesamtergebnisrechnung in der Aufwandskategorie erfasst,
die der Funktion der immateriellen Verm&genswerte im Unternehmen entspricht.

Immaterielle Vermdgenswerte mit unbestimmter Nutzungsdauer werden nicht planméaBig abgeschrieben, sondern jéhrlich auf ihre
Werthaltigkeit Gberprift, entweder einzeln oder auf Ebene der zahlungsmittelgenerierenden Einheit (,CGU"). Die Bewertung der
unbestimmten Lebensdauer wird jahrlich Gberprift, um festzustellen, ob die unbestimmte Lebensdauer weiterhin gegeben ist. Ist
dies nicht der Fall, erfolgt die Anderung der Schétzung von einer unbestimmten Nutzungsdauer zur begrenzten Nutzungsdauer auf
prospektiver Basis.

Gewinne oder Verluste, die sich aus der Ausbuchung eines immateriellen Vermégenswerts ergeben, werden als Differenz zwischen
dem NettoverdauBerungserldés und dem Buchwert des Vermdgenswerts ermittelt und bei der Ausbuchung des Vermdgenswerts in der
Gesamtergebnisrechnung erfasst.

Selbst erstellte Immaterielle Vermdgenswerte, wie Software, werden Uber 3-5 Jahre linear abgeschrieben, Lizenzen und andere
erworbene immaterielle Vermdgenswerte (Software) werden lber 4-5 Jahre linear abgeschrieben.

ili. Sachanlagen

Sachanlagen werden zu Anschaffungskosten abztiglich etwaiger erhaltener Zuwendungen der 6ffentlichen Hand, abziglich
kumulierter Abschreibungen sowie Wertminderungen und zuzlglich etwaiger Wertaufholungen, ausgewiesen. Eine Position wird linear
Uber die voraussichtliche wirtschaftliche Nutzungsdauer abgeschrieben. Die Anschaffungs- oder Herstellungskosten umfassen
Aufwendungen, die direkt dem Erwerb dieser Posten zuzuordnen sind. Nach IAS 16 beinhalten die Anschaffungs- oder
Herstellungskosten einer Sachanlage auch die erstmalige Schatzung der Kosten fiir den Riickbau und die Entfernung des




Gegenstands sowie fiir die Wiederherstellung des Standorts, an dem sich der Vermdégenswert befindet. Bei den erhaltenen
Zuwendungen handelt es sich um einen staatlichen Zuschuss der ,Exekutivagentur fir Innovation und Netze" (INEA) im Rahmen der
von der Europaischen Kommission ibertragenen Befugnisse. Ziel dieses Zuschusses ist es, einen Teil der Anschaffungskosten einer
Ladesaule zu erstatten.

Die Nutzungsdauern der einzelnen Sachanlagenklassen sind wie folgt:
. Grundstlicke

- Parkplétze und andere Grundstlickverbesserungen: 25 Jahre

. Betriebseinrichtungen
— Ladestationen: 10 Jahre

- Netzanschluss: Vertragslaufzeit, die im Durchschnitt rund 12 Jahre betragt

. Sonstige Ausstattung (Blroausstattung)

- Geschaftsausstattung (Computer, Telefone, etc.): 3-5 Jahre
- Biromobel und -zubehér: 13 Jahre

iv. Vorrate

Zum Vorratsvermogen gehoéren Ersatzteile fir die Wartung von Ladestationen, um gebrauchte oder beschadigte Komponenten zu
ersetzen. Die Ersatzteile werden ausschlieBlich verwendet, um die Betriebsbereitschaft der Ladestationen aufrechtzuerhalten.

Die Ersatzteile werden im Einklang mit IAS 2 bewertet und mit dem niedrigeren Wert aus Anschaffungs- oder Herstellungskosten und
dem NettoverduBerungswert angesetzt.

Der NettoverduBerungswert ist der geschétzte, im normalen Geschéftsgang erzielbare Verkaufserlds abziiglich der geschatzten
Vertriebskosten. Zur Berlicksichtigung von Bestandsrisiken werden angemessene Wertberichtigungen fiir Uberbesténde
vorgenommen.

v. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind vom Kunden geschuldete Betréage fir im gewdhnlichen Geschaftverlauf verkaufte
Glter oder erbrachte Dienstleistungen. Sie sind im Allgemeinen kurzfristig zu begleichen und daher auch im Rahmen dieses
Abschlusses mit einer entsprechenden Fristigkeit eingestuft. Eine Forderung stellt das Recht des Konzerns auf eine unbedingte
Gegenleistung dar (d. h. es ist nur ein Zeitablauf erforderlich, bevor die Zahlung der Gegenleistung fallig wird).

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen werden zundchst mit dem Rechnungsbetrag abzliglich Gutschriften und aufgelaufener
Skonti und Rabatte, die den Kunden gewahrt werden, angesetzt und anschlieBend zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet.
Weitere Informationen sind unter den Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden fir finanzielle Vermdgenswerte zu finden.

vi. Wertminderung von nichtfinanziellen Vermdégenswerten

Der Konzern Uberpriift zu jedem Bilanzstichtag, ob Anhaltspunkte dafiir vorliegen, dass ein Vermdgenswert mit unbestimmter
Nutzungsdauer sowie noch nicht nutzbare Vermdgenswerte mit bestimmter Nutzungsdauer wertgemindert sein kdnnten. Liegen
Anhaltspunkte flr eine Wertminderung vor oder ist eine jahrliche Werthaltigkeitsprifung fur einen Vermégenswert erforderlich,
schéatzt der Konzern den erzielbaren Betrag des Vermdgenswerts. Der erzielbare Betrag eines Vermdgenswerts entspricht dem
héheren Wert aus dem beizulegenden Zeitwert eines Vermdgenswerts oder einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit abzliglich
VerauBerungskosten und dem Nutzungswert. Der erzielbare Betrag wird fir einen einzelnen Vermdgenswert ermittelt, es sei denn,
der Vermdgenswert generiert keine Mittelzufliisse, die weitgehend unabhangig von denen aus anderen Vermdgenswerten oder
Gruppen von Vermogenswerten sind. Wenn der Buchwert eines Vermdgenswerts oder einer zahlungsmittelgenerierenden Einheit den
erzielbaren Betrag Uibersteigt, gilt der Vermdgenswert als wertgemindert und wird auf den erzielbaren Betrag abgeschrieben.

Bei der Ermittlung des Nutzungswerts werden die geschatzten zukiinftigen Cashflows mit einem Diskontierungssatz vor Steuern auf
ihren Barwert abgezinst, der die aktuellen Markteinschdtzungen des Zeitwerts des Geldes und der spezifischen Risiken des
Vermdgenswerts widerspiegelt. Bei der Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts abzlglich VerduBerungskosten werden die jlingsten
Markttransaktionen berlicksichtigt. Kbnnen solche Transaktionen nicht identifiziert werden, wird ein geeignetes Bewertungsmodell
verwendet.

Diese Berechnungen werden durch Bewertungsmultiplikatoren, notierte Aktienkurse bdrsennotierter Unternehmen oder andere
verfligbare Fair-Value-Indikatoren untermauert.

Der Konzern stitzt sich bei der Berechnung der Wertminderung auf detaillierte Budgets und Prognoserechnungen, die flr den
Konzern erstellt werden. Diese Budgets und Prognoseberechnungen decken in der Regel einen Zeitraum von finf Jahren ab. Eine
langfristige Wachstumsrate (,,ewige Rente") wird berechnet und angewendet, um zukiinftige Cashflows nach dem fiinften Jahr zu
prognostizieren.

Zu jedem Bilanzstichtag wird fur nichtfinanzielle Vermdgenswerte beurteilt, ob Anhaltspunkte daflr vorliegen, dass zuvor erfasste
Wertminderungen nicht mehr bestehen oder sich verringert haben. Liegt ein solcher Hinweis vor, schatzt der Konzern den erzielbaren
Betrag des Vermdgenswerts oder der zahlungsmittelgenerierenden Einheit. Eine zuvor erfasste Wertminderung wird nur dann
riickgangig gemacht, wenn sich die Annahmen, die zur Bestimmung des erzielbaren Betrags des Vermogenswerts verwendet wurden,
seit der Erfassung des letzten Wertminderungsaufwands geédndert haben. Ergibt sich dabei ein hdherer erzielbarer Betrag des




Vermdgenswerts, erfolgt eine Wertaufholung bis maximal zur Hohe des erzielbaren Betrags. Die Wertaufholung ist begrenzt auf den
fortgefiihrten Buchwert, der sich ohne die Wertminderung in der Vergangenheit ergeben héatte. Die vorzunehmende Zuschreibung
erfolgt erfolgswirksam. Wertaufholungen von vorgenommenen Wertminderungen auf Geschafts- oder Firmenwerte sind nicht
zuldssig.

vii. Sonstige Vermogenswerte

Die sonstigen Vermdgenswerte umfassen Forderungen, die keine Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind, wie z. B.
Steuerforderungen. Diese Forderungen werden angesetzt, wenn durchsetzbare Rechte und Pflichten vorhanden sind.

viii. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

Die liquiden Mittel in der Konzernbilanz umfassen Bank- und Kassenbestdnde sowie kurzfristige Einlagen mit einer Laufzeit von drei
Monaten oder weniger, die einem unwesentlichen Wertanderungsrisiko unterliegen.

ix. Riickstellungen

Rickstellungen werden gebildet, wenn der Konzern aufgrund eines vergangenen Ereignisses eine gegenwartige Verpflichtung
(rechtlich oder faktisch) hat, es wahrscheinlich ist, dass ein Abfluss von Ressourcen, die wirtschaftlichen Nutzen verkoérpern,
erforderlich sein wird, um die Verpflichtung zu erfillen, und eine verlassliche Schatzung der Hohe der Verpflichtung vorgenommen
werden kann. Sofern der Konzern fir eine passivierte Riickstellung zumindest teilweise eine Riickerstattung erwartet, z. B. im
Rahmen eines Versicherungsvertrags, wird die Erstattung als separater Vermdgenswert erfasst, sofern der Zufluss der Erstattung so
gut wie sicher ist. Der Aufwand fiir eine Riickstellung wird in der Gesamtergebnisrechnung abzlglich etwaiger Erstattungen
ausgewiesen.

Der beizulegende Zeitwert einer Verbindlichkeit fur eine Verpflichtung zur Stilllegung von Vermodgenswerten (“Asset retirement
obligations” = ARO) wird in der Periode erfasst, in der sie anfallt, wenn eine angemessene Schatzung des beizulegenden Zeitwerts
vorgenommen werden kann. Beim erstmaligen Ansatz einer Riickstellung fiir eine ARO aktiviert IONITY diese Anschaffungskosten als
Teil der Kostenbasis des zugehdrigen langlebigen Vermdgenswerts.

Ist der Effekt des Zeitwerts des Geldes wesentlich, werden die Rickstellungen mit einem Zinssatz vor Steuern abgezinst, der -
sofern im Einzelfall erforderlich - die fir die Schuld spezifischen Risiken widerspiegelt. Im Falle einer Abzinsung wird die durch
Zeitablauf bedingte Erh6hung der Rickstellungen als Finanzaufwendungen erfasst.

x. Ertragsteuern

Die Ertragsteuern setzen sich aus den laufenden Ertragsteuern und latenten Ertragsteuern zusammen. Die laufenden Ertragsteuern
werden auf der Grundlage des jeweiligen lokalen zu versteuernden Einkommens und der lokalen Steuervorschriften fiir die Periode
berechnet. Dariiber hinaus enthalten die fir die Periode ausgewiesenen tatsachlichen Ertragssteuern Anpassungen fiir ungewisse
Steuerzahlungen oder Steuererstattungen fir noch nicht abschlieBend veranlagte Perioden, jedoch ohne Zinsaufwendungen und
Zinserstattungen sowie Strafen fiir die Unterzahlung von Steuern. Fir den Fall, dass Betrage, die in der Steuererkldrung als Aufwand
deklariert werden, wahrscheinlich nicht erfasst werden (unsichere Steuerpositionen), wird eine Ertragsteuerschuld angesetzt. Der
Betrag basiert auf der besten Schatzung der zu erwartenden Steuerzahlung (erwarteter Wert oder wahrscheinlichster Betrag).
Steuererstattungsanspriiche aus unsicheren Steuerpositionen werden erfasst, wenn es wahrscheinlich ist, dass sie realisierbar
werden. Lediglich bei steuerlichen Verlustvortrégen oder ungenutzten Steuergutschriften wird fir diese unsicheren Steuerpositionen
keine Steuerschuld oder Steuerforderung gebildet. Stattdessen sind die aktiven latenten Steuern fir die nicht genutzten steuerlichen
Verlustvortrage beziehungsweise Steuergutschriften anzupassen.

xi. Latente Ertragsteuern

Latente Steuern welche aus temporéren Differenzen zwischen dem Buchwert und dem entsprechenden Steuerwert eines
Vermogenswerts oder einer Verbindlichkeit resultieren, werden nach der bilanzorientierten Liability-Methode berechnet.

Latente Steuerschulden werden fiir alle zu versteuernden temporaren Differenzen angesetzt, mit Ausnahme der:

. latenten Steuerschuld aus dem erstmaligen Ansatz eines Firmenwerts oder eines Vermdgenswerts oder einer Schuld bei
einem Geschéftsvorfall, der kein Unternehmenszusammenschluss ist und der zum Zeitpunkt des Geschaftsvorfalls weder das
Periodenergebnis nach IFRS noch das zu versteuernde Ergebnis beeinflusst, und der zum Zeitpunkt des Geschaftsvorfalls
nicht gleich zu versteuernden und abzugsfahigen temporéren Differenzen flihrt.

. latenten Steuerschuld aus zu versteuernden temporaren Differenzen, die im Zusammenhang mit Beteiligungen an
Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an Joint Ventures stehen, wenn der zeitliche Verlauf der
Umkehrung der temporaren Differenzen gesteuert werden kann und es wahrscheinlich ist, dass sich die temporaren
Unterschiede in absehbarer Zeit nicht umkehren werden.

Latente Steueranspriiche werden fiir alle abzugsfahigen temporaren Differenzen, noch nicht genutzten steuerlichen Verlustvortrage
und nicht genutzten Steuergutschriften in dem MaBe erfasst, in dem es wahrscheinlich ist, dass zu versteuerndes Einkommen
verfligbar sein wird, gegen das die abzugsfahigen temporaren Differenzen und die noch nicht genutzten steuerlichen Verlustvortrage
und Steuergutschriften verwendet werden kénnen, mit Ausnahme von

. latenten Steueranspriichen aus abzugsféahigen temporéaren Differenzen, die aus dem erstmaligen Ansatz eines
Vermogenswerts oder einer Schuld in einem Geschéftsvorfall entstehen, der kein Unternehmenszusammenschluss ist, und
der zum Zeitpunkt des Geschaftsvorfalls weder das Periodenergebnis nach IFRS noch das zu versteuernde Ergebnis
beeinflusst und zum Zeitpunkt des Geschéftsvorfalls nicht gleich steuerpflichtigen und abzugsfahigen temporaren
Differenzen fihrt.

. latenten Steueranspriichen aus zu versteuernden tempordren Differenzen, die im Zusammenhang mit Beteiligungen an
Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an gemeinschaftlichen Vereinbarungen stehen, wenn es




wahrscheinlich ist, dass sich die temporéren Differenzen in absehbarer Zeit nicht umkehren werden und kein ausreichendes
zu versteuerndes Ergebnis zur Verfiigung stehen wird, gegen das die temporéaren Differenzen verrechnet werden kénnen.

Aktive latente Steuern aus abzugsfahigen temporéaren Differenzen und aus noch nicht genutzten steuerlichen Verlustvortragen
werden nur in dem Umfang angesetzt, in dem ausreichende passive latente Steuern aus zu versteuernden temporaren Differenzen
vorhanden sind. Die Werthaltigkeit aktiver latenter Steuern wird am Ende eines jeden Berichtszeitraums neu beurteilt.

Latente Steueranspriiche und Steuerschulden werden mit den Steuersatzen bewertet, die voraussichtlich in dem Jahr gelten, in dem
der Vermogenswert realisiert oder die Schuld beglichen wird, basierend auf Steuersatzen (und Steuergesetzen), die zum
Abschlussstichtag in Kraft getreten sind oder in Kiirze in Kraft treten werden. Veranderungen der aktiven und passiven latenten
Steuern werden grundsétzlich erfolgswirksam in der Konzern-Gesamtergebnisrechnung erfasst, mit Ausnahme von Anderungen, die
im sonstigen Ergebnis oder direkt im Eigenkapital erfasst werden.

Latente Steuern im Zusammenhang mit der globalen Mindestbesteuerung ("Saule II") werden nicht angesetzt.

xii. Finanzinstrumente

1. Finanzielle Vermégenswerte nach IFRS 9

Finanzinstrumente - erstmalige Erfassung und Bewertung

Ein Finanzinstrument ist ein Vertrag, der zu einem finanziellen Vermdégenswert eines Unternehmens und einer finanziellen
Verbindlichkeit oder einem Eigenkapitalinstrument eines anderen Unternehmens fiihrt.

i. Finanzvermogen

Erstmaliger Ansatz und Bewertung

Die Klassifizierung von finanziellen Vermdgenswerten beim erstmaligen Ansatz hdangt von den vertraglichen Cashflow-Merkmalen des
finanziellen Vermodgenswerts und dem Geschaftsmodell des Konzerns zu deren Steuerung ab. Mit Ausnahme von Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen, die keine wesentliche Finanzierungskomponente enthalten oder fiir die der Konzern die praktische
Erleichterung angewandt hat, bewertet der Konzern einen finanziellen Vermdgenswert erstmalig mit seinem beizulegenden Zeitwert
zuziglich Transaktionskosten, im Falle eines nicht erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen
Vermogenswerts. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, die keine wesentliche Finanzierungskomponente enthalten oder fir
die der Konzern die praktische Erleichterung angewandt hat, werden mit dem nach IFRS 15 ermittelten Transaktionspreis bewertet.

Damit ein finanzieller Vermogenswert zu fortgefihrten Anschaffungskosten oder zum beizulegenden Zeitwert Uiber das sonstige
Ergebnis klassifiziert und bewertet werden kann, muss er zu Cashflows fihren, bei denen es sich ausschlieBlich um Tilgungs- und
Zinszahlungen (SPPI) auf den ausstehenden Kapitalbetrag handelt. Diese Bewertung wird als SPPI-Test bezeichnet.

Das Geschaftsmodell des Konzerns zur Steuerung von Finanzvermdégen bezieht sich auf die Art und Weise, wie er seine finanziellen
Vermogenswerte verwaltet, um Cashflows zu generieren. Das Geschaftsmodell bestimmt, ob Cashflows aus der Vereinnahmung
vertraglicher Cashflows, dem Verkauf der finanziellen Vermdgenswerte oder beidem resultieren.

Finanzielle Vermbgenswerte, deren Cashflows nicht ausschlieBlich Tilgungs- und Zinszahlungen sind, werden unabhéangig vom
Geschaftsmodell erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert klassifiziert und bewertet. Ungeachtet der Kriterien fir Schuldtitel, die
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten oder zum beizulegenden Zeitwert tiber das sonstige Ergebnis klassifiziert werden, kénnen
Finanzinstrumente beim erstmaligen Ansatz erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, wenn dadurch eine
bilanzielle Inkongruenz beseitigt oder wesentlich verringert wird.

Kaufe oder Verkaufe von finanziellen Vermogenswerten, die die Lieferung von Vermdgenswerten innerhalb eines durch Vorschriften
oder Konventionen auf dem Markt festgelegten Zeitrahmens erfordern (regulére Geschafte), werden am Handelstag erfasst, d. h. an
dem Tag, an dem sich der Konzern verpflichtet, den Vermdgenswert zu kaufen oder zu verkaufen.

Folgebewertung
Fur die Folgebewertung werden finanzielle Vermogenswerte in drei Kategorien klassifiziert:

. zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertete finanzielle Vermdgenswerte (Schuldinstrumente) (At Amortized Cost — AC)

. erfolgsneutral zum beizulegenden Zeitwert im sonstigen Ergebnis bewertete finanzielle Vermdgenswerte
(Eigenkapitalinstrumente) ohne Umgliederung kumulierter Gewinne und Verluste bei Ausbuchung (At Fair Value through
Other Comprehensive Income without Recycling to Profit or Loss — FVOCI) in die Gesamtergebnisrechnung.

. erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Vermégenswerte (At Fair Value through Profit or Loss -
FVTPL)

Zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertete finanzielle Vermégenswerte (Schuldinstrumente)

Der Konzern bewertet finanzielle Vermodgenswerte zu fortgefiihrten Anschaffungskosten, wenn die beiden folgenden Bedingungen
erflllt sind:

. der finanzielle Vermégenswert wird im Rahmen eines Geschéftsmodells gehalten, mit dem Ziel, finanzielle Vermdgenswerte
zu halten, um vertragliche Cashflows zu erzielen

und

. die Vertragsbedingungen des finanziellen Vermdgenswerts fiihren zu festgelegten Zeitpunkten zu Cashflows, die
ausschlieBlich Tilgungs- und Zinszahlungen auf den ausstehenden Kapitalbetrag darstellen.




Finanzielle Vermdgenswerte zu fortgefuhrten Anschaffungskosten werden in der Folge nach der Effektivzinsmethode (“Effective
interest method” - EIR) bewertet und auf Wertminderung geprift. Gewinne und Verluste werden in der Gewinn- und Verlustrechnung
erfasst, wenn der Vermdgenswert ausgebucht, geandert oder wertgemindert wird.

Die zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewerteten finanziellen Vermégenswerte des Konzerns umfassen sonstige Forderungen
sowie Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente.

Ausbuchung

Ein finanzieller Vermdgenswert (oder gegebenenfalls ein Teil eines finanziellen Vermogenswerts oder Teil einer Gruppe ahnlicher
finanzieller Vermogenswerte) wird in erster Linie ausgebucht (d. h. aus der Konzernbilanz entfernt), wenn die Rechte auf Cashflows
aus dem Vermdgenswert erloschen sind.

Wertminderung von finanziellen Vermdgenswerten

Der Konzern nimmt eine Wertberichtigung fiir erwartete Kreditverluste (“Expected credit loss” -ECLs) fiir alle Kreditinstrumente vor,
die nicht erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden. ECLs basieren auf der Differenz zwischen den vertraglich
geschuldeten Cashflows und allen Cashflows, die der Konzern erwartet, diskontiert mit einem Naherungswert des urspriinglichen
Effektivzinssatzes. Die erwarteten Cashflows beinhalten Cashflows aus dem Verkauf von gehaltenen Sicherheiten oder anderen
Kreditbesicherungen, die wesentlicher Bestandteil der Vertragsbedingungen sind.

ECLs werden in zwei Stufen angesetzt. Fir Kreditrisikopositionen, bei denen sich das Kreditrisiko seit dem erstmaligen Ansatz nicht
signifikant erhoht hat, werden ECLs fir Kreditverluste vorgesehen, die aus Ausfallereignissen resultieren, die innerhalb der nachsten
12 Monate mdoglich sind (ein 12-Monats-ECL). Fir diejenigen Kreditrisikopositionen, bei denen das Kreditrisiko seit dem erstmaligen
Ansatz erheblich gestiegen ist, ist eine Wertberichtigung fir Kreditverluste erforderlich, die Gber die verbleibende Laufzeit der
Risikoposition erwartet werden, unabhéngig vom Zeitpunkt des Ausfalls (lebenslange ECL).

Es gehort zu den Grundséatzen der Gruppe, ECLs fiir solche Instrumente auf einer 12-Monats-Basis zu bewerten. Wenn das
Kreditrisiko jedoch seit der Kreditvergabe erheblich gestiegen ist, wird die Wertberichtigung auf der Grundlage des ECL (ber die
gesamte Laufzeit berechnet. Der Konzern betrachtet einen finanziellen Vermdgenswert als ausgefallen, wenn vertragliche Zahlungen
90 Tage Uberfallig sind. In bestimmten Féallen kann der Konzern jedoch auch dann einen finanziellen Vermdgenswert als ausgefallen
betrachten, wenn interne oder externe Informationen darauf hindeuten, dass der Konzern die ausstehenden Vertragsbetrége
wahrscheinlich nicht vollsténdig erhalten wird, bevor etwaige Kreditbesicherungen des Konzerns berticksichtigt wurden. Ein
finanzieller Vermdgenswert wird abgeschrieben, wenn keine verniinftige Erwartung besteht, dass sich die vertraglichen
Zahlungsstrome erholen.

Flr Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wird bei der Berechnung der ECLs ein vereinfachter Ansatz angewendet. Daher ist
es nicht erforderlich, wesentliche Anderungen des Kreditrisikos zu verfolgen, sondern stattdessen wird zu jedem Bilanzstichtag eine
Wertberichtigung auf Basis von ECLs Uber die gesamte Laufzeit gebildet. Die Kreditrisiken und die damit verbundenen
Risikovorsorgen werden regelmaBig Uberprift und entsprechend angepasst. Im Geschaftsjahr 2024 und im vorangegangenen
Geschaftsjahr wurden keine Anpassungen des Schéatzverfahrens fir die Risikovorsorge vorgenommen. Der Konzern hat MaBnahmen
ergriffen, um einen Kreditverlust zu minimieren, der sich aus dem Ergreifen von MaBnahmen ergibt, wenn vertragliche Zahlungen
mehr als 30 Tage Uberféllig sind. Obwohl die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen entsprechend dem Umsatzanstieg
gestiegen sind, ist bei Forderungen aus Lieferungen und Leistungen kein signifikanter Kreditverlust zu erwarten.

ii. Finanzielle Verbindlichkeiten:
Erstmaliger Ansatz und Bewertung

Finanzielle Verbindlichkeiten werden beim erstmaligen Ansatz als finanzielle Verbindlichkeiten zu Anschaffungskosten klassifiziert, die
dem beizulegenden Zeitwert der erhaltenen Gegenleistungen entsprechen. Dabei werden auch Transaktionskosten beriicksichtigt.
AnschlieBend werden die Verbindlichkeiten mit den fortgeftihrten Anschaffungskosten unter Anwendung der Effektivzinsmethode
bewertet.

Die Finanzverbindlichkeiten des Konzerns beinhalten Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige finanzielle
Verbindlichkeiten.

Folgebewertung
Die Bewertung von finanziellen Verbindlichkeiten héngt von ihrer Klassifizierung ab:
Finanzielle Verbindlichkeiten (At Fair Value through Profit or Loss)

Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Verbindlichkeiten (At Fair Value through Profit or Loss - fvtpl).
Diese Kategorie umfasst vom Konzern zu Handelszwecken gehaltene finanzielle Verbindlichkeiten. Getrennt erfasste eingebettete
Derivate werden ebenfalls als zu Handelszwecken gehalten eingestuft.

Gewinne oder Verluste aus zum Handel gehaltenen finanziellen Verbindlichkeiten werden in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.
Finanzielle Verbindlichkeiten, die bei erstmaliger Erfassung zum beizulegenden Zeitwert ausgewiesen werden, werden zum Zeitpunkt
der erstmaligen Erfassung beriicksichtigt, sofern die Kriterien der IFRS 9 erfillt sind. Die Gruppe hat keine erfolgswirksam zum
beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Verbindlichkeit ausgewiesen.

Darlehen und Anleihen

Nach dem erstmaligen Ansatz werden verzinsliche Darlehen und Finanzverbindlichkeiten anschlieBend zu fortgefiihrten
Anschaffungskosten unter Anwendung der Effektivzinsmethode bewertet. Gewinne und Verluste werden bei der Ausbuchung der
Schulden sowie im Rahmen der Effektivzinsmethode in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Die fortgefiihrten Anschaffungskosten werden unter Berlicksichtigung von Agien und Disagien sowie von Geblihren oder Kosten
berechnet, die einen integralen Bestandteil des Effektivzinssatzes darstellen. Die Amortisation mittels der Effektivzinsmethode ist in
der Gewinn- und Verlustrechnung als Teil der Finanzierungsaufwendungen enthalten.

Diese Kategorie gilt in der Regel fiir verzinsliche Darlehen und Anleihen.




Ausbuchung

Eine finanzielle Verbindlichkeit wird ausgebucht, wenn die Verpflichtung aus der Schuld erfiillt oder aufgehoben wird oder erlischt.
Wenn eine bestehende finanzielle Verbindlichkeit durch eine andere desselben Kreditgebers zu wesentlich anderen Bedingungen
ersetzt wird oder die Bedingungen einer bestehenden Verbindlichkeit wesentlich gedndert werden, wird ein solcher Austausch oder
eine solche Anderung als Ausbuchung der urspriinglichen Schuld und als Ansatz einer neuen Schuld behandelt. Die Differenz der
jeweiligen Buchwerte wird in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Saldierung von Finanzinstrumenten

Finanzielle Vermégenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten werden saldiert und der Nettobetrag wird in der Konzernbilanz
ausgewiesen, wenn zum gegenwartigen Zeitpunkt ein durchsetzbarer Rechtsanspruch zur Verrechnung der angesetzten Betrage
besteht und beabsichtigt ist, den Ausgleich auf Nettobasis herbeizufiihren oder gleichzeitig mit der Realisierung des betreffenden
Vermdgenswerts die dazugehorige Verbindlichkeit abzulésen.

iii. Bewertung zum beizulegenden Zeitwert:

Der beizulegende Zeitwert ist der Preis, der bei einem ordnungsgemaBen Geschaftsvorgang zwischen Marktteilnehmern am
Bewertungsstichtag fiir den Verkauf eines Vermégenswerts erzielt oder fiir die Ubertragung einer Verbindlichkeit gezahlt werden
wurde. Die Bewertung zum beizulegenden Zeitwert beruht auf der Annahme, dass die Transaktion zur VerauBerung des
Vermégenswerts oder zur Ubertragung der Verbindlichkeit entweder:

. auf dem Hauptmarkt fur den Vermdgenswert oder die Verbindlichkeit stattfindet
oder

. in Ermangelung eines Hauptmarktes, auf dem vorteilhaftesten Markt fir den Vermdgenswert oder die Verbindlichkeit
stattfindet.

Der Hauptmarkt oder der vorteilhafteste Markt muss fir den Konzern zuganglich sein.

Der beizulegende Zeitwert eines Vermdgenswerts oder einer Schuld wird anhand der Annahmen ermittelt, die die Marktteilnehmer
bei der Bepreisung des Vermdgenswerts oder der Schuld verwenden wiirden, wobei davon ausgegangen wird, dass die
Marktteilnehmer in ihrem wirtschaftlichen Interesse handeln.

Bei der Bewertung eines nicht finanziellen Vermdgenswerts zum beizulegenden Zeitwert wird die Fahigkeit eines Marktteilnehmers
beriicksichtigt, wirtschaftlichen Nutzen zu erzielen, indem er den Vermogenswert in seiner hochsten und besten Nutzung nutzt oder
ihn an einen anderen Marktteilnehmer verkauft, der den Vermdgenswert in seiner hdchsten und besten Nutzung nutzen wiirde.

Der Konzern wendet Bewertungstechniken an, die unter den gegebenen Umstdnden angemessen sind und flr die ausreichende
Daten zur Bemessung des beizulegenden Zeitwerts zur Verfligung stehen, wobei der Einsatz relevanter beobachtbarer Inputfaktoren
maximiert und der Einsatz nicht beobachtbarer Inputfaktoren minimiert wird.

Alle Vermogenswerte und Schulden, fiir die der beizulegende Zeitwert im Konzernabschluss ermittelt oder angegeben wird, werden
innerhalb der Fair-Value-Hierarchie eingeordnet, die wie folgt beschrieben wird, basierend auf dem niedrigsten Inputfaktor, der fur
die Bemessung des beizulegenden Zeitwerts als Ganzes von Bedeutung ist:

. Stufe 1 — Notierte (unbereinigte) Marktpreise auf aktiven Markten fur identische Vermégenswerte oder Schulden

. Stufe 2 — Bewertungsverfahren, bei denen der Inputparameter der niedrigsten Stufe, der fiir die Bewertung zum
beizulegenden Zeitwert insgesamt wesentlich ist, auf dem Markt direkt oder indirekt beobachtbar ist

. Stufe 3 — Bewertungsverfahren, bei denen der Inputparameter der niedrigsten Stufe, der fir die Bewertung zum
beizulegenden Zeitwert insgesamt wesentlich ist, auf dem Markt nicht beobachtbar ist.

xiii. Erldse aus Vertragen mit Kunden

Umsatzerlése werden nach den Vorschriften des IFRS 15 erfasst: Der Konzern realisiert Umsatzerlose, wenn die Verfligungsgewalt
Uber die verkauften Waren und Dienstleistungen auf den Kunden (ibertragen wird. Im Rahmen der Leistungsverpflichtung des
elektrischen Ladevorgangs (abgesehen von Zugangsgebiihrentarifen und App-Abonnements), erhélt der Kunde die Kontrolle iber
diese Leistung zu dem konkreten Zeitpunkt, zu dem der Strom von der Ladestation in das Auto des Kunden geliefert wird. Der
Umsatz wird in Hohe des Transaktionspreises realisiert, den IONITY in Erwartung des Austauschs der Dienstleistung voraussichtlich
erhalten wird. Der Konzern ist im Allgemeinen zu dem Schluss gekommen, dass er in seinen Umsatzvereinbarungen als Prinzipal
agiert, da er in der Regel die Kontrolle Uber die Waren oder Dienstleistungen hat, bevor er diese an den Kunden Ubertragt.

Generell gibt es die folgenden Vertriebskanéle in Bezug auf die Ladetatigkeit:
1. Mobilitatsdienstleister (*Mobility Service Provider” - MSP - inkl. monatlicher Access fee (AF)) - B2B

2. Ad-hoc-Kunde (inkl. monatlichem Abonnement) - B2C

IONITY hat Anfang 2021 mit zwei weiteren externen Dienstleistern Vereinbarungen fiir den Stromvertrieb von APP (Mobile App
hauptsachlich an B2C) getroffen. Seit Juli 2024 wurden auch schrittweise der B2B Vertrieb von Ladevorgangen mit aufgenommen:

1. Riverty (vormals: Arvato) bietet Business Supporting Services an, einschlieBlich der Buchhaltung von B2B- und B2C-
Stromverkaufen und der Erstellung von Rechnungen im Namen von IONITY




2. Adyen - Zahlungsabwicklung. Die Adyen-Services bieten Transaktionsverarbeitungs-funktionen in Echtzeit oder nahezu in
Echtzeit Gber das Internet mit einem hochverfligbaren Service-Level fiir die Zahlungsschnittstelle.

Bis zur vollstandigen Ubernahme der B2B Stromverkaufe durch Riverty / Adyen erbringt has.to.be die Abrechnungsdienstleistungen
fiir die B2B Ladevorgange.

Neben der Ladegebiihr kdnnen MSP-Kunden fiir jeden ihrer Kunden, der auf das High-Power Charging (HPC)-Stationsnetz von IONITY
zugreift, einen festen Betrag zahlen, die sogenannte Access Fee (siehe unten).

Unter Verwendung der externen Abrechnungsdienste ist IONITY fir die Festlegung der Entgelte verantwortlich.
Access Fee (,AF")

Bei Direktvertragen zwischen IONITY und MSPs, bei denen sowohl ein Zugangsentgelt als auch Tarife fliir das Laden von Elektroautos
vereinbart werden, prift der Konzern, ob es gesonderte Leistungsverpflichtungen gibt, auf die ein Teil des Transaktionspreises
aufgeteilt werden muss. Bei der Ermittlung des Transaktionspreises fiir den Verkauf von Produkten bertlicksichtigt der Konzern die
Auswirkungen variabler Verglitungen, das Vorhandensein wesentlicher Finanzierungskomponenten, nicht zahlungswirksame
Gegenleistungen und ggf. an den Kunden zu zahlende Gegenleistungen.

Innerhalb von AF-Vertréagen gelten die Leistungsverpflichtungen AF und elektrisches Laden als eine eigenstdndige
Leistungsverpflichtung, da sie voneinander abhéngig sind.

IONITY berechnet den MSPs die nicht erstattungsfahige Vorabgebiihr (AF) bei Vertragsbeginn oder kurz davor. Diese Gebihren sind
an den Zugang zu den Tankstellen der IONITY GmbH durch die Kunden der MSPs gekoppelt und werden mit einem festen Tarif pro
Kunde und Jahr berechnet. Je nach gewahltem Tarif erfolgt die Rechnungsstellung jahrlich oder monatlich, wahrend die
Erstabrechnung fiir Neukunden auf monatlicher Basis konsolidiert erfolgt. Die Mindestdauer fiir die AF betragt einen Monat. Die AF
wird nur fir den Zugang zum Ladenetz bezahlt und deckt Dienstleistungen wie Wartung, Instandhaltung und Ausbau des Ladenetzes
ab.

Als Teil des Vertragsrahmens von AF ist das Laden von Elektroautos ein wesentliches Recht im Vertrag, und die Mindestlaufzeit der
vertraglich festgelegten kWh-Preise betrdagt zwolf Monate. Das elektrische Laden muss von den Endkunden nach jedem Ladevorgang
(oder Uber eine monatliche Abrechnung) bezahlt werden. Bei Vertragsbeginn ist die berechnete kWh-Menge unbekannt und daher
eine variable Gegenleistung.

IONITY geht davon aus, dass die Ladevolumina gleichmaBig Giber die Mindestvertragslaufzeit verteilt werden. Demnach bestehen
keine Vertragsverbindlichkeiten oder Vertragsvermégenswerte fiir das Laden von Strom.

Der Verbrauch von Vorteilen erfolgt durch MSPs gleichzeitig mit der Bereitstellung von Ladestationen durch die IONITY GmbH, sodass
ein Unternehmen die Kontrolle Uber eine Ware oder Dienstleistung im Laufe der Zeit tibertrégt. Bei jahrlicher Abrechnung wird der
verbleibende nicht realisierte Teil als Vertragsverbindlichkeit ausgewiesen.

Kraftstoffqualitatsrichtlinie (,FQD") und Treibhausgasquote (, THG"-Quote) [Treibhausgasquoten (, THG"-Quote)]

Mit dem Ziel, die Kohlenstoffintensitat zu reduzieren, regelt die Gesetzgebung der Kraftstoffqualitatsrichtlinie (,FQD") die Zuteilung
der Treibhausgasquoten (,THG") an die Lieferanten, die mit der Herstellung und Verwendung ihrer Kraftstoffe verbunden sind. Der
Konzern erhélt einen finanziellen Anreiz, indem er vom Verkauf von THG-Quoten profitieren kann.

Die THG-Quoten sind kostenlos und werden dem Konzern vom Umweltbundesamt zugeteilt, da der Konzern o6ffentliche E-
Ladestationen betreibt. Die Anzahl der zugeteilten THG-Quoten ist vollsténdig proportional zum Stromabsatz und hangt vollstandig
von der gelieferten Strommenge ab.

Der Konzern handelt nicht mit den THG-Quoten und verkauft alle THG-Quoten an externe Kaufer zu dem Preis, der auf der Grundlage
der Tagespreise dieser Quoten im jeweiligen Jahr berechnet wird. Das Geschaftsmodell von IONITY besteht darin, die E-
Ladestationen zu bauen und zu betreiben. Somit werden die Erl6se aus dem Verkauf des Stroms und alle regelméaBigen sowie direkt
abhéangigen Einnahmegquellen, insbesondere der Verkauf von THG-Quoten, im Rahmen des normalen Geschaftsbetriebs zur
VerauBerung gehalten. So erfasst der Konzern im Jahr 2024 den Verkauf aus den THG-Quoten in Hohe von 13.785 T€ (2023: 10.242
TE) als Umsatzerlose als Teil der gewdhnlichen Geschéftstatigkeit.

xiv. Zuwendungen der o6ffentlichen Hand

Zuwendungen der offentlichen Hand werden gemé&B IAS 20 angesetzt, wenn eine hinreichende Sicherheit besteht, dass die
Zuwendung tatsachlich gewahrt wird und dass alle damit verbundenen Bedingungen erfillt werden. Bezieht sich die Zuwendung auf
einen Aufwandsposten, wird sie systematisch Gber die Perioden als Ertrag erfasst, in denen die damit verbundenen Kosten, die sie
kompensieren soll, als Aufwand erfasst werden. Im Allgemeinen werden Zuschisse, die sich auf Vermdgenswerte beziehen, vom
zugrunde liegenden Vermdgenswert abgezogen.

xv. Fremdwahrungsumrechnung

Alle auf Fremdwahrung lautenden Geschéafte werden mit dem Wechselkurs zum Zeitpunkt der Transaktion in die funktionale Wahrung
umgerechnet. Am Ende der jeweiligen Berichtsperiode werden Forderungen und Schulden, die auf eine Fremdwéhrung lauten, zum
Stichtagskurs bewertet. Einzelbilanzen von konsolidierten Unternehmen und Zweigniederlassungen werden, sofern sie in
Fremdwdhrung erstellt werden, nach dem Konzept der funktionalen Wahrung in Euro umgerechnet. Fir alle diese Einheiten ist der
Euro die funktionale Wéhrung, da die Geschaftstatigkeit in die Zentrale integriert ist und in finanzieller, wirtschaftlicher und
organisatorischer Hinsicht nicht unabhangig erbracht wird.

xvi. Leasingverhaltnisse
Seit dem Ubergangsdatum 1. Januar 2019 wendet IONITY folgende Regelungen an:

. IFRS 16.C5 (b): Ruckwirkende Anwendung mit kumulativer Wirkung der erstmaligen Anwendung, die in den
Gewinnricklagen erfasst wird.




. IFRS 16.C8 (a), (b) (ii) ist anzuwenden:

- Ansatz einer Leasingverbindlichkeit, die mit dem Barwert der verbleibenden Leasingzahlungen bewertet wird, abgezinst mit
dem Grenzfremdkapitalzinssatz zum Ubergangszeitpunkt

- Ansatz eines Nutzungsrechts, bewertet mit einem Betrag in Hohe der Leasingverbindlichkeit (bereinigt um vorausbezahlte
oder abgegrenzte Leasingzahlungen)

. IFRS 16.C10 (c) und bilanziert Leasingverhaltnisse, bei denen die Laufzeit des Leasingverhaltnisses bis zum 31. Dezember
2019 endet, als kurzfristige Leasingverhéltnisse.

. Zu Beginn eines Vertrags beurteilt der Konzern, ob ein Vertrag ein Leasingverhaltnis ist oder ein Leasingverhéltnis enthalt.
Ein Vertrag ist ein Leasingverhéltnis oder enthalt ein Leasingverhaltnis, wenn der Vertrag das Recht einrdumt, die Nutzung
eines identifizierten Vermdgenswerts fiir einen bestimmten Zeitraum gegen Entgelt zu kontrollieren.

Der Konzern bilanziert ein Nutzungsrecht und eine Leasingverbindlichkeit zum Zeitpunkt des Leasingbeginns. Das Nutzungsrecht wird
erstmalig zu Anschaffungskosten bewertet, die sich aus dem Anfangsbetrag der Leasingverbindlichkeit zusammensetzen, bereinigt
um alle Leasingzahlungen, die zum oder vor dem Zeitpunkt des Beginns der Leasingverhéltnisse geleistet wurden, zuziiglich aller
anfanglich angefallenen direkten Kosten und einer Schatzung der Kosten flir die Demontage und Entfernung des zugrunde liegenden
Vermogenswerts oder der Wiederherstellung des zugrunde liegenden Vermogenswerts oder des Standorts, an dem er sich befindet,
abzuglich erhaltener Leasinganreize. Bei der erstmaligen Bewertung der Leasingverbindlichkeiten werden die noch nicht geleisteten
Leasingzahlungen mit dem aus dem Leasingverhaltnis implizierten Zinssatz abgezinst, sofern sich dieser Zinssatz ohne weiteres
bestimmen lasst. Sofern sich der dem Leasingverhaltnis implizierte Zinssatz nicht ohne weiteres bestimmen ldsst, wurde der
Grenzfremdkapitalzinssatz des Leasingnehmers zur Bewertung der Leasingverbindlichkeit herangezogen. Dieser Satz wurde auf Basis
der Zinssatze ermittelt, die das Unternehmen fiir &hnliche Finanzierungen zahlen misste, unter Berlicksichtigung der Laufzeit,
Sicherheit und des wirtschaftlichen Umfelds. Der Grenzfremdkapitalzinssatz, der zur Diskontierung der Leasingverbindlichkeiten
verwendet wurde, betrégt durchschnittlich 4,063 % (2023: 4,268 %).

Fur kurzfristige Leasingverhéltnisse (Laufzeit < 12 Monate ohne Kaufoption) sowie Leasingverhéltnisse iber geringwertige
Vermdgenswerte macht das Unternehmen von der in IFRS 16 vorgesehenen Erleichterung Gebrauch, die Leasingzahlungen
unmittelbar als Aufwand in der Gewinn- und Verlustrechnung zu erfassen.

Die Abschreibung des Nutzungsrechts erfolgt in der Folge linear vom Zeitpunkt des Beginns bis zum Ende der Nutzungsdauer des
Nutzungsrechts bzw. dem Ende der Laufzeit des Leasingverhadltnisses, je nachdem, welcher Zeitpunkt friher liegt. Dariiber hinaus
wird das Nutzungsrecht periodisch um etwaige Wertminderungen reduziert und um bestimmte Neubewertungen der
Leasingverbindlichkeit bereinigt.

Der Konzern hat die Zinskomponente in den Leasingzahlungen im Cashflow aus Finanzierungstatigkeit und den Tilgungsanteil im
Cashflow aus Finanzierungstétigkeit dargestellt. Leasingzahlungen aus kurzfristigen Vertrédgen, Vereinbarungen mit geringwertigen
Vermdgenswerten oder variablen Zahlungen werden im Cashflow aus laufender Geschaftstéatigkeit ausgewiesen. Der Konzern
verwendet ungesicherte IBR (Incremental Borrowing Rate) fiir alle Leasingverbindlichkeiten mit Ausnahme von Immobilien mit einer
Laufzeit von weniger als 10 Jahren. Bei allen Mietvertragen gilt das Mietbeginndatum als Startdatum.

xvii. Neue und gednderte Standards und Interpretationen

Der Konzern hat erstmals bestimmte Standards und Anderungen angewendet, die fiir Geschéaftsjahre, die am oder nach dem 1.
Januaf 2024 beginnen, in Kraft treten (sofern nicht anders angegeben). Der Konzern hat keine anderen Standards, Interpretationen
oder Anderungen vorzeitig ibernommen, die herausgegeben wurden, aber noch nicht in Kraft getreten sind.

Klassifizierung von Schulden als kurz- oder langfristig - Anderungen an IAS 1

Im Januar 2020 und Oktober 2022 hat das IASB Anderungen an den Paragraphen 69 bis 76 von IAS 1 verdffentlicht, um die
Vorschriften fur die Klassifizierung von Schulden als kurz- oder langfristig zu prézisieren. In den Erganzungen wird klargestellt:

. Was man unter einem Recht auf Aufschub der Abwicklung versteht
. Dass am Ende des Berichtszeitraums ein Stundungsrecht bestehen muss

. Diese Einstufung wird nicht von der Wahrscheinlichkeit berihrt, dass ein Unternehmen von seinem Recht auf Aufschub
Gebrauch machen wird

. Nur wenn ein eingebettetes Derivat in einer Wandelschuld selbst ein Eigenkapitalinstrument ist, haben die Bedingungen
einer Verbindlichkeit keinen Einfluss auf ihre Klassifizierung.

Dartiber hinaus wurde eine Vorschrift eingefiihrt, nach der eine Verbindlichkeit aus einem Darlehensvertrag als langdfristig eingestuft
wird und das Recht des Unternehmens, die Erfiillung aufzuschieben, von der Einhaltung kinftiger Vereinbarungen innerhalb von zwolf
Monaten abhéngig ist.

Die Anderungen waren zu Beginn des Geschéftsjahres und riickwirkend erstmalig anzuwenden, ohne dass die erstmalige Anwendung
einen (wesentlichen) Einfluss auf den Konzern hatten.

Globale Einfiihrung einer Mindestbesteuerung — Musterregeln Pillar-II - Anderungen an IAS 12
Die Anderungen an IAS 12 wurden als Reaktion auf die BEPS-Regeln der Pillar-II der OECD eingefiihrt und umfassen:




. eine verbindliche voriibergehende Ausnahme vom Ansatz und der Offenlegung latenter Steuern, die sich aus der Anwendung
der Mustervorschriften ergeben; und

. Offenlegungspflichten fiir betroffene Unternehmen, um den Adressaten des Abschlusses zu helfen, die Exposition eines
Unternehmens gegeniiber Ertragsteuern aus Pillar-1I, die sich aus dieser Gesetzgebung ergeben, besser zu verstehen,
insbesondere vor dem Zeitpunkt ihres Inkrafttretens.

Die obligatorische voriibergehende Ausnahme, deren Verwendung offengelegt werden muss, gilt sofort. Zum Beginn des
Geschaftsjahres waren die Anderungen an IAS 12 erstmalig anzuwenden.

Die Anderungen hatten keine Auswirkungen auf den Konzernabschluss 2024, da der Konzern nicht in den Anwendungsbereich der
Pillar-II-Modellregeln féllt, da sein konsolidierter Umsatz weniger als 750 Mio. EUR pro Jahr betragt.

Finanzierungsvereinbarungen fiir Lieferanten - Anderungen an IAS 7 und IFRS 7

Im Mai 2023 hat das IASB Anderungen an IAS 7 ,Kapitalflussrechnungen® und IFRS 7 ,Finanzinstrumente: Angaben" veréffentlicht,
Diese Anderungen zielen darauf ab, die Merkmale von Finanzierungsvereinbarungen fiir Lieferanten zu verdeutlichen und zusatzliche
Angaben zu solchen Vereinbarungen zu verlangen. Die Angabevorschriften in den Anderungen sollen den Adressaten von
Abschliissen helfen die Auswirkungen von Lieferantenfinanzierungsvereinbarungen auf die Verbindlichkeiten, Cashflows und das
Liquiditatsrisiko eines Unternehmens zu verstehen.

Zum Beginn des Geschéftsjahres waren die Anderungen an IAS 7 und IFRS 7 erstmalig anzuwenden, ohne dass die erstmalige
Anwendung einen (wesentlichen) Einfluss auf den Konzern hatte.

Leasingverbindlichkeiten bei einem Sale-and-Leaseback-Vertrag - Anderungen an IFRS 16

Im September 2022 hat das IASB Anderungen an IFRS 16 veréffentlicht, um die Vorschriften zu prézisieren, die ein
Verkaufer/Leasingnehmer bei der Bewertung der Leasingverbindlichkeit, die sich aus einer Sale-and-Leaseback-Transaktion ergibt,
anwendet, um sicherzustellen, dass der Verkaufer/Leasingnehmer keinen Betrag des Gewinns oder Verlusts erfasst, der sich auf das
ihm vorbehaltene Nutzungsrecht bezieht.

Die Anderungen waren zu Beginn des Geschéftsjahres erstmalig anzuwenden, und sind riickwirkend auf Sale-and-Leaseback-
Transaktionen anzuwenden, die nach dem Zeitpunkt der erstmaligen Anwendung von IFRS 16 abgeschlossen wurden. Die erstmalige
Anwendung hatte keinen (wesentlichen) Einfluss auf den Konzern.

Sowohl im Jahr 2024 als auch im Jahr 2023 ergaben sich keine Anderungen der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden.

E. Wesentliche Ermessensentscheidungen und Schatzungen

Neben den in Kapitel D dargestellten Ermessensentscheidungen und Schatzungen, sind zusétzlich folgende Bereiche mit
Ermessensspielrdumen bzw. Schatzungsunsicherheiten behaftet, die wesentliche Auswirkungen auf die Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage haben kdnnen:

. Einstufung der Kapitalriicklage nach IAS 32 als Eigenkapital, wobei die Kapitalriicklage einer Personengesellschaft auf
Verlangen an die Gesellschafter zurlickgezahlt werden muss. IAS 32.16A und IAS 32.16B sehen vor, dass dieser Betrag
unter bestimmten Voraussetzungen als Eigenkapital ausgewiesen werden kann. Das Management ist der Ansicht, dass diese
Bedingungen erfillt sind und daher ein Ausweis als Eigenkapital angemessen ist.

. Pflicht zur Wiederherstellung gemaB IAS 16 und IFRIC 1. Die Gruppe ist verpflichtet, die Grundstiicke, die wahrend eines
bestimmten Zeitraums genutzt wurden, wiederherzustellen. Diese Verpflichtung muss eingegangen werden. Bei der
Schatzung dieser Verpflichtung berlicksichtigt der Konzern die Schatzung von Aufwendungen, Preisentwicklungen gemaB
dem Statistischen Bundesamt sowie das Steigen oder Fallen des Kapitalmarktzinses zum Zwecke der Diskontierung. Seit
2020 bemisst sich die Sanierungspflicht anhand der tatsachlichen Angebote der Baupartner, die den tatsachlichen Wert des
Riickbaus ausweisen. Auf Basis der aktuellen Angebote wurde die Sanierungsverpflichtung neu bewertet und um 1.748 T€
(2023: 24.036 T€) erhoht. Die Verpflichtungen werden mit ihrem diskontierten Erflllungswert am Bilanzstichtag angesetzt.
Die Diskontierungsséatze wurden unter Beriicksichtigung der jeweiligen Gegebenheiten berechnet.

. Die Werthaltigkeit aktiver latenter Steuern auf steuerliche Verlustvortrage.

. Bei der Bewertung der Access Fee-Tarife geht IONITY davon aus, dass die Ladevolumina gleichm&Big Uber die zwdlfmonatige
Mindestvertragslaufzeit verteilt werden.

. IAS 36 weist darauf hin, dass die Identifizierung der CGU davon beeinflusst wird, wie das Management die
Geschaftstatigkeit des Unternehmens iberwacht (z. B. nach Produktlinien, Geschaftsbereichen, einzelnen Standorten,
Bezirken oder regionalen Gebieten) oder wie das Management Entscheidungen Uber die Fortfiihrung oder VerdauBerung der
Vermogenswerte oder Geschaftstatigkeiten des Konzerns trifft. Die Geschaftsleitung Gberwacht die Geschaftstatigkeit des
Unternehmens auf der gesamten Konzernebene. Damit befindet sich die kleinste zahlungsmittelgenerierende Einheit (CGU)
auf der Ebene der operativen Segmente, also des gesamten Konzerns.

. Bei der Ermittlung der zu aktivierenden Betrage fir Softwareentwicklungsprojekte trifft das Management Annahmen iber
die erwartete zukinftige Cashflow-Generierung des Projekts, die anzuwendenden Diskontierungssatze und die erwartete
Dauer der Leistungen,




F. Eigenkapitalsteuerung

Flr die Zwecke der Eigenkapitalsteuerung des Konzerns umfasst das Eigenkapital die eingezahlten Kapitalanteile und andere
Kapitalriicklagen, die den Anteilseignern des Mutterunternehmens zuzurechnen sind. Vorrangiges Ziel der Eigenkapitalsteuerung im
Konzern ist die Maximierung des Shareholder Value. Das variable Kapitalkonto der Kommanditisten, das alle ausschiittungsféhigen
Gewinnanteile und alle sonstigen Forderungen und Verbindlichkeiten umfasst, wird nicht im Eigenkapital ausgewiesen, sondern fir
jeden Kommanditisten gemaB Gesellschaftsvertrag saldiert und entweder als sonstige Forderung oder als sonstige Verbindlichkeit
gezeigt.

G. Informationen zur Gruppe
Konsolidierungskreis:
Die Konzerninformationen im Konzernabschluss zum 31. Dezember 2024 sind gegentber 2023 unverandert und umfassen:

Einheit Sitz, Land der Griindung % Eigenkapital-

beteiligung
IONITY Holding GmbH & Co. KG (1) (3) Minchen, Deutschland Muttergesellschaft
IONITY Management GmbH (2) Miinchen, Deutschland 100%
IONITY GmbH (2) Miinchen, Deutschland 100%

(1) Befreiung geméB § 264b HGB hinsichtlich Aufstellung des Jahresabschlusses sowie des Lageberichts, Priifung und Offenlegung
(2) Befreiung geméaB § 264 (3) HGB hinsichtlich Aufstellung des Jahresabschlusses sowie des Lageberichts, Priifung und Offenlegung.
(3) Die IONITY Management GmbH ist unbeschrdnkt haftender Gesellschafter

H. Erlduterungen zum Konzernabschluss
1. Erlése aus Vertragen mit Kunden

Ziel des Unternehmens ist der Aufbau und Betrieb eines europdischen Schnellladenetzes an Autobahnen und SchnellstraBen fur
Elektrofahrzeuge (EV). Folglich stammen die Einnahmen aus dem Verkauf und der Lieferung von Strom an E-Autofahrer. Weitere
Umsatzkomponenten sind die Zugangsgebihr, die MSPs fir ihre Kunden zahlen, die das IONITY-Netzwerk nutzen sowie die THG-
Quote (Treibhausgas-Quote).

Im Allgemeinen ist der wichtigste Vertriebskanal der Verkauf und die Lieferung von Strom an Kunden von Mobilitatsdienstleistern,
gefolgt von Direktverkaufen an Ad-hoc-Ladekunden. Fir MSP-Endkunden Ubernimmt der MSP die Rechnungsstellung selbst. Die
Access-Fee (AF) kann monatlich oder jahrlich in Rechnung gestellt werden. Wird sie jéhrlich in Rechnung gestellt, erfolgt eine
Abgrenzung liber die Laufzeit, woraus im Geschaftsjahr 2024 Vertragsverbindlichkeiten aus AF-Leistungsverpflichtungen in Héhe von
10 T€ (2023: 1.389 T€) resultieren.

Disaggregierte Umsatzinformationen

Bei allen im Geschéftsjahr erfassten Umsatzerlésen handelt es sich um Erlése aus Vertrdgen mit Kunden. Nachfolgend ist die
Aufschlisselung der Umsatzerlése des Konzerns aus Vertrégen mit Kunden dargestellt.

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum
1. Januar 1. Januar
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023
in Tsd. € in Tsd. €
Gesamtumsatz aus Vertragen mit Kunden 157.330 130.371
Geografische Markte
Deutschland 57.473 66.961
Frankreich 31.430 13.972
Schweden 9.064 9.435
Vereinigtes Kénigreich 14.369 9.074
Norwegen 5.707 5.522
Osterreich 6.945 4.892
Italien 5.662 3.334
Andere 26.680 17.181
Gesamtumsatz nach geografischen Markten 157.330 130.371
Vertriebskanal
Waren, die direkt an MSPs verkauft werden 111.118 93.680
Ad-hoc-Kunde (inkl. monatlichem Abonnement) - b2c 32.428 18.277
has.to.be (mit dem Vertrag mit dem MSP) - B2B 0 8.172
Umsatzerlése aus THG 13.785 10.242
Gesamtumsatz nach Vertriebskanal 157.330 130.371

Vertragslaufzeit
Zahlungen mit festgelegtem Tarif 145,198 102.247




Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Zeitraum von 12 Monaten 12.132 28.124
Gesamtumsatz aus Vertragen mit Kunden 157.330 130.371

2. Umsatzkosten

In den Umsatzkosten sind die Aufwendungen fiir Ladestandorte enthalten. Die Aufteilung der Umsatzkosten kann der folgenden
Tabelle entnommen werden.

Fir den Zeitraum Fiir den Zeitraum
1. Januar 1. Januar
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023
in Tsd. € in Tsd. €
Materialaufwand
Elektrizitat -60.661 -43.115
Nicht abziehbare Vorsteuer -1.194 0
Abschreibungen und Amortisationen
Immaterielle Vermdgenswerte -73 -52
Sachanlagevermdgen* -59.007 -39.992
Nutzungsrechte -9.342 -5.203
Sonstige betriebliche Aufwendungen
Zugekaufte Dienstleistungen/Rekrutierungskosten -3.588 -3.122
Ersatzteile & Verbrauchsmaterialien -4.780 -2.902
Abschreibungen Umsatze -505 0
Gesamt -139.148 -94.386

* angepasste Vorjahreswerte

Die Umsatzkosten bestehen im Wesentlichen aus Elektrizitatskosten sowie aus Abschreibungen von Sachanlagen, welche sich
hauptséachlich auf die Abschreibung von Ladestationen beziehen.

Zum 31.12.2023 war in dieser Position eine auBergewohnliche Abschreibung in Héhe von 845 T€ auf abgeschriebene Ladestationen
enthalten. Im Geschéftsjahr 2024 wird diese Position unter den Verwaltungsaufwendungen ausgewiesen. Dementsprechend wurde
der Vorjahreswert fiir 2023 um 845 T€ auf 39.992 T€ angepasst.

Im Geschaftsjahr 2024 sind einmalige periodenfremde Aufwendungen in Héhe von 860 T€ aufgrund von Wertberichtigungen auf
Forderungen entstanden.

3. Sonstige betriebliche Ertrage

Die Zusammensetzung der sonstigen betrieblichen Ertrége stellt sich wie folgt dar.

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Periodenfremde Ertrage 8.590 4.890

staatliche Zuschisse 411 737

Ertrage aus Zuschissen/Rlckerstattungen, Entschadigungen, 3.604 1.580
Abschreibungen*

Ertrage aus Wahrungsumrechnung* 2.895 2.201

Verluste aus Wahrungsumrechnung* -4.655 -4.088

sonstige betriebliche Aufwendungen* -1.454 -280

Gesamt 9.391 5.039

* angepasste Vorjahreswerte

Die sonstigen betrieblichen Ertrage sind im Vergleich zum Vorjahr vor allem durch héhere Ertrage aus der Aufldsung von
Riickstellungen angestiegen.

Die in der Position enthaltenen staatlichen Zuschisse fiir den Aufbau von Ladestationen stellen eine Erstattung von férderfahigen
Kosten dar, die tatséchlich angefallen sind. Forderfahige direkte Kosten der betreffenden MaBnahmen (Aufbau von Ladestationen)
sind die spezifischen Kosten, die in direktem Zusammenhang mit der Durchfiihrung der MaBnahmen stehen und daher direkt diesen
zugerechnet werden kénnen.

Im Vergleich zum Vorjahr, werden zum 31.12.2024 zusatzlich Ertrédge aus Wahrungsumrechnung sowie sonstige operative
Aufwendungen ausgewiesen.

Die Ertrage aus Wahrungsumrechnung waren im Geschéftsjahr 2023 im Finanzergebnis klassifiziert. Da diese Effekte aus der
operativen Geschéaftstatigkeit resultieren, wurden sie 2024 in die sonstigen betrieblichen Ertréage umgegliedert.




Sonstige betriebliche Aufwendungen betreffen hauptsachlich periodenfremde Aufwendungen in Héhe von 1.351 T€ (2023: 180 T€).
Zuséatzlich werden in dieser Position Aufwendungen aus Sachbezligen von Arbeitnehmern in H6he von 98 T€ ausgewiesen (2023: 101
TE).

Ertrdge aus Zuschiissen und Rlckerstattungen umfassen 2024 zusatzlich Ertrage in Héhe von 137 T€ (2023: 110 T€), die aus der
Bereitstellung von Firmenwagen resultieren. Diese sowie die Aufwendungen im Rahmen von Sachbeziigen wurden 2023 in der
Gesamtergebnisrechnung unter der zusatzlichen Position “sonstige Ertrédge” unterhalb des Finanzergebnisses ausgewiesen. Da diese
Position zum Geschéftsjahr 2024 nicht mehr separat gezeigt wird, wurden diese Aufwendungen und Ertrage verursachungsgerecht
unter den sonstigen betrieblichen Aufwendungen und Ertrédgen klassifiziert. Dariiber hinaus waren unter den Ertrdgen aus
Zuschissen und Ruickerstattungen Zinsertrage fir Kreditvertrage ausgewiesen, die im Geschaftsjahr 2024 ins Finanzergebnis
umgegliedert wurden.

4. Vertriebs- und Verwaltungskosten

Die Vertriebs- und Verwaltungskosten bestehen im Wesentlichen aus Personalaufwand, Service und Wartung, Rechts- und
Beratungskosten, IT- und Backend-Kosten sowie Werbekosten:

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Personalaufwand 26.418 22.115
Service & Wartung 16.127 12.691
Rechts- und Beratungskosten 7.559 8.028
IT- und Backend-Kosten 7.511 5.534
Werbekosten 5.611 2.505
Erweiterungen flr Lizenzen. Konzessionen 2.173 2.201
Sonstige* 17.899 14.501
Gesamt 83.298 67.576

*angepasste Vorjahreswerte

Die in den Vertriebs- und Verwaltungsaufwendungen enthaltenen Rechts- und Beratungskosten betreffen im Wesentlichen die
rechtliche Beratung in gesellschaftsrechtlichen Fragen und die rechtliche Beratung im Zusammenhang mit dem Aufbau der
Ladestationen. Darlber hinaus sind Notarkosten und &hnliche Aufwendungen sowie Beratungskosten im Rahmen der Monats- und
Jahresabschlusserstellung in dieser Position enthalten.

Die in den IT- und Backend-Kosten enthaltenen IT-Beratungskosten resultieren im Wesentlichen aus Wartungskosten unseres
eigenen IT Backends ,Red Kite Cockpit" sowie der Identifizierung von Software-Alternativen/Funktionalitédten und
Weiterentwicklungen fir unser ERP System.

Die in den Vertriebs- und Verwaltungskosten enthaltenen Marketingaufwendungen betreffen im Wesentlichen die Kosten im
Zusammenhang mit der Gestaltung und Erstellung neuer Werbung fiir Tarife und Stationen sowie Presseauftritte zur Starkung
unserer Marke,

In den sonstigen Vertriebs- und Verwaltungsaufwendungen sind Lagerhaltungskosten, Versandkosten sowie Zollgebiihren in Hohe
von 1.364 T€ (2023: 910 T€) enthalten. Zusétzlich umfasst die Position Abschreibungen von immateriellen Vermdgenswerten in Hohe
von 2.786 T€ (2023: 848 T€) sowie Reisekosten in Hohe von 1.382 T€ (2023: 1.266 T€).

Darlber hinaus ist in dieser Position im Vergleich zum Vorjahr eine auBergewdhnliche Abschreibung auf beschadigte Ladesaulen in
Hohe von 1.432 T€ (2023: 845 T€) ausgewiesen. Diese war 2023 unter den Umsatzkosten klassifiziert.

Zudem werden periodenfremde Aufwendungen in Héhe von 1.351 T€ (2023: 180 T€) nicht mehr unter dieser Position gezeigt,
sondern sind im Geschaftsjahr 2024 unter den sonstigen betrieblichen Aufwendungen ausgewiesen.

Im Geschaftsjahr 2024 sind einmalige Aufwendungen fiir Restrukturierungen in Hohe von 2.120 T€ entstanden. Diese beziehen sich
groBtenteils auf Abfindungszahlungen, Rekrutierungs- und Beratungskosten. Zusatzlich ergaben sich einmalige Aufwendungen in
Hohe von 380 T€ aufgrund von Beratungsleistungen und behérdlichen Einreichungen, um rechtlichen und regulatorischen
Anforderungen nachzukommen. Darliber hinaus ist im Geschéftsjahr 2024 eine Abschreibung auf Porsche Ladeséaulen in Hohe von
320 TE€ erfasst.

Personalaufwand

Zum 31.12.2024 betragt der Personalaufwand 26.418 T€ (2023: -22.115 T€). Die Zusammensetzung des Personalaufwands kann der
nachstehenden Tabelle entnommen werden.

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Léhne und Gehalter 22.300 18.689
Kosten der sozialen Sicherheit 3.768 3.103
Kosten der Altersversorgung 350 323
Gesamt 26.418 22.115

Mitarbeiter




Die durchschnittliche Mitarbeiterzahl der in den Konzernabschluss einbezogenen Gesellschaften betrug im Geschaftsjahr zum 31.
Dezember 2024 244 (2023: 219).

Davon entfielen auf folgende Bereiche: 2024 2023
Transaktionen 176 37
Verwaltung 49 173
Umsatz 19 9
Gesamt 244 219

5. Finanzergebnis
Finanzertrage

Die Finanzertrage setzen sich wie folgt zusammen:

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Sonstige Zinsertrage* 1.225 60
Gesamt 1.225 60

* angepasste Vorjahreswerte

Im Vorjahr 2023 wurden Ertrage aus Fremdwahrungsumrechnung in Hohe von 2,201 T€ unter den Finanzertragen ausgewiesen. Da
diese aus der operativen Geschaftstatigkeit resultieren, werden sie seit dem Geschaftsjahr 2024 unter den sonstigen betrieblichen
Ertragen gezeigt. Zum 31.12.2024 belaufen sich diese auf 2.895 T€.

Sonstige Zinsertrdge in Hohe von 1.191 T€ (2023: 14 T€) waren 2023 unter den den sonstigen betrieblichen Ertragen ausgewiesen.
Da sich diese gréBtenteils auf Zinsertrage aus Kreditvertragen beziehen, ist die Darstellung im Finanzergebnis sachgerechter.
Zinsertrége in Hohe von 33 T€ (2023: 46 T€) waren in 2023 unter der zusétzlichen Position “sonstige Ertrége” unterhalb des
Finanzergebnisses gegliedert. Da diese Position seit dem Geschaftsjahr 2024 nicht mehr separat in der Konzern-
Gesamtergebnisrechnung ausgewiesen wird, wurden die darunter gegliederten Positionen den verursachenden Funktionsbereichen
zugeordnet.

Finanzaufwendungen

Die Zusammensetzung der Finanzaufwendungen stellt sich wie folgt dar:

Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Zinsen auf Leasingverbindlichkeiten -3.363 -1.566
Kreditzinsen -113 0
Gesamtzinsaufwand -3.476 -1.566
Gebuhren fir Kredite -632 -446
Gesamtfinanzaufwendungen* =4.108 =2.013
Finanzergebnis* -2.883 -1.953

* angepasste Vorjahreswerte

Im Vorjahr 2023 wurden Aufwendungen aus Fremdwahrungsumrechnung in Héhe von 4.088 T€ unter den Finanzaufwendungen
ausgewiesen. Da diese aus der operativen Geschaftstatigkeit resultieren, werden sie seit dem Geschaftsjahr 2024 unter den
sonstigen betrieblichen Aufwendungen gezeigt. Zum 31.12.2024 belaufen sich diese auf 4.655 T€

Der Anstieg der Finanzaufwendungen ist hauptsachlich auf den héheren Zinsaufwand aus Leasingverbindlichkeiten zurtickzufiihren.
6. Ertragsteuern
Die Ertragsteuern setzen sich wie folgt zusammen:

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Laufende Ertragsteuern
davon aus der aktuellen Periode -911 -294
davon aus frilheren Perioden -303 -276
-1.214 -570

Latente Ertragsteuern

davon aus temporéren Differenzen 0 -1.128
davon aus steuerlichen Verlustvortragen 0 -22.976
V] -24.104

Gesamte Ertragsteuern -1.214 -24.675




Der anzuwendende Ertragsteuersatz der Gruppe basiert auf dem Gewerbesteuersatz der Muttergesellschaft IONITY Holding GmbH &
Co. KG. Dieser betragt 17,15 % (2023: 17,15 %). Hierbei bericksichtigt wurden ein Basissatz fiir die Gewerbesteuer von 3,50 %
(2023: 3,50 %) und ein Gewerbesteuer-Hebesatz fiir Minchen von 490,00 % (2023: 490,00 %).

Die folgende Tabelle zeigt die steuerliche Uberleitungsrechnung:

Fiir den Zeitraum

Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023
in Tsd. € in Tsd. €
Ergebnis vor Steuern ((-) Verlust / (+) Gewinn) -58.608 -28.505
Erwarteter Steueraufwand (-) / Steuerertrag (+) bei einem 10.051 4.889
anzuwendenden Steuersatz von 17,15 % (2023: 17,15 %)
Steuern des Vorjahres -303 -276
Nicht abzugsfdahige Aufwendungen -33 -669
Wertberichtigung und Nichtansatz auf aktive latente Steuern des -10.929 -4.491
laufenden Jahres
Wertberichtigung auf aktive latente Steuern des Vorjahres 0 -24.104
Sonstige 0 -24
Effektive Ertragsteuern -1.214 -24.675

Latente Steuern ergeben sich aus folgenden Bilanzpositionen:

31. Dezember 2024

31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Aktive latente Steuern
Sonstige langfristige Vermégenswerte 577 639
\orrate 1 0
Forderungen aus Lieferungen 105 345
Sonstige kurzfristige Vermdgenswerte 3 0
Langfristige Leasingverbindlichkeiten 13.174 7.538
Langfristige Rickstellungen 5.707 6.008
Kurzfristige Leasingverbindlichkeiten 1.285 715
Steuerliche Verlustvortrage 2.679 1.472
Aktive latente Steuern vor Saldierung 23.530 16.718
Saldierung -23.530 -16.718
Aktive latente Steuern nach Saldierung V] ]
Passive latente Steuern
Sachanlagen -5.573 -5.852
Immaterielle Vermdgenswerte -3.249 0
Nutzungsrechte -14.210 -10.577
Vorrate 0 -4
Forderungen aus Lieferungen -50 0
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten -448 -284
Passive latente Steuern vor Saldierung =-23.530 -16.718
Saldierung 23.530 16.718
Passive latente Steuern nach Saldierung V] ]

Dem Konzern liegen steuerliche Verluste in Hohe von 315.160 T€ (2023: 243.106 T€) vor, die mit kinftigen steuerpflichtigen

Gewinnen der Gesellschaften, in denen die Verluste entstanden sind, verrechnet werden kénnen. Latente Steueranspriiche auf diese
Verluste wurden nur in dem Umfang angesetzt, in dem latente Steuerschulden auf temporare Differenzen verfiigbar sind. Die in 2024
angesetzten aktiven latenten Steuern in Hohe von 2.679 T€ (2023: 1.472 T€) betreffen gewerbesteuerliche Verlustvortrage in Héhe
von 15.620 T€ (2023: 8.582 T€)

Die Werthaltigkeit der aktiven latenten Steuern wird zu jedem Bilanzstichtag Gberpruft.

Die nicht genutzten steuerlichen Verluste, fiir die keine aktiven latenten Steuern in der Konzernbilanz erfasst wurden, betragt fir die
IONITY Holding GmbH & Co. KG 299.540 T€ (2023: 234.524 T€) und fir die IONITY GmbH 342 T€ (2023: 342 T€). Der eingefrorene
steuerliche Verlust der IONITY GmbH wird nach Aufhebung der steuerlichen Organschaft unbegrenzt nutzbar sein. Der steuerliche
Verlust der IONITY Holding GmbH & Co. KG ist unbegrenzt nutzbar.

7. Immaterielle Vermogenswerte

Die immateriellen Vermégenswerte sind in die folgenden Klassen unterteilt:




Anschaffungskosten oder
Bewertung

zum 1. Januar 2023
Zugénge

Umbuchung

zum 31. Dezember 2023
Zugénge

Umbuchungen

Abgénge

zum 31. Dezember 2024

Abschreibung und
Wertminderung

zum 1. Januar 2023
Abschreibung
zum 31. Dezember 2023

Abschreibungsaufwand fir
das Jahr

zum 31. Dezember 2024
Nettobuchwert

zum 31, Dezember 2024
zum 31. Dezember 2023

Lizenzen

in Tsd. €

794

348
429

Bauge-
nehmigung

in Tsd. €

452
244
42
738
92
153

984

-103
-52
-155
-73

-227

757
583

Computer
Software
und andere
Software

in Tsd. €

902
1.317
11.147
13.366
771

14.137

-715
-750
-1.465
-2.688

-4.155

9.983%*
11.901%

Geleistete
Anzahlungen

in Tsd. €

6.703
5.012
-11.421
295
8.334
-153

8.476

o 0 o e

o

8.476
295

Gesamt

in Tsd. €

8.851
6.574
-204
15.221
9.197

24.419

-1.130
-883
-2.013
-2.842

-4.856

19.564
13.208

* Der Nettobuchwert der Computer Software und andere Software in Hé6he von 9.983 T€ setzt sich zusammen aus der
selbsterstellten Software in Héhe von 9.511 T€ (2023: 11.896 T€) und der erworbenen Software in Héhe von 472T€ (2023: 5 T€).

Die immateriellen Vermdgenswerte der Gruppen werden wie folgt abgeschrieben:
Immaterielle Vermogenswerte

. Lizenzen: 4-5 Jahre
. Selbst erstellte immaterielle Vermdgenswerte (z.B. Software): 3-5 Jahre

. Software und andere erworbene immaterielle Vermégenswerte: 4-5 Jahre

8. Sachanlagen

Grundstiicke Lade- Anlagen Sonstige Gesamt
stationen in Bau Ausstattung
(in Betrieb)
in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €

Anschaffungskosten oder
Bewertung
zum 1. Januar 2023 5.881 295.417 65.889 2.083 369.270
Zugdnge* 10.178 169.832 101.159 1.390 282.559
Umbuchungen 204 21.763 -21.763 0 204
Abgange 0 -941 0 0 -941
zum 31. Dezember 2023 16.263 486.071 145.284 3.473 651.091
Zugénge* 3.643 124.025 57.098 1.213 185.980
Umbuchungen 0 56.674 -56.674 0 0
Abgdnge -3.290 -1.584 0 -4.874
zum 31, Dezember 2024 19.906 663.480 144.123 4.687 832.196
Abschreibungen und
Wertminderungen
zum 1. Januar 2023 1] -72.040 1] 1.057 73.097
Abschreibungen fir das Jahr 0 -39.945 0 357 40.302
Abgénge 0 -340 0 0 -340
zum 31. Dezember 2023 0 -111.645 0 1.414 113.059
Abschreibungen fiir das Jahr 0 -58.913 0 -465 -59.378




Grundstiicke Lade- Anlagen Sonstige
stationen in Bau Ausstattung
(in Betrieb)

in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €

Abgéange 0 1.313 0 0

zum 31. Dezember 2024 1) -169.245 (1) -1.878
Nettobuchwert

zum 31. Dezember 2024 19.906 494.235 144.123 2.809

zum 31. Dezember 2023 16.263 374.426 145.284 2.059

Gesamt

in Tsd. €
1.313
=171.123

661.073
538.032

*Die Zugédnge werden abziiglich der Verdnderung der Rickbauverpflichtung in Héhe von 1.748 T€ (2023: 24.036 T€) ausgewiesen.

Die Zugange zu den laufenden Baustellen betreffen den Aufbau von Ladestationen.
Die Zugange in der sonstigen Ausstattung betreffen die Blroausstattung.

Die Sachanlagen der Gruppe werden wie folgt abgeschrieben:
. Grundstlicke

— Parkplatze und andere Grundstiickverbesserungen: 25 Jahre

. Betriebseinrichtungen
— Ladestationen: 10 Jahre

— Netzanschluss: Vertragslaufzeit, die im Durchschnitt rund 12 Jahre betrdgt

. Sonstige Ausstattung (Blroausstattung)
- Geschaéftsausstattung (Computer, Telefone, etc.): 3-5 Jahre
- Biromobel und -zubehér: 13 Jahre

9. Sonstige langfristige Vermogenswerte

Die Zusammensetzung der sonstigen langfristigen Vermdgenswerte kann der nachstehenden Tabelle entnommen werden:

31. Dezember 2024

31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Zuschussforderungen* 7.287 7.182
Vorauszahlungen 471 970
Gesamt 7.759 8.152
Finanziell 7.287 7.182
Nicht-finanziell 471 970

*Die Zuschussforderungen bestehen aus einer kurzfristigen Forderung aus einer Kapitalzuwendung der Europdischen Union in Héhe

von 7.287 T€ (2023: 7.182 T€).

In den Vorauszahlungen sind Zahlungen enthalten, die im Zusammenhang mit Leasingvertragen (457 T€) geleistet wurden, die noch
nicht begonnen haben (Eintrittsgebihr als Einmalzahlung zur Standortmiete). Diese Vertrage raumen IONITY das Nutzungsrecht fiir
bestimmte Standorte ein, auf denen die Ladestationen errichtet und unterhalten werden. Die Abschreibung solcher Vorauszahlungen
erfolgt linear Uber die jeweilige Laufzeit des Leasingverhaltnisses. Die Eintrittsgebihr ist eine Vorauszahlung, da sie ein Teil der
Leasinggebiihr der Standortvertrage ist. IONITY mietet das Land des Standortpartners fiir seine Ladestationen. Die

Vertragslaufzeiten liegen zwischen 10-15 Jahren.
10. Sonstige kurzfristige Vermogenswerte
Die Aufteilung der sonstigen kurzfristigen Vermogenswerte kénnen folgender Tabelle entnommen werden:

31. Dezember 2024

in Tsd. €
Vorauszahlungen 3.365
Umsatzsteuerforderungen* 25.065
Kautionen 1.332
Sonstige 20.198
Gesamt 49.961
Finanziell 1.332
Nicht-finanziell 48.629

31. Dezember 2023
in Tsd. €

9.831

36.320

953

1.369

48.473

953

47.519

* Die Umsatzsteuerforderungen beinhalten im Wesentlichen erstattungsfdhige Vorsteuer im Zusammenhang mit getéatigten

Kapitalinvestitionen.




Aufgrund des im Jahr 2020 implementierten Software-as-a-Service-Ansatzes fir die neue SAP-ERP-Software IONITY werden die
daraus resultierenden Kosten nicht unter den immateriellen Vermdgenswerten, sondern unter den Vorauszahlungen aktiviert und
Uber die Vertragslaufzeit abgeschrieben.

11. Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente
Die Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente bestehen aus Bankguthaben bei verschiedenen Banken:
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Bankguthaben 87.971 95.980
Gesamt 87.971 95.980

Im Geschéftsjahr 2024 hat IONITY den mit der Credit Agricole Corporate and Investment Bank Deutschland geschlossenen
Darlehensvertrag auf 60.000 T€ erhoht. Die Kreditlinie wurde zum Bilanzstichtag nicht in Anspruch genommen.

12. Vorrate
Die Zusammensetzung der Vorrate kdnnen folgender Tabelle enthommen werden:

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Ersatzteile 5.118 5.097
Unterwegs befindliche Ware 0 1.263
Gesamt 5.118 6.360

Zum Bilanzstichtag waren - wie im Vorjahr - keine Vorratsbestéande zum niedrigeren voraussichtlichen NettoverauBerungswert zu
bewerten.

13. Eigenkapital

Das Eigenkapital der Gruppe setzt sich aus, eingezahltem Kapital und sonstigen Kapitalricklagen, die in den Anwendungsbereich von
IAS 32.16A und IAS 32.16B fallen, sowie aus Verlustvortragskonten und sonstigen Riicklagen, zusammen.

Wie im Kommanditgesellschaftsvertrag vom 12. November 2021 angegeben, wird Folgendes auf dem Ricklagen- und Verlustkonto
und nicht auf dem variablen Kapitalkonto verbucht:

i alle Einlagen des Kommanditisten mit Ausnahme von festen Kapitaleinlagen;

ii. den Anteil des Kommanditisten an den Verlusten der Kommanditgesellschaft, wie er im Jahresabschluss der
Kommanditgesellschaft festgestellt wird, in der Form und mit dem Inhalt, wie sie vom Gesellschafterausschuss genehmigt
wurden;

iii. alle ausschittungsfahigen Gewinne, die dem Kommanditisten zugewiesen werden, soweit dies erforderlich ist, um einen
Sollsaldo auf dem Reserve- und Verlustkonto des Kommanditisten auszugleichen; und

iv. den Anteil des Kommanditisten an den ausschittungsfahigen Gewinnen gemé&B Beschluss der Kommanditisten in
Ubereinstimmung mit den Bestimmungen des Joint Venture Vertrages.

V. Das eingezahlte Kapital betragt 186 T€ (2023: 186 T€). Das eingezahlte Kapital ist direkt proportional zu den Stimmrechten
jedes Gesellschafters.

Stimmrechte in

Gesellschafter %

GRP III HPC Lux S.a.r.l 24,39
BMW Group 15,12
Ford Motor Company 15,12
Mercedes Benz AG 15,12
Volkswagen Group 15,12
Hyundai Motor Corporation 10,75
Kia Motors Corporation 4,38

100,00

Das Kapitalanteile sind voll eingezahlt.

Die Verlustvortragskonten umfassen die aufgelaufenen Verluste, die dem Unternehmen nach Steuern entstanden sind. Sie werden
aus Griinden der besseren Transparenz vor Abzug von Ruicklagen ausgewiesen.

Die Gesellschafter haben derzeit nicht die Absicht, das entsprechende Kapital zuriickzufordern. Im Vergleich zur Vorperiode ergeben
sich keine Veranderungen. Der zurlickzuzahlende Betrag wiirde in etwa dem Nominalbetrag unter Beriicksichtigung des
Verlustvortrags entsprechen, da derzeit keine wesentlichen, nicht aktivierten immateriellen Vermdégenswerte zur Verfiigung stehen.

Das eingezahlte Kapital entspricht der Héhe des von den Kommanditisten eingezahlten Kapitals einschlieBlich des Nennwerts der
Anteile.




Die anderen Kapitalriicklagen dienen als Riicklagen fiur Investitionsvorhaben oder andere erwartete Aufwendungen, die in der
Zukunft anfallen werden.

14. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sind im Wesentlichen Abgrenzungen fir ausstehende Rechnungen und
Verbindlichkeiten aus Lieferung und Leistungen, fallig innerhalb eines Jahres.

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen* 26.072 19.303
Abgrenzungen* 22.774 70.697
Total 48.846 90.001

* angepasste Vorjahreswerte

Zum 31.12.2023 waren in den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Riickstellungen (2023: 723 T€) im Zusammenhang
mit Rechts- und Beratungsleistungen sowie dem Aufbau und der Instandhaltung von Ladestationen und Abgrenzungsposten fir
Stromkosten (2023: 4.050 T€) enthalten. Im Geschaftsjahr 2024 werden die Rickstellungsposten unter den sonstigen kurzfristigen
Ruckstellungen (Anhangangabe 16) und Abgrenzungsposten fir Stromkosten unter den sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten
(Anhangangabe 15) ausgewiesen. Dementsprechend wurde der Vorjahreswert fiir die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen fir 2023 um 4.774 T€ auf 90.001 T€ angepasst.

15, Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Verbindlichkeiten aus Access Fee 10 1.389
Verbindlichkeiten aus Obligatory Subscription Fee (variables Kapitalkonto) 6.880 6.880
Rechnungsabgrenzungsposten 1.285 1.671
Personalverbindlichkeit 3.965 3.805
Sonstige* 24.614 15.910
Gesamt 36.753 29.656

* angepasste Vorjahreswerte:

Zum 31.12.2023 waren in den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Abgrenzungsposten flir Stromkosten (2023: 4.050
T€) enthalten. Im Geschaftsjahr 2024 werden die Abgrenzungsposten fiir Stromkosten unter den sonstigen kurzfristigen
Verbindlichkeiten ausgewiesen. Dementsprechend wurde der Vorjahreswert fiir die sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten fiir 2023
um 4.050 T€ auf 15.910 T€ angepasst. Zum 31.12.2024 belaufen sich die Abgrenzungen fiir Stromkosten auf 16.094 T€.

Aus den Access Fees resultieren vertragliche Verpflichtungen in Héhe von 10 T€ (2023: 1.389 T€). Die Personalverbindlichkeit
beinhaltet im Wesentlichen Verbindlichkeiten aus Urlaubsanspriichen in Hohe von 436 T€ (2023: 620 T€), Verbindlichkeiten fur
Bonuszahlungen 2.178 T€ (2023: 2.075 T€) sowie Lohn- und Kirchensteuer in Héhe von 615 T€ (2023: 552 T€). Die
Sozialversicherungsverbindlichkeiten werden in Hohe von 543 T€ (2023: 554 T€) erfasst.

Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten

In den sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten sind im Wesentlichen Verbindlichkeiten aus Zuschissen in Héhe von 8.040 T€ (2023:
11.690 T€) enthalten. IONITY und seine Partner haben das EXPAND-E Global Project ins Leben gerufen und haben es fir die EU-
Finanzierung im Rahmen der Connecting Europe Facility eingereicht. Es handelt sich dabei um eines der groBten Projekte fir
Ladeinfrastrukturen in Europa, mit Installationen in 23 EU-Mitgliedsstaaten. Das Projekt ist in drei gekoppelte Antrage unterteilt:
Expand-E Cohesion, Expand-E General und Expand-E Ungarn.

Das EXPAND-E Global Project bringt ein Konsortium flihrender EU-Ladepunktbetreiber (IONITY, GreenWay, Renovatio und Fortisis),
eine Tochtergesellschaft des Energieunternehmens IPTO (Grid Telecom) und eine Tochtergesellschaft des Einzelhandelsunternehmens
Kesko (K-Auto) zusammen, die beschlossen haben, ein europaweites Netzwerk von 150 kW und 350 kW Ladeeinrichtungen fir
Leicht-Elektrofahrzeuge (LDV) und Schwerlast-Elektrofahrzeuge (HDV) zu errichten. Der EXPAND-E Zuschuss wird von der
EUROPEAN CLIMAT, INFRASTRUCTURE AND ENVIRONMENT EXECUTIVE AGENCY (CINEA) im Rahmen des CONNECTING EUROPE
FACILITY (CEF) Programms der Europaischen Union bereitgestellt.

Die Projektdauer betragt 36 Monate. Die Vertrage wurden am 6. Marz 2023 unterzeichnet. Basierend auf den Vereinbarungen wurde
2023 eine Vorauszahlung in Héhe von 18.000 T€ geleistet. Fiir jeden Ladepunkt (Charging Point, CP) ist ein fester Stiickpreis
festgelegt. Im Jahr 2024 wurde ein Betrag von 3.100 T€ flir Ladestationen bereitgestellt, die im Jahr 2024 in Betrieb genommen
wurden.

Weitere wesentliche Posten innerhalb der sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten betreffen Abgrenzungen fiir Umsatzbeteiligungen
(an Partner oder andere Parteien aufgrund entsprechender vertraglicher Vereinbarungen) i.H.v. 2.935 T€ (2023: 1.759 T€), sowie
Abgrenzungen fur variable/bedarfsabhangige Stromkosten i.H.v. 16.094 T€(2023: 4.050 T€).

Subscription Fee

Die Subscription Fee (OSF) ist eine Zahlung, die von den Original Equipment Manufacturers (OEM), die Gesellschafter der IONITY
Holding GmbH & Co. KG sind, an IONITY geleistet wurde. Die vier Griindungsgesellschafter griindeten IONITY, um eine
Schnellladeinfrastruktur in Europa aufzubauen. Jeder der OEMs sah darin eine wichtige Voraussetzung, um Elektrofahrzeuge
erfolgreich auf dem européischen Markt zu platzieren.




Bei der Griindung und Finanzierung von IONITY haben die Gesellschafter berlicksichtigt, dass sie mit unterschiedlichen BEV-Volumina
(Battery Electric Vehicles) und zu unterschiedlichen Zeitpunkten in der Anlaufphase in den Markt eingestiegen sind und somit
unterschiedlich oder zeitversetzt vom Aufbau des Schnellladenetzes profitieren wiirden. So wurde in der Anlaufphase eine anteilige
Finanzierung des Joint Ventures entsprechend den BEV-Volumina vereinbart, ohne dass die Stimmrechte der einzelnen Gesellschafter
beeintrachtigt wurden.

Demnach wurde in einer definierten Anlaufphase von drei Jahren eine "Finanzierungskomponente" gegen einen festen Aufschlag an
60 % der forderfahigen BEV-Kennzeichen der jeweiligen Marken der Joint-Venture-Parteien geknipft. Dieser feste Zuschlag hat bis
zum Ende des Geschaftsjahres 2021 die Obergrenze von 6,88 Millionen (aus JVA-Vereinbarung) erreicht.

Die Zahlung von OSF ist nur proportional zur Anzahl der von den OEMs produzierten und verkauften (und entsprechend
zugelassenen) Fahrzeuge. Die Finanzierungskomponente ist nicht an die tatséchliche Inanspruchnahme der IONITY-Dienstleistungen
gekoppelt. Es wird daher auf dem Konto des variablen Kapitals innerhalb der sonstigen Verbindlichkeiten verbucht.

16. Riickstellungen

Verpflichtung Sonstige Gesamt
zur Wiederher- Riickstellungen

stellung
in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €
zum 1. Januar 2023 17.241 17.241
Verbrauch 0 0
Zugang wahrend des Zeitraums 24.036 24.036
zum 31. Dezember 2023 41,278 723 42,001
Verbrauch 0 0 0
Zugang wéhrend des Zeitraums 1.748 0 1.748
Auflésung wéahrend des Zeitraums 0 -676 -676
zum 31. Dezember 2024 43.026 48 43.073
Kurzfristig 0 48 48
Langfristig 43.026 0 43.026

*Die nicht abgezinsten Verpflichtungen zur Wiederherstellung betragen 62.798 T€ (2023: 60.815 T€), die fiir die relevanten
Mietvertrédge mit einem Diskontsatzfaktor von 1% bis 3,14% (2023: 1% bis 3,1%) abgezinst wurden.

Zum 31.12.2023 waren in den Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen Riickstellungsposten (2023: 723 T€) enthalten. Da
sich diese hauptsachlich aus Rickstellungen fiir Rechts- und Beratungsleistungen sowie aus Riickstellungen fiir den Aufbau und die
Instandhaltung von Ladestationen zusammensetzen, werden diese seit dem Geschéaftsjahr 2024 unter den sonstigen kurzfristigen
Ruckstellungen ausgewiesen. Dementsprechend wurde der Vorjahreswert fiir die sonstigen Riickstellungen fiir 2023 um 723 T€ auf
723 TE€ angepasst.

Die Rickstellungen in Hohe von 43.026 T€ (2023: 41.278 T€) bestehen aus Rickstellungen fir die Verpflichtung zur
Wiederherstellung des urspriinglichen Zustandes der Standortflachen.

17. Finanzielle Vermdégenswerte und finanzielle Verbindlichkeiten

Die Bilanzpositionen der finanziellen Vermégenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten sind in Kategorien unterteilt. Die Buchwerte
fiir jede Kategorie sowie der jeweilige beizulegende Zeitwert sind in der folgenden Tabelle dargestellt:

31. Dezember 2024 Referenz Buchwert Buchwert Kategorie IFRS 9
zur Notiz
in Tsd. € 2024 2023
Finanzielle Vermodgenswerte
Sonstige langfristige Vermdgenswerte H.9 7.287 7.182 zu fortgefihrten
Anschaffungs-
kosten
Sonstige Forderungen H.10 1.332 953 zu fortgefiihrten
Anschaffungs-
kosten
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen H.18 25.810 22.976 zu fortgefiihrten
Anschaffungs-
kosten
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente H.11 87.971 95.980 zu fortgefiihrten
Anschaffungs-
kosten
Finanzielle Verbindlichkeiten
Sonstige langfristige finanzielle Verbindlichkeiten 3 3 Finanzielle
Verbindlichkeiten zu
fortgefiihrten
Anschaffungs-
'kosten
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen H.14 48.846 90.001 Finanzielle

Verbindlichkeiten zu




31. Dezember 2024 Referenz Buchwert Buchwert Kategorie IFRS 9
zur Notiz

in Tsd. € 2024 2023
fortgefihrten
Anschaffungs-
kosten
Leasingverbindlichkeiten mit Restlaufzeit unter einem H.23 7.493 4,170 Finanzielle
Jahr Verbindlichkeiten zu
fortgefiihrten
Anschaffungs-
kosten

Leasingverbindlichkeiten, mit Restlaufzeit von mehr H.23 76.817 43.955 Finanzielle
als einem Jahr Verbindlichkeiten zu
fortgefiihrten

Anschaffungs-

kosten

Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten mit einer H.17 0 0 Finanzielle
Restlaufzeit unter einem Jahr Verbindlichkeiten zu
fortgefihrten

Anschaffungs-

kosten

Das Management war der Ansicht, dass der beizulegende Zeitwert der Zahlungsmittel und sonstigen Forderungen, der Forderungen
aus Lieferungen und Leistungen, der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen, der Finanzverbindlichkeiten und der
sonstigen langfristigen finanziellen Verbindlichkeiten ihrem Nennwert entspricht.

18. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in Héhe von 25.803 T€ (2023: 22.903 T€) sind im Wesentlichen Forderungen aus
Vertrdgen mit Kunden im Anwendungsbereich des IFRS 15.

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €
Forderungen gegeniiber Dritten 25.803 22.903
Forderungen gegeniiber Kommanditisten 7 73
Gesamt 25.810 22.976

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind unverzinslich und haben in der Regel Laufzeiten von 30 bis 90 Tagen.
19. Nettogewinne und -verluste nach Bewertungskategorien

Die Nettogewinne und -verluste aus finanziellen Vermdégenswerten und Verbindlichkeiten, die nur aus der Kategorie fortgefiihrte
Anschaffungskosten resultierten, betrugen 0 T€ (2023: 0 T€).

20. Eventualverbindlichkeiten und andere Verpflichtungen

Es bestehen zum 31. Dezember 2024 Leasingvertrage, deren Laufzeit nach dem Stichtag beginnt. Die zukinftigen Leasingzahlungen
fir diese Leasingvertrage betragen:

Bis 1 Jahr: 1.848 T€, zwischen 1-5 Jahren: T€ 12.463 sowie Uber 5 Jahre: 46.931 T€

Zudem bestehen Mietvertrage fiir die Biiros in Miinchen, Dortmund, Frankreich und Norwegen. Darlber hinaus wurden Leasing-
Vereinbarungen in Bezug auf weitere Ladestandortvertrage abgeschlossen.

21. Angaben iiber nahestehende Unternehmen und Personen

Im Allgemeinen erfolgen Verkdufe an und Kdufe von nahestehenden Unternehmen zu Bedingungen, die denen entsprechen, die bei
Transaktionen nach dem Fremdvergleichsgrundsatz gelten.

Die Transaktionen mit nahestehenden Unternehmen und Personen betreffen ausschlieBlich Anteilseigner (Unternehmen mit
gemeinsamer Fihrung oder maBgeblichem Einfluss auf das Unternehmen), welche im Wesentlichen aus Umsatzerlésen/sonstigen
betrieblichen Ertragen von nahestehenden Unternehmen 14,946 T€ (2023: 29.112 T€), Verbindlichkeiten gegentiber nahestehenden
Unternehmen 6.880 T€ (2023: 6.880T€) sowie Riickstellung und sonstige Verbindlichkeiten gegenliber nahestehenden
Unternehmen1.295 T€ (2023: 3.060 T€) bestehen.

Art der Umsatzerlose/ Kdufe von Forderungen Verbindlich- Rechnungs-
Transaktion sonstige nahestehenden gegeniiber keiten abgrenzungs-
betriebliche Unternehmen nahestehenden gegeniiber posten und

Ertrage aus und Personen Unternehmen nahestehenden sonstige Ver-

nahestehenden und Personen Unternehmen bindlichkeiten

Unternehmen und Personen gegeniiber

und Personen nahestehenden

Unternehmen

und Personen

in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €

2023 29.112 0 73 6.880 3.060




Art der Umsatzerlose/ Kaufe von Forderungen Verbindlich- Rechnungs-
Transaktion sonstige nahestehenden gegeniiber keiten abgrenzungs-
betriebliche Unternehmen nahestehenden gegeniiber posten und

Ertrage aus und Personen Unternehmen nahestehenden sonstige Ver-

nahestehenden und Personen Unternehmen bindlichkeiten

Unternehmen und Personen gegeniiber

und Personen nahestehenden

Unternehmen

und Personen

in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €

2024 14.946 =596 7 6.880 1.295

Vergiitung von Fithrungskraften

Fiir den Zeitraum

Fiir den Zeitraum

in Schliisselpositionen des Konzerns 1. Januar 1. Januar
31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Kurzfristig fallige Leistungen 1.360 739
Gesamt 1.360 739

Bei den in der Tabelle ausgewiesenen Betrédgen handelt es sich um fallige Leistungen, die wahrend der Berichtsperiode im
Zusammenhang mit aktuellen sowie ehemaligen Fiihrungskréften in Schlisselpositionen als Aufwand erfasst wurden. Es gibt keine
weiteren langfristigen Vorteile, die dem Schlisselmanagement gewdhrt wurden.

22. Ziele und Grundsatze des Risikomanagements von Finanzinstrumenten

Die wesentlichen Finanzverbindlichkeiten des Konzerns umfassen Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstige
finanzielle Verbindlichkeiten. Diese Finanzverbindlichkeiten dienen im Wesentlichen der Finanzierung der Geschéftstatigkeit des
Konzerns. Zu den wesentlichen finanziellen Vermoégenswerten des Konzerns gehdren Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
sowie Zahlungsmittel und kurzfristige Einlagen, die direkt aus der Geschaftstatigkeit des Konzerns stammen.

Der Konzern ist Markt-, Kredit- und Liquiditatsrisiken ausgesetzt. Das Risikomanagement ist darauf ausgerichtet, potenzielle Risiken
zu identifizieren und die daraus resultierenden negativen Auswirkungen auf die finanzielle Entwicklung des Konzerns zu minimieren.
Das Risikomanagement erfolgt im Wesentlichen durch die kontinuierliche Uberwachung wesentlicher Risiken. Es bestehen keine
wesentlichen Marktrisiken, da der Konzern iber keine wesentlichen verzinslichen Vermogenswerte, Verbindlichkeiten und
Finanzinstrumente verfiigt. Wahrungsrisiken sind in dem Konzernabschluss nur in unbedeutender Héhe vorhanden..

Marktrisiko

Das Marktrisiko ist das Risiko, dass der beizulegende Zeitwert oder die zukiinftigen Cashflows eines Finanzinstruments aufgrund von
Marktpreisanderungen schwanken. Das Marktrisiko umfasst drei Arten von Risiken: das Zinsanderungsrisiko, das Wahrungsrisiko und
andere Preisrisiken, wie z. B. Aktienkursrisiko und Rohstoffrisiko. Das Unternehmen hat keine wesentlichen variabel-verzinslichen
Verbindlichkeiten. Finanzielle Vermdgenswerte, die auf Fremdwdahrungen lauten, sind ebenfalls unbedeutend. Aus diesem Grund
wurden keine Sensitivitatsanalysen oder Value-at-Risk-Berechnungen durchgefiihrt.

Zinsanderungsrisiko

Das Zinsénder_l_,lngsrisiko ist das Risiko, dass der beizulegende Zeitwert oder die zuklinftigen Cashflows eines Finanzinstruments
aufgrund von Anderungen der Marktzinssdtze schwanken. In den Jahresabschliissen sind keine wesentlichen Finanzverbindlichkeiten
enthalten. Der Konzern ist daher keinem signifikanten Zinsanderungsrisiko ausgesetzt.

Fremdwahrungsrisiko

Das Fremdwéhrungsrisiko ist das Risiko, dass der beizulegende Zeitwert oder die zukiinftigen Cashflows einer Risikoposition aufgrund
von Wechselkursanderungen schwanken. Das Risiko von Wechselkurséanderungen des Konzerns bezieht sich in erster Linie auf die
operative Geschaftstatigkeit des Konzerns (wenn Ertrédge oder Aufwendungen auf eine Fremdwahrung lauten) und die
Nettoinvestitionen des Konzerns in auslandische Tochtergesellschaften. Der Konzern ist im Rahmen seiner gewdhnlichen
Geschaftstatigkeit nach wie vor keinen wesentlichen Wahrungsrisiken ausgesetzt.

Kreditrisiko

Das Kreditrisiko ist das Risiko, dass eine Gegenpartei ihren Verpflichtungen aus einem Finanzinstrument oder einem Kundenvertrag
nicht nachkommt, was zu einem finanziellen Verlust fuhrt. Der Konzern ist Kreditrisiken aus seiner operativen Geschéaftstatigkeit (im
Wesentlichen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen) und aus seiner Finanzierungstatigkeit ausgesetzt, einschlieBlich Einlagen
bei Banken und Finanzinstituten, Devisengeschéften und anderen Finanzinstrumenten.

Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente

Der Konzern ist bei der Anlage von Zahlungsmitteln und Zahlungsmitteldquivalenten Verlusten im Zusammenhang mit Kreditrisiken
ausgesetzt. Die daraus resultierende Risikoposition steuert der Konzern durch Diversifikation und sorgféltige Auswahl der
Gegenparteien. Derzeit sind keine Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente aufgrund von Zahlungsausfallen tberféllig.

Wertminderungen auf Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente werden auf Basis des spezifischen Bankratings ermittelt. Diese
Wertminderungen wurden im Berichtsjahr aufgrund von Unwesentlichkeit nicht erfasst.

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und Vertragsvermégenswerte

Das Kundenkreditrisiko wird von jeder Geschéftseinheit gesteuert, die den festgelegten Richtlinien, Verfahren und Kontrollen des
Konzerns in Bezug auf das Kundenkreditrisikomanagement unterliegt.

Offene Kundenforderungen und Vertragsvermdgenswerte werden regelmaBig Gberwacht.




Der Konzern hat MaBnahmen ergriffen, um einen Kreditverlust zu minimieren, wenn vertragliche Zahlungen mehr als 30 Tage
Uberféllig sind. Daher wird im Jahr 2024 keine Wertminderung aufgrund von Unwesentlichkeit vorgenommen.

Es sind keine wesentlichen Kreditrisiken erkennbar.

Liquiditatsrisiko

Die wichtigsten Liquiditatsquellen des Unternehmens sind Zahlungsmittel und Zahlungsmittelédquivalente sowie der operative
Cashflow. Das Unternehmen hat keine ausstehenden Darlehen oder sonstige Verbindlichkeiten gegenuber Kreditinstituten. Zu
Gesellschafterfinanzierung: Basierend auf der 2021 geschlossenen Vereinbarung der Gesellschafter und der damit verbundenen
Investitionszusage wurden im Jahr 2024 zwei weitere Eigenkapital-Tranchen ausbezahlt, wodurch die Finanzierung sichergestellt ist.
Erganzend dazu, hat IONITY im Jahr 2025 erfolgreich eine Fremdkapitalfinanzierung in Héhe von 450 Mio. € abgeschlossen. Vor dem
Hintergrund sieht IONITY aktuell fiir die nachsten 12 Monate kein Liquiditatsrisiko fiir die Konzerngruppe (Vorjahr: kein
Liquiditatsrisiko). Der Konzern hat die Risikokonzentration in Bezug auf die Refinanzierung seiner Schulden beurteilt und im
Folgenden dargelegt.

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen haben Falligkeiten von jeweils unter einem Jahr.

Biszu 1 2-3 Monate Uber 3 Monate Summe
Monat
in TE in TE in TE in TE
Verbindlichkeiten aus Lieferungen -25.941 -130 0 -26.072

und Leistungen

Risikokonzentration

Risikokonzentrationen liegen vor, wenn mehrere Gegenparteien ahnliche Geschaftstdtigkeiten oder Tatigkeiten in derselben
geografischen Region ausiiben oder wirtschaftliche Merkmale aufweisen, die dazu fiihren wirden, dass ihre Fahigkeit, vertragliche
Verpflichtungen zu erfiillen, durch Anderungen der wirtschaftlichen, politischen oder sonstigen Bedingungen in &hnlicher Weise
beeintrachtigt wird. Die Konzentrationen geben die relative Sensitivitat der Leistung des Konzerns gegeniber Entwicklungen an, die
eine bestimmte Branche betreffen. Ein groBer Teil der liquiden Mittel des Konzerns wird von einer einzigen Bank gehalten, wodurch
ein Konzentrationsrisiko fuir den Konzern entsteht. Die Bank hat jedoch ein sehr gutes Rating, so dass das Risiko nicht als wesentlich
angesehen wird.

Um (berméaBige Risikokonzentrationen zu vermeiden, enthalten die Richtlinien und Verfahren des Konzerns spezifische Richtlinien,
die sich auf die Aufrechterhaltung eines diversifizierten Portfolios konzentrieren.

23. Nutzungsrechte
Nutzungsrechte fiir das Geschaftsjahr 2024:

Standort- Fahrzeuge Sonstige Gesamt
vertrage Vertrage
in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. € in Tsd. €

Kosten
Am 1. Januar 2023 39.142 683 3.563 43.388
Zugénge 24.774 0 416 25.190
Abgénge
Am 31. Dezember 2023 63.916 683 3.979 68.578
Zugénge 60.609 2.313 1.106 64.028
Abgdnge -21.107 -254 0 -21.362
Am 31. Dezember 2024 103.418 2,742 5.085 111.244
Kumulierte Abschreibungen und
Wertminderungen
Am 1. Januar 2023 11.105 524 1.939 13.568
Zugange 4.604 138 461 5.203
Am 31. Dezember 2023 15.709 662 2,400 18.771
Zugange 7.647 899 1.061 9.607
Am 31. Dezember 2024 23.356 1.561 3.461 28.378
Nettobuchwert 80.062 1.180 1.623 82.866
zum 31. Dezember 2024
Nettobuchwert 48.207 21 1.579 49.807

zum 31. Dezember 2023

Die folgenden Tabellen zeigen die Auswirkungen von Leasingverhéltnissen auf die Gesamtergebnisrechnung, sonstiges Ergebnis und
die Kapitalflussrechnung fir das Geschéaftsjahr:

Ergebniswirksame Verdnderungen Fiir den Zeitraum Fiir den Zeitraum
1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Zinsen fir Leasingverbindlichkeiten -3.363 -1.566




Ergebniswirksame Verdnderungen

Fiir den Zeitraum

Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Aufwendungen im Zusammenhang -343 -342
mit kurzfristigen Leasingverhaltnissen

Aufwendungen im Zusammenhang -1 -18

mit dem Leasing von geringwertigen Vermégenswerten

In der Kapitalflussrechnung erfasster Betrag

Fiir den Zeitraum

Fiir den Zeitraum

1. Januar 1. Januar

31. Dezember 2024 31. Dezember 2023

in Tsd. € in Tsd. €

Gesamter Mittelabfluss 11.503 5.612
Die folgende Tabelle zeigt die Falligkeitsanalyse der Leasingverbindlichkeiten:

Bis zu 1 Jahr 2-5 Jahren Uber 5 Jahren Summe

in TE in TE€ in TE in TE

Leasingverbindlichkeiten 7.493 24.339 52.478 84.309

24. Veroffentlichte, aber noch nicht in Kraft getretene Standards

Die neuen und gednderten Standards und Interpretationen, die bis zum Zeitpunkt der Verdéffentlichung des Konzernabschlusses
herausgegeben, aber noch nicht in Kraft getreten sind, sind im Folgenden aufgefiihrt. Der Konzern beabsichtigt, diese neuen und
geédnderten Standards und Interpretationen, falls zutreffend, anzuwenden, sobald sie in Kraft treten.

Mangel an Austauschbarkeit (Anderungen an IAS 21)

Am 15. August 2023 gab der International Accounting Standards Board (IASB oder Board) die Verlautbarung “Mangel an
Austauschbarkeit” und damit Anderungen an IAS 21 “Die Auswirkungen von Wechselkursdnderungen” (die Anderungen) heraus.

IAS 21 legt die Anforderungen fiir die Bestimmung des zu verwendenden Wechselkurses fiir die Verbuchung einer
Fremdwé&hrungstransaktion in die funktionale Wahrung und die Umrechnung einer auslandischen Operation in eine andere Wahrung
fest. Sofern eine Wéhrung nicht austauschbar ist, wird die Auswahl einen angemessenen Wechselkurs erschwert,

Die Anderungen klaren, wie eine Gesellschaft beurteilen sollte, ob eine W&hrung austauschbar ist und wie sie einen Spot-
Wechselkurs bestimmen sollte, wenn die Austauschbarkeit fehlt, und erfordern die Offenlegung von Informationen, die es den
Benutzern von Finanzberichten ermdglichen sollen, ein Versténdnis Gber die Auswirkungen der mangelnden Umtauschbarkeit einer
Wahrung in eine andere Wahrung auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns zu erlangen.

Die Anderungen treten fiir Geschaftsjahre in Kraft, die am oder nach dem 1. Januar 2025 beginnen. Eine vorzeitige Einfilhrung ist
zuldssig, muss aber offengelegt werden.

Es wird nicht erwartet, dass die Anderungen wesentliche Auswirkungen auf den Konzernabschluss haben werden.
Anderungen zur Klassifizierung und Bewertung von Finanzinstrumenten - Anderungen an IFRS 9 und IFRS 7

Am 30. Mai 2024 hat das IASB gezielte Anderungen an IFRS 9 und IFRS 7 herausgegeben, um auf aktuelle Fragen aus der Praxis zu
reagieren und neue Anforderungen nicht nur fiir Finanzinstitute, sondern auch fiir Unternehmen einzufiihren, Diese Anderungen:

. klaren das Datum der Erfassung und Ausbuchung einiger finanzieller Vermoégenswerte und Verbindlichkeiten, mit einer
neuen Ausnahme fiir einige finanzielle Verbindlichkeiten, die Uber ein elektronisches Geldtransfersystem abgewickelt
werden;

. klaren und erganzen die Anleitung zur Beurteilung, ob ein finanzieller Vermdgenswert das Kriterium der ausschlieBlich aus
Zins- und Tilgungszahlungen (SPPI) erfiillt;

. figen neue Offenlegungspflichten fiir bestimmte Instrumente mit vertraglichen Bedingungen hinzu, die die Zahlungsstréme
andern kénnen (wie beispielsweise einige Finanzinstrumente mit Merkmalen, die an die Erreichung von Umwelt-, Sozial- und
Governance-Zielen geknipft sind); und

aktualisieren die Offenlegungen fir Eigenkapitalinstrumente, die zum beizulegenden Zeitwert durch das sonstige Gesamtergebnis
(FVOCI) ausgewiesen werden.

Die Anderungen treten fiir Geschaftsjahre in Kraft, die am oder nach dem 1. Januar 2026 beginnen.

Es wird nicht erwartet, dass die Anderungen wesentliche Auswirkungen auf den Konzernabschluss haben werden,

Anderungen an IFRS 9 und IFRS 7 “Vertrige iiber naturabhingige Stromversorgung”

Am 18.Dezember 2024 verbffentlichte der IASB gezielte Anderungen an IFRS 9 und IFRS 7 “Vertrage Uber naturabhangige
Stromversorgung” (“Contracts Referencing Nature-dependent Electricity”), um Unternehmen zu unterstiitzen, die Auswirkungen von
Vertrdgen Uber naturabhangige Stromversorgung, wie z.B. Strom aus Wind- oder Solarenergie, in ihren Abschliissen besser zu
beriicksichtigen. Derzeit treten bei derartigen Vertrdgen insbesondere bilanzielle Herausforderungen in Bezug auf die Anwendung der
Eigenbedarfsausnahme sowie der Bilanzierung von Sicherungsgeschéften nach IFRS 9 auf.

Der Geltungsbereich dieser Regelungen erstreckt sich auf Vertrage Gber naturabhangige Stromversorung, bei denen ein
Unternehmen Schwankungen der zugrundeliegenden Strommenge durch natirliche Bedingungen (z.B. dem Wetter) ausgesetzt ist.




Solche Vertrége verpflichten Kaufer, den von einer Anlage produzierten Strom entsprechend ihres Anteils abzunehmen, was dazu
fihren kann, dass Unternehmen zeitweise Strom kaufen missen, den sie nicht nutzen kénnen.

Trotz der Notwendigkeit, nicht genutzten Strom zu verkaufen, bleibt die Eigenbedarfsausnahme nach IFRS 9.2.4 ff. auf relevante
Vertrage anwendbar, wenn ein Unternehmen durch den Vertrag bisher als Nettokdufer von Strom agiert hat und dies voraussichtlich
auch fir die verbleibende Vertragsdauer der Fall sein wird.

Die Anderungen enthalten zudem Erleichterungen hinsichtlich der Bilanzierung von Sicherungsgeschéften sowie neue Angabepflichten
flr Vertrage Uber naturabhangige Stromversorgung.

Vorbehaltlich des Endorsements durch die EU, treten die Anderungen fiir Geschéftsjahre in Kraft, die am oder nach dem 1. Januar
2026 beginnen. Eine vorzeitige Anwendung ist zulassig.

IFRS 18 - Darstellung und Anhangangabepflichten in Finanzberichten

Im April 2024 hat der IASB den Standard IFRS 18 Prdsentation and Disclosure in Financial Statements verdffentlicht. Der Standard
ersetzt IAS 1 und enthalt neue Regelungen zur Gliederung der Gewinn- und Verlustrechnung, zu von der Unternehmensleitung
definierten Leistungskennzahlen sowie zur Zusammenfassung und Aufgliederung von Posten in der Gewinn- und Verlustrechnung.

Die neuen Regelungen sind verpflichtend spéatestens auf Geschéaftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2027
beginnen.

Der Konzern prift derzeit die Auswirkungen von IFRS 18 auf den Konzernabschluss. Eine vorzeitige Anwendung von IFRS 18 ist
derzeit nicht beabsichtigt.

IFRS 19 — Angaben von Tochterunternehmen ohne 6ffentliche Rechenschaftspflicht

Im Mai 2024 hat der IASB den IFRS 19 verdffentlicht. Der neue Standard IFRS 19 erlaubt es bestimmten berechtigten
Tochtergesellschaften von Muttergesellschaften, die nach den IFRS-Rechnungslegungs-standards berichten, reduzierte
Angabepflichten anzuwenden.

Die Anderungen treten fiir Geschaftsjahre in Kraft, die am oder nach dem 1. Januar 2027 beginnen.
Es wird nicht erwartet, dass die Anderungen wesentliche Auswirkungen auf den Konzernabschluss haben werden.
25. Ereignisse nach dem Berichtszeitraum

IONITY hat im Jahr 2025 erfolgreich eine Fremdkapitalfinanzierung in Héhe von 450 Mio. € abgeschlossen, inklusive der Option, die
Kreditlinie spater um bis zu 150 Mio. € fir zuklnftiges Wachstum zu erhdhen.

Darlber hinaus hat das Management alle Ereignisse nach der Berichtsperiode bis zu dem Zeitpunkt, an dem der Abschluss zur
Verdffentlichung zur Verfiigung stand, beurteilt und festgestellt, dass keine Ereignisse eingetreten sind, die Anderungen oder
zusatzliche Angaben in dem Konzernabschluss erfordern wirden.

Miinchen, 20. Mai 2025
Die Geschaftsfiihrung der IONITY Management GmbH
Jeroen van Tilburg, Geschéftsfiihrer

Torsten Kiedel, Geschiéiftsfiihrer

Zusammengefasster Lagebericht:

Der Konzernlagebericht von IONITY wurde gemaR § 315 Abs. 5 HGB in Verbindung mit § 298 Abs. 2 HGB mit dem Lagebericht der
IONITY Holding GmbH & Co. KG (Muttergesellschaft) zusammengefasst. Der Lagebericht wird daher zusammengefasster Lagebericht
genannt. Die bereitgestellten Informationen gelten, soweit nicht anders vermerkt, fir den IONITY-Konzern sowie fiir die IONITY
Holding GmbH & Co. KG gemeinsam. Kapitel, die lediglich Informationen zur IONITY Holding GmbH & Co. KG enthalten, sind als
solche gekennzeichnet.

A. Grundlagen des Konzerns
1. Geschiftsmodell

Das Kerngeschaft des IONITY-Konzerns ist die Errichtung und der Betrieb eines Schnellladenetzwerks an Autobahnen und
SchnellstraBen fiir Fahrzeuge mit batteriebetriebenem Elektroantrieb, der Erwerb oder das Eingehen sowie das Halten von
Gesellschaftsbeteiligungen an Gesellschaften mit einem vergleichbaren Gesellschaftszweck und die Erbringung von entsprechenden
Dienstleistungen gegenliber Gesellschaften, an denen die Gesellschaft Beteiligungen halt. Die Muttergesellschaft wurde unter der
Nummer HRA 107287 beim Amtsgericht Miinchen eingetragen und nahm ihre operative Tatigkeit im Geschaftsjahr 2018 auf.

Der Konzern ist ein Gemeinschaftsunternehmen der Automobilhersteller BMW Group, Ford Motor Company, Hyundai Motor Group mit
Hyundai und Kia, Mercedes Benz AG, dem Volkswagenkonzern mit Audi und Porsche sowie dem Finanzinvestor BlackRock und setzt
sich aus drei deutschen Gesellschaften zusammen: die IONITY Holding GmbH & Co. KG als die Muttergesellschaft, die IONITY GmbH
als die operative Tochter und die IONITY Management GmbH als personlich haftende und zur Geschaftsfliihrung und Vertretung der
IONITY Holding GmbH & Co. KG berechtigte Komplementarin.

Im Geschéftsjahr erfolgt der Vertrieb zu ca. 75% Uber Mobility Service Provider (MSPs) als B2B-Partner. Diese blindeln den Zugang
zu Ladepunkten verschiedener Ladepunktanbieter (CPOs) innerhalb Europas zu einem Netzwerk von mehreren hunderttausend
Ladepunkten. Die IONITY GmbH bietet den MSPs Zugang zum IONITY-Netzwerk (iber sogenannte Roaming-Plattformen, Uber die
MSPs einfach Zugang erhalten kénnen. Vertriebliches Ziel ist es, MSPs mit relevanten Umsétzen in eine direkte Vertragsbeziehung




mit IONITY zu bekommen, um einerseits weniger Marge an Roaming-Plattformen abzugeben und andererseits durch die direkte
Vertragsbeziehung auch attraktivere Kundenangebote wie Vertragsprodukte (Subscriptions) mit fixen, kontinuierlichen
Monatsgebiihren zu platzieren. Aktuell entfallen auf die groBten sieben MSP-Partner ca. 75% des gesamten B2B-Umsatzes. Die neue
IONITY-Strategie zielt darauf ab, das bedeutende B2B-Geschaft durch adjustierte Angebotsstrukturen weiter auszubauen und
zusatzlich Anstrengungen im B2C-Geschéft zu entfalten, d.h. in die direkte Kundenansprache zu gehen.

Um operative Stabilitdt zu erhalten, setzt IONITY weiterhin auf eine Multi-Supplier-Strategie fiir unser Hardware-Portfolio, bestehend
aus Tritium, ABB, Ekoenergetyka und Alpitronic. IONITY fiihrt kontinuierlich lokale Ausschreibungen fiir den Bau von Infrastrukturen

und Umspannwerken durch und startet Entwicklungsprojekte fiir neue Technologien. Das Ziel ist es, lokale Kapazitdten zu erweitern

und die Wettbewerbsfahigkeit zu sichern.

Wie in den vergangenen Jahren setzt IONITY bei der Energiebeschaffung weiterhin auf eine langfristig orientierte, strukturierte
Beschaffung, bei der die landerspezifischen Marktgegebenheiten beriicksichtigt werden. Dadurch werden die Auswirkungen
kurzfristiger Preisschwankungen auf das Beschaffungsportfolio reduziert.

Mit dem Beginn des Geschéftsjahres 2018 entstanden im Zeitablauf in insgesamt 24 Landern (auf deutscher und européischer
Ebene) Betriebsstatten der IONITY GmbH. Einige Betriebsstatten wie z. B. Norwegen waren bereits im Geschaftsjahr 2017 operativ
tatig. Neben dem Sitz des Konzerns in Miinchen bestanden zum 31. Dezember 2024 Betriebsstétten an folgenden Standorten:

Deutschland Kroatien Slowenien

(Sitz des Konzerns)

Belgien Lettland Spanien

Dénemark Litauen Polen

Estland Niederlande Portugal

Finnland Norwegen (nicht-EU) Tschechien

Frankreich Schweden Ungarn

Irland Schweiz (nicht-EU) Vereinigtes Kdnigreich
(Kantone Bern, Freiburg, (nicht-EU)

Luzern, St. Gallen, Tessin,
Uri, Wallis, Ziirich)
Italien Slowakei Osterreich

2. Ziele und Strategien

Zielsetzung des Konzerns ist es, ein profitables, sich selbsttragendes und wettbewerbsfahiges Unternehmen im Bereich der
Errichtung und des Betriebs von &ffentlich zuganglicher Schnellladeinfrastruktur in einem Netzwerk in Europa (und dem Vereinigten
Konigreich) sowohl auf gemieteten als auch auf eigenen Flachen zu entwickeln.

IONITY hat einen bedeutenden Geschéftsfiihrerwechsel vollzogen, bei dem Jeroen van-Tilburg die Rolle des CEO und Torsten Kiedel
die Rolle des CFO lbernahm. Mit dieser Neuausrichtung strebt das Unternehmen eine weiterhin starke Wachstumsstrategie an, um
die Rolle im Bereich der Elektromobilitatsinfrastruktur weiter auszubauen. Unter der neuen Flhrung wird IONITY weiterhin fokussiert
auf die Expansion des Schnellladenetzwerks und die Verstarkung strategischer Partnerschaften setzen, um die Elektromobilitat
voranzutreiben und den Ubergang zu einer nachhaltigeren Zukunft zu unterstiitzen.

Im Jahr 2024 wurden in Europa insgesamt rund 2,1 Mio. batterieelektrische Fahrzeuge (BEVs) verkauft (Quelle: S&P GADT Januar
2025), was in etwa den Verkdufen des Vorjahres entspricht. Das Vereinigte Kénigreich verzeichnete mit ca. 400.000 Neuzulassungen
die hochsten Zahlen, gefolgt von Deutschland mit rund 397.000 Neuzulassungen.

Trotz der Stagnation der Verkaufszahlen wird fiir 2025 ein signifikanter Anstieg des BEV-Marktanteils in Europa auf 20-24%
prognostiziert, angetrieben durch die Einfihrung erschwinglicherer Modelle und verscharfter CO2-Flottenziele der EU.

Gleichzeitig hat sich der Markt fir Ladeninfrastruktur positiv entwickelt. Die Zahl an Schnellladesaulen (> 150KW) ist in Europa 2024
von rund 35.000 Ladesdulen um 84% auf 69.000 Ladesdulen gewachsen (Quelle: EcoMovement, Januar 2025). Das zeigt, dass der
Bedarf an Ladensdulen, explizit im Schnellladebereich, wie auch bereits im Vorjahr hoch ist. Dies bericksichtigend hat der Konzern
im Jahr 2024 die Unternehmensstrategie aktualisiert. Der Fokus von IONITY liegt weiterhin darauf, Elektromobilitdt mit dem PKW auf
der Langstrecke, das heiBt mit einem HPC-Ladenetzwerk entlang der Autobahnen und FernstraBen, zu ermdglichen. In Anbetracht
des wachsenden Bedarfs an 6ffentlichem Schnellladen, wird IONITY auch zunehmend Ladeparks in Metropolregionen und entlang
stark befahrener RingstraBen errichten. Kiinftige Standorte werden mit durchschnittlich 6 bis 12 Ladepunkten geplant, groBe
Ladehubs sogar mit 18 bis 24 Ladepunkten. Darliber hinaus sollen bestehende Standorte - entlang hoch frequentierter Strecken mit
groBem Bedarf an Ladeinfrastruktur - mit zusatzlichen Ladestationen aufgeristet werden, soweit es die 6rtlichen Gegebenheiten
zulassen. IONITY plant bis Ende 2028 mehr als 1.000 Ladeparks mit etwa 10.000 leistungsstarken High-Power-Charging (HPC)-
Ladepunkten (bis zu 350 kW) in 24 europdischen Landern zu errichten und zu betreiben.

Fir Kunden mit eingeschrankter Mobilitét (z.B. Rollstuhlfahrer) sind die Stellplédtze an den Ladesaulen mit einer Breite von 3,5 m
konzipiert, die Bordsteine abgesenkt und die Ladeséule ist Giber ein Mobilgerat steuerbar, um auch dieser Kundengruppe Zugang zu
offentlichem Schnellladen bieten zu kénnen.

Zuséatzlich sollen weitere MaBnahmen ergriffen werden, um das Ladeerlebnis zu verbessern, Neben Dachern an ausgewahlten
Ladeparks wahlt IONITY Standorte mit angrenzendem Gastronomieangebot. Durch das Angebot umfassender digitaler Dienste, die
durch die IONITY App zugénglich werden, haben Kunden europaweit eine einheitliche und komfortabel bedienbare Schnittstelle zum
IONITY HPC-Ladenetzwerk.

Daruber hinaus positioniert sich IONITY stark im Direktkundengeschaft und bietet Ladekunden bedarfsgerechte Tarife an, die
ebenfalls iber die IONITY App gebucht werden kénnen. In Anbetracht des kontinuierlich steigenden Bedarfs an erneuerbarer Energie
wird IONITY mittel- bis langfristig im Bereich des Energieeinkaufs und -managements erganzende MaBnahmen ergreifen. Ziel ist es,
bedarfsgerecht und kosteneffizient griinen Ladestrom zu beziehen und der Kundschaft anbieten zu kdnnen.




Zum 31. Dezember 2024 umfasst das IONITY HPC-Ladenetzwerk 727 Standorte mit insgesamt 4.689 Ladepunkten in 24
europaischen Landern, wahrend sich 62 Standorte im Bau befanden. Im Geschéftsjahr 2024 hat der Konzern somit weitere 133
Ladeparks aufgebaut und in Betrieb genommen. Die Finanzierung erfolgte durch Eigenkapital.

B. Wirtschaftsbericht
1. Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene Rahmenbedingungen

Die Verbreitung von Elektrofahrzeugen (EVs) ist ein wichtiger Faktor fir das Geschéftsergebnis von IONITY. Die Elektromobilitat
wachst kontinuierlich und die Politik und Automobilindustrie halten an ihren Zielen zur Elektrifizierung und Senkung der CO2-
Emissionen fest. Die internationale Automobilindustrie hat fiir 2025 ein deutlich breiteres Angebot an Elektrofahrzeugen
unterschiedlichster Fahrzeugklassen angekiindigt, um noch mehr Privathutzer zu erreichen. Dank steigender Reichweiten sind diese
Fahrzeuge zunehmend langstreckentauglich und werden auch fiir private Reisen genutzt. Zudem elektrifizieren Taxi- und
Verkehrsunternehmen sowie Logistikdienste ihre Fahrzeugdflotten, nicht zuletzt, um die zunehmenden Nachhaltigkeitsanforderungen
und individuell gesetzte Nachhaltigkeitsziele zu erflllen.

Wie die Zahlen zur Entwicklung der Schnelladeinfrastruktur zeigen, wachst der Bedarf und die Bedeutung 6ffentlicher
Schnellladeinfrastruktur fir private wie kommerzielle Fahrzeuge signifikant, etablierte und neue Marktteilnehmer investierten in den
Ausbau bestehender und neuer Ladenetze. Neben den groBen Ol- und Gasanbietern expandierten auch lokale und multinationale
Ladenetzbetreiber grenziiberschreitend.

MaBgeblich entscheidend fiir die steigenden Verkaufszahlen von rein elektrisch angetriebenen Fahrzeugen (BEV) sowie die
Investitionen in den Ausbau der Ladeinfrastruktur sind politische Entscheidungen und Vorschriften. Mit dem Ziel der EU, Europa auf
100% emissionsfreie Fahrzeuge umzustellen, ist ein wachsendes Angebot an BEVs zu verzeichnen.

Diese Entwicklungen treiben weiter den Bedarf an elektronischen Komponenten fiir Elektrofahrzeuge, aber vor allem fiir erneuerbare
Energien und Ladeinfrastruktur. Die Beschaffung auf dem globalen Markt stellt fiir alle Marktteilnehmer weiterhin eine
Herausforderung dar. Die Beschaffungslandschaft und das politische und makro6konomische Umfeld bleiben komplex, und die
Lieferzeiten fiir Hardwaresysteme kdnnten sich verlangern, wenn sich die globalen Marktbedingungen verschlechtern.

Durch den rasch wachsenden Markt in Europa und den zunehmenden Ausbau der Ladeinfrastruktur wird die Akquisition neuer
Standorte immer wettbewerbsintensiver. Angesichts dessen rechnet IONITY mit einer starkeren Konsolidierung der Branche. Kleinere
Anbieter von Ladeinfrastrukturen kénnten aufgrund von finanziellen oder betrieblichen Herausforderungen entweder mit gréBeren
Wettbewerbern fusionieren oder den Markt verlassen. Infolgedessen werden die Bemihungen um eine rasche Akquisition neuer
Standorte weiter intensiviert, um den Ausbau des HPC-Ladenetzwerks voranzutreiben und die eigene Marktposition zu sichern.

Mit Ladeparks in 24 Landern betreibt IONITY das gréBte HPC-Ladenetz offen fiir Elektrofahrzeuge aller Marken in Europa. Uber 24
Lander ist IONITY einer der drei filhrenden Netzbetreiber mit HPC-Ladepunkten.

Dank der Ladeleistung von bis zu 350 kW - dem ultra High Power Charging (HPC) - kénnen Elektrofahrzeuge bei IONITY besonders
schnell laden. Der Strom hierfiir wird ausschlieBlich aus 100% erneuerbaren Energiequellen bezogen. Damit ist IONITY ein wichtiger
Teil der Energie- und Mobilitdtswende in Europa.

Mit Blick auf das Jahr 2025 bleibt die Geschaftsentwicklung von IONITY eng mit dem Wachstum der Elektromobilitat, der
erfolgreichen Akquisition neuer HPC-Ladestandorte und der Verfligbarkeit von Ladeprodukten und -dienstleistungen verbunden. Das
Unternehmen wird sich weiterhin an die Branchendynamik anpassen, Risiken proaktiv managen und Chancen nutzen, um seine
starke Marktposition in der sich schnell entwickelnden E-Mobilitédtsbranche zu behaupten.

2. Geschiftsverlauf und Lage im Jahr 2024 des IONITY-Konzerns
a) Ertragslage

Die Umsatzerldse erhdhten sich im Vergleich zum Vorjahreszeitraum um +27,0 Mio. € (Vorjahr: +50,4 Mio. €) auf 157,3 Mio. €
(Vorjahr: +130,4 Mio. €) und enthalten Umsatzerlése aus dem B2B (Business-to-Business) und B2C (Business-to-Customer)-
Segment. Der Umsatzanstieg resultiert aus den Umsatzerlosen mit Mobilitatsanbietern (MSPs) (+17,4 Mio. € (Vorjahr: +32,3 Mio.
€)) sowie aus den B2C-Kunden (Direktkunden, ohne MSP-Vertrag: +14,2 Mio. € (Vorjahr: +7,9 Mio. €)), bedingt durch neu
zugelassene Elektrofahrzeuge. Somit konnte eine Steigerung um ca. 45 % der Ladevorgdnge gegeniiber dem Vorjahr verzeichnet
werden.

Die Prognose der Umsatzentwicklung fir das Jahr 2024 ging von einem Anstieg auf ca. 197 Mio. € aus. Im Jahr 2024 wurden
157,3 Mio. € Umsatzerlése erzielt, womit die Prognose nicht erfillt wurde. Urséchlich hierflir waren im Wesentlichen ein starkerer
Wettbewerb und die spatere Realisierung der Errichtung von neuen Ladepunkten. Die getroffene Einschatzung der Erlése aus
Emissionshandel (EU; Renewable Energy Directive II) fir das Jahr 2024 ging von einer Summe in H6he von 6,0 bis 7,5 Mio. € aus.
Im Jahr 2024 konnten fir bereits erworbene Zertifikate (THQ Quoten) Erlése in Hohe von rund 13,8 Mio. € zu Marktkonditionen
verkauft werden.

Die Umsatzkosten stiegen filir das Jahr 2024 um +44,8 Mio. € (Vorjahr +22,2 Mio. €), was im Wesentlichen durch die gestiegenen
Umsatzerlése und die damit einhergehenden héheren abgenommenen Strommengen (303 GWh zu 60,7 Mio. € vs. Vorjahr 230 GWh
zu 43,1 Mio. €) begriindet werden kann.

Der Anstieg der sonstigen betrieblichen Ertrage um +4,4 Mio. € (Vorjahr 43,9 Mio. €) resultiert im Wesentlichen aus der Auflésung
von Abgrenzungen flir Beratungsleistungen und Wartung- und Instandhaltung des Vorjahres.

Der Anstieg der Vertriebskosten, Verwaltungskosten und sonstigen betrieblichen Aufwendungen betrug +15,7 Mio. € (Vorjahr +10,6
Mio. €) und betrifft im Wesentlichen den darin enthaltenen Personalaufwand (+4,3 Mio. €), Service und Wartungsaufwand
(+3,4 Mio. €), Werbekosten (+3,1 Mio. €), IT- und Backendaufwand (+2,0 Mio. €) sowie tbrigen Aufwand (+3,40 Mio. €).

Im Berichtsjahr wurden die Ertrége und Aufwendungen aus Fremdwéhrungsumrechnung aus den Finanzertrdgen und -aufwendungen
in die sonstigen betrieblichen Ertrage umgegliedert und dort gesondert ausgewiesen, weshalb diese bei der Berechnung des
Finanzergebnisses keine Beriicksichtigung mehr finden. Das Vorjahr wurde entsprechend angepasst. Zu Vergleichszwecken wird der




Vorjahreswert der Finanzertrdge und -aufwendungen in angepasster und vorheriger Darstellung gezeigt. Die Finanzierungskosten
erhohten sich im Vergleich zum Vorjahr um +0,3 Mio. € (Vorjahr nach Umgliederung der Aufwendungen aus
Fremdwéahrungsumrechnung in die sonstigen betrieblichen Ertrage: -0,4 Mio. €; Vorjahr It. Bericht: +0,8 Mio. €). Die Zinsen auf
Leasingverbindlichkeiten erhdéhten sich um +1,8 Mio. € (Vorjahr: +0,8 Mio. €). Die Finanzertrage erhdhten sich im Geschaftsjahr
2024 um +1,2 Mio. € auf 1,2 Mio. €. (Vorjahr nach Umgliederungen innerhalb der GuV: 0,1 Mio. €; Vorjahr It. Bericht: 2,2 Mio. €).
Das Finanzergebnis verminderte sich somit insgesamt im Vergleich zum Vorjahreszeitraum um -0,9 Mio. € auf -2,9 Mio. € (Vorjahr
nach Umgliederung der Aufwendungen aus Fremdwahrungsumrechnung in die sonstigen betrieblichen Ertrédge: -2,0 Mio. €; Vorjahr
It. Bericht: -3,9 Mio. €).

Die flir das Jahr 2024 getroffene Einschdtzung der Ergebnisverschlechterung im Vergleich zum Vorjahr um rund 8,7 Mio. € ist nahezu
eingetreten. Fur das Jahr 2024 ist eine Ergebnisverschlechterung im Vergleich zum Vorjahr in Héhe von 6,6 Mio. € eingetreten.

b) Vermogenslage
Die Bilanzsumme erhohte sich zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2024 um 20,1 % auf 940,1 Mio. € (Vorjahr: +783,0 Mio. €).

Die Entwicklung der einzelnen Posten der langfristigen Vermogenswerte (immaterielle Vermégenswerte, Sachanlagen,
Nutzungsrechte sowie sonstige langfristige Vermégenswerte) ist in den Anhangangaben dargestellt. Der Wert der langfristigen
Vermdgenswerte stieg im Geschaftsjahr 2024 um + 162,1 Mio. € auf 771,3 Mio. € (Vorjahr: +243,5 Mio. € auf 609,2 Mio. €). Die
Zunahme resultierte groBtenteils aus der Aktivierung der Investitionen fiir die im Geschaftsjahr 2024 in Betrieb genommenen 133
Ladestationen.

Die Entwicklung der einzelnen Posten der kurzfristigen Vermdgenswerte stellt sich wie folgt dar: Der Anstieg der Forderungen aus
Lieferungen und Leistungen um +2,8 Mio. € (Vorjahr: +6,2 Mio. €) resultiert aus den im Geschéaftsjahr 2024 generierten Umsatzen.
Gegenlaufig hierzu resultiert die Abnahme der brigen kurzfristigen Vermdgenswerte im Geschéftsjahr 2024 per Saldo um -7,8 Mio.
€ (Vorjahr: +11,6 Mio. €) im Wesentlichen aus der Abnahme von Steuererstattungsanspriichen (-11,3 Mio. €) sowie der Abnahme
von Vorrdten zur Sicherstellung der Ersatzteilversorgung (-1,2 Mio. €) und der Abnahme der fliissigen Mittel um -8,0 Mio. €.

Im Geschéftsjahr 2024 wurden dem Eigenkapital 215,0 Mio. € von den Gesellschaftern in die gesamthénderisch gebundenen
Riicklagen zugefihrt.

Der Anstieg der langfristigen Leasingverbindlichkeiten in Hohe von +32,9 Mio. € (Vorjahr +20,4 Mio. €) resultiert im Wesentlichen
aus Leasingvertragen fiir die Standorte.

Der Anstieg der Rickstellungen in Héhe von +1,1 Mio. € (Vorjahr +24,0 Mio. €) resultiert aus Riickstellungen fir
Rickbauverpflichtung.

Die kurzfristigen Verbindlichkeiten haben sich um insgesamt -30,7 Mio. € (Vorjahr: +56,1 Mio. €) reduziert. Die Abnahme resultiert
im Wesentlichen aus der deutlichen Reduzierung der Lieferantenverbindlichkeiten um -41,2 Mio. € (Vorjahr: +44,3 Mio. €).
Gegenlaufig hierzu gab es bei den sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten einen Anstieg um +7,1 Mio. € (Vorjahr: +10,1 Mio. €),
der im Wesentlichen aus héheren Riickstellungen fiir Energiekosten resultiert sowie einen Anstieg an Verbindlichkeiten aus
Leasingverhéltnissen (bis zu einem Jahr) um +3,3 Mio. €.

c) Finanzlage

Zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2024 beliefen sich die liquiden Mittel auf 88,0 Mio. €. (Vorjahr: +96,0 Mio. €). Der
Finanzmittelfonds belauft sich auf 88,0 Mio. € (Vorjahr: +96,0 Mio. €) und die Kapitalflussrechnung stellt sich fir das Geschaftsjahr
2024 wie folgt dar:

Der Cashflow aus der betrieblichen Tatigkeit lag im Geschéaftsjahr bei -18,9 Mio. € (Vorjahr: 62,9 Mio. €).

Der negative operative Cashflow ergibt sich insbesondere aus der Minderung der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen,
der Zunahme bei den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und sonstigen Forderungen sowie aus dem Jahresfehlbetrag des
Geschaftsjahres. Dem entgegen steht neben der Hinzurechnungen der Abschreibungen auf Gegenstdnde des Anlagevermégens eine
Zunahme der Steuererstattungen sowie der sonstigen kurzfristigen Verbindlichkeiten.

Der Cashflow aus der Investitionstatigkeit ergab im Geschaftsjahr einen Mittelabfluss von -192,7 Mio. € (Vorjahr: -289,4 Mio. €) und
resultiert aus den weiteren Investitionen in den Aus- und Aufbau von HPC-Ladenetzwerken.

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit betrug im Berichtsjahr 203,5 Mio. € (Vorjahr: 208,4 Mio. €) und resultierte im
Wesentlichen aus Einzahlungen in die Rucklagen. Zum Bilanzstichtag bestehen nicht ausgenutzte Kreditlinien in Héhe von 60,0 Mio. €
(Vorjahr: +30,0 Mio. €).

d) Gesamtwiirdigung der Vermogens-, Finanz- und Ertragslage

Insgesamt beurteilt die Geschaftsfiihrung die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage fir das Geschéftsjahr 2024 unter
Bertlicksichtigung der vorstehenden Ausflihrungen als zufriedenstellend.

Fast alle Automobilhersteller haben auch im Jahr 2024 ihre Unternehmens- und Produktstrategien (BEV Produktion und
Neuzulassungen) adjustiert und setzen zunehmend auf eine reine Elektrifizierungsstrategie fir die kommenden Jahr(zehnt)e. Ein
damit verbundenes starkes Wachstum des Portfolios an rein elektrischen Fahrzeugen ist zu erwarten.

Elektrofahrzeuge sind auch unter schwierigen wirtschaftlichen sowie gesellschaftlichen Rahmenbedingungen die Gewinner des Jahres
2024. Der Trend der Mobilitatswende, hin zu elektrifizierten PKW, ist ungebrochen.

3. Finanzielle und nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

a) Finanzielle Leistungsindikatoren

Als bedeutsamste finanzielle Leistungsindikatoren werden das Ergebnis und die Umsatzerlése dargestelit.
b) Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren

Als bedeutsame nichtfinanzielle Leistungsindikatoren wird Folgendes dargestellt:




Netzwerkdichte

IONITY plant in den nachsten Jahren weiterhin einen weiteren nachfragebezogenen Aufbau der bereits bestehenden sowie Ausbau
neuer Ladestandorte mit zusatzlichen Ladestationen. Neben Ladestellen an den Autobahnen plant IONITY kinftig auch die Schaffung
von Lademadglichkeiten in der Nahe von GroBstadten und an stark befahrenen FernstraBen. Die Netzwerkdichte stellt somit zur
Absicherung des Geschaftsmodells von IONITY einen bedeutsamen nicht finanziellen Leitungsindikator dar.

Bis zum 31. Dezember 2024 wurden von dem Konzern bestehende (Ausbau) sowie neue (Aufbau) Ladestandorte mit zuséatzlichen
Ladestationen ausgestattet, sodass eine Netzwerkdichte des IONITY HPC-Ladenetzwerks an 727 (Vorjahr: 594) Standorten mit
insgesamt 4.689 (Vorjahr: 3.306) Ladepunkten in 24 europaischen Landern erreicht wurde. Die flr das Jahr 2024 getroffene
Einschatzung Uber die Entwicklung der Ladestationen aufgrund von einem Auf- und Ausbau auf insgesamt 750 Ladestandorte konnte
im Jahr 2024 somit nicht komplett erreicht werden. Hauptursache waren Lieferverzégerungen der Transformatoren, weiter
verldngerte Vorlaufzeiten fir die Herstellung von Mittelspannungsnetzanschliissen und Verzégerungen in der Inbetriebnahme des
Netzanschlusses durch die Netzbetreiber.

Dies spiegelt sich im Anlagevermdgen des Konzerns wider: Das Verhaltnis von Anlagevermégen zum Gesamtvermdgen
(Bilanzsumme), die so genannte Anlagenintensitdt bzw. Anlagenquote, betrégt zum Bilanzstichtag 82,3% (Vorjahr: 77,8%).

Als nicht bedeutsame nichtfinanzielle Leistungsindikatoren wird Folgendes dargestellt:
Kundenzufriedenheit, Mitarbeiterauslastung oder -fluktuation

Nichtfinanzielle Leistungsindikatoren, die die Beziehungen des Unternehmens zu Kunden, wie z.B. die Kundenzufriedenheit, und zu
Mitarbeitern, wie z.B. die Auslastung oder Fluktuation, bestimmen, haben ebenfalls einen Einfluss auf die Entwicklung des IONITY-
Konzerns. Die strategischen Ziele des IONITY-Konzerns lassen sich nur erreichen, wenn IONITY einerseits als attraktiver Arbeitgeber
dauerhaft kompetente und engagierte Mitarbeitende an sich binden kann und andererseits Produkte und Losungen entwickelt, die
kunftig Kundenanforderungen gerecht werden.

Trotz des weiterhin gestiegenen Wettbewerbdrucks konnte IONITY im zweiten Halbjahr 2024 die Kundenzufriedenheit auf einen
Loyalitatswert von 74 (effektive Skala: 0-100) steigern und damit nahezu auf dem hohen Niveau des Vorjahres (76) halten. Zu
Beginn des Jahres 2024 lag dieser Wert bei 70. Wesentliche Faktoren fiir diesen Erfolg sind der Ausbau und die Verdichtung des
Ladenetzes insbesondere in den Kernmarkten, die nochmals gesteigerte technische Zuverldssigkeit der Ladeinfrastruktur, die
zuverlassig hohe Geschwindigkeit der Ladestationen, die Lage und Qualitét der Ladestandorte, sowie ein neues, attraktives
Produktangebot (IONITY PASSPORT: Zwei Abo-Produkte mit monatlicher Grundgebihr und deutlich reduzierten kWh-Preisen) fir
unsere Direktkunden.

Die Anzahl der Mitarbeitenden konnte im Geschéftsjahr um weitere +11,4 % (Vorjahr +16%) gesteigert werden.
4. IONITY Holding GmbH & Co. KG

Ergdnzend zur Berichterstattung iber den IONITY-Konzern wird im Folgenden die Entwicklung der IONITY Holding GmbH & Co. KG,
das Mutterunternehmen des IONITY-Konzerns, erldutert.

Die IONITY Holding GmbH & Co. KG erbringt im Wesentlichen Dienstleistungen fiir Unternehmen, an denen sie
Mehrheitsbeteiligungen halt. Der Jahresabschluss der IONITY Holding GmbH & Co. KG wird nach deutschem Handelsrecht (HGB)
aufgestellt. Fir die IONITY Holding GmbH & Co. KG stellt das Jahresergebnis den bedeutsamsten Leistungsindikator dar.

a) Ertragslage

Die Ertragslage der IONITY Holding GmbH & Co. KG war im Geschaftsjahr 2024 im Wesentlichen gepragt durch ein negatives
Jahresergebnis, welches sich im Vergleich zum Vorjahr um -28,2 Mio. € (Vorjahr: +19,7 Mio. €) verschlechtert hat. Ursachlich hierfiir
ist im Wesentlichen eine erhéhte Verlustiibernahme einer Tochtergesellschaft, welche auf dem Beherrschungs- und
Ergebnisabfiihrungsvertrag zwischen den beiden Gesellschaften vom 11. Oktober 2017 beruht, und auch in diesem Jahr
entsprechend des dort vereinbarten Paragraphen 4 vorgenommen wurde.

Die wirtschaftliche Lage der IONITY Holding GmbH & Co. KG hangt im Wesentlichen von der Entwicklung ihrer Tochtergesellschaft
IONITY GmbH ab, da sie an den operativen Ergebnissen der Tochtergesellschaft durch Ergebnisabfiihrung partizipiert. Damit
entspricht die wirtschaftliche Lage der IONITY Holding GmbH & Co. KG im Grundsatz der des IONITY-Konzerns (siehe im
vorstehenden Kapitel unter II. 2. d.)).

b) Vermogens- und Finanzlage
Die Bilanzsumme hat sich gegeniiber dem Vorjahreswert um 233,3 Mio. € (Vorjahr: 151,2 Mio. €) erhoht.

Im Finanzanlagevermdgen werden im Wesentlichen Ausleihungen an verbundene Unternehmen in Héhe von 765,2 Mio. € (Vorjahr:
536,5 Mio. €) ausgewiesen und betreffen die IONITY GmbH. Im Vorjahresvergleich haben sich die Ausleihungen um weitere
228,7 Mio. € (Vorjahr: 174,0 Mio. €) erhdht.

Die Forderungen und sonstigen Vermdgensgegenstande haben sich im Vorjahresvergleich um -7,0 Mio. € verringert (Vorjahr:
-4,6 Mio. €) und beinhalten im Wesentlichen Forderungen gegeniiber verbundene Unternehmen sowie Zinsertrdge aus Ausleihungen
an verbundene Unternehmen.

Die Zahlungsmittel haben sich im Vorjahresvergleich um -2,7 Mio. € (Vorjahr -18,3 Mio. €) reduziert und stellen die Bruttoliquiditat
dar.

Das Eigenkapital erhdhte sich im Geschaftsjahr um 150,2 Mio. € und resultiert im Wesentlichen aus der Erh6hung der Riicklagen
durch Einzahlungen der Kommanditisten um 215,0 Mio. €.

Die Verbindlichkeiten sind um 83,5 Mio. € auf 137,5 Mio. € gestiegen. Ursachlich hierfiir ist im Wesentlichen die Zunahme der
Verbindlichkeiten gegeniber verbundenen Unternehmen, was insbesondere auf die Verlustiibernahme von verbundenen
Unternehmen zurickzufiihren ist.




Der Cash Flow aus der Geschéftstatigkeit belief sich im Geschaftsjahr 2024 auf +0,7 Mio. € (Vorjahr -64,4 Mio. €) und resultiert im
Wesentlichen aus der Zunahme der Verbindlichkeiten an die IONITY GmbH.

Der Cash Flow aus der Investitionstatigkeit ergab im Berichtszeitraum einen Mittelabfluss von -218,7 Mio. € (Vorjahr: -167,3 Mio. €)

Der Cash Flow aus der Finanzierungstatigkeit wies im Berichtszeitraum einen Mittelzufluss von +215,2 Mio. € (Vorjahr: +213,4 Mio.
€) auf. Die Veranderung resultiert insbesondere aus einer Eigenkapitaleinzahlung.

c) Risiken und Chancen

Die Geschéftsentwicklung der IONITY Holding GmbH & Co. KG hdngt im Wesentlichen von der Entwicklung ihrer Tochtergesellschaft,
der IONITY GmbH, ab und unterliegt daher Uber die Ergebnisbeitrage der Tochtergesellschaft im Wesentlichen den gleichen Risiken
und Chancen wie die des IONITY-Konzerns (siehe Aussagen im Kapitel III. ,Prognosebericht sowie Chancen- und Risikobericht").
Darlber hinaus kénnen aus den Beteiligungen zusatzliche Belastungen (insbesondere Finanzierungen) sowie Abschreibungen auf die
Anteile an verbundenen Unternehmen und Beteiligungen resultieren. AusmaB und Eintrittswahrscheinlichkeit dieser Risiken werden
als gering eingeschatzt.

d) Prognosebericht

Entscheidend fiir die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage der IONITY Holding GmbH & Co. KG sind die wirtschaftliche Entwicklung
und der Erfolg ihrer operativen Tochtergesellschaft, an deren Entwicklung die IONITY Holding GmbH & Co. KG Uber den
Ergebnisabfiihrungsvertrag partizipiert. Fiir das Jahr 2025 erwarten wir fiir die IONITY Holding GmbH & Co. KG eine geringe
Ergebnisverschlechterung (Jahresfehlbetrag vor Belastung auf Verlustsonderkonto der Kommanditisten) im Vorjahresvergleich,
bedingt durch eine Erhéhung der Aufwendungen aus Verlustiibernahme der IONITY GmbH.

Im Gbrigen verweisen wir auf die Aussagen im nachstehenden Kapitel IIL. ,Prognosebericht sowie Chancen- und Risikobericht", die
insbesondere auch die Erwartungen fiir die Muttergesellschaft widerspiegeln.

C. Prognosebericht sowie Chancen- und Risikobericht

1. Prognose iiber die voraussichtliche Entwicklung des Konzerns und der Rahmenbedingungen seiner
Geschiftstatigkeit

a) Branchenentwicklung und Wettbewerber / Entwicklung der Markte fiir Elektromobilitat

Globale Krisenherde wie die kriegerischen Auseinandersetzungen in der Ukraine und in Israel, politischer Rechtsruck und
Nationalismus wirken sich auf die politischen Diskussionen und die Gesamtwirtschaft aus. Zudem Uberstrahlen sie die nationalen und
internationalen Bemiihungen zur Dekarbonisierung und flir mehr Klimaschutz.

Auf européischer Ebene bleiben Energieversorgung, Fachkraftemangel und die anhaltende Teuerung die zentralen wirtschaftlichen
Herausforderungen. Neue Arbeitsmodelle verandern zudem das Mobilitats- und Konsumverhalten der Menschen.

Diese unsichere politische und wirtschaftliche Gesamtgemengelage kann Auswirkungen auf Ausbau, Wartung und Betrieb des
Schnellladenetzwerkes (BaumaBnahmen, Netzanschlisse, Stromeinkauf) sowie das Nutzungsverhalten der Kunden haben.

Insbesondere européische und nationale klimapolitische Zielsetzungen zur Dekarbonisierung des Energie- und Transportsektors
wirken sich auf den kiinftigen Geschéftserfolg aus. In den IONITY-Kernmarkten Deutschland, Frankreich, GroBbritannien und
Schweden sind folgende politische Regularien und Anreizsysteme von hoher Relevanz:

Die Alternative Fuels Infrastructure Regulation (EU 2023/1804, kurz: AFIR) legt die regulatorischen Rahmenbedingungen auf
europaischer Ebene fest und wird die Ausgestaltung der Ladesdulen in den nachsten Jahren pragen.

- Dariber hinaus gibt es viele Diskussionen in den Landern, wie neben der AFIR der regulatorische Rahmen gesetzt werden
kann, sodass der Ausbau zligig vorangehen kann, aber gleichzeitig bestehende Vorgaben integriert werden kénnen
(Beispiel: Eichrecht). Es wird noch einige Zeit dauern, bis sich der regulatorische Rahmen sowie die technische Entwicklung
der Ladetechnik aufeinander eingespielt haben.

- In einigen europdischen Lédndern werden die Fordermechanismen fiir Elektrofahrzeuge angepasst, mit dem Argument, die
Fahrzeuge seien bereits heute attraktiver als Verbrenner und rechneten sich Uber die Laufzeit (Messwert: TCO - Total Cost
of Ownership). Die Verkaufszahlen zeigen allerdings, dass viele Menschen, insbesondere im privaten Bereich, nur den
Anschaffungspreis vor Augen haben und nicht die Gesamtkosten Uber die Halte-/ Nutzungsdauer des Fahrzeugs. Darlber
hinaus ist der Markt der elektrischen Gebrauchtwagen noch nicht so weit etabliert, dass jeder Autokaufer ein passendes
Angebot von Elektrofahrzeugen vorfindet. Firmenfahrzeuge sind von der Férderung nicht betroffen.

— In Deutschland kam Ende des vorangegangenen Jahres das Urteil des Bundesverfassungsgerichtes zum Klima- und
Transformationsfonds hinzu, aufgrund dessen die Bundesregierung u.a. die Férdermechanismen fiir den Kauf von
Elektrofahrzeugen gestrichen hat.

— Wiederaufkommen der Diskussion um das Verbot von Neuzulassungen von konventionell angetriebenen PKW: Die EU hat
Uber die Emissionsvorgaben die Zulassung von Verbrennerfahrzeugen ab 2035 de facto untersagt. Es gibt dabei allerdings
noch viele Diskussionen auf nationaler Ebene in einigen europdischen Landern, diese Zeitschiene nach hinten zu schieben
(z.B. bis 2040). Diese Diskussionen verunsichern Kaufer von Neufahrzeugen und zeigen sich auch in den Absatzzahlen von
Elektrofahrzeugen.

— Anreizsysteme fir den Aufbau und Betrieb von privat und 6ffentlich zuganglichen Ladeinfrastrukturen: Schaffung von
Anreizsystemen fiir den Ausbau regenerativer Energien und deren Verteilung sowie Speicherung. Der Ausbau der Erzeugung




aus CO2-neutralen Energietragern sowie der Ausbau der Netzinfrastruktur stehen weiterhin im Fokus der
energiewirtschaftlichen Bestrebungen in Europa. Ziel ist es, die Abhangigkeit von Energieimporten zu reduzieren und die
Energiewende hin zu einer CO2-neutralen Erzeugung weiter voranzutreiben, um bis 2030 mindestens 55 % der
Treibhausgase im Vergleich zu 1990 einsparen.

Die Alternative Fuels Infrastructure Regulation (AFIR) schafft einen einheitlichen europaischen Rechtsrahmen und einen wichtigen
Baustein fiir die Harmonisierung des Ausbaus der Ladeinfrastruktur europaweit. Zugleich sorgen die politischen Diskussionen um die
Mobilitéts- und Energiewende fiir Verunsicherung sowohl bei den Betreibern als auch bei den Konsumierenden.

Die Dekarbonisierung des Transportsektors ist nur durch den Einsatz von Energie aus regenerativen Energietrégern nachhaltig zu
gestalten. Mittelfristig wird dies zu einer deutlichen Zunahme der Nachfrage nach CO2-neutralen Energietrégern fir den
Transportsektor fiihren. Dieser Nachfrage kann nur mit einem beschleunigten Ausbau der CO2-neutralen Erzeugung Rechnung
getragen werden.

Im Jahr 2024 bewegten sich die Energiepreise mehrheitlich in einer breiten Seitwartsbewegung. Gerade im ersten Quartal lagen die
Preise deutlich unterhalb der Preise aus 2023, Fir das Jahr 2025 wird eher mit einem Anhalten der Seitwértsbewegung aus 2024
gerechnet. Es zeigte sich auch, dass die Preisunterschiede zwischen den Sommer- und Wintermonaten weiter zunehmen. Gerade
zum Ende des Jahres 2024 schlossen die Spotmarktpreise an einigen Tagen auf sehr hohem Niveau ab. Hier zeigt sich die
zunehmende Abhé&ngigkeit der deutschen Stromerzeugung von Wind und Sonne. Der im Vergleich zu den Vorjahren kalte Winter hat
die Gasspeicher deutlich entleert. Die Befillung der Speicher wird sich bis weit in den Sommer ziehen und damit den Gaspreis und
indirekt auch den Strompreis stitzen. Insofern ist nicht mit einem Absinken der Preise zu rechnen. Auf dieser Basis und den
weiterhin global existierenden Krisen erwartet IONITY weiterhin recht preisvolatile Markte fiir 2025.

Aufgrund der Entscheidung des BVerfG zum Klima- und Transformationsfonds und der dadurch fehlenden Mittel im Fonds ist davon
auszugehen, dass die Netznutzungsentgelte in Deutschland in den kommenden Jahren deutlich steigen werden. Dieser erwartete
Anstieg hatte durch Mittel aus dem Fonds abgefedert werden sollen; diese Méglichkeit besteht nun nicht mehr.

Trotz der aktuellen Verunsicherungen, z.B. aufgrund des Wegfalls von Subventionen, erwartet IONITY weiterhin starkes Wachstum
bei den Neuzulassungen von Elektrofahrzeugen im Jahr 2025. Die Automobilhersteller haben zahlreiche neue elektrische
Fahrzeugmodelle in unterschiedlichsten Fahrzeugklassen angekiindigt, selbst im Segment der Kleinwagen gibt es ein wachsendes
Angebot. Alle Elektrofahrzeuge, die neu auf den Markt kommen und kommen werden, sind mit dem europaischen Schnellladestecker
(CCS Combo2) kompatibel und damit potenzielle Kunden fiir IONITY.

Damit einhergehend wird auch der Bedarf an 6ffentlich zuganglicher Ladeinfrastruktur steigen. Die gleichzeitige Ladenetzverdichtung
ist in allen européischen Landern zu beobachten, jedoch in unterschiedlichen Reifegraden. Mit dieser Entwicklung geht auch ein
steigender Wettbewerb um die attraktiven Standorte fiir den Aufbau und Betrieb der Ladeinfrastruktur einher.

Bestehende Markteilnehmer bauen signifikant aus und neue Marktteilnehmer dringen in einen zunehmend attraktiven Markt ein.
Erste Konsolidierungen sind zu beobachten. Traditionelle OI- und Gas-Unternehmen (Tankstellen) bauen ebenfalls an ihren
Liegenschaften Ladeinfrastruktur auf. Darliber hinaus ist zu beobachten, dass sie in neue Geschaftsmodelle rund um den Aufbau und
Betrieb von Ladeinfrastruktur (z.B. Elektrifizierung von Parkplatzen an Supermaérkten, Baumarkten, Shopping-Centern) expandieren,
um ihr Geschéftsfeld zu erweitern.

Auf Basis der verabschiedeten Wachstumsstrategie 2028 sowie durch die organisatorische Restrukturierung und Uberarbeitung des
Produktportfolios sieht die Geschaftsfiihrung eine gute Grundlage fiir eine positive Geschaftsentwicklung flr die kommenden Jahre in
einem dynamischen Marktumfeld. Zugleich ist IONITY durch die Verbreiterung der Lieferantenbasis sowie die intensivierte Standort-
Akquise fur das weitere Wachstum gut aufgestellt.

Der Markt der Ladeinfrastruktur reift weiter und mit dem Ausbau der Ladeinfrastruktur wird der Wettbewerb zunehmend Ulber das
Preis-Leistungs-Angebot ausgetragen. IONITY hat die Weichen gestellt, proaktiv auf das dynamische Marktumfeld reagieren zu
kénnen. Konkret bedeutet das eine starkere Optimierung der Produkte auf die Bedulrfnisse der unterschiedlichen Kundengruppen im
B2B- und B2C-Bereich sowie Dynamisierung der Preise entsprechend Auslastung und Energiekosten. Zusétzlich soll durch neue
Programme die Kundenbindung gestarkt werden.

Zusammenfassend kann man sagen, dass die Branchenentwicklung trotz eines sich dynamisch entwickelnden Wettbewerbs- und
Wirtschaftsumfelds fir eine weitere Skalierung der Geschaftsmodelle fur Ladeinfrastrukturbetreiber positiv zu bewerten ist.

b) Angaben iiber die kiinftige Umsatzentwicklung, Umsatzausweitung sowie Ergebnisentwicklung inkl. Planungen
beziiglich Investitionen und Finanzierung

i. Umsatzentwicklung, Umsatzausweitung

Die Umsatzentwicklung wird maBgeblich durch den Zubau neuer HPC-Ladeinfrastruktur, die Neuzulassungen von BEVs sowie durch
ein attraktives Preismodell fiir B2B- und B2C-Kunden im Geschaftsfeld CPO (Charge Point Operator) beeinflusst. Darliber hinaus
kénnen Umséatze aus dem Bereich Emissionshandel allokiert werden. In Erganzung zu Standorten, die den Betrieb von HPC-
Ladeinfrastruktur auf die Langstreckenmobilitat abstellen, kann durch die Akquise von stadtnahen Standorten die Umsatzentwicklung
zukiinftig positiv beeinflusst werden. Da auch vermehrt gréBere Flotten elektrifiziert werden (z.B. Firmenwdgen, Taxen,
Lieferfahrzeuge, Servicefahrzeuge), erwartet IONITY eine weitere Steigerung der Auslastung und Umsatze.

Im Jahr 2024 verspurte der Konzern keine signifikanten negativen Auswirkungen der Energiekrise auf den Betrieb des europdischen
HPC-Ladenetzwerks. Zunehmender Wettbewerb und Dynamik bei der Preisgestaltung wirkten sich démpfend auf die Auslastung und
letztlich den Umsatz von IONITY aus. Die anhaltenden Engpasse in der Belieferung mit Transformatoren sowie die langer werdenden
Vorlaufzeiten fiir Netzanschllsse hatten einen negativen Einfluss auf den Ausbau des Netzwerks.

Der Konzern erwartet fiir das Jahr 2025 einen weiteren starken Anstieg der Umsatzerldse in Hohe von circa 225 Mio. € bis 237 Mio.
€.

ii. Ergebnisentwicklung




Neben der Entwicklung der Verkaufspreise wirkt sich auch die Situation am Energiemarkt maBgeblich auf das Geschéaftsergebnis von
IONITY aus.

Auch fir das Jahr 2024 blieben die Unsicherheiten und damit die Volatilitat am Energiemarkt hoch. Dem Preisriickgang der ersten
beiden Monate am Terminmarkt folgte eine Gegenbewegung mit einem langeren Preisanstieg bis in den Sommer, gefolgt von einem
folgenden allmahlichen leichten Preisriickgang. Insgesamt nahm die Volatilitat an den Terminmarkten zu, ebenso wie am Spotmarkt.
Hier zeigte sich der Markt vor allem anfllig bei kurzfristigen Anderungen in der Verfiigbarkeit regenerativer Erzeugung. Dieses fiihrte
zu teilweise deutlichen Preisanstiegen vor allem in Morgen- bzw. Abendstunden. Es wird davon ausgegangen, dass die Volatilitat
sowohl am Termin- als auch am Spotmarkt weiterhin hoch bleibt.

Als Reaktion auf die Entwicklung im Energiemarkt und die sich verédndernden B2B- und B2C-Vertriebskandale wurde die Ende des
Jahres 2023 beschlossene neue Angebots- und Preisstrategie sowie eine damit einhergehende Positionierung am Markt umgesetzt.

Aufgrund weiterer Investitionen in neue HPC-Ladestandorte und -stationen sowie des Aufbaus bzw. Ausbaus von bestehenden bzw.
neuen HPC-Ladestandorten und -stationen wird im Jahr 2025 eine Ergebnisverschlechterung im Vergleich zum Vorjahr von 15 Mio. €
bis 18 Mio. € insbesondere aufgrund héherer Abschreibungen erwartet.

ifi. Planungen beziiglich Investitionen

Zum 31. Dezember 2024 umfasst das konzernweite HPC-Ladenetzwerk 727 Standorte mit insgesamt 4.689 Ladepunkten in 24
europaischen Landern, wahrend sich weitere 62 Standorte im Bau befinden.

Das weiter geplante Wachstum des europdischen konzernweiten HPC-Ladenetzwerks hangt mittelfristig in entscheidendem MaBe
davon ab, dass die fir die Errichtung der Ladeinfrastruktur bendétigten Flachen akquiriert sowie kurz- und mittelfristig die benétigte
Hardware und die erforderlichen Dienstleistungen von Lieferanten rechtzeitig und in ausreichender Qualitat und Quantitat bezogen
werden kdnnen. Aufgrund der erbrachten Vorleistungen in der Standortakquise konnte der Konzern 2024 weitere circa 120 Standorte
zu den bereits im Jahr 2023 gesicherten 870 Standorten vertraglich absichern (inkl. vorhandener und im Bau befindlicher Standorte).
Diese Standorte stehen somit fir den weiteren Ausbau des HPC-Ladenetzwerks bereit.

Fur das Jahr 2025 plant der Konzern mit einem Auf- und Ausbau auf insgesamt 860 Ladestandorte; dies wiirde einer Steigerung im
Vergleich zum Jahr 2024 von rund 18% entsprechen.

Ungeachtet dessen geht die Geschaftsfliihrung davon aus, dass die Nachfrage nach HPC-Ladeinfrastruktur in Deutschland und Europa
weiter ansteigen wird, bedingt durch die wachsende Anzahl von Elektrofahrzeugen auf Europas StraBen.

2. Chancen- und Risikobericht

In diesem Abschnitt stellen wir die wesentlichen Chancen und Risiken in Bezug auf das Ergebnis im nachsten Geschéftsjahr (sofern
nicht anders angegeben) dar, die sich im Rahmen unserer Geschéaftstatigkeit ergeben und deren Steuerung dem zukiinftigen
Unternehmenserfolg dienen - zum Zeitpunkt der Risikoanalyse und vor MaBnahmen zur Risikobegrenzung (Bruttobetrachtung).

Das Chancen- und Risikomanagement des IONITY-Konzerns hat zum Ziel, Chancen und Risiken friihestmoglich zu identifizieren, zu
bewerten und durch geeignete MaBnahmen Chancen wahrzunehmen sowie Risiken zu begrenzen, um damit eine nachhaltige
Existenzsicherung gewéhrleisten zu kénnen.

Zur besseren Ubersicht haben wir die Risiken und Chancen in Kategorien zusammengefasst.
a) Operative und unternehmensspezifische Risiken und Chancen

Der zukiinftige Geschaftsverlauf fiir das Jahr 2025 hédngt maBgeblich vom Wachstum der Elektromobilitat, dem Aufbau neuer HPC-
Ladestandorte sowie der Verfligharkeit von Hardware und Dienstleistungen (Lades&ulen, Transformatoren, Netzanschliisse) ab. Der
Wettbewerb um die Kunden steigt weiter stark an, was zu einem verscharften Preiswettbewerb fiihren und sich auf das Ergebnis
auswirken kann.

Die Dienstleistungen des Konzerns bzgl. des Aufladens von BEVs an seinem HPC-Ladenetzwerk in 24 europdischen Landern richten
sich an B2B-Kunden (Mobilitéatsanbieter, MSPs, Fuhrparkflotten) sowie an B2C-Kunden (Direktkunden, ohne MSP-Vertrag mit
Drittparteien). Bislang wurde mehr als 75 % des Umsatzes aus dem B2B- Geschaft gewonnen. Die neue IONITY-Strategie zielt darauf
ab, das bedeutende B2B-Geschaft durch zuséatzliche Angebotsstrukturen weiter auszubauen. Dies birgt Chancen, da Kunden direkte
Angebote gemacht werden kénnen und mit weiteren MaBnahmen somit eine enge Kundenbindung lber die Zeit erfolgen kann, sowie
Kundendaten fir eine direkte Kundenansprache generiert werden kdnnen. Zielsetzung ist der Aufbau einer eigenen, loyalen IONITY-
Kundenbasis, insbesondere das Kundensegment der ,Vielnutzer" des IONITY HPC-Ladenetzwerks. Dieses Kundensegment stellt einen
besonderen Wert fiir das Unternehmen dar. Einfliisse aus der Marktpositionierung im B2C-Vertriebskanal auf den B2B-Vertriebskanal
und vice-versa sind operativ auszusteuern.

Aufgrund der steigenden Anzahl von 6ffentlichen Lademaoglichkeiten und von internationalem Wettbewerb wird der
Unternehmenserfolg zunehmend davon abhangen, die Verbraucher durch eine gute und zuverléassige Kundenerfahrung (Customer
Experience) an den HPC-Ladestandorten und ein gutes Preis-Leistungs-Verhaltnis tiberzeugen zu kénnen. Da es noch keine
etablierten Verhaltensmuster in diesem entstehenden Markt gibt und bisher nur wenig gefestigte Loyalitat der Kunden besteht,
kénnen Prognosen in Bezug auf Kundenverhalten und Kundenpraferenz nicht sicher getroffen werden.

Im B2B-Bereich ist das Risiko von der Abhangigkeit der Verkaufszahlen der Fahrzeuge und dazugehdérigen Bundle-Angebote von
Ladeservices der Automobilhersteller gepragt. Der Wettbewerb bei den MSP-Angeboten steigt stetig. Entscheidend wird hier die
Integration der IONITY-Ladesdulen in moglichst viele MSP-Dienste und Navigationssysteme sein. Das erweiterte B2C-Angebot dient
dazu, mehr direkte Kunden zu gewinnen und dadurch Umsatz und Marge zu steigern.

Wir sehen aufgrund des Wachstumspotenzials in beiden Segmenten analog zum Vorjahr derzeit eine geringe Bedeutung
(Kundenrisiken).

Durch den stetig zunehmenden Einstieg neuer Marktteilnehmer in den européaischen Markten (z. B. Wanbang Digital Energy Co., Ltd
- StarCharge/China; Volta Inc./USA oder ChargePoint Inc./USA) sowie die aggressiven Expansionspléane bestehender
Marktteilnehmer (z. B. EnBW Energie Baden-Wirttemberg AG/Deutschland, Tesla Inc./USA, Electra/Frankreich, Mer Germany




GmbH/Deutschland), insbesondere von traditionellen OI- und Gas-Unternehmen (z. B. Shell, BP, TotalEnergies, Cepsa) verschérfen
sich der Verdrangungswettbewerb sowie der Preisdruck.

Flr das europadische HPC-Netzwerk von IONITY stellt Tesla aufgrund seiner europaweiten Prasenz an Ladesdulen, des zweistelligen
Marktanteils sowie der stetigen Offnung seiner Lades&ulen fiir Elektrofahrzeuge aller Hersteller, die gréBte Konkurrenz dar. Aber auch
mehrere andere Marktteilnehmer, wie EnBW, Electra und Recharge, erweisen sich als starke Konkurrenten. Diese fokussieren sich
oftmals auf eine geringe Anzahl an Léndern, erzielen in diesen jedoch aufgrund starker Wachstumsraten einen hohen Marktanteil und
erweitern ihre HPC-Ladestandorte zunehmend auf weitere Lander. Zuletzt kann auch eine stetig steigende Anzahl kleiner regionaler
Marktteilnehmer in Summe einen wachsenden Marktanteil verzeichnen.

Um dem Risiko des Verdrangungswettbewerbs zu begegnen, wurden die Anstrengungen im Bereich Standortakquise auch flr das
Jahr 2025 deutlich intensiviert. Es wurden zuséatzliche Mitarbeiter eingestellt, unterstitzt durch Dienstleister fir Standortakquise auf
der europdischen Ebene. Dariiber hinaus befinden sich bereits MaBnahmen in Umsetzung (siehe Kundenrisiken), die das
Kundenerlebnis weiter steigern werden und somit auch einen Beitrag zur Differenzierung im Wettbewerb leisten. Hier sehen wir
analog zum Vorjahr derzeit eine mittlere Bedeutung (Marktrisiken).

Der hohe Wettbewerb im Bereich Elektromobilitat birgt grundsétzlich das Risiko, wichtige Leistungstrager:innen an Wettbewerber zu
verlieren. Dadurch kénnte Know-how fir den Aufbau und Betrieb des Ladenetzwerkes sowie in wichtigen Zentralfunktionen wie IT,
Finance, Legal und Produktmanagement abflieBen. Umgekehrt bleibt auch die Akquise von neuen Mitarbeitenden in einem stark
umkampften Markt und angesichts des generellen Fachkraftemangels und steigenden Gehaltsforderungen durch die hohe Inflation fiir
alle Unternehmen herausfordernd. Zum 31. Dezember 2024 ist die Anzahl der Mitarbeitenden des Konzerns von 203 auf 232
angewachsen, bei einer gleichzeitig sehr geringen Kiindigungsrate von 0,96%. Die externe Wahrnehmung als attraktiver Arbeitgeber
konnte im Jahr 2024 dank professionalisierter Recruiting-, Onboarding- und Performance-Prozesse weiter ausgebaut und gefestigt
werden (s.a. www.kununu.de, Stand: Dezember 2024 4,1 von 5 Sterne, 100% Weiterempfehlung, auch von abgelehnten
Bewerbenden). Dariiber hinaus sind weitere MaBnahmen in Vorbereitung, um die Position als attraktiver Arbeitgeber in einem
zunehmenden Wettbewerb um die besten Talente und Mitarbeitenden zu festigen.

Das 2023 gestartete unternehmensweite Change Programms "e-volve" miindete in die Verankerung eines Systems von
Leistungskennzahlen, Umsetzung einer aktualisierten Organisationsstruktur, Einflihrung eines einheitlichen Prozessmanagement-
Standards und der Implementierung einer Zielkultur mit Fihrungsprinzipien und einem klar auf Feedback und Personalentwicklung
ausgerichtetem Performance Systems.

Die Ziele des e-volve-Programms wurden erreicht und das Programm mit der Uberfiihrung der Verantwortlichkeiten in die Funktionen
im zweiten Quartal 2024 erfolgreich abgeschlossen.

Hier sehen wir analog zum Vorjahr derzeit eine geringe Bedeutung (Personalrisiken).

Im Betrieb des Ladenetzwerks kann es zu systematischen Ausféllen der Ladestationen aufgrund von fehlerhaften Komponenten
kommen. Die Behebung derartiger systematischer Fehler, z. B. durch den Austausch von defekten Komponenten im Feld, wirde
aufgrund der GréBe des Ladenetzwerks langwierig sein und ggf. Monate brauchen.

Die technologische Weiterentwicklung von Ladeinfrastruktur sowie die weiterhin zunehmenden regulatorischen Anforderungen wirken
sich auf den Betrieb bestehender und die Verfligbarkeit neuer HPC-Ladestationen aus. Das verpflichtende Angebot von
Kreditkartenlesern fiir neu aufgebaute Stationen seit April 2024 oder hohe technische Anforderungen zur Erfillung der
Eichrechtskonformitat der DC-Strommessung erfordern einen hohen technischen Aufwand und sind sehr kostenintensiv. Mégliche
Storungen nach Aktivierung der Eichrechtskonformen Abrechnung in Deutschland stellen ein zusatzliches Risikopotenzial fir
verlangerte Ausfallzeiten dar, welches sich nach aktuellem Stand nicht verhindern ldsst. Zudem steigern alle zusatzlichen
regulatorischen MaBnahmen die Komplexitat der technischen Hardware- und Software Lésungen, einhergehend mit zunehmenden
Kosten fiir den operativen Betrieb. Die Vorlaufzeiten der Netzbetreiber sind durch Ressourcenengpésse (Personal und Baumaterial)
sowie langwierige Genehmigungsverfahren weiterhin schlecht. AuBerdem stellen immer mehr Netzbetreiber Anforderungen zur
Leistungs- und Blindleistungssteuerung, die technisch implementiert werden missen. In Summe ist derzeit eine zunehmende
Regulierung eines noch neuen sektoriibergreifenden Wirtschaftsbereichs (Geschaftsmodell) zu beobachten.

Bei den zunehmenden regulatorischen Anforderungen und den auftretenden Schwierigkeiten sieht IONITY analog zum Vorjahr derzeit
eine mittlere Bedeutung (Technologische und regulatorische Risiken).

Auftretende Fehler in der im Feld befindlichen Hardware und Software der Ladestationen oder dem fiir den Betrieb technologisch
notwendigen IT-Backend kdénnten zu zusatzlichen Service- und Reparaturaufwendungen fiihren, welche die kiinftige Ertragslage
beeinflussen und zu einer reduzierten Nachfrage sowie negativen Kundenzufriedenheit und negativen Markenwahrnehmung fiihren
kénnen. Der Aufbau des Field Service-Teams, ein engmaschiges Monitoring und die enge Steuerung der externen Dienstleister im
Service und Maintenance-Bereich wurden im Jahr 2024 intensiviert. So konnte die hohe Verfiigbarkeit der Ladepunkte sichergestellt
werden.

Die wirtschaftliche Lage eines IONITY-Lieferanten fiir Ladeinfrastruktur (Tritium) und die damit nachlassende Qualitat der
Supportfunktionen sowie die verringerte Lieferfahigkeit von Ersatzteilen, stellten fiir den betroffenen Teil der Ladeinfrastruktur ein
groBes Risiko fiir die reibungslose Fortfiihrung des Betriebs dar. Durch die Ubernahme Tritiums durch Exicom befinden sich die neuen
Service Agreements aktuell in finaler Verhandlung und werden voraussichtlich im zweiten Quartal 2025 abgeschlossen. Diese
Vereinbarungen sind entscheidend, um die Servicequalitdt und Verfiigbarkeit der Ladeinfrastruktur zu gewahrleisten. Darliber hinaus
hat IONITY in den letzten Jahren kontinuierlich an der Verbesserung der internen Prozesse gearbeitet, um eine schnelle und effiziente
Problemldsung zu ermdglichen.

Die aktuellen Ergebnisse aus der Ubernahme einzelner Services durch IONITY liefern zum aktuellen Zeitpunkt hinreichend Grund fiir
einen positiven Ausblick.

In Anbetracht der oben beschriebenen Sachlage, stellt die andauernde Verzégerung des Roll-Outs der Eichrechtskonformen
Abrechnung des Herstellers speziell in Deutschland ein Risiko dar, was eine Fortfiihrung des Betriebs der betroffenen
Ladeinfrastruktur betrifft.




Die Erweiterung des Portfolios an Hardwarelieferanten (EkoEnergetyka sowie Alpitronic) reduziert auf lange Sicht diese Risiken des
Netzwerkaufbaus.

Hier sieht IONITY derzeit eine mittlere Bedeutung (Vorjahr: mittlere) (Produktrisiken).

Der Konzern bezieht die gesamte Ladehardware und viele fur den Geschaftserfolg notwendige Dienstleistungen von Lieferanten. Die
Steuerung der Lieferanten fir eine zuverlassige und rechtzeitige Verfligbarkeit der Hardware bzw. Dienstleistung ist sichergestellt.
Verbesserungen der Verfligbarkeit durch z.B. schnellere Reparaturen durch eigene Service-Techniker, bessere Ersatzteilversorgung
und verbesserte IT-Systeme stellt eine feste Saule in unserem kontinuierlichen Verbesserungsprozess dar.

Im Hinblick auf die Entwicklungen unseres Lieferanten Tritium steht IONITY in standigem Dialog mit dem Lieferanten und dem neuen
Eigentiimer (Exicom), um den reibungslosen Betrieb unserer Ladesaulen und die Verfiigbarkeit von Ersatzteilen aufrechtzuerhalten.
Obwohl kein aktiver Auftrag bei Tritium (Exicom) vorliegt, ist es IONITY Absicht, die Kontinuitdt des bestehenden Netzwerks zu
sichern.

Hier sieht IONITY analog zum Vorjahr derzeit eine geringe Bedeutung (Lieferantenrisiken).

Die geopolitische Lage beeinflusste die Energiemérkte im Jahr 2024. Vor allem der zunehmend eskalierende Nahostkonflikt setzte vor
allem die Ol- und Gasmarkte immer wieder unter Druck. Ursache sind Befiirchtungen (iber eine weitere Beeintréchtigung der
Schifffahrtswege durch das Rote Meer und die StraBe von Hormus. Dem entgegen stand die Eintribung der wirtschaftlichen
Aussichten und einem damit verbundenen Riickgang der Energienachfrage.

In Summe bleibt die Lage damit angespannt und anfallig fir unerwartete Ereignisse, die die globale Energieversorgung
beeintrichtigt. Entspannung wére bei einem normalen bzw. warmen Winter zu erwarten, der Angste beziiglich der Versorgungslage
beim Erdgas reduzieren wiirden. In einem solchen Szenario ware auch mit einem weiteren, leichten Riickgang der europaischen
Energiepreise zu rechnen wobei nicht zu erwarten ist, dass die Preise mittelfristig auf ein Niveau der Jahre 2019 - 2021
zurlickkehren.

Hier sehen wir analog zum Vorjahr derzeit eine mittlere Bedeutung (Energiepreisrisiken).

Darlber hinaus besteht eine mittlere Chancenauspragung fiir die Konzerngruppe, sich im stark wachsenden Markt der
Ladestationsbetreiber weiter zu differenzieren und insbesondere ein paneuropaisches Ladelésungsangebot fir die Kunden mit einer
hohen Zuverlassigkeit fir die Langstrecke zur Verfligung zu stellen. Insbesondere im Geschéaftskundensegment kénnen weitere
Marktsegmente, wie z. B. Fahrzeugflottenbetreiber, adressiert werden.

Die technische Verfiigharkeit des Ladenetzes des Konzerns kann weiter erhéht werden, was zu einer besseren Auslastung fihrt. In
Ergdnzung dazu wird sich das Ladenetzwerk des Konzerns zukiinftig auch durch Standorte im urbanen Raum auf weitere Bereiche
der Elektromobilitat erstrecken, was zu héherer Kundenzufriedenheit und damit hoheren Umsatzerlésen flihren kann.

Dies kann durch die Akquise entsprechender Standorte, gewachsenes Know-how, weiter optimierte Prozesse bei Fehlererkennung
und Ersatzteillogistik sowie den Einsatz von Data-Science-Ldsungen erfolgen.

Das bereits bestehende Angebot einer europaweit einheitlichen Benutzerfihrung fur den Ladevorgang, die Bereitstellung einer
internationalen Kunden-Hotline in sieben Sprachen und ein 100% Griinstromangebot an allen Ladestationen fiihren schon heute zu
einer positiven Kundenzufriedenheit. Durch bereits in der Planung befindliche MaBnahmen wie erweiterte Produkte und Services
sowie bauliche MaBnahmen wie Décher und Durchfahrtlésungen kann die Differenzierung gegenliber dem Wettbewerb weiter
ausgebaut und die Zufriedenheit der Kunden gesteigert werden.

b) Finanzwirtschaftliche Risiken und Chancen

Basierend auf der 2021 geschlossenen Vereinbarung der Gesellschafter und der damit verbundenen Investitionszusage wurden im
Jahr 2024 zwei weitere Eigenkapital-Tranchen ausbezahlt. Ergénzend dazu hat IONITY im Jahr 2025 erfolgreich eine
Fremdkapitalfinanzierung in Hohe von 450 Mio. € inklusive Option, die Kreditlinie spater um bis zu 150 Millionen Euro fiir zukinftiges
Wachstum zu erhéhen, abgeschlossen. Diese Kredittransaktion, die von neun fiihrenden internationalen Geschaftsbanken
bereitgestellt wird, ist die bislang groBte in der europadischen Ladeinfrastrukturbranche und unterstreicht das Vertrauen des Marktes
in die langfristige Vision von IONITY. Das neue Kapital wird IONITY weiter in die Zukunftsfahigkeit der europaischen Ladeinfrastruktur
investieren, um eine breite Akzeptanz von E-Autos zu schaffen und den Wandel hin zu nachhaltiger Mobilitét zu beschleunigen. Vor
dem Hintergrund sieht IONITY aktuell fir die nachsten 12 Monate kein Liquiditatsrisiko fiir die Konzerngruppe (Vorjahr: kein
Liquiditatsrisiko).

c) IT-Risiken und -Chancen

Das bereits im Geschéftsjahr 2023 eingefiihrte IT-Backend bildet weiterhin die Grundlage fiir zukinftige Produkte sowie Services und
ermoglicht die zuverldssige Umsetzung der Geschéftsprozesse. Zudem ist es wichtig, eine Verbesserung der Stabilitdt und der
Zukunftsfahigkeit der IT-Systeme, eine eigenverantwortliche Verrechnung der Ladevorgange sowie hdhere Funktionalitat fur interne
und externe Nutzer und Kunden zu erreichen. Im Geschéftsjahr 2024 wurde das IT-Backend mit weiteren Kundenfunktionen und
MaBnahmen zur Verbesserung des operativen Betriebes erweitert.

Zudem wird die IONITY App intensiv weiterentwickelt, um den steigenden Kundenbeddrfnissen entsprechend Rechnung zu tragen.
Hierdurch bietet sich die Chance, weitere kundenspezifische Dienstleistungen zu integrieren sowie Kundenbindung zu steigern und
somit weitere Umsatzpotenziale zu allokieren.

Die IT-Sicherheit wird immer wichtiger. Angriffe durch Hacker und Betriiger auch auf die konzerneigenen Systeme nehmen zu. Es
kann zum Ausfall der IT-Systeme kommen, was insbesondere die Abrechnung von Ladevorgdngen und damit den Umsatz negativ
beeinflussen wiirde. Ware ein solcher Ausfall von langerer Dauer, z.B. mehrere Tage, dann misste in einem solchen Fall mit
6ffentlichen Reputationsrisiken fiir den Konzern gerechnet werden. Der Konzern hat im Jahr 2023 eine Uberpriifung und
Zertifizierung der IT-Sicherheit durchgefiihrt und im 2024 durch ein internes Audit bestatigt. Die Umsetzung der identifizierten
VerbesserungsmaBnahmen und eine TISAX-konforme Auditierung sind seit Mitte 2023 erfolgt. Zusatzlich wurden Experten fir die
Datensicherheit eingestellt. Dariber hinaus besteht das Risiko, dass durch Systemausfalle im IT-Backend-System Ladestationen
temporéar fir den Kunden nicht nutzbar sind und so Umsatzerldse nicht realisiert werden kdnnen und ein negativer Einfluss auf die
Kundenzufriedenheit entsteht. Hier sieht IONITY derzeit analog dem Vorjahr eine geringe Bedeutung.




d) Gesamtaussage zur Risiko- und Chancensituation

Der Konzern hat sich in einem zunehmend wettbewerbsstarken Marktumfeld als einer der fiihrenden européischen Anbieter von HPC-
Infrastruktur behauptet. Fir das Jahr 2025 erwartet IONITY eine weiterhin dynamische Entwicklung des europaischen
Gesamtmarktes, der Chancen bietet und dennoch mit steigendem Wettbewerb herausfordernd bleibt.

Insgesamt bildet die sehr positive, weiter steigende Marktentwicklung der neu zugelassenen rein elektrisch angetriebenen Fahrzeuge
(BEVs) in Europa die stabile Grundlage fir das zukUlinftige Geschaftsergebnis des Konzerns.

IONITY geht aktuell davon aus, dass das geplante Umsatzwachstum von 225 Mio. € bis 237 Mio. € im Jahr 2025 erreicht werden
kann. Dariiber wird eine Ergebnisverschlechterung im Jahr 2025 von 15 Mio. € bis 18 Mio. € erwartet. Dadmpfende Effekte des
Wachstums kénnen sich durch den stark steigenden Wettbewerb um Kunden und attraktive Standorte ergeben. Unsicherheiten
ergeben sich aus der Gesamtwirtschaftslage und kénnen sich auf Kauf- und Mobilitdtsverhalten auswirken. Verzégerungen beim
Ausbau der Ladeinfrastruktur kénnen sich durch anhaltend lange Vorlaufzeiten fiir Netzanschlisse, die zum Teil sehr langwierigen
Genehmigungsverfahren und die angespannte Lage bei der Lieferung von Hardware (insbesondere bei Transformatoren) ergeben.

Aktuell sind keine bestandsgeféhrdenden Risiken fiir den Konzern erkennbar. Wir stufen die operativen und
unternehmensspezifischen Geschaftsrisiken als beherrschbar ein.

Miinchen, 20. Mai 2025
Die Geschiftsfiihrung der IONITY Management GmbH
Jeroen van Tilburg
Torsten Kiedel

Bestatigungsvermerk des unabhidngigen Abschlusspriifers
An die IONITY Holding GmbH & Co. KG, Miinchen
Priifungsurteile

Wir haben den Konzernabschluss der IONITY Holding GmbH & Co. KG, Miinchen, und ihrer Tochtergesellschaften (der Konzern) -
bestehend aus der Konzernbilanz zum 31. Dezember 2024, der Konzerngesamtergebnisrechnung, der
Konzerneigenkapitalverdnderungsrechnung und der Konzernkapitalflussrechnung fiir das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis zum 31.
Dezember 2024 sowie dem Konzernanhang, einschlieBlich wesentlicher Informationen zu den Rechnungslegungsmethoden - gepriift.
Darlber hinaus haben wir den zusammengefassten Lagebericht des IONITY-Konzerns sowie der IONITY Holding GmbH & Co. KG,
Minchen (nachfolgend: zusammengefasster Lagebericht), fiir das Geschaftsjahr vom 1. Januar bis zum 31. Dezember 2024 gepriift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priffung gewonnenen Erkenntnisse

. entspricht der beigefligte Konzernabschluss in allen wesentlichen Belangen den IFRS Accounting Standards, wie sie in der
EU anzuwenden sind, und den erganzend nach § 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften und
vermittelt unter Beachtung dieser Vorschriften ein den tatséchlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermogens- und
Finanzlage des Konzerns zum 31. Dezember 2024 sowie seiner Ertragslage fir das Geschéaftsjahr vom 1. Januar bis zum 31.
Dezember 2024 und

. vermittelt der beigefiigte zusammengefasste Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns. In
allen wesentlichen Belangen steht dieser zusammengefasste Lagebericht in Einklang mit dem Konzernabschluss, entspricht
den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend dar.

Gemal § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erklaren wir, dass unsere Priifung zu keinen Einwendungen gegen die OrdnungsméBigkeit des
Konzernabschlusses und des zusammengefassten Lageberichts geflihrt hat.

Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Konzernabschlusses und des zusammengefassten Lageberichts in Ubereinstimmung mit § 317 HGB
unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaBiger
Abschlussprifung durchgefiihrt. Unsere

Verantwortung nach diesen Vorschriften und Grundsatzen ist im Abschnitt ,Verantwortung des Abschlussprifers fiir die Prifung des
Konzernabschlusses und des zusammengefassten Lageberichts"™ unseres Bestdtigungsvermerks weitergehend beschrieben. Wir sind
von den Konzernunternehmen unabhangig in Ubereinstimmung mit den deutschen handelsrechtlichen und berufsrechtlichen
Vorschriften und haben unsere sonstigen deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfiillt. Wir sind
der Auffassung, dass die von uns erlangten Priifungsnachweise ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fiir unsere
Prafungsurteile zum Konzernabschluss und zum zusammengefassten Lagebericht zu dienen.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und der Gesellschafterversammlung fiir den Konzernabschluss und den
zusammengefassten Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fur die Aufstellung des Konzernabschlusses, der den IFRS Accounting Standards, wie
sie in der EU anzuwenden sind, und den erganzend nach § 315e Abs. 1 HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften in
allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir, dass der Konzernabschluss unter Beachtung dieser Vorschriften ein den
tatséchlichen Verhéltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt. Ferner sind die
gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die internen Kontrollen, die sie als notwendig bestimmt haben, um die Aufstellung eines
Konzernabschlusses zu ermdglichen, der frei von wesentlichen - beabsichtigten oder unbeabsichtigten - falschen Darstellungen ist.




Bei der Aufstellung des Konzernabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafiir verantwortlich, die Fahigkeit des Konzerns zur
Fortfilhrung der Unternehmenstétigkeit zu beurteilen. Des Weiteren haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang
mit der Fortfilhrung der

Unternehmenstatigkeit, sofern einschlagig, anzugeben. Darlber hinaus sind sie daflir verantwortlich, auf der Grundlage des
Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit zu bilanzieren, es sei denn, es besteht die Absicht den
Konzern zu liquidieren oder der Einstellung des Geschaftsbetriebs oder es besteht keine realistische Alternative dazu.

AuBerdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fiir die Aufstellung des zusammengefassten Lageberichts, der insgesamt ein
zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Konzernabschluss in Einklang
steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der zukilinftigen Entwicklung zutreffend
darstellt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fur die Vorkehrungen und MaBnahmen (Systeme), die sie als
notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines zusammengefassten Lageberichts in Ubereinstimmung mit den anzuwendenden
deutschen gesetzlichen Vorschriften zu ermdglichen, und um ausreichende geeignete Nachweise fiir die Aussagen im
zusammengefassten Lagebericht erbringen zu kénnen.

Die Gesellschafterversammlung ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungsprozesses des Konzerns zur Aufstellung
des Konzernabschlusses und des zusammengefassten Lageberichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Prifung des Konzernabschlusses und des zusammengefassten Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariiber zu erlangen, ob der Konzernabschluss als Ganzes frei von wesentlichen -
beabsichtigten oder unbeabsichtigten - falschen Darstellungen ist, und ob der zusammengefasste Lagebericht insgesamt ein
zutreffendes Bild von der Lage des Konzerns vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Konzernabschluss sowie mit
den bei der Prifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die
Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie einen Bestdtigungsvermerk zu erteilen, der unsere
Prifungsurteile zum Konzernabschluss und zum zusammengefassten Lagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes MaB an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine in Ubereinstimmung mit § 317 HGB
unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaBiger
Abschlussprifung durchgefiihrte Prifung eine wesentliche falsche Darstellung stets aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus
VerstdoBen oder Unrichtigkeiten resultieren und werden als wesentlich angesehen, wenn verniinftigerweise erwartet werden kénnte,
dass sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Konzernabschlusses und zusammengefassten Lageberichts getroffenen
wirtschaftlichen Entscheidungen von Adressaten beeinflussen.

Wahrend der Priifung tGben wir pflichtgeméaBes Ermessen aus und bewahren eine kritische Grundhaltung. Darliber hinaus

. identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher falscher Darstellungen im Konzern-abschluss und im
zusammengefassten Lagebericht aufgrund von dolosen Handlungen oder Irrtimern, planen und fiihren Prifungshandlungen
als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen Priifungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um als
Grundlage fir unsere Prifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass eine aus dolosen Handlungen resultierende wesentliche
falsche Darstellung nicht aufgedeckt wird, ist hoher als das Risiko, dass eine aus Irrtiimern resultierende wesentliche falsche
Darstellung nicht aufgedeckt wird, da dolose Handlungen kollusives Zusammenwirken, Fadlschungen, beabsichtigte
Unvollstandigkeiten, irrefihrende Darstellungen bzw. das AuBerkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten kdnnen.

. erlangen wir ein Verstandnis von den filr die Priifung des Konzernabschlusses relevanten internen Kontrollen und den fiir die
Prifung des zusammengefassten Lageberichts relevanten Vorkehrungen und MaBnahmen, um Prifungshandlungen zu
planen, die unter den Umsténden angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit der
internen Kontrollen des Konzerns bzw. dieser Vorkehrungen und MaBnahmen abzugeben.

. beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten Rechnungslegungsmethoden sowie die
Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern dargestellten geschatzten Werte und damit zusammenhangenden
Angaben.

. ziehen wir Schlussfolgerungen liber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstétigkeit sowie, auf der Grundlage der erlangten
Prifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten besteht, die
bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit des Konzerns zur Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir
zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir verpflichtet, im Bestatigungsvermerk auf die
dazugehorigen Angaben im Konzernabschluss und im zusammengefassten Lagebericht aufmerksam zu machen oder, falls
diese Angaben unangemessen sind, unser jeweiliges Prifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen unsere Schlussfolgerungen
auf der Grundlage der bis zum Datum unseres Bestdtigungsvermerks erlangten Priifungsnachweise. Zuktnftige Ereignisse
oder Gegebenheiten kdnnen jedoch dazu fiihren, dass der Konzern seine Unternehmenstétigkeit nicht mehr fortfihren kann.

. beurteilen wir die Gesamtdarstellung, den Aufbau und den Inhalt des Konzernabschlusses einschlieBlich der Angaben sowie
ob der Konzernabschluss die zugrunde liegenden Geschaftsvorfalle und Ereignisse so darstellt, dass der Konzernabschluss
unter Beachtung der IFRS Accounting Standards, wie sie in der EU anzuwenden sind, und der ergéanzend nach § 315e Abs. 1
HGB anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften ein den tatsachlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der
Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt.

. planen wir die Konzernabschlusspriifung und fiihren sie durch, um ausreichende geeignete Priiffungsnachweise fir die
Rechnungslegungsinformationen der Unternehmen oder Geschéftsbereiche innerhalb des Konzerns einzuholen als Grundlage
fir die Bildung der Priifungsurteile zum Konzernabschluss und zum zusammengefassten Lagebericht. Wir sind verantwortlich
flr die Anleitung, Beaufsichtigung und Durchsicht der flir Zwecke der Konzernabschlusspriifung durchgefiihrten
Prifungstatigkeiten. Wir tragen die alleinige Verantwortung fur unsere Prifungsurteile.




. beurteilen wir den Einklang des zusammengefassten Lageberichts mit dem Konzernabschluss, seine Gesetzesentsprechung
und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des Konzerns.

. fihren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten zukunftsorientierten Angaben im
zusammengefassten Lagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter Priifungsnachweise vollziehen wir dabei
insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben von den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen
Annahmen nach und beurteilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annahmen. Ein
eigenstdndiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie zu den zugrunde liegenden Annahmen geben wir
nicht ab. Es besteht ein erhebliches unvermeidbares Risiko, dass kilinftige Ereignisse wesentlich von den zukunftsorientierten
Angaben abweichen.

Wir erdrtern mit den fir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Umfang und die Zeitplanung der Priifung
sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen, einschlieBlich etwaiger bedeutsamer Mangel in internen Kontrollen, die wir wahrend
unserer Prifung feststellen.

Berlin, 21. Mai 2025

RSM Ebner Stolz GmbH & Co. KG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft

Fuat Kalkan, Wirtschaftspriifer
Andreas Marsel, Wirtschaftspriifer
Der Konzernabschluss zum 31. Dezember 2024 wurde am 09. Oktober 2025 gebilligt.




