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Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin
Bilanz zum 31. Mirz 2023
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Antagevermégen

immaterielle Varmdgensgegenstande

und Werte sowie Lizenzen an solchen Rechten und Werten

Sachantagen

Technische Anlagen und Maschinen
Andere Anlagen. Betriebs- und Geschaftsausstattung
Geleistote Anzahhungen und Aniagen m Bau
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Umisutvermagen

Forderungen und sonstige Vermagensgegenstinds
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Steuerrockstellungen
‘Sonstige Rockstelungen

Verbindiichkaiten

Verbindichkeitan aus Liefsrungen und Lesstungen

Sonstige Verbindlichkeren
davon aus Stevem EUR 1579 007 51 (Vj EUR 1337 084.22)

Rechnungsabgranzungsposten

31032022
EUR

3830589,

1391847100 13 121 403,00
144249562 2251 089,35
2306230901 36,169 23831

3842327563 5154173086

922693113 968155539
818 08206 27 165,93
174720027 149292583

1179230346 1120164715

114259589 123586902

5518876416 67809 836,01



o
Ry

A
3




Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin
Gewinn- und Verlustrechnung fiir das Geschéftsjahr vom 1. April 2022 bis zum 31. Marz 2023

2022/2023 2021/2022
EUR EUR EUR
1. Umsatzerlése 108.228.410,76 130.258.758,53
2. Sonstige betriebliche Ertrage 593.011,32 2.575.974,09

davon Ertrage aus der Wahrungsumrechnung
EUR 33.123,62 (Vj. EUR 17.516,11)

108.821.422,08 132.834.732,62

3. Materialaufwand

a) Aufwendungen fur bezogene Waren 857.555,19 505.708,03
b) Aufwendungen fir bezogene Leistungen 27.917.435,12 35.845.907,77
4. Personalaufwand
a) Loéhne und Gehélter 49.750.306,01 48.958.473,03
b) Soziale Abgaben und Aufwendungen fur :
Altersversorgung und fur Unterstiitzung 7.555.484,69 11.205.717,46

davon fur Altersversorgung EUR 1.868.291,31 (Vj. EUR 2.455.713,90)
5. Abschreibungen
a) aufimmaterielle Vermdgensgegenstande
des Anlagevermogens und Sachanlagen 801.286,87 1.031.844,90
6. Sonstige betriebliche Aufwendungen 16.128.300,94 26.091.656,33
davon Aufwendungen aus der Wahrungsumrechnung
EUR 74.851,18 (Vj. EUR 25.132,39)

103.010.368,82  123.639.307,52
7. Sonstige Zinsen und ahnliche Ertrage 308.419,51 62.936,81
davon aus verbundenen Unternehmen EUR 254.429,77 (Vj. EUR 2,03)
davon Ertrage aus der Abzinsung EUR 0,00 (Vj. EUR 62.934,78)
8. Zinsen und ahnliche Aufwendungen 246.633,00 329.237,63
davon an verbundene Unternehmen EUR 0,00 (Vj. EUR 22.545,94)
davon Aufwendungen aus der Aufzinsung
EUR 246.633,00 (Vj. EUR 252.011,00)

6178651 __ -266.300,82
9. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag 162.634,17 1.696.305,96
10. Ergebnis nach Steuern 5.710.205,60 7.232.818,32
11. Gutschrift auf Darlehenskonten der Gesellschafter -5.710.205,60 -7.232.818,32

12. Ergebnis nach Verwendungsrechnung 0,00 0,00







Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin
Anhang fiir das Geschaftsjahr vom 1. April 2022 bis 31. Marz 2023

Allgemeine Hinweise

Der vorliegende Jahresabschluss wurde gemaB §§ 242 ff. und 264 ff. HGB sowie nach
den einschldgigen Vorschriften des Gesellschaftsvertrags aufgestellt. Als Personenge-
sellschaft im Sinne des § 264a HGB erfilllt die Gesellschaft die Kriterien analog einer
groRRen Kapitalgesellschaft.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamtkostenverfahren gegliedert.

Um die Klarheit der Darstellung zu verbessern, wurden die Angaben zur Mitzugehérig-
keit zu anderen Posten und ,Davon-Vermerke* teilweise gesondert im Anhang darge-
stellt.

Registerinformationen

Die Gesellschaft ist unter der Firma Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG mit Sitz
in Berlin im Handelsregister des Amtsgerichts Charlottenburg unter der Nummer HRA
47022 B eingetragen.

Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Fur die Aufstellung des Jahresabschlusses waren im Wesentlichen unverandert die
nachfolgenden Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden mafigebend.

Erworbene immaterielle Vermogensgegenstidnde des Anlagevermégens sind zu An-
schaffungskosten bilanziert und werden, sofern sie der Abnutzung unterliegen, entspre-
chend ihrer Nutzungsdauer um planmaRige lineare Abschreibungen vermindert. Die Nut-
zungsdauern betragen 5 bis 10 Jahre.

Das Sachanlagevermdgen ist zu Anschaffungskosten angesetzt und wird, soweit ab-
nutzbar, um planmé&Bige Abschreibungen vermindert. AuBerplanmafige Abschreibun-
gen erfolgen, wenn ein niedrigerer Wertansatz erforderlich ist.

Die Vermdgensgegenstiande des Sachanlagevermégens werden nach MalRgabe der vo-
raussichtlichen Nutzungsdauer linear abgeschrieben. Die Nutzungsdauern fir Sachan-
lagen betragen fiir Mietereinbauten 10 Jahre, fur Technische Anlagen 8 Jahre und fir
Betriebs- und Geschéftsausstattung 3 bis 10 Jahre. Geringwertige Anlageguter bis zu
einem Netto-Einzelwert von EUR 800,00 sind im Jahr des Zugangs voll abgeschrieben
bzw. als Aufwand erfasst worden; ihr sofortiger Abgang wurde unterstellt.



Anlageguter mit einem Netto-Einzelwert zwischen EUR 800,00 und EUR 1.600,00 wur-
den im Vorjahr in einem Sammelposten aktiviert. Die Abschreibung erfolgt linear Gber
5 Jahre.

Forderungén und sonstige Vermodgensgegenstiande sind zum Nennwert angesetzt
und unter Beriicksichtigung aller erkennbaren Risiken bewertet.

Sonstige Wertpapiere werden zu Anschaffungskosten abziglich erforderlicher Ab-
schreibungen bilanziert. '

In den Rechnungsabgrenzungsposten werden Ausgaben und Einnahmen perioden-
gerecht zugeordnet.

Das Eigenkapital wurde zum Nennwert bewertet.

Die Riickstellungen fiir Pensionen und dhnliche Verpflichtungen werden nach der
sog. Project-Unit-Credit-Methode unter Verwendung der "Heubeck-Richttafeln 2018 G"
ermittelt. Fur die Abzinsung wurde pauschal der durchschnittliche Marktzinssatz der ver-
gangenen 10 Jahre bei einer restlichen Laufzeit von 15 Jahren von 1,79 % (Vj. 1,80 %)
gemalR der Ruckstellungsabzinsungsverordnung vom 18. November 2009 verwendet.
Erwartete Gehaltssteigerungen wurden mit 3,50 % (Vj. 3,00 %) und erwartete Renten-
steigerungen mit 2,20 % (Vj. 1,80 %) beriicksichtigt. Die Fluktuation wurde mit einer Rate
von 2,00 % (Vj. zwischen 1,00 % und 5,00 %) bertcksichtigt.

Der Zinsaufwand aus Aufzinsung ergibt sich, indem der im Vorjahr verwendete Rech-
nungszins auf den Verpflichtungswert des Vorjahres unter Beriicksichtigung der halfti-
gen Versorgungszahlungen des abgelaufenen Jahres angewandt wird. Erfolgswirkun-
gen aus einer Anderung des Abzinsungssatzes werden nicht im Finanzergebnis ausge-
wiesen.

Die Steuerriickstellungen und die sonstigen Riickstellungen beriicksichtigen alle un-
gewissen Steuerschulden bzw. ungewissen Verbindlichkeiten und drohenden Verluste
aus schwebenden Geschaften. Sie sind in Héhe des nach verniinftiger kaufméannischer
Beurteilung notwendigen Erfullungsbetrags (d. h. einschlieRlich zukinftiger Kosten- und
Preissteigerungen) angésetzt. Ruckstellungen mit einer Restlaufzeit von mehr als einem
Jahr wurden abgezinst.

Verbindlichkeiten sind zum Erfullungsbetrag angesetzt.

Fir die Ermittlung latenter Steuern aufgrund von temporéren und quasi-permanenten
Differenzen zwischen den handelsrechtlichen Wertansétzen von Vermégensgegenstan-
den, Schulden und Rechnungsabgrenzungsposten und ihren steuerlichen Wertansatzen
oder aufgrund steuerlicher Verlustvortrdge werden diese mit dem unternehmensindivi-
duellen Steuersatz von 14,35 % im Zeitpunkt des Abbaus der Differenzen bewertet und
die Betrage der sich ergebenden Steuerbe- und -entlastung nicht abgezinst. Aktive und



passive Steuerlatenzen werden verrechnet und die passiven latenten Steuern werden
im Falle einer sich insgesamt ergebenden Steuerbelastung ausgewiesen. Die Aktivie-
rung eines Uberhangs latenter Steuern unterbleibt in Ausiibung des dafiir bestehenden
Ansatzwahirechts.

Auf fremde Wahrung lautende Vermogensgegenstiande und Verbindlichkeiten wur-
den grundsétzlich mit dem Devisenkassamittelkurs zum Abschlussstichtag umgerech-
net. Bei einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr wurde dabei das Realisationsprinzip
(§ 252 Abs. 1 Nr. 4 Halbsatz 2 HGB) und das Anschaffungskostenprinzip (§ 253 Abs. 1
Satz 1 HGB) beachtet.

Die in der Gewinn- und Verlustrechnung ausgewiesenen davon-Vermerke zur Wah-
rungsumrechnung enthalten sowohl realisierte als auch nicht realisierte Wahrungskurs-
differenzen.

Erlauterungen zur Bilanz
Anlagevermoégen

Die Entwicklung der einzelnen Posten des Anlagevermdégens ist unter Angabe der Ab-
schreibungen des Geschéftsjahres im Anlagenspiegel in der Anlage zum Anhang dar-
gestellt.

Forderungen und sonstige Vermégensgegenstande

Die Forderungen gegen verbundene Unternehmen beinhalten Forderungen aus dem
konzerninternen Cash Pooling mit der Takeda Pharmaceuticals International AG in Hohe
von TEUR 26.272 (Vj. TEUR 45.203).

Es bestehen Forderungen gegen die Gesellschafterin in Héhe von TEUR 19.896 (V.
TEUR 13.982). Unter den Forderungen gegen die Gesellschafter sind verrechnete Ver-
bindlichkeiten aus der Gutschrift des Jahresergebnisses in Hohe von TEUR 5.710 (V;.
TEUR 7.233) ausgewiesen. Der Rest bezieht sich auf Lieferungen und Leistungen.

Die sonstigen Vermdgensgegenstande enthalten im Wesentlichen geleistete Anzahlun-
gen und eine Kaution aus einem Mietvertrag. Die Kaution in H6he von TEUR 777 hat
eine Restlaufzeit von mehr als 1 Jahr und ist nach Ablauf der Mietdauer zur Rickzahlung
fallig.

Alle weiteren Forderungen und sonstigen Vermégensgegenstéande haben eine Restlauf-
zeit von bis zu einem Jahr.



Sonstige Wertpapiere

Hierbei handelt es sich um erworbene Aktien- und Rentenfondsanteile im Rahmen des
Altersvorsorgeprogramms fur Mitarbeiter der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG.

Eine Saldierung der Guthaben Wertpapiere Double A mit entsprechenden Pensionsver-
pflichtungen kann nicht vorgenommen werden (Behandlung als ,Deckungsvermdgen®),
da die Wertpapiere nicht zugunsten der Arbeitnehmer abgetreten sind und die Auszah-
lungen aus den Fonds der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG zustehen; die Ar-
beitnehmer erhalten diese erst indirekt (iber den Arbeitgeber.

Gegen eine Einstufung als ,Deckungsvermégen” spricht, dass Takeda Pharma Vertrieb
GmbH & Co. KG und somit deren Glaubiger direkt Uiber diese Wertpapiere verfugen
kénnen.

Aktive latente Steuern

Es besteht ein Aktiviibergang an latenten Steuern, der entsprechend dem Wahlrecht des
§ 274 Abs. 1 Satz 2 HGB nicht angesetzt wird. Die aktiven latenten Steuern resultieren
dabei im Wesentlichen aus einem Uibertragenen steuerrechtlichen Geschéfts- oder Fir-
menwert sowie Pensions- und sonstigen Riickstellungen.

Eigenkapital

Alleinige persénlich haftende Gesellschafterin ist die Takeda Pharma Verwaltung GmbH,
Berlin. Das gezeichnete Kapital der Takeda Pharma Verwaltung GmbH betragt TEUR 25
(Vj. TEUR 25). Sie hat eine Einlage nicht zu leisten und ist am Vermdgen der Gesell-
schaft nicht beteiligt.

Das Kommanditkapital der Gesellschaft belauft sich auf TEUR 1.000 (Vj. TEUR 1.000)

Kommanditistin ist die Takeda GmbH, Konstanz, mit einer Kommanditeinlage/ Haftein-
lage von TEUR 1.000. Die Kommanditistin verfiigt jeweils iber ein Kapitalkonto, Riick-
lagenkonto und ein Darlehenskonto.

Die Kapitalkonten und die Riicklagenkonten sind unverzinslich und bilden das Eigenka-
pital der Gesellschatft.

Das unter den Verbindlichkeiten gegeniiber Gesellschaftern auszuweisende Darlehens-
sonderkonto dient der Erfassung des variablen Kapitals der Gesellschafter. Auf dem
Darlehenssonderkonto werden u.a. entnahmefahige Gewinnanteile, tGber die die Gesell-
schafterversammlung beschlossen hat, ausgewiesen.



Riickstellungen fiir Pensionen und ahnliche Verpflichtungen

Der Wert der Ruckstellungen fiir Pensionen und &hnliche Verpflichtungen belauft sich
zum 31. Marz 2023 auf TEUR 13.918 (Vj. TEUR 13.121). Hierin sind Riickstellungen aus
dem Mitarbeiterprogramm ,AltersvorsorgeAktiv (Double A)“ in Hohe von TEUR 220 (V.
TEUR 238) enthalten. Der Unterschiedsbetrag der unmittelbaren Pensionsverpflichtun-
gen bei Anwendung des durchschnittlichen Marktzinssatzes der vergangen sieben Ge-
schéftsjahre in Héhe von 1,50 % (Vj. 1,34 %) betragt TEUR 582 (Vj. TEUR 921) und
TEUR 0 (Vj. TEUR 0) fur die Ruckstellungen aus dem Mitarbeiterprogramm Double A.

Sonstige Riickstellungen

31.03.2023 31.03.2022

TEUR TEUR
Personalverpflichtungen 13.204 14.147
Restrukturierungskosten 3.221 14.866
Ausstehende Rechnungen 6.637 7.156
23.062 36.169

Bei den Jubildumsverpflichtungen wurden im Geschéftsjahr bis auf den Zinssatz die glei-
chen Parameter wie bei den Pensionsverpflichtungen verwendet. Der Zinssatz fur die
Jubildumsverpflichtungen betragt 1,50 % (Vj. 1,34 %). Die Jubildaumsriickstellung um-
fasst zum 31. Méarz 2023 einen Wert von TEUR 936 (Vj. TEUR 943). Aus Wesentlich-
keitsgrinden wurden Zinsertrage und Zinsaufwendungen hieraus nicht angegeben.

Wertguthaben von Mitarbeitern aus Langzeitarbeitskonten wurden mit Wertpapieren ab-
gesichert. Diese sind zu Gunsten der Arbeithehmer verpféndet und insolvenzgeschitzt,
sodass eine Saldierung mit der entsprechenden Verpflichtung vorgenommen wurde. Der
Erfullungsbetrag der verrechneten Schulden entspricht dem beizulegenden Zeitwert der
Wertpapiere und bel&uft sich auf TEUR 2.894 (Vj. TEUR 3.702). Nach Saldierung ergibt
sich eine Riickstellung in Héhe von TEUR 0 (Vj. TEUR 0). Aufwendungen und Ertrége
entsprechen sich und wurden miteinander saldiert.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten resultieren im Wesentlichen aus dem Liefer- und Leistungsverkehr
in H6he von TEUR 9.227 (Vj. TEUR 9.682). Dariiber hinaus bestehen Verbindlichkeiten
gegeniiber verbundenen Unternehmen in Héhe von TEUR 818 (Vj. TEUR 27), im We-
sentlichen aus sonstigen Verbindlichkeiten. Es bestehen keine Wesentlichen Verbind-
lichkeiten gegeniuiber Gesellschaftern.

Samtliche Verbindlichkeiten haben wie im Vorjahr eine Restlaufzeit von bis zu einem
Jahr. Sicherungen von Verbindlichkeiten durch Pfandrechte oder andere Rechte sind
nicht vorhanden.



Passiver Rechnungsabgrenzungsposten

Die im Rahmen der Ubertragung der Mitarbeiter der Shire Deutschland GmbH auf die
Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. ilbernommenen Pensionsverpflichtungen wurden
zum 30. Juni 2020 mit ihrem Zeitwert angesetzt. Der Unterschiedsbetrag zwischen dem
Zeitwert dieser Verpflichtungen und dem Wertansatz gemaR § 253 HGB in Hohe von
TEUR 1.399 zum Entstehungszeitpunkt wird als passiver Rechnungsabgrenzungspos-
ten ausgewiesen. Der Betrag wird pauschaliert Giber einen Zeitraum von fiinfzehn Jahren
linear ertragswirksam aufgelst und unter den Aufwendungen fiir Altersversorgung aus-
gewiesen.

Erlduterungen zur Gewinn- und Verlustrechnung

Umsatzerlose

Die Umsatzerlése enthalten die im Kooperationsvertrag geregelten Kostenerstattungen
der Takeda GmbH fiir die erbrachte Vertriebstéatigkeit sowie sonstige Dienstleistungen
(z.B. Marketing). Die Umsatzerlése werden ausschlieBlich im Inland erzielt.

Sonstige betriebliche Ertrage

Die sonstigen betrieblichen Ertrége beinhalten im Wesentlichen periodenfremde Ertrage
aus der Auflésung von Ruickstellungen. Sie belaufen sich auf TEUR 497
(Vj. TEUR 2.552).

Sonstige betriebliche Aufwendungen

In den sonstigen betrieblichen Aufwendungen sind Aufwendungen von auf3ergewdhnli-

cher Bedeutung in H6he von TEUR 1.868 (Vj. TEUR 10.740) enthalten, welche vollstan-
dig auf die durchgefiihrten Restrukturierungsaufwendungen entfallen.

Sonstige Angaben
Haftungsverhaltnisse
Zum Ende des Berichtsjahres bestehen keine Risiken aus nicht in der Bilanz enthaltenen

Geschiften, die einen wesentlichen Einfluss auf die finanzielle Lage der Gesellschaft
haben.



Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Der Gesamtbetrag der sonstigen finanziellen Verpflichtungen belauft sich am
31. Marz 2023 auf TEUR 23.724 (Vj. TEUR 22.985). Es handelt sich hierbei um Ver-
pflichtungen aus Miet- und Leasingvertrdgen. Davon sind TEUR 3.678 innerhalb des
nachsten Jahres und TEUR 8.721 in tber finf Jahren fallig.

Geschiftsfiihrung

Die Geschaftsfuhrung erfolgte durch die gesetzlichen Vertreter der Takeda Pharma Ver-
waltung GmbH:

o Jorg Fahlbusch, Managing Director Finance (bei Takeda GmbH)

° Jean-Luc Delay, Sprecher der Geschaftsfilhrung (bei Takeda GmbH)
(seit 5. April 2022)*

o Heidrun Irschik-Hadjieff, Sprecherin der Geschéftsfuhrung (bei Takeda GmbH)
(bis 5. April 2022)*

*Datum laut Eintragung in das Handelsregister
Gesamtbeziige der Geschiftsfiihrung

Auf die Angabe der Gesamtbeziige der Geschéftsfuhrung wird nach § 286 Abs. 4 HGB
verzichtet. ‘

Mitarbeiter
Durchschnittliche Zahl der wahrend des Geschéftsjahres beschéaftigten Mitarbeiter:

31.03.2023 31.03.2022

Marketing und Vertrieb 360 360
Administration 41 40
Arbeitnehmer insgesamt 401 400

Ergebnisverwendung

Entsprechend dem Gesellschaftsvertrag vom 20. Juli 2020 wurde der Jahresabschluss
zum 31. Mérz 2023 wie im Vorjahr unter vollstdndiger Ergebnisverwendung aufgestelit
und der Jahresiiberschuss in Héhe von 5.710 (Vj. TEUR 7.233) dem Gesellschafterdar-
lehenskonto gutgeschrieben.



Priifungs- und Beratungsgebiihren

Das fur das Geschéftsjahr berechnete Honorar des Abschlussprifers beléauft sich auf
TEUR 32 (Vj. TEUR 29) und betrifft in voller Hohe Abschlusspriifungsleistungen.

Konzernverhailtnisse

Der Jahresabschluss der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG wird zum 31. Méarz
2023 in den Konzernabschluss des obersten Mutterunternehmens, der Takeda Phar-
maceutical Company Limited, Osaka, Japan, einbezogen, die den Konzernabschluss fir
den gréRten und kleinsten Kreis von Unternehmen aufstellt. Der Konzernabschluss und
der Konzernlagebericht der Takeda Pharmaceutical Company Limited, Osaka, Japan,
der nach den IFRS aufgestellt wird, werden im Bundesanzeiger in deutscher Sprache
veroffentlicht.

Berlin, den 26. Juni 2023
Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG

vertreten durch die Takeda 'Pharma Verwaltung GmbH

=\ ;
die7<,( wiederum vertreten durch deren Geschéftsfihrer




Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin

des g & fiir das Geschaftsjahr vom 1. April 2022 bis 31. Marz 2023
Anschaffungs- und Herstellungskosten Kumulierte Abschreibungen Buchwerte
01.04.2022 Zugange Abgange Umbuchungen 31.032023 01.04.2022 Zugénge Abgénge Umbuchungen 31.032023  31.03.2023  31.03.2022
EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR EUR

I Immaterielle Vermégensgegenstinde

i i Schutz-
rechte und dhnliche Rechte und Werte sowie Lizenzen
an solchen Rechten und Werten 901.238,21 _ 680.000.00 _ 521.117,86 000 1.060.120.35  325.354.01  192.07340  458.791,35 0.00 58.636.06 1.001.484,29  575.884.20
901.238,21 _ 680.000,00 521.117.86 0.00 060.120.35 __ 325.354,01 __192.073.40 _ 458.791,35 0.00 58.636,06 100148429 575.884,20

Il. Sachantagen
1. Technische Anlagen und Maschinen 23.902,00 0, 6.730,00 0,00 17.172,00 9.530,87 2917,64 3572,82 0,00 8.875,69 8.296,31 14.371,13
2. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung 6.470917,15  771.641,43 1.003.726,95 0,00 623883163 1.653.37522 60629583 980.007,05 0,00 1.279.664,00 4.959.167,63 4.817.541,93
3. Geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau 319.405.77 0.00  319.405.77 0,00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00  319.405.77

6.814.22492  771.641,43 1.329.862,72 0,00 _ 6.256.00363 1.662.906.09 _609.21347 _ 983.579.87 0.00 1.288.539,69 4.967.463.94 5.151.318,83

e Ll 8 S0 e 200 12000000 4.50/

7.715.463,13 1.451.641.43 1.850.980.58 0.00 7.316.123,98 1.988.260,10 _ 801.286,87 1442371?_2 0,00 1.347.175.75 5.968.948.23 5.727.203.03
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TAKEDA PHARMA VERTRIEB GMBH & CO. KG, BERLIN

LAGEBERICHT FUR DAS GESCHAFTSJAHR VOM 1. APRIL 2022 BIS 31. MARZ 2023

1 Grundlagen des Unternehmens

1.1 Geschiftsmodell
1.1.1 Organisationsstruktur und -standort

Die Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin, (,TPV* oder ,Gesellschaft®) ist eine
100%ige Tochtergesellschaft der Takeda GmbH, Konstanz, (,Takeda"“ oder ,Muttergesell-
schaft) und damit in die globale Konzernstruktur der Takeda Gruppe eingebunden. Takeda
ist ein japanischer Pharmakonzern mit einer iiber 240-jahrigen Geschichte. Das Unternehmen
wurde im Jahr 1781 in Osaka gegriindet, und die Konzernobergesellschaft Takeda
Pharmaceutical Company Limited (TPC) hat dort ihren Firmensitz.

Das Geschéaftsmodell der Gesellschaft basiert auf einer Kooperationsvereinbarung mit der
Takeda GmbH, wonach die TPV den Vertrieb der Takeda-Produkte im deutschen Markt als
Dienstleistung erbringt. Nach dieser Kooperationsvereinbarung hat die TPV Anspruch auf die
Erstattung aller im Zusammenhang mit der Vertriebstétigkeit anfallenden Personal- und Sach-
kosten zuzuglich einer Vergitung in Héhe von 5 % des Kostenerstattungsbetrags. Die TPV ist
vollstandig in die Matrixorganisation der Takeda Gruppe eingebunden. Die Umsétze im deut-
schen Markt, die aus dem Geschéaftsmodell der TPV resultieren, werden auf Ebene der
Takeda GmbH realisiert. Gleichzeitig wird die Vorratshaltung der Produkte der Takeda GmbH
bzw. anderen Konzerngesellschaften zugeordnet.

Da die Patente und Warenzeichen sowie Belieferung der Produkte rechtlich der Takeda GmbH
zuzuordnen sind, werden etwaige Risiken hieraus ebenfalls von der Takeda GmbH und wei-
teren Konzerngesellschaften getragen. Das gilt auch fiir das Bestandsrisiko der Produkte so-
wie fur das Forderungsausfallrisiko.

Die Geschéftsaktivitaten der TPV erfolgen vom Sitz der Gesellschaft in Berlin.



Die Geschaftsbereiche (auch ,Business Units® oder ,BUY) der TPV im Geschaftsjahr
2022/2023 sind die therapeutischen Gebiete:

e Geschaftsbereich Gastroenterologie

o Geschéftsbereich NUVision

o Neurologie (N),

o Urologie (U),

o Vakzine (V)
o Geschéftsbereich seltene Erkrankungen

o Seltene Stoffwechselerkrankungen,

o Hamatologie,

o Hereditdres Angio6dem (HAE)

o Transplantation,

o Plasmabasierte Therapien (einschl. Immunglobuline)
o Geschéftsbereich Onkologie

e Geschaftsbereich etablierte Produkte.

Nicht aktiv beworbene etablierte Produkte (sog. ,Mature Products*) werden durch den Bereich
Market Access betreut. Die Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG beschéftigte zum Bi-
lanzstichtag 31. Marz 2023 insgesamt 406 (Vorjahr: 384) aktive Mitarbeiter:innen (einschliel3-
lich Geschaftsfuhrer:innen und Auszubildender).

1.1.2 Qualitats- und Umweltmanagement

Das Compliance Managementsystem der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG hat mit
dem Merger der Shire Deutschland GmbH im Juli 2020 seine Zertifizierung nach DIN ISO
19600/0ONR 192050 / DIN ISO 37001 formal verloren. Auf Basis des bestehenden (zertifizier-
ten) Compliance Managementsystems erfolgte die Integration und Harmonisierung der rele-
vanten Leitlinien und Prozessbeschreibungen fiir ein einheitliches Compliance Management-
system. In gleichem MaRe wurden die Standards und Prozesse des Qualititsmanagement-
systems angepasst und geschult. Kontrollsysteme wie das Compliance Monitoringsystem, das
Risk Ethics & Compliance Committee oder das Quality Council werden konsequent fortgefiihrt.

Im Mittelpunkt der Nachhaltigkeitsstrategie des Takeda Konzerns stehen der Schutz von
Mensch, Luft, Boden und Gewdassern sowie der schonende Umgang mit natirrlichen Ressour-
cen. Im Rahmen unseres Sicherheits- und Umweltschutz-Management-Systems bemiihen wir
uns mit der Einrichtung des mobilen Arbeitens und der Bereitstellung vorhandener Ressourcen
fur das mobile Arbeiten, Okologie und Okonomie in ein ausgewogenes Verhéltnis zu bringen.
Zudem streben wir ab dem neuen Geschéftsjahr 2023/2024 die Elektrifizierung unseres Fuhr-
parks in Deutschland an. Eine entsprechende neue Dienstwagenrichtlinie soll im Sommer
2023 eingefiuhrt werden.



1.1.3 Externe Einflussfaktoren

Der deutsche Pharmamarkt ist gepragt durch einen starken Wettbewerb und Preisdruck - ins-
besondere im Bereich der generischen Produkte. So haben sich die von vielen Krankenkassen
in den vergangenen Jahren in groBem Umfang eingefiihrten Ausschreibungsverfahren (,Ra-
battvertrage®) als sehr effektives Mittel erwiesen, um Preise im generischen Wettbewerb zu
reduzieren. Festbetrdge und Hochsterstattungsbetrage fir die Erstattung von Arzneimittein
sind nach wie vor insbesondere im generischen Markt ein probates Mittel der Preissenkungen.
Spiegelbildlich haben die im Krankenhaussektor inzwischen etablierten Einkaufskooperatio-
nen als Vertragspartner eine starke Marktmacht entwickelt, die sich negativ auf Preise von
Produkten im Wettbewerb in den Krankenh&ausern auswirkt. Weitere Veréanderungen entstan-
den durch das Arzneimittelmarktneuordnungsgesetz (AMNOG) aus dem Jahr 2010, welches
die Preise fur patentgeschiitzte Arzneimittel Verhandlungen unterwirft, mit zum Teil rechtlich
sehr engen Vorgaben fiir Ergebniskorridore. In Folge des AMNOG gab es zahlreiche weitere
Anpassungen und Reformen der Erstattungsregelungen fir innovative Arzneimittel.

1.2 Unternehmenssteuerung

Das Geschéftsmodell der TPV ist gepragt durch die Vorgaben der Muttergesellschaft in der
Matrixorganisation. Da die TPV eine Vertriebsgesellschaft ohne eigene Umsatze mit Dritten
ist, verwendet die Geschéftsfihrung zur Steuerung der Gesellschaft die erzielten Umsatzer-
I6se der Takeda GmbH nach IFRS im deutschen Markt.

Zusétzlich werden die ,Core Earnings” als Leistungsindikator verwendet. Die ,Core Earnings*®
berechnen sich als Umsatzerlése abziglich operativer Aufwendungen und Herstellungskos-
ten. Auch hier wird der Vertrieb in Deutschland als Ganzes betrachtet, d. h., es werden die
insgesamt in der Matrixorganisation entstandenen Kosten mit einbezogen (die aufgrund der
Matrixorganisation teilweise in anderen Gesellschaften im Takeda Konzern als Aufwand er-
fasst sind).

2 Gesamtwirtschaftliche und branchenbezogene Rahmen-
bedingungen

2.1 Gesamtwirtschaftliche Rahmenbedingungen

Im Jahr 2022 war die Wirtschaft nach wie vor vom Corona-Infektionsgeschehen und dem Uk-
raine-Konflikt beeinflusst.! Das preisbereinigte Bruttoinlandsprodukt ist im Jahr 2022 um 1,8 %
gegenuber dem Vorjahr (kalenderbereinigt +1,9 %) gewachsen. Im vierten Quartal 2022 ist
das Bruttoinlandsprodukt (preis-, saison- und kalenderbereinigt) im Vergleich zum Vorquartal
um 0,4 % gesunken.?

1https://wwwb.destatis.de/DE/Presse/F‘ressemitteilungen/2023/02/PD23_070_81 1.html
2 https:/Awww.destatis.de/DE/Presse/Pressemitteilungen/2023/02/PD23_070_811.html



Die Erwerbstéatigen und die Arbeitsproduktivitat istim 4. Quartal 2022 im Vergleich zum Vorjahr
um 1,1 % auf 45,9 Millionen Erwerbstéatige mit Arbeitsort in Deutschland gestiegen (Inlands-
konzept).? Die jahresdurchschnittliche Arbeitslosenquote, bezogen auf alle zivilen Erwerbsper-
sonen, entwickelte sich geringfiigig positiv und sank von 5,7 % im Jahr 20214 auf 5,4 % im
Dezember 2022.5 Im Mé&rz 2023 lag die Arbeitslosenquote bei 5,7 %.6

2.2 Branchenbezogene Rahmenbedingungen

Aufgrund von Finanzierungslicken der GKV wurde 2022 insbesondere vom Gesetzgeber ver-
sucht im Arzneimittelsektor Einsparungen zu generieren. Maf3gebliches Gesetz hierzu war das
Gesetz zur finanziellen Stabilisierung der gesetzlichen Krankenversicherung (GKV-Finanzsta-
bilisierungsgesetz)’. Zentrale MaRnahmen des Gesetzes sind:’

Die Erhéhung des Herstellerabschlages im Jahr 2023 um 5 %,

Einflhrung eines Rabattes fiir freie (patentgeschiitzte) Wirkstoffkombinationen,

Obligatorische Vereinbarung von ,mengenbezogenen Aspekten® in Erstattungsbetrags-
vereinbarungen,

Rickwirkung des Erstattungsbetrages auf den siebten Monat,

Einfihrung von ,Leitplanken® fir AMNOG-Preisverhandlungen,

Ausnahmen vom Preismoratorium bei Weiterentwicklungen bekannter Wirkstoffe.

Auch der Biosimilarwettbewerb® soll nach wie vor reformiert werden: Der Gemeinsame Bun-
desausschuss hat 2020 bereits Hinweise fir eine wirtschaftliche Verordnung definiert. Dabei
ist dieser aufgefordert, eine Austauschliste fiir biologische Arzneimittel und deren Biosimilars
zu erstellen. Befindet sich der Wirkstoff auf der Liste, sind die Biosimilars wie Generika aus-
tauschbar. Im August 2023 soll nun die Austauschbarkeit auf die Ebene der Apotheke erstreckt
werden. Bereits jetzt erh6hen bestehende Biosimilars fur Entyvio®-Konkurrenzprodukte den
Preiswettbewerb fiir Entyvio®. Insgesamt ist eine starkere Regulierung des Arzneimittelmark-
tes zu verzeichnen. In den Verhandlungen im Rahmen des AMNOG-Verfahrens macht sich
zudem der Kostendruck der GKV durch eine striktere und kompromisslosere Verhandlungs-
fuhrung des GKV-Spitzenverbandes bemerkbar. Dies wird zudem verschérft durch die Spruch-
praxis der AMNOG-Schiedsstelle, die in der Tendenz den Forderungen des GKV-Spitzenver-
bandes folgt. Weiter zu beobachten sind auBerdem die Entwicklungen auf europaischer Ebene
im Hinblick auf ein gesamteuropéisches HTA-Verfahren (Health Technology Assessment).

Von unverminderter Wichtigkeit waren weiterhin Rabattausschreibungen fur den deutschen
Pharmamarkt. Von den Krankenkassen verstarkt genutzt werden Preissicherungsrabatte, die

g https://www.destatis.de/DE/Presse/Pressemitteilungen/2023/02/PD23_070_811.html
4 https://de.statista.com/statistik/daten/studie/1224/umfrage/arbeitslosenquote-in-deutschland-seit-1995/

5 https://www .bundesregierung.de/breg-de/themen/arbeit-und-soziales/abeitsmarkt-im-dezember-2022-2156 120
6 https:/Awww.arbeitsagentur.de/news/arbeitsmarkt

7 Gesetz vom 07.11.2022 — BGBI. | 2022

8 Biosimilars sind biologische Nachahmerprodukte



bei Markteintritt von Generika oder Biosimilars zu einer automatischen Erhéhung des féalligen
Rabattes oder einem Kiindigungsrecht der ausschreibenden Krankenkasse fithren. Das Jahr
2022 jedoch auch gepréagt von Lieferproblemen insbesondere bei Kinderarzneimitteln. Hier hat
der Gesetzgeber angekiindigt, die Preisregelungen und Ausschreibungsvorgaben zu Gunsten
der Hersteller anzupassen. Das konkrete Gesetz wird fiir Mitte 2023 erwartet

Der Umsatz des Pharma-Gesamtmarktes (Klinik und Apotheke) in Deutschland ist im Jahr
2022 gegeniiber dem Vorjahr um 5,4 % auf knapp EUR 56,5 Mrd. gestiegen. Davon wurden
mit EUR 48,59 Mrd. 86 % des Arzneimittelumsatzes im Apothekenmarkt generiert, lediglich
EUR 7,91 Mrd. des Umsatzes wurden im Krankenhaussektor umgesetzt. Der Kranken-
haussektor legte dabei mit einem Plus von 4,9 % zu.®

3 Geschaftsverlauf

3.1 Geschiftsverlauf in Zahlen (IFRS)

Die COVID-19 (Corona) Pandemie sowie der Krieg in der Ukraine und die folgenden Sanktio-
nen gegen Russland hatten im Geschéftsjahr 2022/2023 keine Auswirkungen auf den Ge-
schaftsverlauf der TPV.

Der Umsatz im deutschen Markt wuchs um 4 % von EUR 1.008,2 Mio. im Vorjahr auf
EUR 1.043,8 Mio. im laufenden Geschéftsjahr. Dieser Anstieg wurde durch ein Umsatzwachs-
tum in fast allen Therapiegebieten erreicht. Insbesondere die Bereiche Plasmabasierte Thera-
pien mit den Produkten Kiovig® und Cuvitru®, Neurologie mit dem Produkt Vyvanse® sowie
die Urologie mit dem Produkt Leuprorelin® tragen mit einem Umsatzwachstum im zweistelli-
gen Prozentbereich zu dieser positiven Entwickiung bei.

Die Umsatzerlése im deutschen Markt lagen somit im Bereich der Vorjahresprognose von
EUR 1.000 - 1.060 Mio.

Im Vergleich zur Vorjahresprognose erzielte der Bereich der Urologie mit dem Produkt Leu-
prorelin® einen um EUR 7,9 Mio. héheren Umsatz. Zusammen mit den héheren Umsétzen in
den Bereich Hamatologie (z.B. Adynovate® und Obizur®) in Héhe von EUR 9,5 Mio. und im
Bereich Neurologie (z.B. Vyvanse) in Hohe von EUR 3,7 Mio. konnten geringere Umsétze von
EUR 36,6 Mio. im Therapiegebiet Gastroenterologie (einschl. Entyvio®) zum Teil kompensiert
werden. Die geringeren Umsétze sind hier auf geringere Absétze, inklusive Parallelexporte
und Auswirkungen des GKV-Finanzstabilisierungsgesetzes im letzten Quartal des Geschéfts-
jahres 2022/2023 zuriickzufilhren. Ebenfalls positiv entwickelten sich mit EUR 4,1 Mio. die
Plasmabasierten Therapien (z.B. Kiovig® und Cuvitru®).
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Die im Vorjahr ausgegebene Prognose der Core Earnings in H6he von EUR 700 — 750 Mio.
wurden mit EUR 774,9 Mio. aufgrund der o.g. Effekte und einem gegeniiber der Prognose
veranderten Ausweis von Lizenzaufwendungen mit Auswirkungen auf die Bruttomarge tber-
troffen.

4 Lage

4.1 Ertragslage

Die steuerungsrelevanten finanziellen Leistungsindikatoren sind aus dem IFRS-Abschluss der
Takeda GmbH abgeleitet. Die bedeutsamsten finanziellen Leistungsindikatoren (Umsatz und
Core Earnings) haben sich in diesem Geschéftsjahr positiv entwickelt. Eine tiefergehende Er-
lduterung hierzu findet sich im Abschnitt 3.1 Geschéftsverlauf in Zahlen (IFRS). Die Leistungs-
indikatoren lassen sich wie folgt in die TPV tberleiten:

in Mio. EUR davon als sonstige Differenz |HGB-
Vertrieb in Aufwand in |Bereiche in |IFRS zu Abschluss
Deutschland |der TPV der TPV** HGB*** der TPV

Umsatzerlose 1.043,8 * * * *

Gross Profit 873,7 * * * *

Operativer Aufwand |- 98,8 |- 92,2 |- 106 |- 0,3 |- 1030

Core Earnings 774,9 * o * *

* Leistungsindikatoren werden nur auf kumulierter Ebene gemessen :

o Nicht dem Vertrieb Deutschland zuzurechnende Aufwendungen aus Administrationsbereichen

und Integration
Wi Effekt im Wesentlichen aus dem unterschiedlichen Ausweis von Rickstellungen und Steuern

In der nachfolgenden Analyse der Ertragslage wird sowohl auf die Umsatz- als auch auf die
Aufwandsentwicklung auf Basis des handelsrechtlichen Abschlusses der TPV eingegangen.
Der operative Aufwand im handelsrechtlichen Abschluss der TPV setzt sich wie folgt zusam-
men:

in TEUR HGB-Abschluss der TPV
1.4.2022 - 31.3.2023 1.4.2021 - 31.3.2022 |Delta in %

Operativer Aufwand - 103.010,4 100,0%|- 123.639,3 120,0%| 20.628,9 -16,7%
Materialaufwand - 287750 27,9%|- 36.351,6 35,3% 7.576,6 -20,8%
Personalaufwand - 57.305,8 55,6%|- 60.164,2 58,4% 2.858,4 -4,8%
Abschreibungen - 801,3 0,8%|- 1.031,8 1,0% 230,5 -22,3%
Sonstige betriebliche

Aufwendungen - 16.128,3 15,7%|- 26.091,7 25,3% 9.963,4 -38,2%

Die Kooperationsvereinbarung mit der Takeda GmbH sieht einen Aufschlag von 5 % auf die
der Gesellschaft entstandenen Kosten des Geschéftsjahres vor.

Die Umsatzerlése der TPV des Geschéftsjahres 2022/2023 betragen EUR 108,2 Mio. (Vor-
jahr: EUR 130,3 Mio.). Die sonstigen betrieblichen Ertrage in Héhe von EUR 0,6 Mio. beinhal-
ten im Wesentlichen Ertrage aus der Auflésung von Riickstellungen.



Einhergehend mit dem zuriickgegangenen Umsatz liegt der Materialaufwand mit
EUR 28,8 Mio. unter dem Niveau des Vorjahres (EUR 36,4 Mio.). Dies ist vor allem auf einen
Ruckgang der Werbeaufwendungen und Einmalkosten fir Studien im vorherigen Geschéfts-
jahr 2021/2022 zurickzufiahren.

Der Personalaufwand ist gegeniiber dem Vorjahr um EUR 2,9 Mio. (Vorjahr: EUR 60,2 Mio.)
zuriickgegangen. Dies ist im Wesentlichen auf die Veranderungen im Rahmen des Projektes
Strategy Refresh zuriickzufiihren.:

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen sind im Vergleich zum Vorjahr um EUR 10,0 Mio.
gefallen (Vorjahr: EUR 26,1 Mio.). Begriindet ist dies vor allem in einem Riickgang der Auf-
wendungen fiur die Restrukturierung im Zusammenhang mit der Umgestaltung der strategi-
schen Ausrichtung. Des Weiteren wurden die Mietkosten, durch die alleinige Nutzung der
neuen Buros in der Potsdamer Stral3e, im Vergleich zum Vorjahr reduziert.

Rechtsformbedingt fallt lediglich Gewerbesteuer in der TPV an. Der Gewerbesteueraufwand
belauft sich dabei auf EUR 0,2 Mio. (Vorjahr: EUR 1,7 Mio.).

4.2 Finanz- und Vermogenslage

Entsprechend den gesellschaftsvertraglichen Regelungen wird das Jahresergebnis von
EUR 5,7 Mio. (Vorjahr: EUR 7,2 Mio.) dem Darlehenskonto der Kommanditistin, der
Takeda GmbH, gutgeschrieben, so dass der Ausweis in der Bilanz nicht im Eigenkapital, son-
dern (entsprechend dem Saldo des Kontos bei der Takeda GmbH) in den Forderungen gegen
verbundene Unternehmen erfolgt.

Das Bilanzbild der Gesellschaft zum 31. Marz 2023 ist wie im Vorjahr zu rund 84 % (Vorjahr:
87 %) von Forderungen aus Kostenerstattungsanspriichen gegen die Takeda GmbH sowie
aus konzerninternen Bankbestdnden gepréagt. Die Zuweisung des Jahresergebnisses an die
Kommanditistin wurde mit den Forderungen gegen die Takeda GmbH verrechnet.

Die Finanzlage der Gesellschaft ist damit maRgeblich von der Muttergesellschaft beeinflusst.

Das Liquiditats- bzw. Cash-Management der Gesellschaft erfolgt Giber ein Inhouse Banking
sowie Cash Pooling System. Danach werden nahezu alle Liquiditdtsbestande der TPV tber
diese Systeme verwaltet.

Mit dem System der Payment Factory werden séamtliche ausgehenden Zahlungen zentral Gber
die Takeda Inhouse Bank in der Schweiz abgewickelt; dies betrifft insbesondere die Ausfiih-
rung von Zahlungen an Lieferanten.

Die liquiden Mittel, die unter den Forderungen gegen verbundene Unternehmen ausgewiesen
sind, belaufen sich zum' 31. Marz 2023 auf EUR 26,3 Mio. Zum 31. Mérz 2022 wies die Ge-
sellschaft liquide Mittel (Forderungen gegen verbundene Unternehmen) in Héhe von
EUR 45,2 Mio. aus.

Die Bilanzsumme des Geschéftsjahres 2022/2023 betragt EUR 55,2 Mio. (Vorjahr: EUR 67,8
Mio.). Der Ruckgang der Bilanzsumme resultiert bei den Aktiva zum iberwiegenden Teil aus



den reduzierten Forderungen gegeniiber verbundenen Unternehmen und bei den Passiva aus
dem Verbrauch von Restrukturierungsriickstellungen.

4.3 Investitionen

Der Umzug in das neue Burogebaude und die damit verbunden Investitionen sind im Ge-
schéaftsjahr 2022/2023 abgeschlossen worden. Der Schwerpunkt der Investitionen im kom-
menden und den darauffolgenden Geschéftsjahren wird im Bereich IT Applikationen mit der
geplanten Entwicklung sogenannter digitalen Gesundheitsanwendungen (DIGAs) liegen. Ge-
plant ist zun&achst die Entwicklung einer DIGA im Bereich Neurologie mit Funktionen fiir Digital
Therapeutics. Das Investitionsvolumen liegt bei ungefahr EUR 4,0 Mio.

4.4 Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Lage

Die Entwicklung im Geschéftsjahr stellt nach Einschatzung der gesetzlichen Vertreter die
nachhaltige positive Entwicklung des Vertriebsgeschéfts von Takeda in Deutschland dar.

5 Prognose-, Risiko- und Chancenbericht

5.1 Risikobericht

Die Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG ist eingebettet in das Risiko-Managementsys-
tem des Takeda Konzerns (Takeda Global Enterprise Risk Assessment).

Takeda bewegt sich in einem duBerst wettbewerbsintensiven und regulierten Umfeld. Die wirt-
schaftliche Entwicklung des Unternehmens kann entsprechend von einer Vielzahl unter-
schiedlicher Risiken betroffen sein. Die Geschéftsleitung geht davon aus, dass das eingerich-
tete Risiko-Managementsystem der Takeda in Deutschland geeignet ist, bestandsgefahr-
dende und entwicklungsbeeintrachtigende Risiken friihzeitig zu erkennen, und dass die Ge-
schéftsleitung damit in die Lage versetzt wird, im Bedarfsfall entsprechende MaRnahmen zu
ergreifen.

Im Folgenden werden lediglich solche Risiken aufgefiihrt, die nach Héhe und Eintrittswahr-
scheinlichkeit einen bedeutenden Einfluss auf die wirtschaftliche Entwicklung der Takeda in
Deutschland haben kénnen. Die Bewertung der Risiken ist entsprechend der konzernweit giil-
tigen Richtlinie ,Enterprise Risk Management Procedure” erfolgt. Die Systematik bewertet die
Bedeutung (Impact) und die Eintrittswahrscheinlichkeit (Likelihood) der Risiken jeweils auf ei-
ner Skala von 1 bis 4:

Rating |Eintrittswahrscheinlichkeit |Bedeutung*
4 Wahrscheinlich: 1 Ereignis in 1 Jahr ;Sehr Hoch: finanzielle Auswirkungen > 180 mio. EUR :
3 Mdglich: 1 Ereignis in 3 Jahren éHoch: finanzielle Auswirkungen 120 - 180 mio. EUR ’
2 Unwahrscheinlich: 1 Ereignis in 5 Jahren Woderat: finanzielle Auswirkungen 60 - 120 mio. EUR
1 Selten: 1 Ereignis in mehr als 5 Jahren jGering: finanzielle Auswirkungen < 60 mio. EUR |

* Basierend auf Takedas Prinzipien PTRB (Patient, Vertrauen, Reputation, Business)



Die Risiken werden einmal vor dem Ergreifen von mitigierenden MaRnahmen bewertet. Das
fur diesen Bericht relevante Restrisiko ergibt sich nach der Einbeziehung solcher MaRnah-
men. Im Folgenden werden daher lediglich solche Risiken kommentiert, die von der Geschéfts-
fuhrung vor mitigierenden MalRnahmen als Schlisselrisiken eingestuft wurden und somit von
besonderer Bedeutung fiir das kommende Geschéftsjahr sind.

Schlisselrisiken

Aus dem Vertrieb pharmazeutischer Produkte in Deutschland ergeben sich grundsétzlich Ri-
siken durch die laufende Veradnderung des gesetzlichen und regulatorischen Umfelds sowie
aus der sich dandernden Wettbewerbssituation der einzelnen Produkte. Im folgenden Ge-
schéftsjahr bestehen fir den Vertrieb in Deutschland vor allem Risiken im Zusammenhang mit
Anderungen der Regelungen fiir Zwangsrabatte, Anpassungen des AMNOG-Verfahrens in
Bezug auf Orphan Drugs, der Krankenhaus-Struktur-Reform und in einer zeitlichen sowie in-
haltlichen Ausdehnung des GKV-Finanzstabilisierungsgesetzes. Hierbei besteht das Risiko fuir
den Verlust von Umsétzen durch steigende Kosten fiir Rabattvertrage. Die Bedeutung dieser
Risiken werden von der Geschéftsfuhrung als moderat (medium) und wahrscheinlich (likely)
eingestuft.

Zusatzlich sieht die Geschaftsfilhrung Risiken, die im Zusammenhang mit Datenschutz und
der Digitalisierung und Einfilhrung neuartiger Applikation entstehen. Die umfangreichen Da-
tenschutzanforderungen in Deutschland, die Beschleunigung der Digitalisierung und damit
einhergehende kurze Einfiihrungszeiten neuer Software stellen eine Herausforderung fir die
Mitarbeiter:innen in Deutschland dar. Dies birgt das Risiko, dass relevante Datenschutzanfor-
derungen nicht eingehalten werden. Das Risiko wird hier als moderat (medium) in der Auswir-
kung und als méglich (possible) angesehen.

Ein weiteres Risiko wird in der Nichteinhaltung von Gesetzen und Richtlinien zur Aufzeichnung
und Aufbewahrung von Dokumenten gesehen (Record Management). Dieses Risiko wird als
moderat (medium) in der Auswirkung und als méglich (possible) angesehen.



Sonstige Risiken

Ein sonstiges Risiko im Berichtszeitraum, stellt das geopolitische Risiko dar. Dabei kdnnen
verschiedene aktuelle geopolitische Entwicklungen unvorhersehbare, starke Auswirkungen
auf die Gesellschaft haben (z. B. Einschrankung der Lieferkette, Geschaftsunterbrechung auf-
grund der Energiekrise). Diese Faktoren konnen sowohl direkt auf die TPV einwirken als auch
indirekt Gber die Geschéftspartner der Gesellschaft. Takeda in Deutschland war im vergange-
nen Geschéftsjahr nur unwesentlich von diesem Risiko betroffen. Fiir das kommende Ge-
schéftsjahr geht die Geschéftsfihrung von einer dhnlichen Entwicklung aus. Das Risiko wird
bei Takeda auf Konzernebene verwaltet.

Die Gesellschaft ist in keine wesentlichen Rechtsstreitigkeiten involviert.

In Bezug auf die Verwendung von Finanzinstrumenten ist festzustellen, dass keine Wahrungs-
risiken bestehen, da die Gesellschaft ausschlieRlich Vereinbarungen in Euro eingeht und in
Euro abrechnet.

Ausfallrisiken bestehen aufgrund der iberwiegend konzerninternen Forderungen aus Sicht der
Geschéftsfuhrung nicht. Liquiditatsrisiken bestehen aufgrund der Einbindung in das Inhouse
Banking ebenfalls nicht.

Die Geschaftsfihrung geht im Prognosezeitraum von leicht steigenden aber weiterhin niedri-
gen Basiszinsen aus, was sich auch in dem vergleichsweise unbedeutenden Zinsergebnis der
Gesellschaft widerspiegelt.

Die TPV ist — wie alle anderen Marktteilnehmer - finanziellen Risiken ausgesetzt. Die Héhe
der Risiken besteht jedoch nicht in einem solchen AusmaR, dass hierdurch die Existenz und
Fortfuhrung des Unternehmens beeintrachtigt werden kénnte. Ausfallrisiken von besonderer
Bedeutung, welche sich in den kommenden zwélf Monaten auf die Ertrags-, Finanz- und Ver-
mogenslage der TPV auswirken kénnten, existieren aus heutiger Sicht nicht.

5.2 cChancenbericht

Die Chancen und Risiken der Gesellschaft sind grundsatzlich begrenzt auf die Wirtschaftsta-
tigkeit aus der Kooperationsvereinbarung mit der Takeda GmbH. Sie liegen damit insbeson-
dere im Umsatzpotenzial der vertriebenen Medikamente, da die im Zusammenhang mit der
Vertriebstatigkeit anfallenden Personal- und Sachkosten stark vom Geschéftsvolumen abhén-
gen.

Die im Januar 2022 begonnene Kooperation mit Apogepha fur die Vermarktung der Leuprorel-
inprodukte, hat den Umsatz des drittgréRten Produktes deutlich gesteigert. Die Marktposition
des Produktes ist gefestigt, was die Chancen auf zukiinftige Umsatzrealisierung, trotz der Ein-
fuhrung des neuen Mitbewerbers ,Orgovyx“ — einer oralen Therapieoption bei Prostatakarzi-
nom, deutlich erhéht.

Nach dem Abklingen der COVID Pandemie und der Beendigungen der letzten SchutzmaR-

nahmen besteht die Chance einer weiteren Normalisierung der Versorgungssituation in den
Krankenhdusern. Dies sollte vor allem dem Produkt Alofisel® Wachstumschancen eréffnen,
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aber auch auf einige Onkologieprodukte kann sich das stabilisierend auswirken. Die COVID
Pandemie hat in vielen Arbeitsbereichen und Prozessen die Digitalisierung der Arbeitswelt
vorangetrieben. Neue digitale Arbeitsweisen und Formen der Kundeninteraktion haben sich
etabliert, was letztlich das Portfolio der Marktbearbeitungsméglichen erweitert. Die Reorgani-
sation des Bereiches Digital, Data und Technology (DD&T) der Takeda tragt Verédnderungen
in der Kundeninteraktion Rechnung und ist geeignet die Effektivitdt der Marktbearbeitung zu
steigern. Sogenannte digitale Gesundheitsanwendungen (DIGAs) etablieren sich zunehmend
im Markt. Auch Takeda hat ein erstes Projekt im Bereich Neurologie gestartet, das ab dem
Geschéftsjahr 2024/2025 Umsatzerlése erzielen wird.

Bedeutende Chancen fiir die kiinftige Entwicklung liegen in der konsequenten Konzentration
auf die im Geschaftsjahr 2022/2023 neu eingefiihrten Produkte Qdenga® und Maribarvir®. Bei
Qdenga® handelt es sich um einen Impfstoff, der so konzipiert ist, dass er gegen alle vier
Typen des Dengue-Virus schitzt (tretravalent) und mehrere Bereiche des Immunsystems, ein-
schlieBlich Antikérper und Immunzellen, aktiviert. Im Geschéftsjahr 2023/2024 erwarten wir
die Empfehlung der STIKO fiir Qdenga, was eine weitere Dynamisierung des Umsatz-wachs-
tums in Deutschland erwarten lasst. Maribavir® (Livtencity) ist die erste und einzige Behand-
lung fur erwachsene Patient:innen mit CMV-Infektion oder -Erkrankung (Cytomega-lievirus)
nach Transplantation, die gegeniber einer oder mehreren vorherigen Therapien re-sistent
oder refraktar sind. Maribavir® deckt somit einen hohen ungedeckten Bedarf bei Patient:innen
mit CMV nach hamatopoetischer Stammzelltransplantation (HSCT) oder solider Organtrans-
plantation (SOT) ab. Beide Produkte wurden Ende des Geschéftsjahres 2022/2023 eingefuhrt
und entwickeln sich bisher im Rahmen der Erwartungen oder dariiber hinaus. Im Bereich On-
kologie kann mit der Neueinfilhrung von Fruquintinib zuséatzlich Wachstum generiert werden.
Fruquintinib wird fiir die Behandlung des refraktdren metastasierten Kolorektalkarzinom ein-
gesetzt. Takeda hat Anfang 2023 die weltweite Lizenz (mit Ausnahme China) fur die Weiter-
entwicklung und Vermarktung der Substanz vom chinesischen Hersteller Hutchmed erworben.

5.3 Prognosebericht

Nach erfolgreicher Integration des Shire-Konzerns in den vergangenen Jahren wird sich die
Takeda GmbH auf die sechs strategischen Kerngeschaftsbereiche (Gastroenterologie, Neu-
rologie, Onkologie, seltene Krankheiten, Plasmabasierte Therapien und Vakzine) fokussieren.
Weitere Akquisitionen oder VerdauBerungen von Produktrechten mit bedeutendem Einfluss auf
die Geschéaftsentwicklung sind derzeit nicht bekannt, werden aber auch nicht ausgeschlossen.

5.3.1 Erwartete wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Die weltwirtschaftliche Entwicklung wird durch den russischen Angriffskrieg auf die Ukraine
und die daraus resultierenden Sanktionen beeintrachtigt. Die hohe Unsicherheit uber die wirt-
schaftlichen Auswirkungen zeigt sich in einer moglichen Bremsung des globalen Wachstums
und einer weiteren Erh6hung der Inflation. Trotz dieser Herausforderungen prognostiziert der
Sachverstéandigenrat eine positive Entwicklung des deutschen Bruttoinlandsprodukts. Dem-
nach soll das BIP im Jahr 2022 um 1,8 % und im Jahr 2023 um 3,6 % steigen, obwohl die
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Inflationsraten bei 6,1 % bzw. 3,4 % liegen.' Im Zeitraum bis 2027 wird ein durchschnittliches
jahrliches Wachstum (CAGR 2022 - 2027) von +4,9 % erwartet.

Der Koalitionsvertrag der Regierungskoalition'? kiindigte eine ,Weiterentwicklung“ des AM-
NOG-Verfahrens an. Mit dem GKV-Finanzstabilisierungsgesetz ist bereits ein erster Schritt in
diese Richtung erfolgt. Es ist jedoch zu erwarten, dass der Gesetzgeber weitere Reformen
anstrebt. Konkrete Vorschlége liegen jedoch noch nicht vor.

5.3.2 Beschreibung der Prognoseannahmen

Die Prognosen beruhen auf den o. g. wirtschaftlichen Rahmenbedingungen sowie der erwar-
teten Entwicklung der globalen Arzneimittelméarkte. Die Unternehmensplanungen unterstellen
gewisse Annahmen und Einschatzungen, die mit Unsicherheiten behaftet sind. Die tatsachlich
eintretenden Ereignisse kénnen von diesen Annahmen abweichen und somit auch die geplan-
ten Ergebnisse.

Die Planung fiir das Geschéftsjahr 2023/2024 erfolgte unter Beriicksichtigung der zu erwar-
tenden Marktentwicklung, sowie verschiedener einzelner vom Produktiebenszyklus abhangi-
ger Einflussfaktoren. Dazu gehéren z.B. Preisverhandlungen im Rahmen des AMNOG-Pro-
zesses und im Zusammenhang mit bestehenden Rabattvertrdgen sowie steigender Wettbe-
werbsdruck durch neue — auch generische — Wettbewerber. Die Planung beriicksichtigt eine
hohe Nachfrage im Bereich der Immunglobuline, die einen Preisanstieg realistisch erscheinen
lasst.

Wachstum wird auch im Geschéftsjahr 2023/2024 hauptsachlich im Geschéaftsbereich Gastro-
enterologie durch Entyvio® und die Immunglobuline im Geschéftsbereich seltene Erkrankun-
gen generiert werden.

Die Prognose beriicksichtigt zum Aufstellungstag bekannte Plananpassungen durch Produkt-
portfoliodnderungen. Portfolioanpassungen, die noch nicht konkretisiert sind, wurden nicht in
der Prognose beriicksichtigt. Ebenfalls nicht beriicksichtigt, weil zum Aufstellungstag nicht be-
kannt, sind nicht unerhebliche Auswirkungen der geplanten Anderungen zu Zwangsrabatten,
Umsatzgrenzen fir Orphan Drugs und andere kostendampfende MalRnahmen, die im jingsten
Referentenentwurf des Gesundheitsministeriums zur Kostenreduktion im Gesundheitswesen
aufgerufen werden.

5.3.3 Erwartete Geschifts- und Ertragsentwickliung

Fur das kommende Geschéftsjahr 2023/2024 rechnet Takeda in Deutschland im Vergleich
zum Vorjahr mit leicht steigenden Umsétzen im unteren, einstelligen Prozentbereich.

10 https://www.sachverstaendigenrat-wirtschaft.de/fileadmin/dateiablage/Konjunkturprognosen/2022/KJ2022_Gesamtausgabe.pdf; S.1-2.
" Vgl. IQVIA Market Prognosis Germany 2023-2027; March 2023, S. 6
12 https://www.spd.de/fileadmin/Dokumente/Koalitionsvertrag/Koalitionsvertrag_2021-2025.pdf; S. 68
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Das Umsatzwachstum wird dabei im Wesentlichen durch héhere Absatzvolumina von den Pro-
dukten Entyvio® im Bereich der Gastroenterologie sowie den Immunglobulinen (Kiovig®) aus
dem Bereich der seltenen Erkrankungen generiert. Diesen positiven Entwicklungen stehen
erwartete Umsatzverluste durch héhere Zwangsrabatte und Preisreduktionen, insbesondere
bei Entyvio®, gegenuber. Diese sind auch im Zusammenhang mit dem zuvor erwédhnten GKV-
Finanzstabilisierungsgesetz zu sehen. Zum Umsatz der Takeda GmbH tragt der Vertrieb in
Deutschland mit EUR 1.030 — 1.080 Mio. bei.

Die im Rahmen des Projektes Strategy Refresh umgesetzten MalRnahmen zur Anpassung der
Strukturen in der Gesellschaft haben im Geschéftsjahr 2022/2023 ihre volle Wirkung entfaltet.
Fur das kommende Geschéftsjahr sind keine wesentlichen Strukturverdnderungen geplant.
Die fortschreitende Digitalisierung und sich verandernde Marktsituationen resultieren in einem
lebhaften Geschéftsumfeld und erfordern agiles Handeln, um die Patientenversorgung auch
in Zukunft bestméglich zu gewéahrleisten.

Bei erwarteten Umsatzerlésen von EUR 1.030 — 1.080 Mio. werden Core Earnings in Héhe
von EUR 710 - 760 Mio. erwartet.

Berlin, den 26. Juni 2023
Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG
vertreten durch die Takeda Pharma Verwaltung GmbH

diese wiederum vertreten durch deren Geschéftsfuhrer

/

Jean-Luc Delby degéahlbu ¢h
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Bestatigungsvermerk des unabhangigen
Abschiussprafers

An die Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin

Priifungsurteile

Wir haben den Jahresabschluss der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG, Berlin, — be-
stehend aus der Bilanz zum 31. Marz 2023 und der Gewinn- und Verlustrechnung fir das Ge-
schéftsjahr vom 1. April 2022 bis zum 31. Méarz 2023 sowie dem Anhang, einschlieBlich der
Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden — gepriift. Dariiber hinaus haben wir
den Lagebericht der Takeda Pharma Vertrieb GmbH & Co. KG fir das Geschéftsjahr vom

1. April 2022 bis zum 31. Marz 2023 gepruft.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Priifung gewonnenen Erkenntnisse

» entspricht der beigefugte Jahresabschluss in allen wesentlichen Belangen den deutschen,
fur Kapitalgesellschaften und Personenhandelsgeselischaften im Sinne des § 264a HGB
geltenden handelsrechtlichen Vorschriften und vermittelt unter Beachtung der deutschen
Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entspre-
chendes Bild der Vermdgens- und Finanzlage der Gesellschaft zum 31. Marz 2023 sowie
ihrer Ertragslage fur das Geschaftsjahr vom 1. April 2022 bis zum 31. Méarz 2023 und

» vermittelt der beigefugte Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Lagebericht in Einklang mit dem
Jahresabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen Vorschriften und stellt die Chan-
cen und Risiken der zukinftigen Entwicklung zutreffend dar.

GemaR § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erklaren wir, dass unsere Prifung zu keinen Einwendungen
gegen die OrdnungsmaRigkeit des Jahresabschlusses und des Lageberichts gefiihrt hat.

Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts in Ubereinstimmung
mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten
deutschen Grundsatze ordnungsmafiger Abschlusspriifung durchgefiihrt. Unsere Verantwor-
tung nach diesen Vorschriften und Grundséatzen ist im Abschnitt ,Verantwortung des Ab-
schlussprufers fir die Prifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts” unseres Bestati-
gungsvermerks weitergehend beschrieben. Wir sind von dem Unternehmen unabhangig in
Ubereinstimmung mit den deutschen handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften
und haben unsere sonstigen deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anfor-
derungen erfullt. Wir sind der Auffassung, dass die von uns erlangten Prifungsnachweise
ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fir unsere Prufungsurteile zum Jahresab-
schluss und zum Lagebericht zu dienen.
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Verantwortung der gesetzlichen Vertreter fiir den Jahresabschluss und den Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fiur die Aufstellung des Jahresabschlusses, der
den deutschen, fir Kapitalgesellschaften und Personenhandelsgesellschaften im Sinne des

§ 264a HGB geltenden handelsrechtlichen Vorschriften in allen wesentlichen Belangen ent-
spricht, und dafiir, dass der Jahresabschluss unter Beachtung der deutschen Grundsatze
ordnungsmaBiger Buchfuhrung ein den tatséchlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der
Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen
Vertreter verantwortlich fur die internen Kontrollen, die sie in Ubereinstimmung mit den deut-
schen Grundséatzen ordnungsméaRiger Buchfilhrung als notwendig bestimmt haben, um die
Aufstellung eines Jahresabschlusses zu erméglichen, der frei von wesentlichen falschen Dar-
stellungen aufgrund von dolosen Handlungen (d. h. Manipulationen der Rechnungslegung und
Vermégensschéadigungen) oder Irrtimern ist.

Bei der Aufstellung des Jahresabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter dafur verantwort-
lich, die Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfilhrung der Unternehmenstatigkeit zu beurteilen.
Des Weiteren haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammenhang mit der Fortfih-
rung der Unternehmenstatigkeit, sofern einschlagig, anzugeben. Dartiber hinaus sind sie dafur
verantwortlich, auf der Grundlage des Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Un-
ternehmenstatigkeit zu bilanzieren, sofern dem nicht tatséchliche oder rechtliche Gegebenhei-
ten entgegenstehen.

Auferdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fir die Aufstellung des Lageberichts,
der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft vermittelt sowie in allen we-
sentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen
Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutreffend
darstellt. Ferner sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich fur die Vorkehrungen und Mai-
nahmen (Systeme), die sie als notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Lagebe-
richts in Ubereinstimmung mit den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu er-
méglichen und um ausreichende geeignete Nachweise fur die Aussagen im Lagebericht er-
bringen zu kénnen.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und des
Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariiber zu erlangen, ob der Jahresabschluss
als Ganzes frei von wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen
oder Irrtimern ist, und ob der Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der
Gesellschaft vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss sowie
mit den bei der Prifung gewonnenen Erkenntnissen in Einklang steht, den deutschen gesetzli-
chen Vorschriften entspricht und die Chancen und Risiken der zukiinftigen Entwicklung zutref-
fend darstellt, sowie einen Bestatigungsvermerk zu erteilen, der unsere Prifungsurteile zum
Jahresabschluss und zum Lagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes Mal an Sicherheit, aber keine Garantie dafiir, dass eine
in Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftspriifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaniger Abschlussprifung durchgefiihrte
Prifung eine wesentliche falsche Darstellung stets aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen
aus dolosen Handlungen oder Irrtimern resultieren und werden als wesentlich angesehen,
wenn verninftigerweise erwartet werden kénnte, dass sie einzeln oder insgesamt die auf der
Grundlage dieses Jahresabschlusses und Lageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entschei-
dungen von Adressaten beeinflussen.
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Wahrend der Prufung uben wir pflichtgemaRes Ermessen aus und bewahren eine kritische
Grundhaltung. Dariiber hinaus

* identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher falscher Darstellungen im Jahres-
abschluss und im Lagebericht aufgrund von dolosen Handlungen oder Irrtimern, planen
und fuhren Prufungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken durch sowie erlangen Pri-
fungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um als Grundlage fir unsere Pri-
fungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass aus dolosen Handlungen resultierende wesentli-
che falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, ist héher als das Risiko, dass aus Irrtii-
mern resultierende wesentliche falsche Darstellungen nicht aufgedeckt werden, da dolose
Handlungen kollusives Zusammenwirken, Falschungen, beabsichtigte Unvolistandigkeiten,
irrefihrende Darstellungen bzw. das AuBerkraftsetzen interner Kontrollen beinhalten kén-
nen.

* gewinnen wir ein Verstandnis von dem fur die Prufung des Jahresabschlusses relevanten
internen Kontrollsystem und den fir die Prifung des Lageberichts relevanten Vorkehrun-
gen und Mallnahmen, um Prufungshandlungen zu planen, die unter den gegebenen Um-
stdnden angemessen sind, jedoch nicht mit dem Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit
dieser Systeme der Gesellschaft abzugeben.

* beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern angewandten
Rechnungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den gesetzlichen Vertretern
dargestellten geschéatzten Werte und damit zusammenhangenden Angaben.

» ziehen wir Schlussfolgerungen tiber die Angemessenheit des von den gesetzlichen Vertre-
tern angewandten Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfilhrung der Unternehmenstatig-
keit sowie, auf der Grundlage der erlangten Priifungsnachweise, ob eine wesentliche Unsi-
cherheit im Zusammenhang mit Ereignissen oder Gegebenheiten besteht, die bedeutsame
Zweifel an der Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit auf-
werfen kénnen. Falls wir zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit be-
steht, sind wir verpflichtet, im Bestatigungsvermerk auf die dazugehérigen Angaben im Jah-
resabschluss und im Lagebericht aufmerksam zu machen oder, falls diese Angaben unan-
gemessen sind, unser jeweiliges Prifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen unsere
Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum Datum unseres Bestatigungsvermerks
erlangten Prifungsnachweise. Zukinftige Ereignisse oder Gegebenheiten kénnen jedoch
dazu fuhren, dass die Gesellschaft ihre Unternehmenstatigkeit nicht mehr fortfiihren kann.

» beurteilen wir Darstellung, Aufbau und Inhalt des Jahresabschlusses insgesamt einschliel-
lich der Angaben sowie ob der Jahresabschluss die zugrunde liegenden Geschaftsvorfalle
und Ereignisse so darstellt, dass der Jahresabschluss unter Beachtung der deutschen
Grundsatze ordnungsmaRiger Buchfiihrung ein den tatsachlichen Verhaltnissen entspre-
chendes Bild der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft vermittelt.

» beurteilen wir den Einklang des Lageberichts mit dem Jahresabschluss, seine Gesetzes-
entsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des Unternehmens.

« fiuhren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dargestellten zu-
kunftsorientierten Angaben im Lagebericht durch. Auf Basis ausreichender geeigneter Prii-
fungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die den zukunftsorientierten Angaben
von den gesetzlichen Vertretern zugrunde gelegten bedeutsamen Annahmen nach und be-
urteilen die sachgerechte Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annah-
men. Ein eigenstéandiges Prufungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie zu den
zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein erhebliches unvermeid-
bares Risiko, dass kinftige Ereignisse wesentlich von den zukunftsorientierten Angaben
abweichen.
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Wir erértern mit den fir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den geplanten Um-
fang und die Zeitplanung der Prufung sowie bedeutsame Priifungsfeststellungen, einschlief3-
lich etwaiger bedeutsamer Méangel im internen Kontrollsystem, die wir wahrend unserer Pri-
fung feststellen.

Frankfurt am Main, den 26. Juni 2023

KPMG AG
Wirtschaftspriifungsgesellschaft
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Stephan Kaiser Melanie White
26.06.2023 26.06.2023

Dr. Kaiser White
Wirtschaftsprifer Wirtschaftspriferin

60029401-16142659 | 4



